
“泰康健康有约保障计划”推出智选版

国民健康保障产品全新升级

������本报综合消息 近日， 泰康养老旗
下王牌重疾险产品“泰康健康有约保障
计划”智选版上市销售。 智选版基于国
民健康保障产品的设计理念，对保障责
任进行了全方位升级， 全面涵盖重疾、
轻症、身故等责任，同时推出的智选版
PLUS 可选择附加投保人豁免和终身意
外伤害责任，实现了重大人生风险的全
方位保障， 同时为家庭筑牢风险防范
墙。

随着商业健康保险的日益普及，作
为重要组成部分，重疾险已成为更多人
防范健康风险的选择。 这其中，终身重
疾产品不仅能实现确诊后一次性给付，
同时还具有现金价值，且其保障期间为

终身，赢得了更多消费者的青睐。 在选
择产品时，覆盖病种数量和是否包含轻
症责任，成为大家普遍关心的重点。

“健康有约” 智选版责任涵盖 115
种重疾+60 种轻症，是目前市场上覆盖
病种最多的保险产品之一；轻症赔付实
现了不分组 6 次赔付，每次赔付基本保
额的 20%，最多可以赔付到基本保额的
120%， 在病种覆盖和轻症责任方面，都
做到了市场领先。

目前，市场上流行的重疾险大多包
含了轻症豁免功能，而“健康有约”智选
版 PLUS 在轻症豁免保费基础上，新增
投保人豁免责任，实现了投保人和被保
人“双豁免”。 （泰康）

新华保险风险管理师队伍已逾 4万人
������本报综合消息 近日， 新华保险公
布了 2019 年第一批风险管理师（初级）
资格人员名单，共有 13000 余人获得资
格，至此，已有累计 4 批共计 41446 人
获得风险管理师（初级）资格。

顺应 “保险姓保”“回归保险本原”
的行业发展需要，新华保险在业内率先
提出“风险管理师”这一全新职业定位，
要求寿险营销队伍要做专注于生、 老、
病、死、残风险管理计划的提供者，做客
户全生命周期美好生活的见证者和守

护者。
为加强风险管理师的专业能力建

设，自 2018 年 8 月起 ，新华保险在 35

家分公司同时开展风险管理师培训，并
组织风险管理师资格考试和资格认证。
截至 1 月底，全系统个险渠道总计超过
17 万人完成培训。

目前，新华保险已将风险管理师培
训列入到个险渠道制式培训课程，要求
所有正式职级的营销员必须参加 ，而
且，培训且考试通过成为晋升业务主任
的必备条件。 此外，公司已培养 300 多
名风险管理师专业讲师，并将持续加大
培养力度， 以加快风险管理师队伍建
设。 公司预计，到 2019 年底，获得风险
管理师资格证书的人数将达到 10 万
人。 （新华）

中国平安“108财神节”
累计销售额超 2.5万亿元

������本报综合消息 近日，持续 49 天
的平安“108 财神节”收官，累计实现
销售额达 25245 亿元 ， 同比增长
45%，累计购买 5.1 亿人次；爆款产品
销售额超过 4727 亿元， 购买人次超
2065 万。 本次“财神节”无论是销售
额、参与人次，还是产品种类、优惠力
度等均创历史记录。

2019 年平安“108 财神节”，是平
安集团集 13 家业务公司产品、10 个
渠道线上线下协同参与，联合开展的
首次立体式营销活动，成功地打造成

为标志性的平安产品节。参与“108 财
神节”营销活动的产品，囊括了平安
旗下的和盈智慧系列、 慧盈安 E 系
列、富盈系列等主力产品，涉及银行
理财 、寿险 、健康险 、投资等业务领
域，产品种类之多、优惠促销力度之
大，创下历年之最。

中国平安“108 财神节”是中国平
安基于对金融消费者需求变化洞察，
推动平安综合金融服务创新升级的

重大举措。
（平安）

平安“三村晖”公益平台开启对外赋能
纾困养老痛点

������本报综合消息 2 月 19 日，由平安
医保科技提供技术支持的“三村晖电子
时间银行”上线首个赋能社会公益组织
的养老关怀项目，经认证的志愿者在线
下完成护老关爱服务后，可依托“三村
晖电子时间银行”智慧公益平台将所获
得的公益“时间币”存储至个人账户，待
未来需要他人帮助时，支取相应的“时
间币”发布求助任务。

该项目的上线，标志着依托技术和
模式创新的“三村晖”智慧公益平台正
式启动对外赋能，通过互助互惠的价值
主张撬动社会公益力量，助力纾困养老

难等社会痛点。
此次首个对外赋能的项目为联合

青岛市北红十字护老院的养老关怀项

目。凡经青岛市北红十字护老院认证的
志愿者可赴由青岛市养老机构赡养的

空巢老人或卧病在床、失去生活能力的
老人家中， 提供时长为 1 小时的陪聊、
喂食及床铺整理等关怀服务。 “三村晖
电子时间银行”公益平台将客观记录志
愿者的服务时间，并在个人电子账户中
存储相应的时间币。未来待该志愿者需
要被帮助时，可凭借个人电子账户中的
公益时间币换取他人志愿帮扶。 (平安)

农行周口分行推出信用卡刷卡优惠活动

单笔最高优惠 100元

������本报讯 近日，农行周口分行为答
谢消费者， 推出刷农行信用卡消费，单
笔可获得最高优惠 100元的活动。

随着科技的发展，刷卡消费已成
为消费者支付的主要方式。 为此，农
行周口分行推出两种刷卡优惠活动：
一是在 1 月 29 日至 4 月 2 日期间 ，
客户每周一在周口市区五一路与新

华步行街交叉口的青鸟餐厅刷农行

信用卡消费，满 100 元立减 50 元，单

笔最高优惠 100 元； 二是在 1 月 30
日至 4 月 7 日期间，客户每周六在周
口万果园川汇区 3 店、7 店、58 店、60
店、68 店刷农行信用卡消费，满 48 元
立减 5 元，在万果园名品百货刷农行
信用卡消费，满 300 元减 30 元，每单
优惠金额最高 90 元。 值得客户注意
的是，两个活动中，每卡每个活动日
仅享受一次优惠，名额有限，先到先
得，用完即止。 （张贝贝）
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中原银行淮阳支行清点数吨硬币
化解太昊陵管理处难题

□记者 王吉城 文/图

本报讯 每年农历二月二至三月

三， 是太昊陵庙会香火最旺的季节。
往年庙会期间总有个难题让太昊陵

管理处头痛———香客投入许愿池、功
德箱的硬币以及门票收入硬币无法

及时处理。 日前，中原银行淮阳支行
往太昊陵管理处调来一台全自动分

币清点机，解决了太昊陵管理处的难
题。

2 月 21 日下午， 中原银行淮阳
支行行长李胜利及周口分行有关负

责人张诗剑带领工作人员将全自动

分币清点机运到了太昊陵管理处。在
回收硬币工作室，记者见到成麻袋的
硬币摆了一地，尚未分拣的硬币占据
了两张大桌子，几名工人正紧张地分
拣硬币（如图）。 据介绍，每公斤硬币
大约是 166 元。这台机器每天可处理
10 万元、约 600 公斤硬币，而且清点
后自动对各类硬币包装封存。若是人
工清点 ， 平均一人一小时仅清点
1000 枚硬币，金额不大，劳动量却很
大。

据太昊陵管理处有关负责人介

绍 ，庙会来临 ，一些香客已提前 “热
场”， 管理处近期回收的硬币已有七
八吨之多。 在庙会前“消化”掉这些硬
币是当务之急， 否则庙会开幕后，硬
币存放就是个问题。 中原银行淮阳支
行送来全自动分币清点机并及时联

系商家回收硬币，充分体现了中原银
行淮阳支行为民服务的真心、 贴心、
用心。

国华人寿
2019年度声誉风险管理培训举行

�������本报综合消息 2 月 20 日下午，由
国华人寿总公司办公室牵头主办的

2019 年度声誉风险管理培训于上海中
心职场 1 号会议室成功举行。总部各部
门，分公司相关人员合计百余人通过现
场以及在线视频等方式参与培训。公司
副总裁郭富出席并致辞。

本次培训分上下半场进行，上半场
公司特意请到了九富公关顾问执行总

经理王新华为各位培训员工带来了《媒
体新形势下危机公关舆情培训》。

培训下半场，办公室品宣室李捷和
黄慧丽分别为大家分享了《国华人寿风
险管理体系建设及 2019 年声誉风险管

理重点工作》以及《从合格到优秀———
“四个一”助力品牌宣传技能提升》。 分
别对公司内部声誉风险制度建设及重

点工作、总公司和分公司通讯员品宣技
能提升进行了具有针对性的培训。

随后，办公室总经理凌云峰对银保
监会合并后大环境下的舆论监管进行

了分析， 为大家总结了 2018 年度声誉
风险管理工作的成果与不足，并提出了
全系统在品牌宣传方面提升规范性、协
同性，提高新闻敏感度、加强品牌宣传
技能，按照付永进总裁做好内外宣工作
指示， 做好做实 2019 年声誉风险管理
和品牌建设工作。 （国华）


