
������10月 18日， 农行周口分
行火车站分理处工作人员走进

市区麒麟建材城大饰界陶瓷门

店， 向负责人宣传网络安全知
识，提醒他们警惕金融诈骗，时
刻绷紧网络安全这根弦。

近日， 农行周口分行积极
开展 “2021 年网络安全宣传
周”活动。该行各营业所采取发
放宣传手册、走进市场、现场解
答等形式宣传网络安全知识，
提升全民网络安全意识。

记者 徐如景 通讯员 冯

振涛 摄

□记者 徐如景 通讯员 杜洋

本报讯 记者从中国人寿周口分公

司获悉，10 月 15 日，2021~2022 赛季中
国人寿 NYBO 青少年篮球公开赛秋季
赛正式拉开帷幕。 开幕式上，中国人寿
与 NYBO 青少年篮球公开赛正式签
约，成为其全新赛季独家冠名赞助商。

在中国篮球事业领域，中国人寿不
仅是 CBA 联赛唯一官方主赞助商，也

是 NYBO 青少年篮球公开赛的冠名赞
助商。 中国人寿在“体育+公益”领域持
续发力，不断助力中国篮球事业从童年
到成年阶段的全面发展，与姚基金共同
开启“百校体育扶贫计划”。 截至目前，
NYBO 已在全国 28 个省市自治区，130
个城市及赛区落地， 累计为超过 10 万
名喜爱篮球的青少年提供了赛事服务，
每周末邀约小伙伴参与 NYBO 比赛，
已成为众多篮球少年的固定行程。

以案说险

�������一、 产品简介： “乐分易” 是中国
农业银行采集内外部数据， 对有日常大额
消费信贷需求的客户授予的一般分期额度，
客户成功办理后， 可使用分期资金在指定
类型的商户消费分期付款产品。 日常大额
消费， 是指符合信用卡透支消费规则， 用
于购买大额耐用消费品、 婚庆、 子女教育、
继续教育、 健康等用途的消费。

二、 产品特点： 1. “乐分易” 额度的
使用方式为不可循环使用， 额度最高为 30
万元； 2. “乐分易” 的分期期限最长不超
过 5年 （60期）， 具体分期期数、 对应的
分期手续费率、 手续费收取方式等产品信

息请咨询营业网点或者农行信用卡客服电

话： 4006695599； 3.该产品仅限用于日常
大额消费， 包括购买大额耐用消费品、 婚
庆、 子女教育、 继续教育、 健康等。

三、 申办条件： 1.申办客户须是农行白
名单客户； 2.年龄在 18周岁至 60周岁之
间， 具备完全民事行为能力的自然人； 3.
信用记录良好， 相关风险评级、 评分符合
我行系统设定的准入要求； 4.有合法、 充
足、 稳定的收入或资产， 具备偿还意愿和
偿还能力； 5.在境内有固定住所、 稳定工
作单位、 稳定经营场所； 6.符合我行反洗
钱和制裁合规管理相关规定。

农行“乐分易”焕新上线
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案例简介:
近期，消费者刘女士遭遇了“代理退

保”骗局，在“代理退保”中介处缴纳一万
余元手续费后，并未能如“代理退保”中介
所说的那样办理了“全额退保”，自己反而
要支付巨额的“手续费”。 刘女士找“代理
退保”中介讨说法，遭受对方一番挖苦，并
被迅速拉黑，更让刘女士忧心的是自己的
银行卡、信用卡、身份证和家庭住址等个
人信息全部落入了不法分子手中。 此外，
她的个人征信也受到了影响，使自己办理
贷款的申请被银行拒绝。

刘女士遇到的情况是典型的非法“代
理退保”。如果刘女士直接联系保险公司，
由保险公司工作人员进行讲解或是办理

相关手续，就不会出现这种情况。
案例分析:在银保监会发布的 《关于

防范“代理退保”有关风险的提示》中提
到，“代理退保”存在以下风险：
一、失去保险保障风险。保险消费者退

保后，丧失保险保障。保险消费者未来再次
投保时，由于年龄及健康状况差异，重新投
保时的保险费率与核保条件已发生变化，
可能面临重新计算等待期、 保费上涨甚至
被拒保的风险。

二、经济损失风险。 某些“代理退保”
并非为保护保险消费者合法权益， 而是
以牟利为目的。退保前收取高额手续费，

退保后诱导保险消费者“退旧投新”，购买所
谓“高收益”理财产品或其他公司保险产
品以赚取佣金。部分组织还通过掌握保险
消费者的银行卡账户而截留侵占保险消

费者资金，甚至有不法团伙诱导保险消费
者参与非法集资。

三、个人信息资料泄露风险。 该类机
构或个人要求保险消费者提供身份证、银
行卡号、保单、联系方式等涉及保险消费
者隐私的敏感信息。 除“代理退保”外，有
的组织还从事信用卡套现、 小额贷款业
务，保险消费者个人信息资料存在较高的
被泄露或被不法分子恶意使用的风险。有
的组织甚至在保险消费者想终止“代理退
保”协议时，采用极端手段骚扰保险消费
者，迫使其再次投诉。

四、法律风险。 保险消费者如果受人
教唆或指使， 为达到退保目的而虚构事
实，编造理由，伪造证据资料，甚至违法
干扰经济社会生活秩序， 存在违法犯罪
的风险。

消费风险提示：一是充分考虑自身保
险需求，谨慎办理退保。 二是注意保护个
人重要信息。三是通过正规渠道依法合理
维权。 （新华)

□记者 王吉城

本报讯 为贯彻责任彩票精神，提升
竞彩高销量实体店责任彩票意识， 在依
法合规前提下做好竞彩销售，日前，体彩
周口分中心召集全市竞彩高销量实体店

召开了责任彩票主题会议。
会议向参会网点介绍了会议召开的

背景和意义，对近期周口竞彩销售情况、
增幅、在全省位次进行通报，同时分析了
竞彩销售形势、赛事开售情况，并根据销
售形势对实体店提出了建议。

工作人员对目前竞彩施行的 “四表
一书”进行了解析，带领全体业主再次学
习“四表一书”上报流程。 “四表一书”不

单是对购彩者负责， 更是对业主自己负
责。最后，工作人员向参会网点传达了河
南省部分实体店违规销售案例， 警示所
有参会网点务必做到依法经营、 合规经
营、诚信经营。

周口晚报
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展示实力和形象的舞台
联系群众和客户的纽带

□记者 徐如景 通讯员 万洋

本报讯 近日，郑州银行周口分行提
高政治站位，聚焦“守牢金融数据安全
底线 促进金融数据综合应用”，在网络
安全宣传周活动期间利用多种渠道、多
种形式广泛开展，深入推进网络安全宣
传周活动。
该行及时制作以“网络安全为人民，

网络安全靠人民”的宣传海报和网络安
全宣传手册，并将海报摆放至大厅显眼

位置，让客户一目了然；利用 LED 显示
屏滚动播放宣传标语和网络安全宣传视

频，营造浓厚的宣传氛围；组织员工深入
学校，用喜闻乐见、寓教于乐的方式多角
度进行宣传，讲解网络安全知识。

通过一系列宣传活动，使广大市民
认识到网络安全的重要性，丰富网络安
全知识，提高网络安全防护能力，为金
融客户创造安全支付环境和个人金融

数据安全保护，切实提升广大民众在网
络空间的安全感。

□记者 王吉城

本报讯 记者从新华保险周口中支

获悉， 在今年 7 月河南遭受特大暴雨侵
袭后， 新华保险向河南捐赠 1000 万元，
专款用于抗汛救灾及灾后重建工作。 目
前，1000 万元捐款已在河南 8 个地市 14
个县市完成对接落地。

7 月 30 日， 新华保险河南分公司接
到上级捐赠通知后迅速行动， 对接沟通
受捐单位， 商讨确定协议内容， 积极促
成签约落地。 自 9 月 2 日起， 在郑州新
密、 新乡卫辉、 安阳汤阴、 周口扶沟等
受捐地区当地政府大力支持下， 新华保

险 1000 万元捐款悉数落地， 切实为受
灾群众解难题、 送温暖， 其中有 10 个
县市已举办了捐赠仪式。 活动得到当地
政府、 受灾群众、 媒体以及社会各界的
高度关注和广泛赞誉。
抗汛救灾过程中，新华保险河南分公

司还同步启动了 “风豫同舟 共克时艰”
支援河南灾后重建项目， 组织全省干部
员工及营销队伍积极捐款捐物， 共募集
善款及物资，折合费用合计 59.74 万元。
同时, 新华保险党员干部还带头赴安置
点慰问受灾群众，率先作为、挺身一线，
开展抗汛救灾。

新华保险支持河南抗汛救灾
1000万元捐款悉数落地

体彩周口分中心

召开高销量网点责任彩票培训会

郑州银行周口分行
多举措开展网络安全宣传周活动

中国人寿成为NYBO青少年篮球公开赛
独家冠名赞助商

2021年中国平安招“才”季正式启动
□记者 王吉城

本报讯 日前， 记者从平安人寿周
口中支获悉，2021 年平安招“才”季正
式启动。 招“才”季是平安重磅推出的
人才招募计划， 为寿险代理人打造专
属培养体系， 帮助寿险代理人更快适
应工作环境， 进而成为未来的寿险精
英和引领行业的“保险企业家”。
据介绍， 平安人寿将为代理人提供

“优培养”“优待遇”“优发展”“优平台”，
其中“优培养”将为“优+”保险代理人打

造一个 12个月的专属培养体系， 通过
岗前 8天培训、 岗后 90天跟进实战培
训、4 至 12 月的月度集中训练，帮助代
理人迈向“敢为才有可为”绩优之路。此
外，平安人寿率先研发了三好五星评价
体系，围绕“业绩好、质量好、行为好”等
几方面， 对人力、产能、业绩、日常经营
四大模块，建立了涵盖一系列指标的经
营评价标准。本次招“才”季主要面向大
专以上学历、 年龄在 25至 45 岁之间，
达到当地社会平均收入且在本地居住

满 1年的候选人。

远离“代理退保”，保护自身合法权益


