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“金丝黄菊源头厂家给大家送福利了，这些都是
经过严格挑选的菊花，每一朵都硕大饱满，每一朵都
是独立包装，一朵就能泡上满满一杯菊花茶……”

9月 7日，西华县文龙花茶加工厂的抖音直播间
如约开播，一位女主播面对镜头，向网友推介产品。
坐在位于西华县叶埠口乡花茶加工基地办公室的加

工厂负责人李如亮通过手机实时关注着直播画面。
李如亮是一位 90 后老板，给人第一印象———腼

腆。谈及直播带货业务，他笑着说：“直播带货口才要
好，我要不是一紧张就口吃，也会选择当一名主播，
为自己的产品代言。 ”

“小伙子务实又谦虚，他从事电商行业已经十多
年了，几年前返乡创业，如今事业做得风生水起。 ”一
同接受采访的西华县商务局工作人员说。

李如亮是西华县叶埠口乡英沃村人，2006 年中
学辍学后到广东打工。 不甘平庸的他一年后离开工
厂，开始接触电商行业，成为国内最早的一批“电商
达人”，后来发展到拥有 37 人的专业电商直播团队。
“当时主要为箱包和鞋子厂家直播带货，那个时候国
内电商还处于发展初期， 常年有 100 万元左右的销
售额。 ”李如亮说。

李如亮在大城市打拼多年， 对电商行业了如指
掌，也因此积累了原始资金。 “近年来，随着乡村振兴
战略的全面实施，农村产业潜力无限、大有可为。 ”
看准农村美好前景的李如亮于 2021 年决定带着他
的电商直播团队返乡创业。

李如亮经过多方考察，在县乡有关部门的积极引
导下，他选择了种植菊花。 “现在的人注重养生，菊花
属于保健产品，我又有专业电商直播团队，不愁销路。
种植菊花需要大量劳动力，能为家乡提供很多就业岗

位，帮助村民增收。 ”李如亮这样介绍他的创业初衷。
李如亮说：“我们这里处于沙河、颍河中间地域，

多为黑土，土壤肥沃，沿线没有受到工业污染，再加
上我们采用井水灌溉，并应用无硫烘干技术，我们的
菊花产品花瓣肥厚，香味浓郁，经久耐泡。 ”

2021 年 6 月， 李如亮在叶埠口乡依岗村试种了
30 亩菊花，几个月后喜获丰收。 产品一经上市，受到
广大消费者的青睐，当年一亩地净利润近 7000 元。

看到李如亮种植菊花效益可观，第二年就有很多
附近村民主动找到他学技术、要种苗。 依岗村村民孙
美玲第一年试种了 20多亩菊花，尝到甜头后，今年她
扩大了种植规模，承包的 30多亩地全部种上了菊花。

经过几年的发展， 如今李如亮的菊花种植基地
扩展到该县西夏亭镇和叶埠口乡、大王庄乡，带动农
户 150 余户， 其中困难户 30 余户， 种植菊花达到
1000 亩，安排 200 余名村民家门口就业。

为充分发挥菊花产业优势，延长产业链条，促进
农户增收， 李如亮在叶埠口乡依岗村投资建设 2500
平方米的加工车间，拥有菊花烘干机 11 台，注册了
“花满溢”“百茗香”两个商标，研发了 20 余款花茶产
品，目前已初步形成“公司+合作社+农户+互联网”
的发展模式，为农户提供种苗、肥料、技术支持、定点
回收业务，让农户种不愁、销不愁，农户实现每亩经
济效益约 8000 元。

“借助电商平台，我们的产品不愁销路。 ”李如亮
告诉记者，他们的销售模式以电商为主，最高日出单
量达 8000 单，年电商销售额超过 1000 万元。

再过一个多月，李如亮种植的菊花进入采摘期。
望着长势喜人的整片菊花田，李如亮信心十足。 他告
诉记者，眼下他正筹备申报绿色产品认证工作，同时
也积极为开通跨境电商做准备，力争在不久的将来，
让西华菊花香飘国外。 ③6

90 后电商达人李如亮返乡创业

菊花生意做得风生水起
社区里面当“团长”
宝妈秒变“带货王”

□记者 王慕晨

“每天醒来看到的不是订单，而是一
份沉甸甸的信任。 ”“天气在变， 服务不
变；季节在变，态度不变；时代在变，品质
不变；不管世界怎么变，真诚不能变。 ”

“成交只是起点，服务没有终点。 ”……王
晓杰的微信朋友圈里每天都会发一些当
社区团购“团长”的心得体会。

每天 22 时许，王晓杰都会在微信团
购群里发一些信息———麻辣虾尾、 香嫩
牛排等美食的图片与小视频挑逗着大家
的食欲。

工作家庭两不误

今年 31 岁的王晓杰是一名文员， 工作之余
她当起了 “团长 ”。 “我合理分配时间 ，两份工作
互不影响 。 ”王晓杰笑着说 ，她中午下班后到下
午上班前这段空闲时间 ， 就在微信小程序上找
到了这份兼职 。 “2022 年 6 月 1 日是我入行当
“团长 ”的第一天 ，那天订单很少 ，我很快就完成
了任务。 ”王晓杰回忆说。 王晓杰所在的许寨社
区人口基数大，有利于社区团购工作的开展。 她
积极组建社区团购群 ， 往群里发送团购平台上
实惠的商品链接。 截至目前，王晓杰组建的社区
团购群人数约 300 人 ， 每天固定下单的顾客约
50 人。

除了 “团长 ”的身份 ，王晓杰还是两个孩子
的妈妈。 为了兼顾孩子上学，她把一天的时间安
排得满满当当 。 “每天过得非常充实 ，趁年轻多
干一些，多积累一些经验，给孩子树立榜样。 ”王
晓杰说 ， 她的两个孩子都为妈妈做了两份工作
而感到骄傲。

“收入和付出成正比 ， 我很满意现在的生
活 。 ”王晓杰笑着说 ，每天上午收到各个平台送
来的商品后，她还要对商品进行分拣。 为满足顾
客的要求，她都会选择送货上门。 “刚开始做‘团
长 ’时 ，每天收益 20 元至 30 元 ，现在每天收益
50 元左右。 ”王晓杰说。

“有没有好吃的月饼 ？ ”“俺想买一些土鸡
蛋。 ”社区团购群里不时有顾客咨询。 王晓杰总
能第一时间帮助他们解决问题 。 “虽然我做 ‘团
长’不久，但我很喜欢为大家服务的感觉。 ”王晓
杰说 ，“当了 “团长 ”后 ，我认识了很多新朋友 ，每
天在谈笑中就把货送完了。 ”

近年来 ， 社区团购模式在中国市场迅速崛
起 ，其中比较知名的平台包括美团 、拼多多等 。
在社区团购模式下 ，“团长 ”这一职业应运而生 。
在周口大大小小的社区里 ，像王晓杰这样的 “团
长 ”还有很多 。 他们与时俱进 ，开辟了就业新天
地。 ②2

灵活自在乐服务

22002222 年年，，李李如如亮亮种种植植的的菊菊花花喜喜获获丰丰收收。。 （（资资料料图图））

李李如如亮亮观观察察菊菊花花茶茶成成色色。。


