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市慈善总会救助贫困大学生活动

本报讯 !记者 马月红 窦娜"昨日#

市慈善总会组织工作人员对中心城区申

报的
!""

名贫困大学新生进行家访$

大学开学在即#市慈善总会救助贫

困大学生活动也接近尾声$ 市慈善总会

相关负责人告诉记者%&家访的目的是

核实申请者家庭是否符合救助条件$ 我

们从今年'扶贫济困一日捐(活动收到

的善款中拿出
#"

万元资助中心城区

!""

名大学贫困新生#每人
#"""

元$ 名

额有限#救助款有限#我们要保证救助

款切实发放到需要的贫困家庭中$ )

当天#市慈善总会家访人员分成
$

组

分别展开家访#除其中一组因走访家庭涉

及区域大以机动车代步外#其余三组的代

步工具均为电动车或自行车#他们在一天

时间内要完成走访
%"

户的任务$

十年寒窗苦读#一朝金榜题名#本是

人生一大喜事# 可对于贫困家庭的孩子

来说#跨入大学之门却很艰难$ &家访结

束后# 我们的救助款将很快发放到受助

者手中$ )相关负责人说#家访人员走进

申报者家庭#通过交谈*观察*感受来了

解这个家庭的实际情况# 从而剔除滥竽

充数者#确定最终的受助者名单$家访结

束后#市慈善总会还将与团市委*市工会

等救助贫困大学新生的单位或组织结

合#核对受助者名单#避免重复救助$
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记者 岳建辉 文
!

图

.

月一个阳光明媚的中午# 北京大

成!深圳"律师事务所合伙人*卖货郎集

团创始人范志强与&出彩周口人)采访组

一起分享着他的坚守与梦想$

当过教师* 自考汉语言文学本科毕

业*没有系统地学过一天英语的他#以英语

/.

分*法学专业第一名的成绩考入湖南大

学国际经济法专业研究生+身无分文的他

举债
$"

万赴英国威尔士班戈大学攻读商

法硕士学位+回国从事律师职业+回到周口

调研创立卖货郎农村电商平台,,

从教师到律师再到电商平台创始

人#这个&

."

后)给记者留下了深刻的印

象$ 他用独特的视角和超前的思维规划

人生#&规划)&坚持)&梦想)&感恩) 在他

身上绽放着耀眼的光芒# 一步一个脚印

的他完成了旁人无法完成的蜕变$

坚守梦想赴英留学

!&.!

年出生的范志强是周口市商

水县邓城镇范楼村人$

!&&'

年#

!%

岁的

他在家人的安排下# 考进了中等师范学

校#成了一名准老师$在这个少年的心中

却有着一个梦想%&我要上大学-)为了这

个梦想# 他在中师学习期间自考了大专

文凭$

!&&&

年#他毕业去了一个乡镇学

校教学#家人满怀欣喜#因为家中又多了

一个能挣钱的好帮手$ 但是这种欣喜只

维持了不到两年的时间$

0""!

年#追求

梦想的范志强又踏上了求学的道路#他

考入河南教育学院汉语言文学专业$ 这

个时候他已经是个本科生了# 按理说他

应该满足了# 但是倔强的他认为只有学

习才是最好的出路# 才是改变命运的捷

径$ 他更加努力#在同学和老师眼里#他

就是个学习的&疯子)$因为是初中毕业#

他几乎没有英语基础知识# 为了练习听

力#带着耳机跑到楼顶去听去说+为了恶

补知识# 他大冬天在雪地里能够读书读

得汗流浃背$在近乎疯狂的努力中#他很

快学完了高中* 大学的英语课程$

0""'

年#范志强以法学专业第一名*英语
/.

分的好成绩考入湖南大学# 成为一名国

际经济法专业研究生$

&

0"".

年# 我收到了英国威尔士班

戈大学的录取通知书$ 那个时候是喜忧

参半#喜的是我可以走出国门学习知识#

忧的是我身无分文# 家里不可能再拿出

一分钱供我读书了$)在商水县法姬娜五

楼的接待室里# 范志强提起出国留学的

经历笑着说#&让我记忆深刻的两个人#

一个是我当时的导师# 为了能让我去英

国留学# 拿出家里的存折跟学校去申请

贷款#资助我+另外一个就是我当时在湖

南长沙做家教的雇主#她叫李自娟#听说

我的情况后#拿出
!

万块钱给我#支持我

完成学业$ )

范志强回到家中# 所有家人都以为

他疯了#父亲说他显摆#不自量力$ 兄弟

们都劝他回家好好找个工作别再折腾

了$ 他说服了家人# 拿着好不容易凑的

$"

万元钱#踏上了异国留学之旅$ 因为

威尔士班戈大学的学生只有学分修够了

才能毕业# 一进学校范志强就专挑学分

高的课程学习#因为生活费紧张#他总是

赶在超市关门的时候买一些蔬菜$&国外

的超市跟国内的超市最不同的地方就是

他们每个地方售卖的蔬菜的价格是不同

的$ 学习之余我就去找哪个超市的什么

物品最便宜# 我总是赶在超市关门前赶

到那里去买最便宜的菜$ )范志强说$

&那段时间很苦但是很充实$异国留

学让我的视野变得更开阔# 也是在那个

时候#让我觉得我应该从商$)范志强说#

&为了省钱#在留学期间我很少给家里打

电话# 更是一次也没回过家# 不是不想

家#是真的回不起$ 还有最后
!"""

英镑

的时候#我修完了所有学分#也是我们那

批在英国学习的留学生中第一个修满学

分的$ )

执业律师"三农#情怀

&回国前我就联系好了湖南的一家

律师事务所# 到达湖南后我就开始上班

了$)范志强说#如果不工作就没钱#他还

要赚钱还上学时欠下的债$ 虽然那时生

活很拮据# 但他还是给了很多需要法律

援助的贫苦百姓无偿援助$

湖南怀化的杜某在监狱里呆了
'

年# 最后无罪释放# 他想要申请国家赔

偿#却求助无门$范志强得知情况后无偿

帮他做了法律援助# 成功申请到了国家

赔偿$ &像这样的法律援助#我不知道做

了多少起# 我总觉得他们都是像我父辈

们一样的农民# 帮助了他们就像帮助了

家人$ )范志强说$

在长达几年的律师生涯中#范志强主

要从事信托*企业并购*

123

*不良资产处

置*私募基金及涉外法务等领域的法务和

策划工作#成功为地方政府和很多大企业

解决难题#在法务和资本市场积累了丰富

的经验$由于精通国内外经济法*商法#并

且熟练使用英语# 他曾经代理中石油集

团*新华信托*武汉钢铁*南洋商业银行*

中国银行 !香港" 等知名企业的各类大

案#为企业挽回经济损失达数十亿元$

逢年过节# 回到家乡的范志强发现#

村小卖部里的各种商品还算丰富#可是有

不少山寨产品竟然堂而皇之地摆在那里

出售
4

&农村的消费环境对我触动很大#村

民们花了钱却买不到质量可靠的商品$ )

范志强说$经过询问#他了解到%小卖部老

板其实也很无奈#正品行货经过多层中间

商加价#进价高#老百姓嫌贵#卖不动#于

是只好进一些廉价的山寨货$

0"!#

年#不按常理出牌的范志强又

做了一个让人咋舌的决定...&举家回

周口)/ 这时候的范志强已经娶妻生子#

孩子只有
#

个月大# 所幸妻子非常支持

和理解他$&我最苦的时候兜里只有一元

钱#是妻子给了我
0""

元钱#她非常支持

和理解我#感谢我的家人$ )范志强说$

如何让农村老百姓买到既便宜又质

量可靠的商品# 出国见过世面的范志强

开始思考着#

0"!$

年底卖货郎商城应运

而生$ &卖货郎是有含义的#当初想着要

创业要建立公司# 为了取名字几个合伙

人没少争论$ 0咚咚咚*咚咚咚(#摇着拨

浪鼓# 货郎们从这个村庄出来又向下一

个村庄走去,,这声音# 也许早已被乡

村现代化后众多商业超市的大潮所湮

没#但在我的记忆深处仍然是那么悦耳动

听$ 有天夜里
0

点多#我跟朋友一边喝酒

一边聊天#突然想起来#以前没有超市的

时候#总有手拿拨浪鼓的货郎走街串巷为

老百姓带来方便#他象征着主动销售也能

被老百姓接受$就这样卖货郎就被我们选

定为公司名称$ )范志强说$

植根沃土互联互通

&卖货郎商城定位为0中国最专业的

农村电子商务服务平台 (# 采取线上

506

综合型在线购物平台结合线下乡

镇*村级市场终端销售网络#再加上在乡

间成效显著的百姓口碑营销模式 #0天

网(0地网(0人网( 三网合一的立体式营

销模式# 卖货郎立志成为中国最专业的

农村电商服务平台$ )范志强说$

&做农村电商最重要的是接地气#这

是卖货郎的竞争力所在$ 看到希望也要

看到眼前的困难# 目前农村市场存在较

为分散*推广难*操作难#以及用户习惯

难以改变的现状$)范志强说#&一个村的

住户基本都是家族或一个姓氏为主#你

促进他消费更多是亲戚之间的推荐#即

便电商落户农村# 也难以改变他们的思

维和购物习惯$ )范志强说#他前期在几

百个村做调查后发现# 农村消费者在获

取信息和推广方面有着自己的渠道#依

旧用大喇叭传播消息# 习惯去最近村里

的小卖部购物#对品牌没有概念#商品选

购以价格低作为首选$

&打开农村电商市场必须将0电商(这

个流行于一*二线城市的词抛弃#根据农村

用户的习惯#让电商去适应农村用户#而不

是让农村用户去适应电商$ )范志强说$

&供货商可免费入驻到卖货郎# 我们

仅对县级运营商收取一定的加盟费$ )范

志强说#&加盟卖货郎的县级运营商除了

销售卖货郎的商品#可以对当地的农产品

等商品进行招商#所有的销售利润都归自

己$ )县级运营商加盟费按人口为单位收

费# 例如
#"

万人口加盟费
%

万# 以次类

推$此外#商城引入第三方金融平台#对于

优质供应商给予一定的借款额度$

走进商水县阳城公园附近的一家卖

货郎旗舰店里# 店主刘威正在忙碌地为

顾客介绍商品$ 不算太大的店面里既有

花露水*香皂这样的日常用品#也有电冰

箱*自行车这样的大件商品$ &我们一般

都会标出两个价格#一个是正常售价#一

个是货郎价$ 货郎价便宜是因为它是从

供货商手里直接拿到的货品# 中间省去

了大量的费用$ )刘威说$

除了帮助农民代买商品*帮农民代卖

农产品#卖货郎还提供像手机充值等一些

便民服务#同时还与银行合作#设计金融

产品#为农民提供金融服务$ 提供给农民

的贷款#利息会比当前民间借贷低一半左

右#降低农民的经营成本$&卖货郎前期的

发展并不需要大量的资金#我们采取加盟

方式#招聘以县级为中心的运营商$)范志

强说# 卖货郎给予县级运营商在品牌*培

训*资源等的支持$

一分耕耘一分收获$自
0"!%

年
!

月

底上线试运营到目前# 卖货郎已在河南

省商水县*项城市*沈丘县*郸城县#湖南

省望城县# 山东省汶上县等多个县市设

立了运营示范区#还有
."

多个县级运营

中心正准备培训$

0

月
%

日#光彩众生入

股卖货郎+

0

月
!#

日# 卖货郎与沈丘县

政府签订农村电商战略合作协议# 还与

中原银行签订了合作协议# 迈出了卖货

郎与银行合作的新模式$截至目前#卖货

郎的会员已经突破
%

万$ &接下来#我们

将解决农村电商两个问题$ 首先是信息

不对称问题# 其次是农产品流通许可问

题$ ) 范志强说#&能把这两个问题解决

了#也就是卖货郎全面开花的时候$我最

大的愿望就是让全中国都知道卖货郎是

周口人创办的$ )
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年
#

月# 日军第
#&

师团在

鄂西发动了南漳战役$ 周口籍抗日英

雄陈振凯在弹尽粮绝的最后关头#带

领部属冒着敌人的炮火# 冲入敌阵血

拼#歼敌
!"""

多人#最后壮烈殉职$此

次战役创造了以少敌众的辉煌战绩#

给日寇以重创$鄂西人民不会忘记他#

南漳县武镇张公!自忠"祠内存有他的

遗骨#第
%&

军军长刘振三在他的墓碑

上题字# 他的威名永远彪炳在中国的

抗战史册中$

陈振凯!

!&"$(!&$%

"#出生于沈丘

县大邢庄乡陈埠口村一个小康之家#

父为医生#行医乡里#常施诊贫家#为

乡里人称颂$

!&00

年#受冯玉祥&不扰

民*真爱民#誓死救国)思想教育#胸怀

报国救民之志的陈振凯入冯玉祥部

当兵# 先后任吉鸿昌部第
!!

师连长*

宋哲元部第
0&

军骑兵少校连长$&九1

一八) 事变后# 第
0&

军驻防通县*蓟

县*遵化至喜峰口一线$

!&##

年
#

月#

参加了著名的喜峰口抗战# 给日本侵

略军以沉重打击$后又出征长城内外#

参加察哈尔省的同盟军抗战# 屡创日

军$

!&#/

年
/

月
/

日夜#日军在卢沟

桥寻衅# 陈振凯参加了这次有历史意

义的反击战#是首开全面抗日战争*荣

立战功的人员之一$此后#他又随军转

战于冀*鲁*豫*苏*皖等省#多次与日

军作战#并卓有战绩$

!&$"

年# 陈振凯升任第
%&

军暂

编第
%#

师第
!

团上校团长#由张自忠

的第
##

集团军所辖# 驻防河北西部#

防止日军进犯$陈振凯长期受冯玉祥*

吉鸿昌* 张自忠等爱国将领思想的熏

陶#又多次目睹日军侵华的种种暴行#

对日军无比痛恨#抗日志坚#曾多次教

育部属%&不打倒日本帝国主义# 中国

将永无宁日+抗日军人要和日寇死拼#

抗战到底- )同时#陈振凯还积极拥护

中国共产党的统一战线政策# 拥护国

共合作*共同抗日$

"#$%

年#陈振凯部

驻防荆门*南漳一带#防区曾与新四军

的第
%

师毗邻# 他亲自到第
%

师邀请

政工干部到他的部队里教唱抗日歌

曲#宣传抗日救国道理$有一次为配合

!/&

师去敌后打游击# 在荆门育溪河

附近的&

0%/

)高地与日军激战#因敌众

我寡#伤亡惨重$ 遂派人向新四军第
%

师求援#第
%

师立即派出援军#共同把

敌人击退# 第
%

师把收容陈振凯部的

伤员治愈送回# 陈振凯则给第
%

师送

去弹药*粮食*药品作为酬谢#使两军

关系更为融洽$

!&$%

年
#

月#日军第
#&

师团在鄂

西发动了南漳战役$ 陈振凯团奉命驻

守在荆门以北的白云山东侧# 迎击来

犯日军$ 战前#陈动员部属誓死抗敌#

精忠报国# 同时给他的夫人写了一封

遗书%&我给你写信的时间还是一个爱

国军人#当你收到这封信的时候#我很

可能已不在人世了-日寇又要对我们发

动进攻# 我决心率领全团誓死保卫阵

地#绝不让鬼子得逞,,我为抗日而牺

牲#你应该自豪#不要悲伤-要好好教育

孩子#让他们好好上进#热爱祖国- )

#

月
0!

日晚#日军向陈振凯团的

阵地发起猛攻#他指挥部队英勇阻击#

毙敌甚众#敌势顿挫$ 随后#日军后续

部队猛增#与陈振凯团成五比一之势$

陈振凯深知自己的阵地关系着全师乃

至全军的安危# 毫不动摇地誓死阻击

敌人$ 自
0!

日晚接战#坚持到次日晨

'

时许#陈振凯虽身负重伤#仍沉着指

挥部队奋勇杀敌# 最后冒着敌人的炮

火#率众冲入敌阵血拼#歼敌千余人#

给敌人以重创# 创造了以少敌众的辉

煌战绩$不幸的是#陈振凯在这次战役

中壮烈殉职$

!&.%

年
!"

月
'

日#河南省人民政

府批准追认陈振凯为革命烈士# 供世

人敬仰$ !记者 李瑞才 整理"
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记者 李一
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太康县毛庄镇的辛俊梅是一个地道

的票友$ 今年
%!

岁的她打小&听见锣鼓

响#嗓子就发痒)#虽然没有走上专业戏

曲表演的道路#但几十年来她一直没有

放弃听戏*唱戏的爱好$ 更难得的是#她

不光唱戏自娱自乐#还于
0"!#

年成立了

太康县梅园豫剧团#把快乐送给别人$

0"!#

年的大年初一#辛俊梅和她的

团队来到王隆集大街#表演的节目让村

民很过瘾+当年的正月十五 #她们来到

石庄村#与村民一起闹花灯+&三八)妇女

节#她们来到下堤口村#与乡村姐妹同歌

共舞#庆祝自己的节日+&五一)国际劳动

节#她们来到县城南关广场#用精彩的表

演庆祝劳动者的节日,,这个不以营

利为目的的剧团#很快就赢得了群众的

认可和欢迎$

辛俊梅说#对戏曲的热爱和追求#让

她坚定信念#一定要把剧团办好#把快乐

送给更多的人$ 辛俊梅是这样说的#也

是这样做的$ 自剧团成立以来# 她带领

大家常年活跃在太康县的许多乡镇$ 为

此#她荣获了太康县第六届&十行百星)

志愿服务明星*太康县&三八红旗手)*太

康县&优秀志愿者)等荣誉称号$

寻找"最美志愿者$

近日#中国地质大学!武汉"资源学院暑期$三下乡%$丝雨豫东%团队在太康县&淮阳县顺利完成了为期
$

天的调研' 团队

成员深入农村#体验农村生活#把科技&教育&文化带到乡村#不仅完成了走访任务#而且收获了珍贵的友谊与难得的人生经

历( 图为大学生在太康农村走访群众( 马四新 摄

大学生暑期下乡收获丰

范志强在$出彩周口人%旗上签名 范志强!中"在商水县卖货郎电子商务服务中心调研


