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春季周口大型房车联展闭幕后

!

记者 李国阁

酒宴丰盛 ! 终有离席 "

!

月
"

日下午! 在参展商家 #展销过瘾$%

个别商家要求延期的呼声中! 由周

口日报社主办的
#$%#

春季 &联盟新

城杯$ 周口大型房车联展拉下了帷

幕'

总结这届展会! 可圈可点之处

颇多(

#&

家楼盘参展! 并且绝大部

分是周口的大楼盘% 品质楼盘! 另

外还有国内一流大盘中国绿地! 规

模之大创历届之最) 参展商家都有

销售!

#&

家楼盘推出的
%'$

套特惠

房销售过半 ! 客户意向登记达到

!#%#

组 ! 展会效果之好创历届之

最) 开幕式别出心裁! 让参展商家

老总走红地毯签 &树诚信品牌% 做

品质地产$ 宣言书! 享受特别的礼

遇和尊崇)

&

天的会展天天有节目!

日日有精彩 ! 展会现场规范有序 !

有条不紊! 展会组织之好创历届之

最) 场地规划科学! 展厅设计新颖!

其中有
'

家展厅精装! 所有展厅布

展精美讲究! 会展现场效果之好创

历届之最**这届展会工作人员听

到的都是好评和喝彩声! 看到的都

是笑脸和竖起的大拇指! 所以! 我

们没有理由不为这届展会的成功而

喝彩! 没有理由不为这届展会的精

彩而干杯+

一届高档次, 高品位的展会没

有遗憾是不可能的- 本届展会招商

工作进展迅速! 众多有眼光的商家

捷足先登! 招商广告打出一周内就

把展位几乎 &洗劫一空$! 到展会开

幕前一周 ! 不少商家无展位可选 !

只能 &望展兴叹$! 留下遗憾) 展会

进行到第三天! 临近闭幕! 由于展

会效果理想 ! 许多商家要求延期 !

可是受广场使用权所限! 主办方只

能如期闭幕! 这同样为商家留下遗

憾" 面对这些遗憾! 我们同样心生

惋惜! 遗憾只能留到下一届弥补"

回首准备展会走过的
!$

余个日

日夜夜! 我们思绪万千% 心潮澎湃+

#

月下旬 ! 周口市人民政府副

市长陈锋为周口日报社举办春季房

车联展作出批示" 报社的房车联展

活动已成功举办了多届! 早已创响

了品牌! 在市民和商家中间有广泛

的认知度和美誉度" 怎样不辜负市

领导的关心和重视. 怎样不辜负商

家和市民的期待. 怎样把这届展会

办得更精彩, 更成功. 进入
&

月份!

报社的相关工作人员就拧紧法条 ,

卯足劲儿! 全力推进相关工作-

为了展会的精彩和实效! 我们

采用目前可用的宣传手段! /周口

日报0, /周口晚报0 不惜版面天天

#轰炸$!

()

单, 户外广告, 网站,

短信, 宣传车立体进行- 同样为了

展会的精彩和实效! 我们加大创新

力度! 在开幕式上增加 #走红地毯,

签宣言书$! 并现场展览等内容- 为

此! 我们亢奋! 天天枕戈待旦, 夜

不能寐! 工作到了发狂的地步) 我

们期盼! 日日踌躇满志, 激情满怀!

盼望 #
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$ 大喜日子的到来-

有心人 ! 天不负 -

!

月
!

日以

来! 天公作美! 不管是前期的搭建

展厅 , 布展 ! 还是会展
&

天时间 !

天天风和日丽, 气温适宜! 观展者

络绎不绝! 会展始终在有条不紊地

进行-

服务客户是我们的责任! 为商

家搭建好的展销平台是我们应该做

的工作- 欲穷千里目! 更上一层楼!

我们和商家一样对秋季房车联展更

加期待-

名盘飓惠房车展! 赚人气 聚财气 鼓士气
!

晚报记者 张劲松 实习生 郑博

李博 文
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图
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月
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日! 为期
&

天的
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年春季周口日报社大型房车联展!

在周口市五一广场胜利举办 ! 连

续
&

天新楼靓盘的激情演绎 ! 连

续
&

天新车豪车的魅力展示 , 连

续
&

天市民们的尽享实惠和大饱

眼神**车商们毫不掩饰兴奋 !

报出了累累战果 ) 房地产商不仅

收获了众多客户资料 ! 品牌也得

到有效推广 ! 不但赚了人气 , 聚

了财气 ! 他们收获更多的是对未

来市场的信心 ! 从而在很大程度

上鼓舞了士气-

作为周口楼市 , 车市的风向

标 ! 此次大型房车联展已经是周

口日报社举办的第九届了 - 据了

解 ! 无论是规模 , 规格 , 组织 ,

宣传**本届房车联展都为历届之

最! 堪称一次盛会- 联盟新城, 万

达1熙龙湾 , 绿地新里1卢浮公馆

2郑州 3 等
#&

家房地产商纷纷加

盟! 这些颇负名头的地产企业聚首

五一广场! 站在了同一个舞台上!

一竞风流 ' 同时 !

#&

家楼盘推出

%'$

套特惠房'

从上百套优惠力度极大的特惠

房里! 我们听到了购房者的声音(

#此次房车联展! 确实是个好机会!

这么多楼盘中! 我一定能选出心仪

的住房'$

有意思的是! 房车联展带来的

人气! 还不仅仅局限在展会现场'

据参展的开发商们说 ! 开展
&

天

来! 位于周口的那些楼盘! 前去看

楼的人络绎不绝'

记者采访中得知! 许多开发商

都要在今年春天有大动作! 因此!

他们都很看重这次展会! 欲借展会

在楼市发力! 下面是部分开发商对

展会的感受和看法(

绿地新里"卢浮公馆 #郑州 $

项目经理杨东

开幕式比省会搞得还好

我们对周口房地产市场关注已

久! 我们公司的客户大约一半来自

周口' 周口这边市场广阔! 我们一

直想通过一个很有实力的地方媒休

进入周口这个市场' 得知这次周口

日报社组织房车联展的消息后! 公

司非常重视! 第一时间和展会组委

会取得联系! 预订展位'

不过! 这是我们第一次尝试与

地市级媒体合作! 也是到外地进行

拓展的第一次非常正式的尝试! 以

前! 我们从没像这样大规模地拉着

大展台到外地展示! 且规格上完全

保证在郑州参展的规格! 所以投入

也非常大' 我们的展厅是目前国内

最先进的! 花费
#'

万元左右! 展

厅布置采用的是模块组合式结构!

所有展位都是从上海制作! 外观大

气! 可以分割搭建! 可循环利用
!

到
*

次! 且装有彩灯! 在晚上看上

去会更加漂亮

为了增加我们的品牌影响力!

我们还组织了强大的派单队伍! 派

单人员计
'"

人! 且统一着绿色
,

恤! 代表 #绿地$ 的良好形象'

作为一个外地的项目在周口

展示 ! 第一天就有人交款订房 !

取得开门红 ! 这足以说明周口日

报社组织的房车联展号召力极强'

在这之前 ! 我们真没想到周口日

报社举办的展会有这么大的影响

力 ! 特别是展会的开幕式简直比

省会郑州举办展会的开幕式规格

还要高 ' 我们要借这次展会 ! 向

周口人民展示我们品牌的质量和

品牌魅力' 我们非常感谢主办方!

你们台子搭得好 ! 没有你们 ! 我

们不会有这么好的在周口展示的

机会 ' 如果再来周口作展示 ! 我

们争取取得冠名权 ' 为了挖掘周

口的市场潜力 ! 下一步 ! 我们可

能要纵深到周口的所有县 2市3'

河南省天鹏煌朝置业有限公司

销售顾问黄巍

周口市场潜力大

我们项目在周口首次亮相! 也

是第一次参加周口日报社举办的房

车联展! 此次参加展会对于我们项

目来说是一个很好的形象展示' 由

于我们展位, 优惠幅度都较大! 这

几天的展示吸引了不少市民! 意向

客户一天达到近百组! 而且非常强

烈! 这为我们下一步的销售打下一

个良好的基础! 我们对周口的房市

充满信心'

我们的项目属于政府招商引

资项目 ! 通过调查了解 ! 我们感

觉周口的市场潜力很大 ' 随着物

价的上涨 , 工人工资的升高 ! 房

地产业成本价也在升高 ! 虽然部

分城市房价在落 ! 可周口的房价

由于价位适中 ! 只有稳步发展 !

不可能下滑 ! 当然暴涨也不可能

出现'

目前 ! 周口市房地产市场的

刚性需求依然是市场消费主体 '

我们小区的优势在于 ! 设施配套

齐全 ! 户型好 ! 得房率能达到

%$$!

! 最大赠送面积
!$

多平方

米 ! 这些都是令人耳目一新的亮

点 ' 景观设计是和中国美院城市

空间研究中心合作 ! 设计理念居

于世界前列 ' 小区采用高端智能

化系统 ! 住宅的火警 , 有害气体

泄漏等实行自动报警 ! 住宅设置

紧急呼叫系统 ' 在保障安全的同

时使居住不受外部嘈杂的环境影

响 ! 形成一个完全独立的封闭式

小区'

#下转
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