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重疾保障!如何选择才超值
重疾保障! 无人能避免的话题

作为一个理财专家! 经常和业内的同仁

一起讨论理财的建议和想法! 大家思路各不

相同! 对于如何获得收益各有自己的心得!

但唯一的共识就是不管投资什么也不如投资

自己的身体! 即先保障! 后理财! 这才是公

认的理智之选"

拿起手中的
567%)8

手机! 自然而然的就

想起了苹果公司的创始人史蒂夫#乔布斯! 作

为世界市值最高企业的领导者! 坐拥数十亿

美元资产! 用自己的发明创造改变世界的企

业家! 却无法用他拥有的一切改变自己的命

运! 在
1-

岁就因胰腺癌早早的离开了人世"

为之惋惜的同时! 作为一个工薪阶层! 更加

深了对健康和自己所拥有的保障的思考"

据卫生部公布的数据显示! 人一生罹患

重大疾病的概率高达
9,:

! 而且从近
4;

年

的数据走势来看! 全球恶性肿瘤等疾病的发

病率以年均
4:<1:

的速度递增! 而且随着食

品安全$ 生活节奏加快$ 压力增大等问题!

多种重大疾病呈现年轻化和发病率高等特

点" 如何规划自己的重疾保障! 成为了无人

能够避免的话题"

选择保险! 用
!"

秒完成
!"

年

对于保障的方式选择! 保险优势突出"

4;

岁的
2

先生作为月收入
1;;;

元的工

薪阶层 ! 除了房贷 $ 育儿 $ 正常生活等开

销! 平均每月存
=;;

元! 大概
,;

年后能累

积
,;

万! 假如这二十年间!

2

先生罹患重

疾或遭遇其他变故 ! 则不仅存款可能将耗

尽! 后续的收入可能也无法保证! 家庭将陷

入困境"

同样
4;

岁同样收入的
>

先生! 选择了

一份
,;

年交费的带有重疾保障功能的保险

组合" 他使用了平安人寿行业领先的
?5@

技术! 在电子投保书自核通过并刷卡交费

后! 保单即可实时承保" 从收费到保单生效

不到
,;

秒!

>

先生就轻松拥有了
,;

万的身

故保障和
,;

万的重大疾病保障 %需遵循保

单条款要求&! 而其每月只需交纳不到
9;;

元的保险费' 拥有重疾保障的每一天!

>

先

生都可以更加从容! 即使遭遇保单约定的重

疾! 其自身可以得到良好的治疗! 其家庭也

可以安享正常的生活"

以上
,;

秒和
,;

年的对比! 您将如何选

择呢( 保障是保险最基础也是相比其他金融

产品最突出的功能! 用较少的投入换来较高

的保障) 而且现代保险产品通过对各个流程

的优化! 短时投保即可获得重疾保障! 完成

了以前
,;

年才能实现的重疾金累积"

投入少! 保障高! 保额有助

抗通胀

对于如何购买重疾保险! 客户最集中的

问题就是选择多少保额和多少交费的才合

适"

交费的多少要根据选择的保额来确定!

而保额则要能负担预期的治疗费用" 现在医

疗费用高几乎成了大家公认的结论! 很多病

并非无法治疗! 而是病人无法负担高额的医

疗费" 即使不用一一列明各种重大疾病对应

的花销! 大家也可以想象到几万到几十万不

等的费用! 所以有人总结说道! 富人和穷人

的差别就在一场大病"

根据保险公司的客户样本数据统计! 南

部较发达的城市居民被保人人均重疾保额不

足
9

万! 而其他地区的人均重疾保额更是低

于
A

万! 相比于伴随着通货膨胀逐年上涨的

医疗费用! 居民的人均保额明显不足! 而且

即使现在选择了充足的保额! 若干年后! 还

够用吗"

那到底有没有保障高! 投入相对较少!

保额还能增长的重疾保障呢(

中国平安集团旗下平安人寿主打的重疾

保障产品***常青树健康保障计划! 新推出

+重疾保额会长大, 的功能! 即客户在主险

分红选择交清增额的情况下! 保单红利可以

同时增加主险和附加重疾险的保额! 实现了

保额可以随着红利分配累积增长的功能)

这一功能给客户带来的好处显而易见)

首先! 通过每年的保单分红即可获得重疾保

额的提升 ! 有助于抵御医疗费用上涨的风

险! 让客户在选择了此款产品后可以安心的

享受生活- 其次! 选择交清增额的客户! 即

使保额有增加! 客户也不需再体检! 有效地

避免了因体检拒保的风险- 最后! 选择交清

增额的保单仍然可以参与分红! 获得更多收

益)

常青树健康保障计划包含主险鑫盛
+,

!

附加险鑫盛重疾和豁免重疾
;9

! 不仅对重大

疾病有比较全面的保障! 更包含了身故保障

和人性化的豁免功能! 如主险和重疾保额有

差额! 重疾赔付后! 投保人可以免交剩余各

期的期交保费) 除此以外! 客户还可以根据

需求附加涵盖意外伤害. 意外医疗. 意外伤

残等多种功能的附加险! 享受中国平安为您

打造的贴心人身保障)

选择实力公司和优质服务

保险公司好! 其产品才能好) 不论是产

品形态还是后期服务! 实力较强的保险公司

都会相比更有优势)

中国平安是国内知名的综合金融集团!

是 /福布斯0 和 /财富0 双
1;;

强企业! 旗

下平安人寿一直是国内寿险行业的领军企

业! 通过所属
A9

家分公司! 近
1;

万代理人

为数千万客户提供最优质的服务) 并推出了

+主动为您寻找赔付的理由,! +资料齐全!

三天赔付, 等领先行业的服务举措) 中国平

安持续创新! 用现代化平台实现客户服务的

最优体验! 通过先进的
B

化行销能够让客户

做到足不出户即可享受多种服务! 成为蝉联

+中国最受尊敬, 和 +最具责任感, 的企业)

!重要提示" 常青树计划主险为分红保

险# 其红利分配是不确定的$
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由淮阳县人民政府.周口日报社主办!

淮阳县住建局. 羲皇文化广场管理办

公室和周口晚报社承办的
,;+,

春季

淮阳大型房车联展在淮阳羲皇文化广

场隆重举行!如图")适逢五一假期!楼

盘.新车集中亮相赚足了人气)

+大型房车联展,是周口日报社

近年来倾力打造的周口最具影响力

的展会品牌!已成为周口楼市.车市

热度及行业发展的+风向标,!成为市

民买房购车的最好参谋! 成为车商.

房企最佳宣传展示和促销平台!展会

规模.效果.品牌认知度在我市堪称

一流)

+大型房车联展,能够走进市民

心中!得到商家的广泛认可!这主要

和本地主流权威媒体***周口日报

社长时以来引领行业发展. 市场消费

及注重科学运作密不可分) 市委宣传

部副部长.周口日报社党组书记.社长

杨箴红认为!近几年!周口日报社始终

坚持政治家办报的原则! 各项事业竞

相发展) 目前!周口日报社已拥有/周

口日报0./周口晚报0.周口手机报.中

华龙都网+三报一网,全方位的立体传

播平台!周口报业集团雏形初现!影响

力快速提升!为叫响+周口大型房车联

展,品牌奠定了坚实基础)

以+服务百姓!促进消费,为主题

的
,;+,

春季淮阳大型房车联展是

+周口大型房车联展, 县市巡展的第

一站!活动得到了淮阳县委.县政府

及有关部门的鼎力支持)本届展会上

羲城帝景.龙湖春天.羲城名郡.龙湖

御景.元亨华庭.翰林院.阳光水岸等

品质楼盘和周口众多品牌汽车精彩

亮相!是近年来淮阳规模最大的一次

房车联展盛会)

淮阳县是 +中国最美小城,.+中

国长寿之乡,)近几年!房地产业依托

这里风景宜人的自然环境和完善的

交通设施风生水起! 发展势头强劲!

涌现出了一大批高端房地产项目!它

们在快速发展的同时!也为淮阳城市

建设作出了大的贡献)

!假期到 展馆热

!!!!!!

五一小长假期间!周口市文化艺术中心各展馆吸引了不少市

民前来参观!其中有从外地归来的学子!有在外工作返乡探亲的

市民!也有一家老小一起参观学习的" 晚报记者 朱海龙 摄

+C件河南品牌
入选!国家驰名商标"

总数达
+;1

件

!!!!!!

据新华社电
A

月
,9

日!国家工

商总局公布了最新评审出的中国驰

名商标名单!+雪鸟 ,.+森地 ,.+博

大,.+五一,.+圣光,等
+C

件河南品

牌被认定为+中国驰名商标,)

据介绍! 今年我省被国家工商

总局认定的中国驰名商标! 不仅在

数量上为历史之最! 而且在行业和

地域上也有了新的覆盖) 新认定的

+C

件中国驰名商标来自全省
+,

个

地市!包含了建筑.食品药品.医疗

卫生.化工.服装等行业)至此!河南

省的中国驰名商标总数达到了
+;1

件)


