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为引导读者建立正确的酒类消费观

念!本报举行"我与酒的故事#有奖征文!

欢迎读者朋友将生活中遇到的有趣的酒

故事$健康饮酒的心得体会$酒类消费与

酒文化$与酒有关的糗事窘事等!付诸笔

端!与大家分享%

!"

征文内容及体裁
#

凡个人亲身经历的与酒有关的事与

情!无论大小!皆可提笔为文!发给我们%字

数在
788

字以内!散文$诗歌$杂文$故事均

可%

$"

征文方式
#

电 子 文 档 请 发 送 至 电 子 邮 箱
9

,-:;"<#70!"1345'

!来信请寄
9

周口日报

社酒水餐饮部 付永奇收 % 咨询电话 &

7<==2#1

%"

征文评选
#

本报对来稿进行评定并择优在报纸

上予以发表!凡文章见报作者及优秀作品

作者均可持报社发放的奖品卡到万姓缘

领取价值
!88

元酒品一提% 领奖电话 &

!27271271=1
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由河南万姓缘酒业协办
万姓缘酒业地址#周口市大

庆北路

电话#
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征文启事

村民张连仲
侯钦民

不久前回到家乡! 听说村里的张连

仲病故了"张连仲和我家是邻居!在我印

象里!张连仲鼓鼓的眼泡!整天像没有睡

醒似的!眼角上的眼屎很少见他擦过!村

人都说他八辈子都没有洗过脸"

张连仲爱喝酒! 并且在村里也很有

名气!在全村他因喝酒曾获得过#第一特

喝$的称号!至今有关他的趣事仍被村里

的人们当成故事传着%

说起这个故事的缘由还要追溯到

#8

年代" 那时的农村!谁家来了客人!用

于招待的最好的酒就数一元左右的莲花

白&伏牛山牌子的酒了"由于农民的生活

水平低! 红薯干制成的劣质酒在农村很

盛行" 那个时候我们公社青农场里有一

个小酒厂!每逢节日!乡亲们常提半竹篮

或者半塑料袋红薯干! 骑上自行车到酒

厂里换点红薯干酿的酒喝" 张连仲有蒸

馍的手艺! 平时乡亲们谁家有个红白喜

事都让他去帮忙"人家管吃又管喝!完了

还落个三块两块的"但因他光棍一条!挣

一点零花钱不够他自己混的! 整天借酒

浇愁!自然连红薯干酒也喝不尽兴"

一天!张连仲酒瘾来了!便到一家小

卖部打上二两红薯干酒!菜也不要!脖子

一扬倒进肚子里! 用手擦了一下嘴对小

卖部老板说'(再来二两记到一块% $店主

就装着没有听见!说'(连仲啊!你啥时间

把账算算!结了账以后你狠劲喝) $张连

仲说'(老兄你放心! 我后天又接了一个

活!三十二十的算啥!还能少了你的钱) $

旁边有个认识他的小青年看他这样

喝!便接上话茬'(连仲哥呀!你真的是好

酒量* 我付钱再给你打四两! 能喝下去

吗) $张连仲笑着说'#哪来的这等好事!

你打吧* $那青年付钱打了酒!他端起小

碗一饮而尽%

这时!很多看稀罕的人围了上来!七

口八舌地夸连仲好酒量! 都要掏钱给他

打酒喝%张连仲可忘乎所以了!只要有人

付钱!他便一碗接一碗地喝下去% 后来!

直喝得两眼发直!舌头发硬!他一抹嘴!

抛出一句'#我++我++不喝了% $这时

的张连仲已灌进肚子里三斤八九两了%

劣质酒后劲大! 正当人们夸赞连仲海量

时!他却眼珠一翻倒了在地上%

那些做恶作剧的人可吓坏了! 赶紧

把他拉到乡卫生院里连输几瓶液! 才把

张连仲从阎王那儿拽了回来% 后来一农

家秀才就此事编了一段顺口溜'(第一特

喝张连仲!三斤八两不能动,阎王爷那里

去报到!死缠活磨都不要% $
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酒仙网推酒类零售价格指数

!!!!!!

核心提示#

中国首份 "酒类零售价格指

数'即将推出% 来自酒仙网的消息

称!酒仙网将以"共赢
!88

'合作企

业为主体! 结合其他战略单位!共

同推出"酒仙
!88

中国白酒零售价

格指数'$"酒仙
!88

中国葡萄酒零

售价格指数'$"酒仙
!88

进口葡萄

酒零售价格指数'!全面涵盖拉菲$

白马等五大酒庄和茅台$ 五粮液$

泸州老窖$ 郎酒等国产白酒品牌%

"酒类零售价格指数'的推出!将使

白酒零售价格更加透明化!游资炒

酒$公海灌装葡萄酒等现象将得到

有效遏制%

白酒零售价格不再云山雾罩

据了解! 酒仙
!88

酒类价格指

数囊括了拉菲& 白马等几十家国外

知名名庄葡萄酒以及长城& 张裕等

国内品牌,茅台&五粮液&剑南春等

一线品牌和古贝春&河套大曲&红楼

梦等地方名酒! 全面反映了中国酒

类产品零售价格走势%此前!四川省

政府与泸州市政府联合发布了首份

(中国名酒商品批发价格指数$%

酒仙网
>%?

郝鸿峰告诉记

者!该价格指数采用国际通用的价

格指数理论与方法编制!通过网络

后台抓取重点白酒在线销售价格!

经过加权计算的方式反映出各大

品牌白酒在终端市场!尤其是网络

市场的价格变动趋势与变动程度!

为对比白酒网络价格走势与渠道

价格走势提供了重要参考%

酒仙网发布的酒类零售价格

指数等同于打开酒类线上与线下

竞争的潘多拉魔盒!为广大消费者

购买白酒提供了借鉴% 通过该价格

指数!消费者可以全面掌握各大品

牌白酒网络售价及卖场终端指导

价格!明明白白消费% 酒仙
!88

酒

类零售价格指数堪称中国白酒行

业的晴雨表与风向标%

酒仙网
>%?

郝鸿峰认为 !酒

仙
!88

酒类零售价格指数的发布!

将使全国酒类价格更加透明%

炒酒$公海灌装酒受到打击

业内专家介绍说!游资爆炒酒

价&廉价葡萄酒公海灌装卖出天价

等恶劣现象一直是危害酒类市场

健康发展的毒瘤!其根源就在于酒

类价格不透明% 酒仙
!88

酒类价格

指数的推出!将大大挤压这些恶劣

现象的生存空间%

据了解!春节&国庆等假日市

场都是商家囤货炒作的黄金时间!

一瓶酒加价
!88

至
288

元司空见

惯% 国外廉价葡萄酒通过公海灌装

重新装包运至国内销售!成本价几

块钱被炒至几十甚至几百的现象

更是广为人诟病% 酒仙
!88

酒类零

售价格指数发布!将使酒类价格透

明化!有利于缓解(随意加价$!(炒

货囤货$的市场现状!直接打击了

(游资炒酒$行为%

郝鸿峰表示!此次发布的白酒

零售价格指数!实际上也是基于电

商联盟平台的行为% 酒仙网每开一

处分仓!都会对当地酒水零售市场

产生明显的冲击% 最直接的结果就

是当地酒类零售价格会出现
!8@

左

右的降幅% 前不久!酒仙网进军上

海!便是携手
!

号店&当当网等多

家电商企业的共同行为% 酒仙网通

过网络零售平台!打破渠道商在终

端的垄断地位!从而使地面终端市

场价格急剧下降成为普遍现象%

郝鸿峰认为!借助整体规模优

势!酒仙网已经具备了同传统渠道

开展深层次竞争的实力% 消费者也

愿意看到不同渠道的竞争!竞争机

制将使消费者有更多的选择空间!

网络购物消费习惯也将逐步得到

培养%

酒类电商加速整合

据了解!价格依然是多数消费

者选择网购的第一影响因素% 酒仙

!88

酒价格指数的公布! 无论是线

上!还是线下!白酒&红酒&洋酒的

价格都将呈现透明化% 而线上酒类

价格优势更为凸显!必将吸引新的

消费者选择通过网络购买%

酒仙网
>%?

郝鸿峰表示!酒

类线上价格明显低于线下价格!但

并不是说线上酒类价格都相差无

几% 不同酒类电商背景不同!货源

不同! 导致价格不可能都一样低%

白酒价格指数的推出!将使得各电

商平台的价格高度透明!竞争更加

直接化% 未来!各酒类电商平台的

整合将加快%

截至目前!酒仙网与千余家酒

厂合作! 享受最高级别代理商价

格!在整个网络白酒市场具有明显

的价格优势!并且这种价格优势无

处不在% 除了在酒仙网!消费者还

可以通过天猫&京东商城&当当网&

腾讯拍拍&

!

号店&库巴等九大电商

平台购买到酒仙网的各类酒品% 今

年年底!酒仙网还将与
!88

家国内

酒企签约合作!成为这些酒企的最

高级别代理商或独家网络代理商%

在完成两大资源整合后!酒仙网将

形成酒类领域无可匹敌的整体模

式优势%

据统计!中国酒类市场年销售

额已经超过
<888

亿%酒仙网经过
"

年发展年销售额就达到了
<

亿!今

年有望超过既定
"8

亿的销售目

标% 酒仙网发布白酒价格指数!不

仅使白酒价格趋势更明朗!加速白

酒消费转型!更有利于规范白酒网

络市场!同时!进一步稳固酒仙网

在酒类电商领域的标杆形象%

%大河
)

上图#酒仙网与宋河股份签约

!!!!!!

又是龙湖七月中!十里荷

香润古城% 昨日!国家湿地公

园(((万亩龙湖游人如潮$清

香四溢! 充满了诗情画意!八

方游客如痴如醉%

和往年相比!今年的淮阳

荷花节宣传造势和商业氛围

更加浓烈!游船头$湖岸边$栈

道上!到处都飘动着商业宣传

的彩旗和火红的灯笼!把龙湖

点缀得楚楚动人%图为飘扬在

湖边栈道上的新郎酒的宣传

彩旗%

%记者付永奇通讯员汤多辉摄&

世界啤酒产量!中国第一"德国第五
世界范围内 ! 去年的啤酒总

产量为
!=888

万千升 ! 比前一年

略有增加! 而销售市场增长速度

最快的地区在亚洲和非洲! 其中

中国是全球啤酒消费量最大的国

家% 中国是啤酒生产量最大的国

家 !去年 !中国境内的酿造厂总

共生产啤酒
$=88

万千升 ! 占全

球产量的四分之一 % 德国的产量

约为
=18

万千升 !位居第
<

!排在

前面的还有美国 & 巴西和俄罗

斯 %

中国人喜欢淡啤酒

世界头号啤酒花供应商巴尔

特-

A5.36(:B. CDE F5.D

.表示!虽然

全球在
"8!!

年酿制的啤酒量再创

纪录!但使用的啤酒花却是前所未

有的少% 在他看来!产生这一现象

的原因在中国!因为中国人喜欢的

啤酒是特别淡的% 德国则不同!德

国啤酒商则将重点放在高级&较昂

贵的啤酒品种上%

这种发展趋势压制了啤酒花

的市场价格% 家族企业巴尔特公司

今年度的经营额将下降
"3"

亿欧

元!同比降低
!888

万欧元% 巴尔特

说!#我们的预测是!经营额会继续

下降!在酿造行业还将继续整顿的

过程!而价格则不会上升% $

啤酒生产会更集中

当今!全球啤酒产量的一半来自

<

大公司 ! 它们是百威英博 -

G6

HD;IJ

.&

FG6K)**I:

&喜力-

LI)DI-ID

.&

嘉士伯-

>(:*M;I:N

.以及中国的华润公

司%巴尔特估计!他可以想象!今后
!8

年内!全球
18@

的啤酒产量将集中在

2

大酿造厂% 巴尔特公司每年公布一

份啤酒花市场的年度报告!它在行业

内被看作是一权威性的报告%

巴尔特认为!目前较为廉价的

利息促使行业相互兼并的风头更

盛% 但德国酿酒厂不是收购的理想

对象! 原因是德国有近
!288

家酿

造厂!竞争激烈!赚头很小% 德国最

大的酿造厂是
O(EI;I:NI:

集团!但

世界排名只居第
"2

位% 这些年来!

德国啤酒的消费量有下降趋势 %
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