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交强险!

是吃亏还是吃香

日前!保监会发布
#$%%

年全国交强

险账单 !

&"

家保险公司去年共承保了

%'(

亿辆机动车! 赔付达到
)(*

亿元!其

中承保亏损
%%#

亿元! 投资收益
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亿

元!实际经营亏损
*#

亿元!仅有
&

家盈

利" 自
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年推出交强险以来!已是连

续五年半亏损!而且亏损额逐年加大"

众所周知 ! 交强险实际上一个是

#准公共产品$!实行全国统一的保险条

款和基础费率!由保监会按照其业务总

体上#不盈利不亏损$的原则审批费率!

因而很难盈利% 再加上有相当一部分交

强险是投保农村机动车辆!由于农村的

交通状况不是很好! 故时有事故发生!

因此更容易亏钱"

然而!令人费解的是!尽管连年亏

损!但仍有许多保险公司争相从事交强

险业务" 巨亏之下交强险何以仍然魅力

无穷! 成为各保险公司争抢的 &香饽

饽$'

交强险虽然亏钱!却是保险公司的

一棵&招财树$!因为车主通常不会将交

强险和商业车险分别投保两家公司!没

有交强险资格的保险公司很难染指近

两年火爆的车险市场% 因此!无论是外

资还是中资保险公司!之所以热衷于交

强险业务! 看中的并非交强险本身!而

是可以一并出售的商业车险的盈利能

力% 保险公司承保交强险所带来的巨大

亏空!完全可以通过商业车险的盈利弥

补过来!并且还有不菲的利润% 这就是

交强险之于保险公司的真正价值!真可

谓是&项庄舞剑(意在沛公$%

另外! 交强险对保险公司之所以有

极大的吸引力! 是因为从事交强险业务

有助于完善公司的产品谱系% 交强险是

政策性保险!具有较高的保险密度!公司

通过开展交强险业务! 可以获得大量的

客户有关信息% 这些信息对保险公司非

常重要!一方面!公司可以根据这些信息

发现潜在客户! 提高保源转化为保单的

成功率)另一方面!通过对客户信息的分

析!根据客户的具体特点和需求!适身设

计针对性很强的保险组合产品%

一位保险公司人士坦言!保险公司

通过从事交强险业务!可以获得大量的

现金流!缓解公司在支付能力方面的压

力% 另外!交强险业务中的未到期责任

准备金和未决赔款准备金数额巨大!保

险公司可以通过对这些资金的投资运

营!赚取可观的投资利润%

总之!从事交强险业务 !即使不盈

利!甚至出现亏损!但还是会给财产险

公司带来一定的利益% 所以!保险公司

可以不在乎交强险到底是 &不盈利$还

是&真亏损$!真正在乎的是能不能一并

销售商业车险!并在商业车险中谋取巨

额利润% !雍君"
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五届成都国际车展将拉开大幕" 与

往年不同的是! 随着广州限购政策

的实施!北京#上海#广州三大城市

今年无一例外地进入了限购行列 !

当地汽车市场也面临萎缩" 相比之

下! 凭借西南最大城市的优势和西

部市场的巨大潜力! 尚未限购的成

都颇有一枝独秀的意味"

据车展组委会介绍! 本届车展

规模再次刷新纪录! 展出面积超过

%&

万平方米! 覆盖成都世纪城新国

际会展中心全部
*

个展馆" 海内外

(#$

家汽车厂商将携千余辆展车汇

聚蓉城" 值得一提的是!本届车展有

&$

家车企展位面积超过
%$$$

平方

米!较去年增长
&"!

"

面对西部地区巨大的市场潜

力! 国内外车企都显示出了高度的

关注" 德系奔驰#宝马#奥迪以超大

规模展台高调亮相! 展位面积分别

达到
%+$$

#

%"$$

和
#$$$

平方米 !并

将带来全新首发车型" 捷豹路虎#沃

尔沃则在去年的基础上进一步扩大

展位面积!分别达到
%-$$

和
%#$$

平

方米" 克莱斯勒#讴歌#现代则打破

以往经销商参展的方式! 首次以厂

家身份参展"

合资品牌中!东风悦达起亚#东

风日产# 广汽丰田和北京现代此次

的参展面积均在
%#$$

平方米以上"

自主品牌企业更是毫无保留地展出

最强实力!无论在参展规模#参展方

式还是车型规格上都可媲美合资品

牌! 充分显示了自主品牌企业愈发

成熟的汽车制造水平" 一汽#上汽#

东风# 长安今年依旧强势参展 !奇

瑞#吉利#比亚迪展位面积也纷纷突

破
%$$$

平方米" 北京汽车作为成都

车展的新面孔! 首次参展就占据超

大面积展位!达到
%#"$

平方米"

近年来! 成都以及西南市场在

全国的重要性日益凸显! 西南汽车

市场的活跃程度和增长幅度远高于

全国其他区域! 体现了较大的增长

潜力" 车企普遍认为!快速增长的西

南部汽车市场不容忽视! 而成都作

为西南部最大的汽车消费城市 !早

已成为各大车企的必争之地"

虽然与北京# 上海等国际车展

相比!成都受制于区域性!差距依然

明显!但各大车企的营销跟进!使拥

有$中国私家车第三城%美名的成都

早已成为辐射西南地区的中心城

市!其周边地区的车市潜力巨大!吸

引着所有车企的目光"

此外!不少车企认为!虽然成都

汽车消费已趋于饱和!但高端车#高

品质车# 个性车型及家庭第二辆车

的增长空间仍然巨大"

$汽车厂家非常重视成都车展!

每次都是以
!

级甚至
.

级的规格来

参展" 厂家希望通过自己在成都车

展上的展示! 让自己在成都发展得

更好的同时也能有效地辐射整个西

南部市场" %汽车业内资深专家苏晖

说"

!北商"

交通部"!"!"年我国汽车保有量将超两亿
!!!!!!

交通运输部近日发布的 &交通

运输业智能交通发展战略 '

"#$",

"#"#

年()'以下简称&战略)(预测!

"#"#

年! 我国汽车保有量将超过
"

亿辆" 随着城市化进程不断加快和

机动化水平的进一步提升! 经济社

会对交通智能化发展提出了更高的

要求"

$智能交通未来发展将更加关

注公众出行#交通安全等民生需求!

更加适合我国国情# 地域和行业特

点!更需要企业和社会力量的参与!

并将自主创新与集成创新结合起

来" %交通运输部科技司副司长洪晓

枫说"

智能交通是当今世界交通运

输发展的热点和前沿!它依托既有

交通基础设施和运载工具!通过对

现代信息 #通信 #控制等技术的集

成应用 !以构建安全 #便捷 #高效 #

绿色的交通运输体系为目标!充分

满足公众出行和货物运输多样化

需求!是现代交通运输业的重要标

志"

在国外!日本的智慧道路系统#

欧洲绿色智能交通# 美国智能驾驶

战略都是智能交通发展的有效实

践" 近年来!电子站牌#动态导航仪#

电子不停车收费系统等智能交通应

用也逐渐走进中国人的生活"

&战略)预测!从战略性新兴产

业发展形势来看!截至今年上半年!

我国手机用户超过
$#

亿!其中智能

手机用户
"%&

亿!手机首次超过计算

机成为第一大上网终端" 移动互联

的迅速发展也为智能交通提供了新

的手段和发展机遇"

&战略)总结了这些新形势并提

出了中国智能

交通发展的发

展方向 * 在支

撑交通运输管

理的同时 !更

加注重为公众

出行和现代物

流服务 + 在为

小汽车出行服

务的同时 !更

加注重为公共

交通和慢行交

通出行服务 +

在关注提高效率的同时! 更加注重

安全发展和绿色发展+在借鉴国外#

技术跟踪的基础上! 更多面向国内

需求等" !新华"

四线城市###

撬动汽车市场的新杠杆

随着广州一纸$限购令%的出台!北京#上海#广

州全部限购已是不争的事实! 悬于汽车市场之上的

$达摩克利斯之剑%似乎更加摇摇欲坠" 在汽车限购

$跟风%的担忧下!更有一些地方的消费者变$限购%

为$现购%!将购车计划提前"

面对一线市场愈加严峻的市场环境! 各车企瞄

准三四线市场纷纷出招! 希望能抢占这片蓝海市场

的高地" 随着三四线城市消费潜力的释放和消费观

念的转变!$内外交佳% 的三四线市场有望成为撬动

汽车市场的新杠杆"

工业和信息化部副部长苏波曾指出!$未来
%$

年!中国汽车工业不会再爆发式增长!但三四线城市

及农村市场将保障汽车业在未来
%$

年或更长时间

的稳定增长%"

由此可见! 国内三四线城市将成为各汽车品牌

未来市场竞争的焦点"

!新华"


