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朵玫瑰

一闺蜜说他男朋友好像要跟她求

婚"据说是有
89&

朵玫瑰'

结果她下午收到了一包玫瑰花

茶&

诋毁

树上"乌鸦叼着块肉"狐狸见了 "

想起自己祖宗骗吃的故事" 便对乌鸦

说!(凤姐"您没穿时装啊) *乌鸦不理&

狐狸又说!(中国好声音无法与您

一比& 能来一嗓子吗) *乌鸦仍不理&

狐狸生气地说!(不就是个丑八怪

吃货吗"还装++*

(你++*乌鸦嘴一张"肉掉了&

苦味

昨天我把最后一袋咖啡喝了 "今

天同事睡了午觉起来想喝" 可是没有

了&

他说!(习惯了" 再怎么都要喝点

有味的& *

于是就从抽屉里掏了一包感冒颗

粒' 还边喝边说!(虽然没有奶味"但是

还是有个苦味' *

小娘们儿

中午陪儿子午睡"他半梦半醒间"

突然冒出一句 !(小娘们儿 " 我回来

了' *

我瞬间石化"悄悄地告诉老婆"并

交代老婆不要让孩子看乱七八糟的电

视&

老婆笑疯了"说那是,喜羊羊和灰

太狼-里灰太狼的台词!(小羊们"我回

来了' *

训练的真好

那天和男朋友一起出去玩时 "鞋

带开了& 男朋友为了体现他的好男人

形象"主动蹲下给我系鞋带& 他系过以

后刚抬头起来"结果又低下头++

我问!(怎么了) *

结果我后边发出声音!(你把我儿

子训练得真好& *

女生

女!(你喜欢什么样的女生) *

男!(我喜欢长得坏坏的女生& *

女!(那你看我怎么样) *

男!(亲"我喜欢长得坏坏的"而不

是长坏了的女生++*

开会不能喧哗

公司开会" 两个女员工在那里有

说有笑&

老板瞪了她们一眼" 两人立刻不

吱声了" 然后老板对她们说!(你们两

个说说为什么开会的时候不能喧哗) *

其中一个答道 ! (因为有人在睡

觉& *

午休时间

没到午休时间我就先溜了& 吃完

饭逛了一圈"回到单位时间还早"同事

们去食堂吃饭还没回来& 我掏出钥匙

开门"竟然没打开门& 正巧见主任进了

办公室"我去找他"心想"让他知道我

也有勤快的时候&

主任看了我一眼" 一副心知肚明

的样子" 说!(你们办公室临下班的时

候换锁了"你难道不知道吗) *

很多人为什么到了大四找不

到工作) 首先要问你在社会上认识

几个人&

社会资源是依循社会网络分

布的 "社会网络仿佛一根藤 "社会

资源就是那些瓜"要想吃瓜就得顺

着藤去摸&问题是"你有藤吗)在大

学期间"(建藤*是一个很重要的工

作&

我常常鼓励大学生参加各种

社会活动"发名片& 发出
!&&

张"会

有多少人回赠名片)

/&:

&你给这些

人写邮件"有多少人会回)

!1:

& 回

邮件的人中"有多少会成为你有一

定交往程度的朋友)

$&:

&一年发出

!&&

张名片" 意味着每年你会增加

一到两个社会上有一定交往价值

的朋友"

/

年下来就会有五六个"咱

道儿上有人了' 衡量社会关系时"

你不要全交一个行业的朋友& 你的

社会关系中有个体户" 有公务员"

有大学教授 "有媒体记者 "不同行

业的人越多"意味着可能给你提供

的机会就越多&

认识陌生人的方法很简单& 第

一"要干净"身上别有味.尤其对于

男生来说/"人家才愿意接近你& 我

们有那么多机会坐公共汽车%坐火

车 %坐飞机 "隔壁的那个人在大部

分情况下是愿意与你认识的"只要

你肯主动& 第二"如果你担心"要认

识的陌生人是坏人怎么办) 人本来

有一半是坏的 "一半是好的 "要看

在什么条件下%他的哪一部分发生

作用& 你要是老给人家送书"人家

也会变成知识分子"你要是老给人

家行贿 " 人家当然会变成受贿分

子000互动关系决定性质&

很多事情"你一个人在黑暗中

痛苦地摸索" 时间成本太高了"就

算多活
$&

年" 也摸索不出什么名

堂& 遇到合适的人"特别是在江湖

上还有些地位 % 明白一些奥妙的

人 "给你一些指点 "你就有了所谓

的捷径"直接跟着走就是了&

认识陌生人不只是简单地积

累社会经验"而是当你重构人生版

图时"可以使用和同龄人不一样的

方式& 一个
;&

岁的老人"知道自己

的生命进入倒计时 "就会想 "我的

资源应该给谁) 所以"我鼓励大家

去结识忘年交" 往上的忘年交"往

下的忘年交&

资源有两种获得方式!一种是

所有资源都靠你自己痛苦地摸索"

还有一种是有人愿意把资源转给

你& 扩大社会交往面"意味着你的

资源获得方式将会多样化" 所以"

不要整天待在学校里& 对于我们大

部分人来说"不需要也不能只依赖

比爹妈 "需要比的 "应该是在陌生

人中发展起来的社会关系&
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一般来说" 商场的打折规律如

下! 部分商品打折" 而且是轮流打

折000今天是日用品打折"明天是调

料打折1本周是水果打折"下周是蔬

菜打折"而其他商品的价格"则与别

的超市的价格没有多大区别&

那些知道超市有什么打折商品%

又有购买意愿的人"当然会愿意前去

购物000去超市是要花车费和时间

的"既然花了车费和时间"哪会只购

买打折的商品呢)绝大多数人总是会

购买一些有用处%但是又没有打折的

商品&

而那些不知道打折商品的人们

去购物时"虽然不知道具体打折的是

哪些商品"但既然有打折商品"而别

的商品又不比别的超市贵"觉得有需

要的话也会买下来&

超市的(天天平价*使商品的平

均单价降低"看似亏本"但由此吸引

了消费者"提高了销售量"总利润当

然不减反增&

超市不可能让所有人都事先知

道具体打折的商品"它要让一部分人

知道"又要让一部分人不知道& 这就

是为什么(天天平价*的表现为轮流

打折&

连锁超市沃尔玛就是这样经营

的"也是这样成功的"而其他一些商

场的打折活动也是向它学习的"这就

是为什么我们总是看到一些大商场

一直有打折活动的原因& "李乐平$
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后呈现出的结婚后闪

离的(潇洒*风格& 这些(

"&

后式

离婚*的当事人对于离婚非常淡

定潇洒"甚至离婚理由也令人啼

笑皆非" 包括老公沉迷玩游戏

等&

如今社会发展快"个人教育

及思想成熟周期也随之拉长"对

此建议
"&

后对婚姻需持谨慎态

度"在你的心理尚没有成熟到足

以承受婚姻的情况下"不要一时

冲动地结婚"等大家都足够成熟

了"再对你爱的人做出承诺&

.!"/0123


