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为引导读者建立正确的酒类消费

观念!本报举行"我与酒的故事#有奖

征文! 欢迎读者朋友将生活中遇到的

有趣的酒故事$健康饮酒的心得体会$

酒类消费与酒文化$ 与酒有关的糗事

窘事等!付诸笔端!与大家分享%
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凡个人亲身经历的与酒有关的事与

情!无论大小!皆可提笔为文!发给我们%
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字以内!散文$诗歌$杂文$故

事均可%
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本报对来稿进行评定并择优在报

纸上予以发表!凡文章见报作者及优秀

作品作者均可持报社发放的奖品卡到

万姓缘领取价值
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!我与酒的故事"征文

由河南万姓缘酒业协办
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十多万客商光临福州糖酒会 豫酒军团强势亮相
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核心提示!历时
=

天!成交总额

近
"##

亿元! 入场人数
"#

万人次!

!#

多万客商云集福州((

"#!"

年

!#

月
"!

日!第
6;

届全国糖酒商品

交易会在福州市海峡国际会展中心

落下帷幕% 据介绍!本届交易会商

品成交总额为
!<<2:<

亿元! 其中!

糖及糖制品成交总额为
1#2$

亿元!

酒类成交总额为
!!<2":

亿元% 本届

糖酒会在福州海峡国际会展中心设

立唯一展区!展览总面积
!!2;

万平

方米! 折合标准展位近
1###

个!累

计入场人数达
"#

万人次!其中专业

人士接近
!"

万人次%

福州糖酒会凸显南方城市魅力

被业界誉为"天下第一会#的糖

酒会首次在福州市召开$也是糖酒

会历史上首次来到东南沿海地区%

据说福州的接待能力只有
6

万人$

一下子来了
!#

多万客商$这使福州

的接待能力捉襟见肘%

首先是航班少$ 不少豫酒企业

除了直飞福州外$不少人选择飞到

厦门再转车到福州$还有人坐火车

和自己开车去的%

其次是酒店少$ 不少客商反映

价格高$三星级酒店一晚不能超过

6:#

元$ 二星级酒店一晚不能超过

=:#

元$这还是政府限价$而厦门的

三星级和准四星级酒店一晚上的价

格只有
"##

多元% 就这酒店也都家

家爆满$一位从厦门来的客商告诉

记者$糖酒会期间他来福州办事$打

!!=

订酒店订不上$ 通过携程网订

酒店也订不上$ 晚上
<

点多他挨着

酒店一家一家找$都没有找到房间$

最后只好到超市买了一床被子$睡

在了车上%

但是$ 美丽的闽江& 温润的气

候$福州特有的南方城市的风韵$还

是吸引了不少参会客商$ 尤其是受

到了各大酒企的青睐%茅台集团&五

粮液和泸州老窖等大酒企纷纷到

场%由于福建和中国台湾距离不远$

近
1#

家台湾企业齐聚"中国台湾食

品专馆'$ 向观众推介台湾特色产

品$ 受到福建省消费者和参会者的

欢迎$成为本届糖酒会的一个亮点%

!#

月
!6

日$以"传承&分享&共赢'为

主题的两岸食品行业合作发展研讨

会$ 在福州市海峡国际会展中心举

办%通过高端对话与交流$探索海峡

两岸食品产业合作机制$ 进一步发

挥两岸的政策优势&区位优势&资源

优势$实现优势互补$互利双赢%

汾酒是最抢眼的主角

尽管茅台集团&五粮液&泸州老

窖等白酒企业的大腕都在本届糖酒

会上亮相$但本届糖酒会最抢眼的

主角却非汾酒莫属%

本届糖酒会的主大门& 开幕式

的正前方&海峡会展中心的主通道

两侧$这些最显眼的广告位置全部

被汾酒占据% 汾酒的展台位置也属

于海峡会展中心综合馆大厅最显眼

的位置$最吸引人眼球的是汾酒的

火箭造型广告$寓示着汾酒的发展

像坐上了火箭一样% 在本届糖酒会

上$汾酒从广告位置到展台设计以

及参会阵容$与其他酒企相比都具

有压倒性优势$充分显示出汾酒的

实力和品牌影响力%

作为本届糖酒会的主赞助商
>

汾酒集团副总经理常建伟登上了福

州糖酒会开幕式的主席台%

!#

月
!6

日上午$常建伟在接受本报记者采

访时介绍说$本届糖酒会$汾酒的总

投入超过
;##

万元% 在被问到为何

汾酒在糖酒会上出手如此豪阔时$

常建伟表示$全国糖酒会是展示酒

企形象和品牌实力&联系酒企与酒

商的平台$汾酒的目标就是第一军

团$要做就要做到最好%

另外$ 常建伟还兴奋地告诉记

者$今年$汾酒集团已经提前完成了

!##

亿元的销售收入$ 其中酒业收

入超过
:#

亿元% 目前汾酒到
"#!:

年的目标已被改写$新的目标已不

再是冲击百亿$而是百亿之后怎么

办% 汾酒将向着
"##

亿元的新的发

展目标进军%

汾酒曾经在河南创造过辉煌$

如今正处于强势回归阶段% 说到河

南市场$常建伟表示$今年汾酒在河

南的销售收入将突破
$

亿元 $到

"#!:

年的发展目标定为
!#

亿元 %

河南市场不会急躁冒进$而是将稳

扎稳打$稳步推进%

豫酒军团强势亮相

豫酒企业对本届糖酒会很重

视$具体表现不仅在于由河南省酒

业协会组织$张弓&富平春&朗陵罐&

新平川&百泉春&棠河&汉梁王&(南

乐)九鼎&新境界河南白酒
<

家企业

组成的*豫满中国'展团以庞大的气

势&精美的装饰惊艳亮相$成为本届

全国糖酒会上一道亮丽的风景% 而

且宋河股份总裁兼营销公司董事长

王杨&洛阳杜康控股有限公司总

经理吴书青&张弓酒业董事长孙刚

等酒业大腕都来了%

记者在糖酒会上看到$ 河南省

酒业协会*豫满中国'展团参展的
<

家企业全部是以特装形式$统一以

*豫满中国'的总格调$分不同的个

性展现河南白酒行业近年来取得的

丰硕成果%

作为豫酒的代表$ 宋河股份在

糖酒会现场搭建了
!!:

平方米的展

位$洛阳杜康控股的展位也别具一

格$河南名庄国际咨询有限公司也

独自设展位参展$并且推出了倾力

打造的世界葡萄酒自主品牌+++神

都古道系列%

在本届糖酒会期间$ 豫酒企业

举办了丰富多彩的活动%

!#

月
!1

日$由糖烟酒周刊杂志社和宋河股

份联袂打造的"

"#!"

中国白酒发展

趋势高峰论坛暨,中国礼遇 国字宋

河-战略发布会#在福州市西湖宾馆

举行$ 河南省酒业协会副会长兼秘

书长蒋辉&宋河股份总裁兼营销公

司董事长王杨以及来自全国各地

的经销商等
"##

余人出席了本次论

坛% 近两年$宋河在省内重点推广

*国字宋河#$而省外的天津&北京等

战略区域也开始启动$借助糖酒会

这样的重要时机推广自己的主导品

牌%

!#

月
!;

日$以*创新&引领&发

展# 为主题的
"#!"

年秋季 (第
"$

届) 全国糖酒企业营销论坛在福州

市西湖宾馆举办$ 洛阳杜康控股销

售公司常务副总经理马金全& 河南

名庄国际咨询有限公司董事长朱永

良上台致辞%

!#

月
!;

&

!6

日晚$河

南名庄国际还邀请合作伙伴& 经销

商& 国外酒庄庄主和行业专家在福

州芍园一号举办神都古道新品发布

品鉴晚会$连续两晚会场爆满$赞誉

一片$得到业内一致好评和期待%

*河南酒企对福州糖酒会很重

视$不少老总都来了 $其间还举办

了多场活动 $表现十分活跃 $充分

显示出豫酒对南方市场的重视 %

尤其是宋河和杜康已经走出河南$

走向全国$它们携主打产品在本届

糖酒会上精彩亮相$希望有更多的

酒商和消费者关注豫酒 $ 支持豫

酒% #河南省酒业协会秘书长蒋辉

如是说%

糖酒会好声音!

白酒市场
面临拐点

!#

月
!;

日上午$在以 *创新 &

引领&发展#为主题的
"#!"

年秋季

(第
"$

届) 全国糖酒企业营销论坛

上$ 盛初营销咨询有限公司董事长

王朝成作了.

"#!"

中国酒业形势拐

点与厂商应对之道/的演讲%王朝成

认为 $

"##"

年到
"#!"

年这
!#

年 $

是白酒行业快速增长的黄金
!#

年$

"#!$

年到
"#"$

年$ 白酒行业将面

临拐点$

王朝成预测$

!###

元以上超高

端白酒市场将大幅放缓$

!##

到
$##

元中高端白酒继续快速增长 $

$##

元到
1##

元较高端白酒仍能较快增

长$结构性分化将加剧%白酒行业中

酱香型白酒比重会快速提升$ 但赢

利能力会下降% 葡萄酒作为有竞争

力的酒种会加快增长$ 但进口葡萄

酒尤其是品牌化进口酒会享受主要

成长$ 黄酒和保健酒等酒种仍需扮

演补充性角色%

王朝成建议 !第一 $酒企不要

盲目扩产而要积极并购0 第二$高

端市场要稳价控量 0第三 $重视中

高端 & 中档酒市场的长期发展机

遇0第四 $适应碎片化市场的厂商

新模式 0第五 $重新定义启动市场

的渠道模式%

$大河%

以下图为福州糖酒会上的豫酒军团

福州糖酒会上客商云集

泡酒滋味长
!!!!!!

老同学来出差$借住在我家$一进

客厅$ 他就被柜子上排列得整整齐齐

的一罐罐泡酒吸引住了% 上面有木瓜

酒&枸杞酒&杨梅酒&蛇酒11基本市

面上可见的泡酒我家都有% 老同学笑

说$不知道的还以为你们开饭店呢2 可

不$我家的泡酒确实多% 因为我和先生

都喜欢喝点$ 就干脆在家里自己泡酒

喝了%

说起来$我喜欢泡酒$是受父亲的

影响%

老家在湖南农村$ 家中都是自酿

米酒% 每年到了杨梅成熟的时候$家里

就会酿一大坛子米酒$ 然后把刚摘的

新鲜杨梅放进去% 杨梅酒分两种$青梅

酒和红梅酒% 红梅酒是我最爱喝的$喝

上一口$酸甜酸甜$回味无穷0青梅酒

则较酸$有着水果酒的果香甜柔$酸中

带甜$可以长年存放% 除了杨梅酒$父

亲偶尔也泡蛇酒% 有时候父亲在种地

的时候遇见了蛇$就把它抓起来$拿回

家泡酒% 蛇酒我是从来不喝的$我总觉

得那蜷曲在酒坛子里的蛇没死$ 会突

然跳起来咬我一口%

父亲不是嗜酒的人$ 只是爱在饭

前喝上一小杯% 我总是乐颠颠跑去拿

了杯子去里屋倒酒$偷偷地抿上几口$

才拿去给父亲% 平时父亲是不让我们

喝酒的$除非到了过节的时候% 节日里

全家人聚在一起吃饭$ 父亲会吩咐我

在每个人面前的酒杯里倒上酒% 这时

候$ 就连平时滴酒不沾的母亲也会喝

上一小点%

泡酒就这样伴着我长大%

毕业后成了家$ 巧的是先生也爱

喝泡酒$还爱自制泡酒% 家里的第一坛

泡酒是木瓜酒% 本来我和先生也就是

试着泡泡$自己喝着解解馋的% 那天一

个朋友来我家吃饭$看到有泡酒$就说

要喝点% 没想到$ 他喝了之后赞不绝

口$说那酒入口味道香甜清醇$滋味绵

长$是他喝过最好的木瓜酒% 后来$还

特意打电话来讨要泡酒的秘方% 这让

先生颇有些自得% 其实哪有什么秘方

呢$ 只不过是凭着对泡酒本能的喜爱

罢了% 这样看来$确实是和泡酒有缘%

后来$ 我们的泡酒种类就多起来

了% 泡酒不仅滋味好$还有各种不同的

功效呢2不同的泡酒有不同的功效%一

定要细品$不能多喝%

更多的时候$ 我和先生在家做几

个家常小菜$对坐着小酌几杯$觉得人

生至乐也不过如此% 这泡酒$确实滋味

绵长$让人回味无穷啊2 $莫衣紫%


