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就餐时不给发票!

菜品中有异物!

被迫接受最低消费!

油烟扰民!

假冒伪劣酒水!

服务态度恶劣!

强制使用一次性消

毒餐具!

""

!!!!! 发现以上情况!请拨打监督热线电话!我们将在

第一时间关注您的呼声!通过记者的调查与呼吁!引

起有关部门的重视!让您的合法权益得到维护"
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水井坊
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洋河蓝色经典
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泸州老窖特曲
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双沟珍宝坊
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十八酒坊
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百年泸州老窖#窖龄酒
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新郎酒
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红花郎
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茅台迎宾酒
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双沟青花瓷
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#周口白酒排行榜名次依据各款酒获得短信投票数排

列$本期截至
!"

月
"#

日
!$

时%

!周口白酒排行榜"邀请你投上神圣一票
周口酒民队伍庞大$$$位居全国省辖市前列%

周口酒品种类繁多$$$本地外地白酒超百种"

周口酒水消费超前$$$多款名酒销量数第一"

周口酒民口味多变$$$两年喝倒三个酒牌子"

现在周口流行什么酒& 请拿出手机为你所喜欢的白酒投上一

票!让你的最爱登上我们的'周口白酒排行榜(% 让广大市民从千万

选票缔造的排行榜中!发现今天周口白酒市场的风向标%

短信格式
0

白酒名称)越具体越好*

!

投票理由)

),

字以内*!发

至
+$!$#(+)"%!

+

+$"#)))+,,&

% '周口白酒排行榜(每周一更新!

欢迎您的关注%

现在流行什么酒!

请看周口白酒排行榜

网 址 ,
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实施!万村千乡金网工程" 推动乡镇酒水市场发展

!

记者 付永奇 文
2

图

本报讯
!"

月
""

日上午! 雪后

初霁!北风呼啸" 但龙湖景区羲皇宾

馆内却温暖如春!歌声飞扬!掌声雷

动" 规模空前的河南祥龙四五酒业

#以下简称$四五酒业%&千商大会正

在这里隆重举行! 应邀参加大会的

淮阳县各乡镇的
%&&

多名经销商代

表边欣赏精彩纷呈的文艺节目!边

品味杯中的四五美酒"

在即将过去的
"&!"

年!四五酒

业在着重研究和分析近年我市酒水

市场风云变化的特点后!提出$个性

化生存'差异化竞争%的营销理念!

制定实施了 $万村千乡金网工程%!

要求销售渠道下沉到乡镇市场!所

有售销人员要走千乡进万村! 知行

情解商忧!帮助基层经销商捋思路'

谋发展( 他们通过$开一场品鉴会'

参观一次厂区%等方式!潜移默化地

进行先进营销理念的推介! 让经销

商在与四五合作中能够轻松赚到

钱! 让核心消费团体在与四五酒业

的合作中得到更多的实惠)

追求利益最大化是商家的奋斗

目标!而$万村千乡金网工程%的实

施!使厂商直接沟通对接!减少了销

售的中间环节! 把更多实惠直接带

给了终端经销商和消费者! 极大地

调动了各级经销商的热情" 目前!

$万村千乡金网工程%已经扩展到省

内
'&&

多个乡镇!$家乡四五酒 !喝

了不上头%成为众多酒友的口头禅"

四五酒业在全国酒水市场不景气的

今年!逆势而上!放量增长!销量有

望实现翻两番! 特别是核心产品柔

和三星'四星'五星等系列产品!销

量较去年有望实现翻三番"

当天的大会于上午
!!

时
'(

分

正式开始! 四五酒业总经理刘亚平

致欢迎词后!$爱我家乡!真情四五%

主题宴会正式拉开了序幕" 优美抒

情的歌曲'节奏明快的舞蹈'深情婉

转的戏曲等不时赢来阵阵雷鸣般的

掌声" 这场高品质的文化盛宴!让所

有参加会议的社会各界人士享受了

一场文化饕餮大餐" 演出中间!四五

酒业举行了抽奖活动! 几百名优秀

经销商分获电视机'微波炉'蚕丝被

等奖品"

来自黄集乡的经销商李先生告

诉记者*$做生意
!&

多年!钱也挣了

不少! 但这还是第一次进五星级酒

店! 还是第一次看这么高水平的演

出) 跟着四五做生意不仅能学习先

进的营销理念! 更重要的是开阔了

眼界 ! 让我找回了年轻 时 的 自

信) %

据了解!此次大会是四五酒业历

史上规模最大的一次盛会!为祥龙四

五酒业春节旺季销售打下了坚实的

基础)

从酒水业变化抓连锁契机
近几年的白酒行业可谓是风

起云涌!泸州老窖 +郎酒和洋河相

继发力" 如洋河与双沟合并后成立

的苏酒集团! 在近期整合资源!开

发出高端的绵柔苏酒!争夺高端市

场份额" 可以说!目前的中国白酒

竞争分外激烈!各大厂家纷纷开始

精细化下沉运作"

分析现在的形势!酒水行业的

暴利时代已经一去不复返了!生存

环境也愈发恶劣" 随着酒水行业一

轮又一轮的产品战 '价格战 '促销

战'终端战的展开 !酒水行业无可

奈何地陷进相互消耗'拉锯战的泥

潭里" 如今的现状!决定着经销商

的发展策略需要变化"

其实对于酒水经销商来说!根

本的危机来自于自身的经营模式与

管理模式! 而向连锁专卖店转型是

一个契机" 但我们也应坚守两个不

变*一是做商家的身份不能变!二是

做名酒的方向不能变" 而如何才

能把握住机会!规避潜在的风险,

做好产品组合!$有所为'有所

不为%) 对于酒水连锁店来说!产品

组合是吸引消费者'盈利的关键因

素) 任何酒水经销商手里都有很多

代理品牌!同时也有能力组合到其

他非代理产品) 无论如何!酒水经

销商都要充分利用这些宝贵的产

品资源为连锁专卖店服务) 在产品

组合上!酒水经销商要坚持 $有所

为'有所不为%的原则!也就是一定

要确立主力产品即核心产品组合)

这些产品一般都是酒水经销商专

营或者总代理!是连锁专卖店体系

的核心战略产品) 而与此同时!一

些名优酒水产品一定也要组合进

来!哪怕没有利润也没关系) 因为

这些名优产品完全可以依靠自身

的品牌拉力吸引消费者进店!从而

带动其他产品销售的作用 ! 这种

$带货%的产品非常重要) 同时!酒

水经销商一定要突出特色!不能什

么都做!在确保酒水品类 '品牌搭

配'组合合理的情况下 !要减少经

营的品牌!净化经营环境)

以连锁专卖品牌为核心构建

立体网络) 对于中国白酒运营界!

相对而言连锁专卖店体系还是一

种新的业务模式!而它不能取代原

有的业务模式) 因此!就存在着两

种业务模式的融合'协同问题) 任

何酒水经销商都不可能做了酒水

专卖店后!原有的代理业务就不做

了) 所以!酒水经销商如何协同两

种业务就非常关键了 ) 在这种时

候!经销商要坚持两个原则 *第一

个原则就是一定要以连锁专卖店

体系为核心) 也就是说!经销商一

定要树立流通品牌意识!优势资源

倾斜!将连锁专卖店当作单独的体

系来运作-第二个原则就是要在不

同终端之间进行协同) 对于酒水经

销商来说!除了自有专卖店 !还有

餐饮'商超'其他烟酒店'夜场 .某

些酒水产品&等终端类型) 在不同

的终端之间 ! 经销商一定要在定

位+产品+价格+政策上进行区隔 !

从而确保市场的良性运作) )中酒*

!三宝羊肉汤"快速扩军
实施加盟连锁

!

记者 付永奇

本报讯 $开个羊肉汤店不仅让

我们实现了再就业!而且有了可观的

收入!不用再为孩子上大学的费用问

题操心了!我们全家非常感谢周口的

马经理)% 昨日!加盟三宝羊肉汤的

漯河市民李先生兴奋地告诉记者)据

三宝羊肉汤负责人介绍!目前他们已

经在郑州+漯河+商丘+周口等地发展

连锁加盟店
"&

多家! 初步实现了一

年开发
!&

家新店的发展目标)

作为传统特色快餐的三宝羊肉

汤!在周口已有数十年的历史!是马

华伟先生取百家之长! 精心研制的

地方风味名吃) 羊肉自古以来被人

们公认为滋养进补之佳品! 富含蛋

白质+钙+磷+铁+维生素
)*

+

)"

等 !

具有益气补虚+温中暖下+补肾壮阳

之功效)

!++$

年
!&

月!三宝羊肉汤

被授予$优质风味小吃%称号)

为了让正宗周口三宝羊肉汤走

向全省+全国!三宝羊肉汤总店决定

在省内每个城市各设立一家正宗周

口三宝羊肉汤加盟连锁店) 他们制

定优惠政策! 对所有加盟商免收前

三年管理费用!免费培训!对下岗职

工和经济特别困难的商户酌情减免

加盟费用) 针对部分没有餐饮经验

的商户!总店在选址+装饰+采购+设

备选择+培训+管理+配料+广告营销

等方面给予持续性支持! 切实做到

开发一家成功一家! 把加盟连锁商

户的风险降到最小) 由于加盟店投

资小!回报快!经营容易!操作灵活!

产品独特!利润高!风险小!一年来

申请加盟的有
#&

多家!经总店实地

考查! 最终有
"&

多家如愿成功加

盟)

马华伟表示!

"&!'

年!他们将加

快发展步伐! 力争把加盟店开到全

省各地市的主要县市区)


