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季周口大型房车联展像华丽而通俗的
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天笑声不断# %这次展会人

气旺& 效果好$ 现场售房之多和进行

客户登记人数之多均超过了预期$ 效

果出乎意料#' 这是众多参展楼盘工

作人员的心声#

由周口日报社主办的
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春季

周口大型房车联展在参展商家道贺和

市民的好评声中画上了圆满的句号$

作为蛇年房车联展的具体操刀人$ 我

们感到由衷地欣慰#

房车联展是周口日报社近年来着

力打造的会展品牌$ 我们本着 %为卖

房人卖房$ 为买房人买房( 为卖车者

卖车$ 为买车者买车' 的朴素理念$

倾尽全力办好展会$ 为参展商家营销

及树立品牌尽到责任$ 为广大市民买

房购车服务好 # 之前已成功举办了
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届$ 周口日报社的房车联展已成

为全市的第一展会品牌$ 并成为行业

的风向标$ 到周口日报社举办的展会

上买房购车不仅方便而且优惠$ 是广

大市民的共识#

企业的需求 & 市民的期盼是我

们工作的动力 # 每次展会前两个

月 $ 我们都认真听取企业的意见 $

精心做方案 $ 周密设计展位 $ 全力

协调化解展会中间可能遇到的每一

个问题 # 可以说在展会前一个多月

的时间内 $ 组委会的全体工作人员

枕戈待旦$ 夙夜在 %会'$ 力求把每

一个细节做扎实 & 做到位 $ 直到展

会闭幕才可以松口气# 从
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季举办第一届展会开始 $ 每次展会

结束 $ 我们都认真总结 $ 梳理上次

展会中间出现的问题 $ 大到展位怎

样布局更合理 & 开幕式怎样搞效果

更好 & 前期宣传怎样做更能聚集人

气 $ 小到广告语的多次变更 & 手机

短信发哪些群体等 # 一次次展会历

练 $ 一次次经验积累 $ 一次次效果

提升 $ %大平台才有大展会 $ 大展

会才有大优惠' 的广告语水到渠成$

它不是展会宣传的噱头 $ 而是广大

企业和市民的由衷评价和切身体会#

%周口日报社办的展会一届比

一届好 $ 商家特别重视 $ 这从楼盘

不惜成本精装展厅就能直接找到答

案 $ 这届展会展厅的豪华程度创下

新纪录#
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多个$ 效果创

历届之最""' 建业森林半岛销售部

王经理由衷地说#

%这次展会成交近
!"

套楼房 $

观展的客户针对性强$ 展会效果出乎

意料$ 周口日报社的房车联展不愧是

周口的第一展会品牌#' 格林绿色港

湾销售部经理吴娟高兴地向组委会吐

露参展心声#

%我们是新项目$ 第一次参展$

$

天共积累客户
!%"

组 $ 效果非常理

想 $ 希望秋季的展会每天能延长时

间$ 晚上也能展#' 金域华庭销售部

经理王帅谈起展会高兴之情溢于言

表$ 认为
$

天的展期不太过瘾$ 坦率

地为下届展会提出了建议#

这届展会在周口地产圈引起强烈

反响# %展会很成功$ 现场组织和实

际效果都不错$ 这届由于时间节点的

原因没有参加$ 到秋季我们一定不能

错过机会$ 并且争取冠名或者协办$

拿下理想展位#' 康达公园新城项目总

经理王全明& 诗意江南项目总经理麦

哲& 奥兰天和家园项目总经理罗留记

向组委会传递了观展的心声和想法#

难忘阳春$ 相约金秋# 在服务周

口房地产企业和广大置业市民的路

上$ 我们和您一样对秋季房车联展充

满期待#
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