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值全省部分地区小麦自然灾

害! 病虫害呈偏重发生态势之际"

中华保险主动承担社会责任"尝试

无人飞机航空植保技术应用"租赁

无人飞机喷洒农药"在全省范围内

开展小麦病虫害统防统治试点工

作"助推农业保险服务创新 "致力

于提升农业保险服务水平#

通过前期的实地考察和论证"

中华保险最终选择了安阳全丰航

空植保科技有限公司作为伙伴$
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日下午"中华保险河南分公司

利用全丰农用无人直升飞机"从驻

马店来到西华县东王营乡麦田"进

行无偿农药喷洒"开展小麦一喷三

防活动演示$ 此次参加农药喷洒演

练的是
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型农用无人直升飞

机$ 这种飞机具有%技术质量过硬&

高效安全&轻巧便捷&喷洒均匀'等

优点"对林木&果树&农作物实施病

虫害防治的理想机型之一$

在演示观摩活动中"全丰公司

的两名操作手操控无人直升机"对

演示地块实施农药喷洒作业"在不

足
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分钟时间内便完成近
)&

亩小

麦的农药喷洒作业$ 整个演示过程

引起了观摩的市县有关部门领导&

农业专家及农民群众的浓厚兴趣$

观摩活动得到了周口市政府&农业

局&财政局和西华县&乡&村等有关

部门的大力支持和配合$ 周口市政

协副主席黄体勤在中华保险分公

司副总经理孙书生&市县有关政府

部门领导和农技专家陪同下参加

了当地的观摩活动"并在活动结束

后接受了地方媒体采访$

观摩活动中"中华保险领导就

政策性农业保险工作落实过程中

遇到的实际问题" 与市政府领导&

农业专家及乡村干群进行了沟通

交流"达成了新的共识 "为扎实推

进全省农业保险持续健康发展奠

定了良好基础$

现场观摩的干群议论说(这样

实惠的助农活动 " 我们真的很需

要"希望要多多举办#
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%分担风雨"共享阳光'"不仅仅是口号"更是承担和

责任# 阳光人寿周口中支公司从筹备至今一年多时间"有

今天这样的规模和业绩"缘于他们有一个扎实开拓&勇于

担当&魅力四射的团队%灵魂')))中支公司总经理庄森#

集众家之长(取自我之道
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年保险从业经验的庄森和同事们在省公司

筹备组领导下开始筹建阳光人寿周口中心支公司#

新公司的筹备"事务繁杂# 在时间紧任务重的形势

下"庄森以开放&学习和进取的心态"每天抽出时间考察

当地寿险市场"精心打造一支综合素质强&业务水平高

的干部员工队伍#

聚业内人才(纳业外贤士

筹备之初"庄森和几位工作伙伴"利用各自在周口

的资源优势和威望"引进骨干内勤人员并使其全部到位"

为周口中支的成功筹备奠定基础*然后开始筹备个险营

销队伍"层层筛选人员$ 有了合理的团队架构搭建"加上

保险精英的共同努力"厚积薄发"周口中支开业当月承保

个险标保
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万元"累计全年个险标保
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万元$ 同时"

中支按照分公司部署"成功开设商水!淮阳
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个县区"为

周口中支业务平台再上新台阶打下良好基础$

高起点组建(远战略发展

公司要想经营管理好"既靠文化"又要有具体的制

度和管理办法$首先"庄森搭建合理的团队框架结构"做

好后勤服务和保障工作"坚持以晨会为平台"促进员工

工作上的沟通交流*其次"结合部门实际情况"制定切实

有效的激励措施"做到月月有竞赛"周周有奖励"天天有

挑战"营造 %比学赶帮超'良性竞争氛围*最后"加强培

训"提高团队整体展业技巧和综合素质"提升市场拓展

能力$ 通过这些措施"团队成员分工协作"团结一致" 创

造一次又一次佳绩$

风雨中做事(阳光下做人

庄森既是带着大伙真干!实干的领导者!管理者"又

像知心大哥$在他带动下"公司人员稳定"团队规模逐年

扩大"大家在工作中互相配合"协调一致"敬业爱岗"忠

诚服从"快乐激情的好作风得到充分体现$

走精英之路(创阳光品牌

庄森认为"保险行业是让人永远保持作战状态的行

业"作为优秀的阳光人"必须具有职业素养!职业意识和

职业追求" 团队中的每个人都应在拓展市场中成长"在

提高专业水平中融合" 在树立品牌业务中增强自信"做

到人尽其才$ 一年多来"庄森把阳光文化融合在业务的

拓展和公司的日常管理中"从他身上"能清晰地看到周

口阳光人%勤勉敬业!富有激情!敢为人先'的特质$面对

新一轮挑战"他将和他的团队"始终牢记阳光文化核心

理念"为实现%打造最具品质和实力的保险公司'的愿景

作出更大贡献+ !通讯员"常怡康 郭文华 $
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