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郎酒
#617

亿库存! 剑南春品牌酒销量同

比下降
651$78

""一组官方数据将去年以来

我国白酒行业的艰难生态展现在纸面上# 近

日!工信部援引四川省经信委的报告称!今年

一季度川酒产销整体增速明显下滑! 利税更

是近十年来首次负增长# 四川省经信委则表

示!主要原因是高端白酒销售受阻!宜宾$泸

州等白酒重点产区及名酒企业销售收入出现

大幅下降#

在严峻的现实面前!五粮液$泸州老窖等

酒企纷纷放下身段争抢地盘! 并开始求变突

围#
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四川历来在中国白酒业版图上具有举足

轻重的地位! 多家川酒企业年销售额突破百

亿元# 四川省经信委的统计显示!在
59!5

年!

全省国家名酒销售收入占全省规模以上白酒

企业总销售收入
#":5!8

!利税总额占
;9:<<8

!

利润总额占
;":#98

#

但在今年第一季度! 四川省白酒产业显

现出颓势# 据四川省经信委统计!今年一季度

四川省累计完成白酒产量
7<:!#

万千升!同比

增长
$:<$8

!增速下滑了
59:6#

个百分点%完成

销售收入
697:9$

亿元人民币 ! 同比增长

$:;!8

!增速下滑了
"!:$7

个百分点#

值得注意的是!在今年一季度!四川全省

白酒产业利税$ 利润近十年来首次出现负增

长# 四川经信委称!主要是受高端酒实际销售

量同比大幅下降影响#

具体到相关企业的数据更是惊人! 泸州

白酒产业利税总额
$":7

亿元 ! 同比下降

!;:;8

!入库税金
55:"

亿元!同比下降
56:78

%

郎酒集团的总库存则高达
#6:7

亿元! 其中成

品库存超过
6<:<

亿元% 剑南春集团的剑南春

系列品牌酒销量同比下降
65:$78
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业内人士分析认为!五粮液$泸州老窖等

川酒业绩下滑! 主要是受价格倒挂和渠道受

阻影响#

四川省经信委在报告中也指出! 从去年

下半年开始! 高端白酒在销售受阻和库存增

加的双重&重压'下!名酒价格已从高位下滑!

虽有一系列的降价促销措施!但市场难以&挺

住'# 目前部分高端品牌出现价格 &倒挂'现

象!初步计算!高端白酒终端市场价格与去年

同期相比下降
"98

至
698

左右!预计价格下调

空间还将持续!其中就有五粮液#

记者从多家白酒销售商处了解到! 以出

厂价为
<!7

元的五粮液水晶瓶为例! 目前普

遍在
#99

多元就能拿货! 且出现了
#69

元以

下的终端市场价#

西南最大的酒类直销机构(((

!7!7

董事

长杨陵江在接受记者采访时分析指出! 限制

&三公'消费后!五粮液等高端白酒价格连连

下跌!导致的结果是价格层层下压# 而价格下

降到六七百元的五粮液抢了原来这个价位的

泸州老窖$ 剑南春等品牌的市场# 而泸州老

窖$剑南春等又进一步降价!抢夺更低一个档

次的白酒品牌的市场! 这导致白酒市场竞争

加剧#

与五粮液深陷价格倒挂 &漩涡 '不同的

是!郎酒则受困于其压货增长模式# 资料显

示 !

5995

年 ! 郎酒的销售额不到
"

亿元 !但

是 !

599;

年郎酒销售额突破
59

亿元 ! 到了

59!9

年!这一数字变成
6;

亿元!

59!!

年更是

进入百亿元俱乐部# &郎酒的极速狂飙是白

酒业界的神话 !但是在其背后 !很大程度上

是依靠渠道压货# '白酒业营销专家肖竹青

在接受记者采访时表示 !近年来 !郎酒为了

进入百亿元俱乐部! 不断向渠道商压货!采

取&先打款 $再发货 '的销售方式 !将库存转

移给经销商#

尽管肖竹青的以上表述并未得到郎酒的

证实!但记者从郎酒经销商处了解到!一个地

区有数家经销商压货数百万元! 由于压货过

重! 不同品牌的经销商之间的价格暗战持续

不断! 价差越来越小! 进而导致价格体系崩

溃#
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在压力剧增的情况下! 川酒军团中的泸

州老窖$五粮液等已纷纷开始主动应变# 记者

日前从重庆一家白酒经销商处了解到! 泸州

老窖近日低调成立了一家名叫智同商贸的贸

易公司! 拉拢其他行业的巨头企业一起做商

贸#

据该白酒商介绍! 泸州老窖成立的智同

商贸公司将采用多股东合作模式! 欲将股东

的分散碎片化采购需求及资源化零为整!形

成规模# 按泸州老窖的打算!智同商贸将通过

!9

年时间发展成为营收规模达
"999

亿$聚集

众多优质股东$融合贸易$物流$金融等综合

性业务的超大型贸易公司#

泸州老窖旗下销售公司(((博大公司的

一位负责人也证实了前述酒商的说法! 但表

示不方便透露更多细节#

&目前该贸易公司正在大规模招聘股东!

事实上! 这些股东是对白酒的年消费在一两

千万元级别的大型民营企业! 它们将和泸州

老窖形成合作关系!采购泸州老窖的酒# '前

述酒商透露 !结成 &同盟 '后 !一瓶市场标价

!"99

多元的国窖
!6<"

!定向供应的内部价只

需
699

元左右# 尽管如此!

599

家企业也能为

泸州老窖带来近
$9

亿元的销售额# 目前!泸

州老窖已和上汽$创维$金龙鱼等企业达成战

略合作协议#

与泸州老窖的突围方式不同! 五粮液近

日则宣布发力中低端产品# 按五粮液的计划!

将通过几年努力! 在
!99="99

元价位区间打

造几个能上
!9

亿元规模的品牌!做同价位酒

中的第一品牌#

四川省经信委在报告中提到! 在高端白

酒产销大幅下降的同时!由于中$低端产品价

位适中!消费群体固定!受宏观消费环境影响

较小!全省中$低端白酒呈现较快增长势头#

比如!泸州老窖的窖龄酒$特曲等中端白酒销

售收入同比增长
558

! 泸州老酒坊销售收入

增长达
5598

!郎牌特曲的增长也高达
;$8

#多

家白酒经销商认为! 这也或许从侧面印证了

五粮液为何要进军中低端市场#

!商报"
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你也许听说过适度饮用红酒对健康有

益!能减少患心血管病的几率!但是你听说过

常饮红酒!能减少患白内障的几率吗)

有研究指出! 适度饮用红酒的人与禁酒

者相比!患白内障的几率可减少
698

#

近日! 冰岛科学家在美国视觉与眼科研

究协会*简称
>?@A

+年会上发表的研究报告

指出! 适度饮用红酒有助于减少白内障患病

几率# 据悉!上述研究历时
6

年!研究对象有

;$#

人!年龄均在
69

岁以上#

研究之初! 所有参与者都进行了检查!确

定是否患有白内障!同时按要求填写了有关病

史$饮食习惯等调查问卷#

6

年后!参与者再次

进行检查!并详细填写了关于酒品饮用情况的

问卷# 研究者根据酒品消费情况!将参与者分

为三组,禁酒者$适度饮酒者以及酗酒者#

结果证明! 饮用啤酒会增加患白内障的

风险!其次为烈性酒!但是适度饮用葡萄酒的

人与禁酒者相比 ! 患白内障的几率可减少

698

#

医学专家还提醒大家! 适量饮用红酒的

同时还可以多吃水果!多吃深色蔬菜!包括菠

菜$青椒$绿色花椰菜$芥蓝等都含有丰富的

叶黄素和玉米黄质# 这些物质具有很强的抗

氧化剂作用! 它可以吸收进入眼球内的有害

光线!预防眼睛的老化!延缓视力减退!达到

最佳的晶状体保护效果#

她还说! 含有维生素
B

的食物对眼睛很

有益#维生素
B

是组成晶状体的成分之一!如

果缺乏维生素
B

!就容易患白内障# 已有研究

显示!健康眼睛晶状体里有很高的维生素
B

!

而在白内障患者眼睛的晶状体里! 维生素
B

的含量就少得多#

夏天来临!专家建议!如果长期在阳光下

工作!应佩戴质量好的太阳镜!并定期对眼睛

进行检查# !中酒"
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王羡荣

前天
C

好友老赵打来电话!说他从

北京回周了!邀请我去他家吃午饭!我

欣然应允"

我与老赵从小一块儿长大! 一块

儿上学!上世纪
69

年代又一同参加工

作" 虽然不在一个单位!可是都是财贸

口" 十年前我们退休了!更有时间常来

常往" 不久!他的儿子在北大毕业!分

到了北京一家合资企业!收入可观!买

了房子! 儿子要他去北京享享福" 因

此!我们两年没见面了"

一见面!我俩的话匣子便打开了#

身体如何!早晨在哪儿锻炼!在北京参

加什么社会活动!游览了哪些景点等!

总有说不完的话题"

$你俩一见面就说不完!边吃饭边

说吧% & 老嫂子笑着端上两荤两素四

个菜!老赵掂出一瓶酒来!笑着说#'今

天咱俩喝家乡的老酒% &

'什么老酒( &

'周口特曲!外号)大红袍*% &

'咦%我知道!

59

年没见过啦!在哪

儿弄的( &

'这是闺女听说)大红袍*重新上

市了!特意给我买了一件+

我虽然酒量不大! 但对 '周口特

曲&印象却相当深刻" 记得
59

世纪末!

这种酒物美价廉!畅销不衰!因为是红

色商标!大伙儿习惯叫'大红袍&" 那

时!周口人办事
798

都用它" 那时我给

儿子办喜事!害怕临时买不到!提前买

了
!6

件" 当时省内外对'周口特曲&的

需求量也很大!漯河,许昌,驻马店,信

阳, 南阳和郑州等城市的货架上总离

不开'大红袍 &!周口人去外地走亲访

友!也要带两件'大红袍&+

我从老赵手中接过酒瓶细看!只

见上大下小的玻璃瓶形同奖杯! 大红

商标上书'周口特曲&四个行书大字!

比较过去显得更加美观大方+ 透过玻

璃瓶看到!白酒清彻透明,纯正晶莹+

打开后!一股酒香扑鼻而来+ 我俩高兴

地先干了三杯!仔细品尝酒味!感觉落

口爽净!绵甜柔润!窖香浓郁!回味悠

长!充分体现了绵,甜,柔,净,香,滑之

特色! 呈现出浑厚浓香的口感+

我俩借助久违的美酒!开怀畅饮!

无话不谈+ 从小家谈到国家! 从
!766

年的社会主义改造谈到
!76;

年的大

跃进!实现小康社会和中国梦!越说越

有劲!真是'酒逢知己千杯少&+ 不知不

觉间! 一瓶酒所剩无几! 老赵还不罢

休!要求喝完+ 我心知肚明!自己已经

喝了
$

两!再喝恐怕不能骑车了!便吃

点主食告别+

我踏着自行车! 穿行在市区五一

路!又拐入繁华的七一路!只觉腿脚自

如!双手扶把灵活!精神如常+ 内心有

点奇怪#过去只能喝一二两!今天破例

多喝一倍!不知为啥没有醉意!这一定

是'大红袍&的优点吧%

当今!酒类行业有一个不良倾向!

就是比包装#看谁的酒盒子大!谁的酒

瓶样式奇特!谁的包装豪华!实际上!

酒的质量如何才是消费者最关心的+

顾客买的是酒!不是包装!豪华的包装

只能给消费者增加费用+ 喝过酒!盒

子,瓶子还是难免扔进垃圾箱+ '四五

特曲&不是这样!它包装从俭!物美价

廉! 真正是适合普通老百姓消费的好

酒呀%


