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今年
6

月以来!网易发布的白酒排行榜

备受关注!其中"最佳知名度#$"最受喜爱%

以及"最佳礼品%三项榜单中!居首位的均是

洋河天之蓝& 与此同时!洋河的梦之蓝最近

还被业内称作"新国酒%&洋河蓝色经典系列

酒为何能获得这么高的评价呢'借我市首届

酒水展销会之机!记者采访了苏酒实业驻周

办事处经理任武& 他说!洋河蓝色经典首创

绵柔型白酒!是绵柔白酒的鼻祖!能获得这

么高的评价!主要是因为洋河掌握着绵柔白

酒的核心工艺&

在洋河技术中心! 有许多身怀绝技的

专业评酒师! 其中有一对白酒界为数不多

的夫妻国酒大师!他们是赵国敢$汪应恒夫

妇&

!78!

年!

!9

岁的汪应恒进入洋河做学

徒!随后在第七届白酒国家评委考试中!她

取得了全国第一名的优异成绩&

4:::

年!二

人进入洋河绵柔型白酒研发课题组! 参与

并见证了绵柔型白酒的诞生& 在洋河!像汪

应恒这样的国酒大师一共有
!/

人!一起组

成了中国白酒界仅有的掌握绵柔白酒核心

工艺的技术团队& 资料显示!国家级评酒师

全国共有
!/:

多人! 其中十分之一出自洋

河! 也使得洋河成为技术实力最强的白酒

企业&

白酒国家评委$洋河股份技术部部长陈

翔介绍! 绵柔白酒是中国白酒口味的创新!

它的形成是一个艰苦卓绝$ 不断创新的过

程&

首先是利用现代技术选择优势功能

菌!赋予酒绵柔的品质!这里面包括窖泥培

养方式的创新& 洋河的酒池窖泥都是自然

形成的!经过阳光照射!最后形成的都是以

高温细菌为主的菌系& 培养方案调整后!使

得出来的酒口感很绵柔& 还有就是酒体最

优化设计& 洋河大曲从
!777

年就开始对酒

体进行调整!最终形成了绵柔品质!并把绵

柔的基酒调整得更加绵柔& 最后!就是调味

酒的研发& 对于酒厂来说!调味酒资源是不

可多得的资源& 洋河拥有最先进的生产技

术和独特的湿地生态气候! 能够产出不同

口味$不同风格的调味酒!这也是洋河绵柔

白酒的核心武器& 洋河周边分布有洪泽湖$

骆马湖$京杭大运河$古黄河和淮河以及被

称为"华东大氧仓%的洪泽湖湿地& 近在咫

尺的"两湖三河一湿地%!形成了难以复制

的湿地气候环境! 使洋河酒产区与苏格兰

威士忌产区$ 法国白兰地产区并称世界三

大湿地名酒产区&

任武说!周口是白酒消费大市!有数百

万人是洋河$双沟的忠实客户&因此!苏酒实

业对周口市场非常重视! 前后投资近百万

元!多次参与周口公益活动!受到市委$市政

领导的好评&在刚刚结束的周口首届酒水展

销会上!苏酒所有产品全部亮相!特别是新

包装的蓝色经典海之蓝!包装简约$大气!深

受市民喜爱!他希望能有更多的周口酒民爱

上洋河$爱上双沟&
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"水井坊不能没有周口市场 ! 周口人

不能没有水井坊%!近日!水井坊在周口的

终端营销商(((周口靓丽彤公司总经理

刘向丽 如此描述水井坊对周口市场的关

注& "水井坊%$"周口%成为
4:!"

年秋季周

口酒水展销会和周口白酒市场的热点词

汇&

作为进军周口市场的高端热销白酒之

一!水井坊在本届周口报业传媒集团打造的

酒水展销会上推出了所有新老产品(((水

井坊 $水井坊)梅兰竹菊$水晶装水井坊$水

井坊)青翠$小水井坊等高中端酒款!并推出

买一送一活动!其优秀品质吸引了不少新老

客户前来品鉴并订货&

*集团公司很看好周口市场 ! 今年为

了应对市场变化 ! 已经进行了销售途径

的转变 #!刘向丽说 !近
!:

年来 !水井坊

是周口白 酒市场成长最快的一款白酒 !

从最初进入市场时的几十万销售业绩 !

到
4:!!

年 $

4:!4

年达到巅峰 ! 销售量突

破万件 !业绩达到六七千万元 !周口成为

水井坊在河南省的第一销售市场 & 这说

明 !周口市场认可水井坊 !周口消费者认

可水井坊& 今年上半年!水井坊和其他高

端白酒一样 ! 同样面临着业绩下滑和拓

展市场的双重压力 ! 但是水井坊不会失

守周口市场 !会继续做大做强 !守牢周口

这个大市场&

水井坊对市场的乐观态度!不仅表现在

终端经销商身上!其高层同样表现得也非常

自信&
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年
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月
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日!水井坊集团总经

理
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在致股东的公开信中表示 +

*这个季度的业绩表现差强人意! 但未来中

国的消费者仍然需要高质量的白酒产品&公

司的长期战略从未改变!我们将致力成为中

国高端白酒前三甲#&

面对白酒销售市场的不景气局面 !水

井坊下调了周口市场的销售计划 & 从目

前来看 ! 销售情况与年初市场预测相吻

合!说明水井坊在周口扎根是很牢的& 刘

向丽告诉记者 ! 目前水井坊对不同品牌

的价格也做出了调整 !其最近推出的 *水

井坊)鸿运 #等将致力于平民市场消费的

拓展 ! 让普通消费人群也能品尝到高端

美酒&

水井坊和水井坊)天号陈是水井坊集

团的两大战略品牌!水井坊集团今年继续

实行*双轮#战略& 刘向丽说 !随着中秋节

的来临 ! 白酒现在已经开始进入销售旺

季!针对
4:!"

年最大的市场旺季 ,中秋节

至春节期间-! 水井坊将全力以赴开拓市

场!让新老客户分享水井坊的优秀品质和

政策上的优惠&

另据了解!周口靓丽彤公司启动了政府

早餐工程!目前已经建好了五一路店和荷花

市场店两大早餐店!致力于打造老百姓最实

惠的早餐网点!让消费者享受"地摊的价格!

高质量的品质%&
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7

月
8

日 ! 为期
"

天的我市首届酒

水展销会在周口东新区市体育中心落

下帷幕 & 展会期间 !宋河酒业以其大气

的展台和厚重的品牌文化 !吸引了众多

参会者的关注 & 此次展会 !宋河酒业主

要推出中高端商务酒(((共赢天下系列

产品 &

宋河酒业力推此款白酒!在目前的白酒

市场中!传递出宋河酒业非同寻常的市场运

作信号& 宋河酒业的共赢天下系列!定位于

中高端商务会议$商业洽谈专业用酒& 该酒

品窖香浓郁!口味丰满!入口绵甜干净!品质

纯正!外包装设计大气$尊贵$典雅!根植于

中原大地深厚的传统酿造文化!继承发扬了

宋河的千年酿酒工艺!是宋河酒业推出的匠

心巨作&

今年年初以来!受政府政策和经济发

展放缓的影响!市场上高端白酒的销售遭

遇到了空前的压力& 面对压力!宋河酒业

在逆境中前行 !及时调整经营策略 !细化

了营销渠道!重磅推高端商务酒(((共赢

天下系列产品& 宋河酒业共赢天下事业部

经理侯其杰表示!理性消费的回归!使得拥

有适中价格与高端品质的白酒产品受到了

市场的欢迎&

宋河酒业的共赢天下系列产品 !正是

宋河酒业基于这一理念推出的商务酒&目

前 !随着城市化进程的加快 !私人商务交

流往来愈加频繁!正需要一个贴合消费氛

围的产品 ! 于是商务用酒应运而生 & 但

是 !作为一个细分市场的产品种类 !其概

念却并不成熟!很多区域与强势品牌并没

有契合这一概念的产品!商务用酒具有巨

大的市场机遇!是当前白酒行业难得的蓝

海市场&

侯其杰透露!宋河酒业针对高端商务

市场推出的共赢天下系列产品 ! 形象高

端 !口感纯正 !定位准确 & 共赢天下品牌

以合作共赢 $ 诚信健康为内涵 ! 其高品

位 $高质量的产品形象 !充分满足了商务

"遵礼道 !赢商道 %的商业哲学 !体现了中

国人的 "真 %$"尊 %$"重 %的待客之道 & 能

引起商务人士的共鸣 ! 正所谓 "和而不

同 !共赢天下 %!对商道价值的无限追求 !

正是共赢天下高端商务白酒坚定不移的

品牌发展目标&

另外 ! 共赢天下在现有产品线的基

础上 ! 为消费者提供个性化订制服务 !

为重点客户提供系统的团购操作指导

等 ! 这是与共赢天下配套的营销模式 &

宋河酒业自称 "白酒行业的标杆 %的这

款商务酒 ! 在接下来的市场运行中 !将

以怎样的力度撬起私人商务市场 !值得

期待 &
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这几年!在周口白酒市场搞得最热闹的

白酒是什么酒'一款来自四川的白酒(((泸

州老窖及其系列酒!作为泸州老窖系列酒在

周口的代理商(((怡亚通周口分公司,原周

口豫鑫商贸公司-! 几乎见证了这款白酒在

周口的发展历程&

"一夜之间!遍地开花%!怡亚通周口分

公司总经理高光辉如此描述泸州老窖的横

空崛起& 的确!泸州老窖在周口市场营销的

成功案例! 成为其他白酒进行市场拓展的

典范& 在本届酒水展销会上 !怡亚通周口

分公司联合泸州老窖股份有限公司推出

"幸福中秋!情系周口%大型优惠活动& 他

们推出了泸州老窖国窖
!69"

系列 $ 蓝花

瓷系列 $特曲系列 $典藏酒 $紫砂大曲等 !

各色酒品均推出 "购第一件原价 !购第二

件半价!再送一件%活动!现场吸引了很多

消费者&

作为泸州老窖在周口的重要合作伙伴!

怡亚通周口分公司是周口第一家白酒经销

商& 在这个新的销售平台上!其带给销售市

场的新理念和形式!对于周口传统的白酒销

售市场将带来革命性的影响&

自去年开始! 国内酒业进入调整期!与

此相应的是!以高端白酒为代表的各大酒系

价格下滑!销量缩水&此刻!泸州老窖的逆势

增长!引起了行业的广泛关注&"将情感文化

概念植入高端定制白酒!是泸州老窖首创的

营销新模式!也是今年新的增长点&%泸州老

窖集团总裁张良直言不讳&泸州老窖为何创

立"情感
?

酒%模式' 新模式将对当前偏冷的

国内酒市带来什么影响'张良为记者一一解

析&

"当前市场环境不好 !很多白酒降价

销售 !这对品牌损害很大 & 而泸州老窖

的国窖
!69"

坚决守住价格底线 !哪怕一

瓶不卖 !也不会损害品牌的高端性 & 与

此同时 !我们另辟蹊径 !创立 .情感
?

酒 /

的新营销模式 !大力推进 .生命中的那

坛酒 /活动 !来寻找新的增长点 & #张良

坦言 &

记者调查发现! 自酒业进入调整期以

来!部分酒品牌只是采用降价销售$买赠$送

小礼品$ 开盖奖励等简单的营销手段来应

对& 而泸州老窖*生命中的那坛酒#!通过将

生命中亲情$友情$爱情等情感概念植入品

牌中!让高高在上的高端定制酒更具*人情

味#和*亲民化#&

怡亚通周口分公司是全新的白酒终端

销售企业!再加上当年泸州老窖不俗的市场

运作手段!对于眼下低迷的白酒市场和众多

白酒商!注定要激烈交锋的背景下!大家对

其能否掀起新一轮的市场风暴! 一直关注

着&


