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水井坊鸡尾酒将在美国上市
发力中低端!推出天号陈等酒品 触网销售!下周将与酒仙网合作 拓展海外!鸡尾酒将在美国上市

近日!四川水井坊有限公司"以下简称水

井坊#召开
$7!"

年第一次股东大会!会议选举

通过了新的董事候选人$监事候选人名单%

水井坊
87!"

年半年报显示! 今年上半年

公司实现营收
%3!!

亿元! 同比减少
9"37":

&净

利润
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亿元!同比减少
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% 这是水井坊

总经理大米"
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'在今年
"

月履

新后交出的首份中期(成绩单)%

对于水井坊的未来战略!大米表示!除了

水井坊原有高端产品外!公司还推出了天号陈

等中低端酒品&在销售渠道上!公司在拓展电

商渠道!下周将与酒仙网合作销售&另在海外

拓展上!本周四!一款水井坊出品的鸡尾酒也

将在美国洛杉矶上市%

人事调整!帝亚吉欧全球战略布局需要

近日! 水井坊召开
$7<"

年第一次股东大

会! 会议上选举通过了黄永利$

B*C5D A)5

和

E)(F>+ G3H*?4/>I

为公司第七届董事会董事候

选人!并通过曹丽萍$
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克里斯托弗
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为公司第七届监事会监事候选人%

水井坊公告!公司董事
=>RRI>O LF)CS

*黄捷

飞 '$

GCC) @)C-

*明安娜 '和
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*贝彼

德'因工作变动辞去公司董事职务%

对于此轮董事$监事的人事变动!水井坊

方面解释!主要源于公司逐步规范董事$监事

工作% 其次!与公司股权变动有关% 另外!此次

变动主要是帝亚吉欧全球战略布局的需要!如

明安娜女士已上调至英国伦敦帝亚吉欧总部

任战略总监%

就在今年
U

月
8"

日! 英国帝亚吉欧集团

*

J*)S>5

'宣布!中国主管部门已批准其以
8;""

亿英镑收购盈盛投资所持有的全兴集团剩余

%U:

的股权! 再加上帝亚吉欧原来所持有的全

兴集团的股份! 帝亚吉欧已全资拥有全兴集

团! 进而持有水井坊上市公司
"#;U<:

的股权%

这意味着全球最大洋酒品牌帝亚吉欧集团已

正式成为水井坊的实际控制人%

发力中低端!触网销售

水井坊半年报显示!今年上半年公司实现

营收
%;<<

亿元!同比减少
9";7":

&净利润
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亿元!同比减少
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% 这是水井坊总经理大

米在今年
"

月履新后交出的首份中期 (成绩

单)% 对此成绩!大米表示!主要是受到行业调

整的影响%

水井坊也在半年报中表示!受宏观经济环

境影响$白酒行业经历调整!公司经受了前所

未有的严峻挑战!导致公司核心利润来源水井

坊品牌的市场空间受到严重挤压%

在未来的发展战略上!大米表示!公司将

坚持(水井坊)高端品牌$(天号陈)中低端品牌

的双品牌经营!且上半年公司进一步加大了中

低端白酒的销售推广力度% 而在销售渠道上!

除了以往的名烟名酒行!公司目前也加大了对

超市$卖场的渠道管控%

另外! 公司也在拓展电商渠道!(三周以

前!设立了一个新的电商部门% )大米表示!(公

司下周将与酒仙网合作销售% )

一款鸡尾酒将在美国上市

自帝亚吉欧入主后!水井坊的销售重心由

国内市场转变为国内和海外市场并举%

而在近日的股东大会上! 水井坊方面表

示!公司将坚持双轮驱动!国内为主(战场)!国

际为辅(战场)!将借助帝亚吉欧成熟的国际销

售经验!拓展水井坊的海外消费市场!对于白

酒的国际化未来趋势充满信心%

大米表示!在国际市场发展战略上!公司

首先是要赢得海外华人消费者!最好是老外也

能接受% 目前!水井坊已在全球
%"

个飞机场免

税店铺货!他透露!就在这周四!水井坊将有一

款鸡尾酒在美国洛杉矶上市%

"据#成都商报$%

!箱茅台中只有 "瓶真酒
法院判决超市!退一赔一"

前年年底!浙江慈溪的赵女士在

华润万家江北洪塘店买了
#

箱
<7V

瓶
9"$

新飞天茅台酒"

不料!经贵州茅台酒股份公司鉴

定!这批茅台中
UV

瓶都是假的!价值

<$

万余元"

近日!江北法院判决超市#退一

赔一$%

顾客&

!

箱茅台中
!"

瓶是假的

赵女士是慈溪周巷人!之所以要

买这么多茅台酒!她说是为儿子以后

结婚存着的% (去年!飞天茅台才
V77

元左右一瓶!今年涨到了
<277

元!我

怕以后还要贵!就想先买点存着% )

要想一下子买到这么多茅台酒!

并不容易! 因为当时市面上一直在

传!茅台货源紧张%
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年
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月
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日和
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月
"

日!她分两次在华润万家江北洪塘店

买了
#

箱新飞天茅台! 共
<7V

瓶!花

了
<U

万余元%

这
#

箱茅台!其中
$

箱是在超市

内取的货!另外
U

箱超市工作人员说

是从其他地方调过来的%

(都说茅台难买! 他们怎么能在

短时间拉这么多货来, )第二次在超

市取货时!赵女士越想越担心%

回去后!赵女士分
"

次分别找了

"

个懂酒的人鉴定! 结果
"

个人都认

为只有
$

箱是真酒! 其余
U

箱有问

题%

赵女士投诉到工商部门% 工商部

门委托贵州茅台酒股份有限公司对

其中
U

箱酒水进行鉴定! 结果显示
U

箱茅台酒中只有
2

瓶是真酒!其他
UV

瓶不是贵州茅台酒股份有限公司生

产
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包装
Q

!价值
<$

万余元%

今年
%

月!赵女士将超市告上法

庭!要求(退一赔一)%

超市&是团购主管的个人行为

超市称调查后发现!做手脚的是

当时接待赵女士的团购经理崔某等

人%

#

据宁波网
$

换月饼#换车子#美酒还想换房子
专家认为"现在的以货易货与古代的以物易物有本质不同

'现象一(

美酒换月饼

中秋节前夕! 郑州某啤酒企业

想要举办一场较大规模的活动! 同

时要设置一些奖品发给活动现场的

人们% 发什么奖品呢, 啤酒, 难免

过于单调! 也会被人们说三道四!

显然不是太合适%

于是! 该啤酒企业负责人想到

了 (以货易货)% (我们就想用啤

酒换一些特产食品! 当然换一些饮

料$ 月饼也可以%) 该啤酒企业相

关负责人介绍说! 别的食品企业如

果刚好有啤酒需求! 他们则可以用

啤酒与其等值置换些月饼$ 大枣之

类的食品! 还可拿来给员工发放中

秋节福利%

同时! 郑州一家白酒企业也主

动向月饼生产企业抛出了橄榄枝!

希望用自己的酒与月饼生产企业置

换一些月饼% 该白酒企业相关负责

人介绍 ! 中秋节是举家团圆的日

子! 美酒自不可少! 月饼也不可或

缺! 答谢客户的时候! 将酒与月饼

搭配一起! 更好看! 也显得大方$

丰富%

而一家酒类流通企业负责人则

透露! 他们最近针对广大客户举办

了一场中秋答谢会! 会上! 除了准

备了自己经销的酒! 还给客户准备

了中秋月饼! 而这些月饼! 正是拿

白酒与一家星级饭店置换所得 %

(中秋答谢会! 光有酒没月饼是说

不过去的! 而且用量还挺大%) 该

酒类流通企业负责人说%

'现象二(

美酒换茶) 换车子! 现在还想

换房子*

在 (以货易货) 方面! 一家葡

萄酒销售企业仿佛行动得更早 %

(我们早就这样操作了! 换得最多

的是茶叶% 我们只做葡萄酒! 但我

们对茶叶的需求也挺大%) 这家葡

萄酒销售企业的副总表示! 除此之

外! 他们还用葡萄酒置换过餐饮消

费项目! 各取所需! 互惠互利%

郑州一家葡萄酒会所总经理助

理则半开玩笑地说- (如果有人愿

意拿房子和我们换葡萄酒 ! 我们

是可以考虑的%)

郑州市陇海路上一家酒店更

有高招 % (我们酒店平时买大件

东西基本上不花钱 ! 都是采用

.以货易货/ 的方式来实现% 酒店

刚开业的时候买了几万元钱的餐

具! 就与一家餐具供应商达成了

合作协议 ! 酒店所需餐具产生的

费用直接折抵成餐费 ! 餐具供应

商可随时到酒店来签单消费 ! 双

方一拍即合%)

在这方面 ! 郑东新区一家高

端饭店也曾利用 (以货易货 ) 的

方式! 为员工换取了一辆代步汽

车% (当时我们主动找到汽车销

售商商量 ! 最终以
9

万元的酒水

和餐饮消费换了一辆
"

万多元的

汽车 ! 比直接拿钱购买方便多

了%)

'声音(

以货易货是不是社会的倒退

以货易货发源于古代 ! 现在

重新开展以货易货 ! 是社会的进

步还是倒退 , 以货易货过程中 !

又有哪些需要注意的事项呢,

金册管理咨询
P

中国
Q

有限公

司首席顾问$ 河南财经政法大学教

授陈光明认为 ! 虽然都是以货易

货! 但现在与古代完全不是一个概

念! 古代的以货易货是在原始经济

条件下$ 信息不发达$ 没有货币流

通$ 没法实现销售而又为了满足各

自需要而采取的唯一手段! 现在的

以货易货则是在信息发达且透明$

产品种类繁多的情况下进行的一种

交易手段! 拿自己已有的产品换回

自己需求的产品! 同时也满足对方

的需求! 各取所需! 互惠互利%

陈光明说! 以货易货的目的是

多样的! 有的是为了解决滞销产品

而采取的促销行为! 有的是为了扩

大产品销售 ! 有的是为了节约成

本! 有的是为了扩大宣传! 也有的

是为了提高自己的竞争力! 打压竞

争对手%

陈光明提醒! 以货易货的基础

是双方要做到信息充分了解! 并且

要做到诚信$ 互利%

%

据 #大河报+%

核心提示
!!!!!!

古时候!在没有货币流通的情况下!人们就会用牛羊换布匹&换

粮食!用以满足更多生活需要" 这是最早的以货易货" 现如今!随着

行业分工的细化!以货易货的现象又多了起来!中秋节前夕!酒类企

业主动以货易货的现象就表现得较为普遍"

某易物公司举办的易货交易现场


