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近日! 河北省邢台桥西区

工商局接到消费者投诉! 称某

自助餐店里提供疑似杜康假

酒" 该局立即组织执法人员对

消费者进行沟通并拿到酒瓶"

随后! 执法人员按照酒瓶上的

电话与河南杜康酒打假办取得

联系! 杜康酒厂家立即派两名

工作人员赶赴邢台进行鉴定"

经鉴定!该
67#89

装的酒系假

冒杜康酒产品! 杜康系列酒不

存在
67#89

装的白酒"该局立

即与邢台市公安局桥西分局经

侦队联系! 带上厂家打假办人

员一起突击检查"

正值用餐时间! 小瓶装杜

康酒郝然摆在取餐处"经查!小

瓶杜康酒从瓶体到商标确为商

标侵权! 执法人员立即就地封

存
7#

瓶杜康酒!随即通过进销

货台账查到了供货的烟酒门

市! 又通过供货烟酒门市查到

邢台县豫让桥一处代理商!就

地扣押了各个系列杜康酒共
7

箱"经查实!此代理商的供货商

提供的授权合同复印件不是正

规杜康酒厂家提供的授权" 目

前!此案正在进一步调查中"

在此! 邢台桥西区
!6"!7

指挥中心提醒广大消费者!在

购买商品时! 请仔细鉴别是否

假冒伪劣! 以避免人身及财产

损失" !燕赵都市网"
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日前! 仁怀市政府网站信息显

示!

:

月
6"

日! 娃哈哈集团方面就

在该市投资酒业展开洽谈! 由该集

团包装的品牌酒将于
!!

月份上市"

洽谈会上!娃哈哈集团投资部总

经理顾小洪表示!娃哈哈集团在仁怀

投资酒业是拓宽集团市场空间!实施

战略调整!扩大经营品牌的一种良好

的合作方式!真诚希望与政府#企业

间多方合作!实现互利共赢"

此前!有媒体报道称!娃哈哈集

团近日与贵州省仁怀市政府签订了

白酒战略投资协议! 入驻仁怀市白

酒工业园区 ! 一期投资额或高达

!7#

亿元"

娃哈哈集团官网数据显示 !

6#!6

年 ! 集团公司实现营业收入

1"12"!

亿元!实现利税
!":2";

亿!同

比增长
!62:<=

! 上缴税金
7$><1

亿

元!同比增长
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$我已经转做五粮液的代理了!但酒鬼酒这

边还没了结" %

$

月
"#

日上午!经销商向先生对

记者表示!他正在跟酒鬼酒公司交涉退货的事&

$这些酒没有塑化剂检测证明!我要求退货" %

在限制$三公消费%的背景下!中国白酒企

业的销售普遍下滑!而酒鬼酒遭遇$塑化剂%事

件!更是让销售雪上加霜"

$

月
6<

日!酒鬼酒公布的半年报显示!其业

绩遭遇了$断崖式%下降!今年上半年
"###

万元

的净利润!相比去年同期的
6>1

亿元还不到一个

零头!同比降幅近九成"

在目前已公布业绩的上市酒企中!酒鬼酒

的下滑幅度最大" 未来!酒鬼酒翻身的机会在

哪里'

净利润下滑近九成

在
!!

家已发布半年报的白酒类上市公司

中!酒鬼酒是利润下滑最为严重的一家"

截至
$

月
"#

日! 已有
!!

家白酒类上市公

司公布了
6#!"

年半年报" 记者统计发现!在行

业整体萎靡的背景下!酒鬼酒的业绩遭遇了$断

崖式%下降!成为白酒类上市公司中利润下滑最

为严重的一家 ! 净利润比去年同期减少了

$$>6;=

!由
6>1

亿元下跌至
"#<6

万元!营收也同

比下滑
7:>6=

!降至
">$

亿元"

$在限制(三公)消费和禁酒令的影响下!高

端白酒企业都出现了下滑! 酒鬼酒业绩的下滑

是一个必然" % 中投顾问研究员简爱华告诉记

者&$与其他白酒企业相比! 塑化剂对品牌影响

至今没有完全消除! 这就相当于是双重的不利

因素叠加在了这家公司的身上" %

这一观点已是多位分析师的共识" 中金公

司的研报将酒鬼酒业绩下滑的原因归纳为***

$塑化剂事件和行业调整双重压力%"

北京一位酒鬼酒的经销商张先生向记者表

示!酒鬼酒的销量始终上不来" 在他看来!高端

白酒品种繁多!可选择性强!并且大部分以请客

送人消费为主!但酒鬼酒闹过塑化剂的事!拿酒

鬼酒请客或者送人!怎么说都有点不太合适"

销售的疲软直接反映在了现金流上" 今年

上半年!酒鬼酒现金流为
?">7

亿元!而去年同期

公司现金净流入
">#

亿元!一年的时间!现金流

$变脸%"

瑞银证券的研报指出! 今年以来!

!>7

亿元

的销售现金流入已经低于购买现金支出+

!>"

亿

元,和工资支出+

#>:

亿元,之和!$我们认为!公

司仍将面临较大的现金流和市场压力%"瑞银证

券称!维持对酒鬼酒的$卖出 %评级 !目标价为

!6

元" 上周五!酒鬼酒收报
!1>1<

元"

$我们也不看好酒鬼酒的未来" %中投顾问

研究员简爱华说!今年下半年!茅台#五粮液#洋

河等品牌会向中端发力! 这样就会对酒鬼酒有

一个挤压" $毕竟茅台#五粮液在行业内的影响

比酒鬼酒要大" %

部分经销商#出走$

随着酒鬼酒的滞销! 一些经销商陆续 $出

走%!甚至跟酒鬼酒因退货问题起了冲突"

在白酒行业中! 大多数品牌在销售上都对

经销商颇为依赖!地处湘西的酒鬼酒更是如此"

向先生曾是酒鬼酒在湖南湘西州颇有名气

的代理商"

$

月
"#

日!向先生告诉记者!自己现

在已将大多数精力放到了五粮液的生意上!但

$跟酒鬼酒这边还没有了结%"

$我去年给了很多预付款!但今年酒鬼酒发

来的产品是塑化剂事件前后生产的! 还没有检

测证明" %向先生说!他自己把样品拿到湖南省

的一家质检部门检测!但对方表示!不是酒鬼酒

厂方的送检!他们只能开白酒的检测证明"

于是!向先生希望退货!至今仍在与酒鬼酒

方面进行交涉" 记者致电时!他表示自己最近都

在跟酒鬼酒协调此事"

事实上!此前酒鬼酒业绩的飙升!很大程度

上来自于经销商的支持" 此前!一位田姓经销商

告诉记者!酒鬼酒在湖南省内省外的销售!基本

都是靠经销商来推动" 由于酒鬼酒每隔几个月

就会上调一次售价! 不少经销商看准了这个趋

势! 向公司预支了大量货款! 希望提前锁定成

本"

正是因为经销商的支持! 让酒鬼酒的业绩

迅速飙升!

6#!6

年初!酒鬼酒的预收账款余额达

到
;>7

亿元"

但塑化剂事件一出!众多经销商傻了眼" 眼

看着销售越来越难!手上积压的货越多!预付款

越多!经销商就越是紧张"

6#!"

年半年报显示!

报告期末! 酒鬼酒的预付款为
!>11

亿元! 仅为

6#!6

年初的三分之一左右"

目前! 向先生已经把大多数精力放在了代

理五粮液上面! 而北京的经销商张先生则更多

投入到了红酒生意当中"

一位白酒行业分析师告诉记者! 如今的大

环境下!经销商往往现金流#库存方面都面临很

大压力!如果产品销售不畅!经销商出于自身考

虑!难免会出现流失"

不过! 酒鬼酒证券事务部的相关工作人员

对记者表示&$总体来说!经销商队伍是稳定的!

没有特别大的变化" %

转型低端不被看好

与此前力推千元以上的高端产品不同!今

年以来! 一些售价较低的产品逐渐受到酒鬼酒

的青睐"

今年上半年!酒鬼酒推出了售价在
6##

元

左右的酒鬼老坛以及低端的彩陶湘泉产品"半

年报中酒鬼酒称! 将完善湘泉品牌营销战略!

力求实现湘泉系列产品在湖南市场的规模化

成长"

$高端产品受市场影响比较大!我们希望推

出一些差异化的产品" %酒鬼酒证券事务部的工

作人员告诉记者! 目前售价较低的湘泉产品在

酒鬼酒的营收中已经占到一定的比重" 半年报

显示!酒鬼酒的毛利率为
$<=

!而湘泉品牌的毛

利率仅为
"6=

"

半年报披露!酒鬼酒在河南建设的自动化

调酒系统和
1

条现代化灌装线已安装调试完

毕!报告中称!此举$为占领北方市场 !拓展中

低端品牌打下基础%" 对于这一举措!瑞银证券

并不看好!在研报中!瑞银证券表示!酒鬼酒的

特点就是湘西浓郁的文化特色!异地建厂将冲

淡酒鬼酒的湘西文化属性!不利于公司的品牌

修复"

在推出低端产品之外! 酒鬼酒还开始尝试

网上销售"

在刚刚发布的半年报中酒鬼酒表示! 要转

变营销模式!由渠道推动向终端推动转变!而在

天猫建立的网购旗舰店成为转型的重要一环"

记者登录网店发现! 酒鬼酒在线上的销售情况

并不乐观"

在这家旗舰店中! 共有
;6

款不同包装#不

同规格的酒鬼酒!但其中
"6

款的累计销量都在

7

瓶以下! 旗舰店销量最好的是酒鬼酒的一款

$非卖品%***酒鬼
7#'*

小酒伴试饮装!售价
"#

元!已售出
"::

瓶"

除了酒鬼酒的旗舰店! 天猫还有多个酒类

专营店在销售酒鬼酒的产品!但记者发现!销量

排名在前几位的都是价格在
!##

元以下的产

品"

其中! 销量排名第一的是售价
6$

元的
7;

度湘泉酒!排名第二的是售价
::

元的酒鬼酒
76

度中国红! 只有这两款产品的销量超过了
!###

瓶" 几款售价在
"##

元左右的中档产品!销量最

多也只有
"##

到
7##

瓶"

对比今年上半年酒鬼酒
">$

亿元的营业收

入!网上销售的营业额几乎可以忽略不计" 酒鬼

酒证券事务部相关工作人员称! 酒鬼酒的天猫

旗舰店是公司授权酒鬼酒的一家经销商开设

的!目前这一块工作才刚刚起步"

$网购人群大多是
$#

后#

:#

后! 这些人群

可能并非酒鬼酒的核心消费群 ! 要想打动他

们!酒鬼酒需要开发新的产品" %中投顾问研究

员简爱华表示 &$酒鬼酒网上销售还有很多功

课要做!此外 !如果线上线下的产品没有差异

化!反倒会打乱了价格体系 !影响到线下的正

常销售" %

!

行业
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从已公布的
!!

家白酒企业的中期业绩来

看!虽然一些酒企仍维持着增长态势!但是与去

年各企业中报报告的近
7#=

的快速增长相比!

业绩下滑已是不争的事实" 这些上市白酒企业

的中期业绩! 在一定程度上印证了此前一些专

家的看法& 白酒业高增长的黄金时代已经一去

不复返"

其中! 业绩最好的两家为五粮液和洋河股

份!前者净利润
7<>:

亿元!同比增长
!;><1=

!后

者净利润
"6>$

亿元!同比增长
">7=

"

包括酒鬼酒#水井坊#金种子酒#老白干酒#

古井贡酒等多家上市白酒企业都出现了业绩下

滑!酒鬼酒业绩下滑最为严重!今年上半年净利

润仅为去年同期的
!6=

"

白酒企业的预收账款往往被视为利润调节

的$蓄水池%!其充足与否!对公司的业绩预期有

着直接的影响! 同时预收账款也能在一定程度

上反映一家公司在行业内的地位以及议价能

力"

在对各酒企中报中预收账款进行统计后可

以发现!五粮液年初预收账款
1;

亿元!中报公

布的预收账款为
"">:

亿元!而今年上半年业绩

相对较好的伊力特! 预收账款也从年初的
7>6

亿元下滑至年中的
$!##

万元" 预收账款的减

少! 意味着下半年酒企的营收增长将继续处于

低谷"

对于酒企预收账款的大幅下降! 中山证券

食品分析师夏育松接受媒体采访时表示&$目前

很多经销商都看淡整个白酒企业的前景! 这导

致他们不轻易提前打款! 有些经销商肯提前打

款!也是迫于厂商的销售政策压力!但打了款之

后!他们也不急于提货" %

!新京"


