
!"#$%&'()*

!

记者 徐启峰
!

文 李寒
!

图

!"

月
!"

日! 河南省美术馆!"纪

念著名书画艺术大师张大千逝世
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周年###张大千书画作品展 $在这里

隆重举行%

!""

余幅大师力作闪耀美

术馆! 全国各地书画名家荟萃郑州!

各地爱好者蜂拥而至%

"五百年来一大千$!作为中国书

画界塔尖的张大千!他的画作屡屡在

世界级拍卖会上创出新高% 在二线城

市举办张大千画展 ! 且规格如此之

高!藏品如此丰富!实属罕见% 此次展

览高朋满座! 张大千女儿张心庆&张

大千研究专家李永翘&张大千纪念馆

馆长胡红雨&'张大千精品集主编(专

家程恩嵘&上海大风堂张大千研究中

心主任屠际春等亲临展览现场!原省

政协副主席王平&省文化厅副厅长王

天虹& 原省武警总队队长曹云忠&省

文联主席美协主席马国强&副主席李

学峰&刘杰&马岭&省美术馆馆长化建

国& 省艺术品行业协会会长张新芳 &

省书画收藏协会会长胡聚堂等参加

了开幕式并在当天下午张大千高峰

论坛研讨会上发言!北京保利拍卖执

行董事长赵旭&北京匡时拍卖董事长

董国强发贺电祝贺展览圆满成功%

省美协主席马国强在致辞中说 )

"这是全国很高规格的张大千书画展

览 &高峰论坛研讨会 !实在是郑州之

幸!河南之幸% $

张大千研究会会长&四川张大千

纪念馆终身高级顾问李永翘先生由

衷地赞叹 )"这种省级张大千作品展

览在全国可以说是第一次% $

是谁策划操作这次顶级艺术盛

会* 他!从书画之乡###周口走出来的

资深书画经纪人&河南永和拍卖公司创

始人!皮伟%
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上世纪
$"

年代!皮伟在原周口地区

文联工艺美术加工厂工作! 写写画画 !

是个标准的文艺青年% 而他在艺术道路

上走了很久% "天才!是
%%&

的勤奋
'!&

的天赋$!对于从事艺术的人而言!

!&

的

天赋似乎更为重要% 如果甘于作一个中

规中矩的书画匠!拥有优渥的生活当然

毫无问题!然而对于一心想搞出点名堂

的皮伟来说!却时刻在探索着另一条道

路###艺术品收藏&推广%
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年! 当时的周口凤凰台市场!

出现了一个名为"艺升$的画廊!店主正

是皮伟!这是周口凤凰台市场第一个专

营书画的店铺% 其实!周口民间书画的

交易&收藏热已呈蔓延之势!正可谓"风

起于青萍之末$% 皮伟的画廊应时而生!

迅速掀起了周口开办画廊的热潮 !短时

间内 !全市开起几十家画廊 !凤凰台由

此成为全市书画交易 & 收藏的重要市

场%

当一个个画廊在周口开办时 !皮伟

又独辟蹊径%

("")

年!他与我市著名书

画收藏家张宪斌 &张传文一起 !建立起

我市乃至全省第一个书画拍卖企业###

金帝拍卖公司% 此举标志着我市书画交

易从民间口头议价正式发展到市场竞

拍定价!为我市书画交易建立起新的标

准%

金帝拍卖公司做得风生水起时 !深

谙艺术市场运行规律的皮伟感觉到 !全

国性的书画收藏热潮正一步步走来 !周

口书画交易虽小有名气!但偏居一隅的

格局! 决定了这个市场难以做大做强 !

要想有更大的发展!就必须走出去 % 他

的目光盯住了郑州%

(""$

年冬!皮伟到郑州成立永和拍

卖公司% 拍卖公司成立后不久 !郑州一

下涌现出二三十家书画拍卖公司 !其中

周口人办的占了一半以上% 皮伟在郑州

这个"码头$找到了更大的发展空间%
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许多人看来! 书画收藏交易市场似

乎是一个演绎财富神话的地方 % "这样

的故事确实有!但如果因此就认为艺术

市场好做!轻易就能遇到天下掉馅饼的

事儿!那也太天真了% $皮伟说!"如果没

有较深的从业资历!在这个行业是难以

立足的 !这里的水很深 !需要长期积累

市场经验!成功的从业者都有
("

年以上

的经验!绝非轻易成功% $

作为书画交易市场 ! 郑州存在着

"先天不足$!那就是本地创作人才相对

匮乏! 书画交易品许多要从全国征集 %

为了成功举办一场拍卖会 !皮伟和他的

团队兵分数路征集档次高的作品%

("!"

年秋拍会前 !皮伟成了 "空中飞人 $!到

诸多同行 &名家处搜集作品 !有一次他

一天跑了两个省 !行程上千公里 !才搜

集到几幅名家大作%

另一个挑战是拍卖公司辨别作品

真伪的能力 % 和北京 &上海强势的卖方

市场有所不同 ! 本土拍卖企业处于相

对弱势地位 !为了增强市场竞争力 !皮

伟的拍卖公司推出 "保真拍卖 $!即承

诺拍品是真品 ! 若是赝品 ! 无条件退

货 ! 这就要求拍卖公司必须有过硬的

识别能力 %

皮伟的拍卖公司初入郑州时! 正值

全国经济紧缩!书画交易市场受到的冲

击尤为明显% 刚开始的一两年 !永和拍

卖公司基本不赚钱!经营压力很大 % 拍

卖公司在郑州必须采取"进攻$姿态 !才

能拓出更大的生存空间!皮伟思索着)突

破口在哪里*
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如果只做低端市场!那么拍卖公司只会处在

低层次竞争中!欲想突出重围!必须做出与众不

同的东西% 从
("!"

年开始! 皮伟认真地审视全

国&全省书画市场!他认为河南书画交易市场不

能只做拾遗补缺的角色!一定要改变本省拍卖会

珍品少&档次偏低的问题!把高端市场做起来!用

品质赢得更大的生存空间%

运作扛鼎级大师张大千的作品如何*这个想

法听起来不错!但实际操作困难重重)作品从哪

里征集*张大千已经辞世!其作品真伪如何辨别*

买方是否认可"二流市场$的"越级$拍卖*高昂的

价格是否会造成大面积流拍++

在成功愿景的刺激下!皮伟决定赌一把% 那

段时间! 他完全沉浸在张大千的艺术世界里!见

了张大千的画集必买!他系统地学习研究张大千

的艺术生涯&作品特点!并向相关人士及研究张

大千的专家学习% 在
("!"

北京大公司的秋拍上

他投巨资买下了多幅张大千作品!也结识了许多

收藏张大千作品的朋友% 几经周折!拍卖公司最

终搜集到
($

幅张大千的画作%拍卖会前!皮伟与

弟弟皮俊岭背着张大千的原作!坐飞机到全国各

地找买家招商!几位买家看到张大千的原作要当

场付款买下!皮伟笑笑说)"喜欢就到河南拍卖现

场举牌竞买吧% $

("!!

年秋!永和拍卖公司秋拍会开拍!其分

$

个专场!其中一场就是筹备已久的"张大千专

场$% "

($

幅张大千会聚郑州$!全国各地的买家

前往郑州!盛况空前% 拍卖会大获成功!

($

幅张

大千作品成交率达
%",

以上!加上另外
+

个专场

拍卖会!作品平均成交率近
+"&

!一扫前期市场

的低迷! 创下当时河南书画交易市场的高峰!在

全国拍卖业内引起很大反响%

("!#

年
!"

月!张大千先生逝世
#"

周年% 皮

伟与省文化厅&省文联&省美协&省美术馆等文化

部门联手协作!由河南永和拍卖公司独家资金赞

助!多方筹备!面向全国征集到
!""

幅张大千作

品!规模之大!展品之精!再一次把全国文艺收藏

的焦点聚集到河南%
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举办"张大千逝世
#"

周年画展$!永和拍卖

公司花费巨大! 但这是一次公益行动% 皮伟说)

"我们是这个行业的受益者! 做这场展览是对行

业的回报% $

多年来!这样的文化公益行为!皮伟做了很

多!包括"何家英师生展$&"河南省人大书画慈善

拍卖$& 向河南省美术馆捐献名家作品& 为乡贤

叶桐轩,花鸟画大家&美术教育家&淮阳人-筹建

美术馆等% 永和拍卖公司还举行了数次义拍活

动! 把
("""

多件书画作品成交所收的佣金全部

捐给慈善事业!得到社会各界赞誉一片%

近年来!永和拍卖公司对一些有潜力的年轻

书画家进行签约宣传推广% 皮伟认为!这既是对

年轻艺术工作者的鼓励!也是拍卖公司持续发展

的必由之路%

对于公司发展前景! 皮伟谦和地说)"和北

京&上海相比!郑州的文化市场还是偏小!但是我

们可以发挥地居中原&兼容并包的特点!成为全

国艺术品交易的重要组成部分!提供更丰富的藏

品!使之走向千家万户!为藏家与艺术机构提供

优质化的服务!为我省文化产业的发展做出绵薄

之力$%

皮伟


