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汽车行业发展专家讲

座暨周口车界总经理高峰论坛% 在周口报业

大厦隆重举行&当天!我市
%&

名车界精英汇聚

一堂!共同交流探讨& 来自北京师范大学艺术

与传媒学院的张洪忠博士!为大家作了
"$!%

年汽车行业发展趋势专题讲座! 张洪忠的精

彩点评让与会嘉宾耳目一新! 受益匪浅&

作为庆祝 '周口晚报( 创刊十周年的系

列活动之一)**$
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汽车行业发展专家讲

座暨周口车界总经理高峰论坛% 于当日成功

举行 +如图,- 与会的我市
%&

家品牌汽车销

售总经理探讨了周口报业传媒集团对周口汽

车行业销售的影响和作用! 并对本报的 '汽

车.旅游周刊( 的发展提出了意见和建议-

在论坛会上 ! 张洪忠作了
"$!%

年汽车

行业发展趋势专题讲座! 向大家展示了多项

涉及汽车消费的大型调查结果以及丰富的前

沿数据! 并以这些资料为依据! 分析了
"$!'

年汽车销售趋势! 对
"$!%

年汽车行业发展趋

势进行了预测! 并针对如何制定营销策略/

增强汽车营销的传播效果进行了精彩阐述!

使与会嘉宾更深层次地了解了汽车消费趋势

及营销策略 & 张洪忠认为 ! 在今后一段时

间! 小型车没有中大型车的销量大!

()*

增

长速度没有
+,*

的增速快! 就目前的汽车

销售来说! 汽车消费的主导已从卖方转化为

买方& 消费者在去
%(

店看车时已有购买动

机! 会对所看汽车有一定了解&

%(

店需要打

破消费者的心理屏障! 把汽车的设计文化向

消费者释放出去! 使消费者克服心理屏障去

购买车&

提到汽车销售业和消费者的关系时! 张

洪忠说! 汽车销售业不只是卖车! 还要与消

费者成为朋友! 是卖服务和卖文化& 只有这

样! 汽车销售业才会有继承性和传承性& 汽

车有它的文化价值! 卖车是在经营一种文化!

信念的文化和预期的文化00

论坛会上!我市一些车界精英从精细化服

务/优化整合资源/创新营销模式等多角度/深

层次探讨周口车市行情!探索汽车后市场时代

服务发展趋势!谋划营销方式创新转型& 周口

宏源汽车城董事长王朝阳说1$

!$

年来! 周口

市的
%(

店迅速发展! 从原来的几家! 已发展

到现在的几十家& 本报的 '汽车.旅游周刊#

对周口汽车行业发展起到很大推动作用&% 他

表示! 希望以后能和 '汽车.旅游周刊# 建立

更好的合作关系! 宣传车企/ 为车企排忧解

难& 东风日产周口威诚
%(

店总经理仵东亚表

示! 这几年! 周口汽车保有量每年的增幅都

是全省第一! 在周口做汽车销售有很好的发

展市场! 希望以后能和 '周口晚报# 有更广

更深的合作&
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