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受年轻消费者青睐 发展潜力大

汽车金融时代正!悄悄来临"# 日前$记

者走访北京多家
!"

店后了解到$ 随着年轻

消费者的崛起和企业的大力推广$

!"

店的金

融业务越来越好# 北京亚运村汽车交易市场

副总经理颜景辉表示%!汽车金融政策的完

善$使得通过这种方式购买新车的消费者会

越来越多# "

消费者观念升级

在一家一汽
#

大众
!"

店$消费者王先生

表示$自己手里的现金只有
$%

万元$能买一

辆速腾$但又觉得价格稍高的迈腾更符合自

己的心意# !后来销售人员介绍了几种大众

汽车的金融方案$ 首付
$%

万元$ 月供
%&&&

元出头$ 供一年就可贷款买下一辆迈腾$我

觉得这个方案还是非常适合我的# "王先生

说#

采访中$记者发现$和王先生有同样想

法和经历的人并不在少数$目前各品牌经销

商都在打汽车金融牌$通过!

&

息
&

利率"!低

首付"!灵活还款"等方式吸引消费者购车#

近几年来$中国汽车市场进入井喷期$

得益于居民消费观念的逐渐改变和理财意

识的不断加深$ 汽车金融市场迎来了快速

发展期 # 汽车之家研究中心的数据显示 $

'&$&!'&$(

年$中国消费者贷款购车比例从

)*(+

提升到
$,*!+

$份额提升了
-*.+

# 在贷

款购车的人群中$!

-&

后" 人群所占比例从

'(*%+

提升到了
!(*)+

&!

)&

后" 也由
&*!+

提

升到了
!*%+

# !

-&

后"和!

)&

后"正逐步成为

贷款购车的主力军#

利用金融方式购车比例的迅速提升与

新一代消费群体消费观念的变化有关$一项

针对!

-&

后"和!

)&

后"的调查显示$他们更

加关注生活品质$更愿意享受生活$而在愿

意享受生活但收入又不是很高的时候$!

-&

后"和!

)&

后"会使用金融产品提前满足对生

活的追求$这点在年轻一代消费者汽车消费

行为中可以充分体现#

!直接降价$对刺激汽车消费作用显著$

不过对于年轻人$一套合适的购车金融方案

更有可能促成交易# "采访中$一位北京现代

!"

店老总这样总结说#

汽车分析师贾新光认为$随着生活水平

的提高$年轻人购车的比例越来越大$这一

人群易于接受汽车金融等新生事物$购车消

费者中年轻人群比例的提升无疑将带动汽

车金融行业的飞速发展#

车企争相推出金融业务

自
'&&!

年
-

月
$-

日'汽车金融公司管

理办法(正式实施起$我国汽车金融市场已

经走过近十个年头# 在此期间$我国汽车销

量增长近
(&&+

$ 但汽车金融的渗透率却仅

仅翻了一番$与国外
,&+!-&+

的消费比重相

去甚远#

实际上$我国汽车消费信贷有很大的发

展潜力$蕴藏着巨大商机# 根据中国汽车工

业协会的预测$到
'&'%

年$中国汽车金融业

将有
%'%&

亿元的市场容量#

世界上第一家汽车金融公司是
$)$)

年

美国通用设立的通用汽车票据承兑公司$该

公司的成立助推通用汽车销售空前增长# 作

为我国首家汽车金融公司$上汽通用汽车金

融有限责任公司如今已是国内最大的汽车

金融公司# 拥有欧洲最大汽车金融服务公司

的大众汽车$ 也在
'&&!

年
)

月正式成立了

大众汽车金融)中国*# 除了通用和大众$其

他汽车企业也在近几年纷纷涉足金融领域#

'&$'

年
)

月
'%

日$北京现代汽车金融有限

公司正式成立#

多家自主品牌车企也在近期推出了自

己的金融产品+++吉利汽车与法国巴黎银

行成立合资汽车金融公司$ 为中国市场提

供汽车金融服务& 北汽福田拟设立北汽福

田汽车金融服务有限公司$ 以金融服务优

势提升产品竞争力& 比亚迪与西安银行股

份有限公司设立比亚迪汽车金融有限公

司$ 金融公司将为比亚迪汽车经销商及终

端消费者提供购车金融服务,,

对于未来$各家车企均表示出了信心#

大众汽车金融)中国*有限公司首席执行官

兼总经理科瑞爵日前对外表示$ 大众汽车

金融今年的目标是
(&

万辆的合同量$相对

于去年增长
(&+

# 上海汽车集团财务有限

责任公司总经理沈根伟也表示$ 上海汽车

集团财务有限责任公司
'&$(

年汽车个贷

合同量突破
'&

万单$今年汽车金融零售业

务目标是
(&

万单#

金融业务未来前景可期

近两年国内汽车市场告别了高速增长

期$通过周边业务来提升新车销量$成为汽

车企业尤为关注的问题$ 发力汽车金融即

成为车企!救市"的战略之一#

北京现代汽车金融有限公司董事长周

焰明认为$和银行相比$汽车金融公司最大

的竞争优势在于与整车厂家的密切关系 $

这就决定了它能在困难时期推出一系列的

金融促销产品$帮助厂家渡过难关#大众汽

车推出金融服务的主要目的也是助推销

售#大众汽车相关负责人介绍$作为一家独

立的金融公司$ 公司的主要目标是支持大

众汽车在中国市场的销售#

截至
'&$(

年末 $ 我国汽车金融公司

已发展到
$,

家 &总资产规模由
'&&%

年的

/&

亿元发展到
'/&&

亿元 # 其中 $经销商

批 发 贷 款 从
'%*,

亿 元 增 长 到
%%/*(

亿

元 & 消费者零售贷款从
$'*-

亿元增长到

$-$-*%

亿元 # 从上述数据可以看出 $汽车

金融业在汽车销售领域展现出强大的输

血能力 $ 已成为激活汽车销售市场的重

要推动力之一 #

贾新光认为 $与国外相比 $中国汽车

金融市场存在巨大的潜力和发展空间 #

汽车金融也将成为车企挤占竞争对手市

场份额 - 寻找新的经济增长点的有效途

径#

不过 $业内人士也认为 $由于种种因

素制约$国内汽车金融市场目前仍处于探索

发展阶段# 中国汽车消费金融的业态尚不完

整$目前主要以新车消费贷款为主$而成熟

市场还拥有丰富的租赁业务- 二手车业务

等# !随着市场发展及相关法规建立健全$中

国汽车消费金融产品线还要向更多业务发

展# "贾新光说#

"据#北京商报$%


