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周口泰宏置业有限公司

总经理牛其辉向伏羲氏敬香!

羲城帝景助推!万里寻踪伏羲路"采访活动

责任企业扛起弘扬伏羲文化大旗

!

记者 李国阁 曹丹 文
!

图

本报讯 !这项大型文化主题

采访活动非常有意义" 可以说是功

德无量的事情" 作为淮阳县大型房

地产项目" 羲城帝景将全程参与其

中" 为淮阳县乃至全市的文化建设

做出自己的贡献#$

!

月
"#

日" 羲

城帝景%从淮阳到天水%万里寻踪伏

羲路大型文化主题采访活动启动仪

式在太昊陵举行完毕" 参加启动仪

式的周口泰宏置业有限公司总经理

牛其辉由衷地吐露了心声#

当天上午" 羲城帝景%从淮阳

到天水%万里寻踪伏羲路大型文化

主题采访活动启动仪式在太昊陵统

天殿月台前举行" 作为宣传报道的

冠名单位&&&羲城帝景项目的
$%

余名员工和周口报业传媒集团的领

导' 编采人员及淮阳县社会各界人

士共同见证了这一隆重而神圣的时

刻# 仪式上" 周口泰宏置业有限公

司总经理牛其辉向伏羲氏敬香" 为

这次活动及采访团成员祈福" 为淮

阳人民祈福#

为进一步弘扬 ' 传播伏羲文

化 " 巩固 ' 开发周口旅游资源 "

确立淮阳伏羲文化核心地位" 扩大

对外影响" 周口晚报重磅推出羲城

帝景%从淮阳到天水%万里寻踪伏羲

路大型文化主题采访活动" 派出特

别报道组" 以淮阳为起始点' 天水

为完结点" 沿黄河流域伏羲时代先

民迁移的基本路径" 在中华历史文

化大背景下探寻伏羲文化" 挖掘整

理先民在迁移进程中不断开拓进取

的精神" 推出具有较高新闻含量'

文化价值' 学术价值的系列报道#

采访组将历时
&

个多月" 往返
'

万

多公里" 途经河南' 安徽' 山东'

河北' 山西' 湖北' 陕西' 甘肃
(

个省
&)

个相关城市" 行进式报道"

移动式发稿#

*)

日起" 周口晚报

开辟羲城帝景%从淮阳到天水%万里

寻踪伏羲路专版" 每周一' 三' 五

出版# 首期稿件 (厚重淮阳的心灵

之约 ) 一推出 " 其丰富的文化内

涵' 散文诗般的语句' 新颖大气的

版式风格" 就立即引起读者的强烈

反响# 从
!

月到
*+

月" 羲城帝景%

从淮阳到天水%万里寻踪伏羲路的

系列报道将成为广大读者和社会各

界关注的焦点" 该版面也将成为商

家展示形象的绝佳阵地#

羲城帝景是周口泰宏置业有限

公司倾力打造的城市综合体项目"

位于淮阳新城区清风路与新星路交

汇处# 一期工程
)

栋小高层住宅已

基本建成" 预计
(

月交房* 二期是

,

栋高层住宅" 目前正在建设" 预

计明年
-

月交房* 三期工程即帝景

星悦城" 是两栋
&$

层高的国际酒

店和写字楼" 是整个项目的重中之

重" 目前已开工建设" 预计明年
-

月试营业#

淮阳是全市的重点旅游城市"

可是目前还没有一座像样的成规模

的大型酒店" 面对大的接待任务和

城市框架迅速拉大的背景" 按照五

星级酒店标准设计打造的帝景国际

酒店应运而生# 帝景国际酒店设计

大中小型会议室
*%

个" 最大的能

容纳
*(%%

人" 小的
./0

会议室能

容纳
&+1(+

人" 会议室安装同声传

译系统设备 +四国语言,' 投票表

决系统设备' 电视电话会议系统设

备等# 在餐饮接待方面" 不但有同

时容纳
*+++

人就餐的多功能宴会

厅 " 还有多个中型宴会厅和西餐

厅" 可同时接待
)-+

人住宿# 酒店

配套设施有健身房' 游泳池' 五星

级
203

' 私人会所 ' 娱乐 ' 影视

城' 行政酒廊' 高端商务中心' 高

端购物中心等#

!弘扬伏羲文化 " 做大做强

旅游产业 " 是每一个淮阳人的心

愿和责任 " 作为淮阳县的房地产

企业 " 更应敢于担当 " 更要首当

其冲# -从淮阳到天水%万里寻踪

伏羲路 . 是弘扬伏羲文化 ' 研讨

伏羲文化 ' 展示淮阳形象的一次

高大上策划 " 羲城帝景要积极参

与" 做一些力所能及的工作#$ 牛

其辉如是说#
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买房应把握四大黄金原则
!!!!!!

很长时间以来"房价是!乱花渐欲

迷人眼$"而老百姓则是!为伊消得人憔

悴$# 这让很多购房人看不懂'猜不透#

究竟是现在就买"还是再等一等/ 业内

专家认为"做一个聪明的购房人必须掌

握四大黄金原则#

明确生活居住需求

现在该不该买房"要首先抛开房价

涨跌的心理预期# 对于购房者来说"最

关键是认清自己现有的住所能否满足

个人与家庭的生活居住需求#从家庭成

员状况'日常起居'工作'学习'家庭休

闲'家庭社交等家居生活的基本层面来

确定住房需求"以此为依据来考察现有

的住宅在地理位置'交通状况'房屋面

积'户型格局'房屋质量'物业服务'周

边配套等几个主要指标上能否满足#如

果现有住房在三个以上的指标上不能

满足需求了"那么就需要考虑购置一套

能符合需求的房子了#

确定价格承受范围

由于房价已经处于高位水平"为了

不背上过于沉重的贷款压力"了解了满

足生活需求的住宅选择标准后"需要对

家庭的财力进行评估"确定一个可承受

的价格范围#

判断价格底线"可以用贷款最高额

度与最高年限" 来算出每月还款额"只

要月还款额占家庭月收入比的三分之

一以下即可# 判断价格浮动空间"可以

根据住宅指标家庭生活的影响程度分

清各项需求指标的主次关系"明确哪些

是必须满足的刚性需求"再确定哪些是

可以舍弃的柔性需求#

这样一来"就可以在有限的财力之

下"得到既符合置业期望又具有充分选

择空间的购房价格定位#

衡量住宅性价比

衡量住宅性价比是否最优化"也就

是看与同档价格住宅相比"其居住及附

加价值是否最高# 我们购买一套住宅"

买下的并不仅仅是一套房子"还有附属

在房子上的生活环境" 包括区域配套'

社区环境'物业服务等# 区域配套包括

有餐饮'休闲'金融'医疗'教育'交通等

多方面" 这些直接决定生活的便利度#

社区环境主要包括0绿化环境'人文环

境'社区安静度和安全封闭性等#

不为明天的升值买单

房子的出售方总是对房子所在的

区域发展规划进行夸大性的描述"手中

拿着升值潜力这张牌"试图让买家感受

到0他买到的不仅是一套房子"更是一

枚在不断长大的金元宝# 在这种诱惑

下"买方在价格谈判时要坚持自己的购

房原则和价格底线#

对于自住型购房者来说"房子买来

是为了解决当期的居住"应该更看重的

是房子当期所具有的价值"而不要过多

地考虑房子的未来升值潜力"不要用今

天的钱为明天的升值买单#

要是想在价格谈判中有理有据 '

不陷于被动" 购房者应该关注当前房

产的价格行情" 尤其是对想要购买的

住宅区域和小区的价格有一个全面的

了解#
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