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!媒体作为一种公权力"如果使用它的人心怀不端"造成的危害将无法想象#

长此以往"我们不仅不会成为社会进步的推动者"相反会成为价值毁灭者# $

!

月

"

日"在上海公安机关某关押场所"涉嫌犯罪的
#$

世纪网总裁刘冬如是忏悔#

#$

世纪网及上海润言%深圳鑫麒麟两家公关公司负责人等涉嫌特大新闻敲

诈案件"

%

名犯罪嫌疑人被依法采取刑事强制措施# 这起涉嫌非法牟利数亿元案

件因何进入警方视线&目前有何最新进展&由此将揭开怎样的黑幕&记者采访了

部分犯罪嫌疑人及办案民警"案情触目惊心#
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世纪网本是 "

!%

世纪经济报

道# 的网络电子版$

!/%0

年独立运营%

独立核算& 我们的策略就是利用报纸

的影响力$迅速拷贝报纸的新闻模式$

刊登原创性%以深度见长的负面报道$

吸引拟上市或已上市公司的关注$这些

企业为了息事宁人被迫支付的费用$也

可以说是'保护费(或者'拜山头()&
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世纪网总裁刘冬

专案组查明!对于愿意"合作#的企

业!在收取高额费用后!通过夸大正面

事实或掩盖负面问题进行"正面报道$%

对不与之合作的企业! 在
!%

世纪网等

平台发布负面报道!以此要挟企业投放

广告或签订合作协议! 专案组初步核

查!

!0%0

年至今!

!%

世纪网平均每年与

%00

多家拟上市公司& 上市公司签订

'广告合同$!累计收取费用数亿元(

警方调查
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!按照刘冬的指示$每周组织召开

选题会议$选择未与
!%

世纪网建立'合

作(关系的公司作为报道对象$负面报

道出来后$ 被报道的公司就会主动找

上门来$ 或者通过公关公司找我们谈

合作$一般都是以广告合同的形式$费

用大致在
!0

万至
10

万元之间& '广告

合同(一旦签好$他就会通知编辑部门

将网上的相关负面报道删除)&
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世纪网主编周斌
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用负面报道敲诈企业是行业内的

潜规则&!这也是集体行为$公司上下都

这么干)&
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世纪网记者王卓铭

刘冬的供述也印证了这一点( 他

交代!报社管理层对
!%

世纪网的业绩

考核中 ! 有一条就是要覆盖
"0+

至

"&+

的当年新上市企业! 与它们签订

"广告合同$! 每年都有数千万元的指

标(
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云南企业祥云飞龙就有过类似的

遭遇(

!0%-

年
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月!

!%

世纪网记者朱益

民对祥云飞龙进行了一个月的秘密采

访!并撰写出负面报道准备上网(

"他们打电话给祥云飞龙的高层发

采访提纲( 祥云飞龙是我公司的客户!

之前跟
!%

世纪网签了
10

万元合作协

议!可他们还是写了负面报道($犯罪嫌

疑人&深圳鑫麒麟公司负责人邢达
3

"祥

云飞龙让我帮忙公关
!%

世纪网
4

我找

到刘冬&周斌!但他们说没办法!不会轻

易撤掉(刘冬要我去跟广告部的莫宝泉

商量 ( 找到莫宝泉后 ! 对方开了条

件)))要客户与他们签订总额
%//

万

元的广告合同! 第一年的钱尽快付!这

样才可以把朱益民的文章从网上撤掉(

祥云飞龙当时正借壳上市!只好同意支

付这笔费用( #
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年!
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股上市公司进入股权

分置改革( 从这个时候起!部分+先知先

觉, 的媒体就开始探索以负面报道相要

挟的+合作,模式( $ 犯罪嫌疑人-上海润

言公司董事长连春晖回忆! 上市公司开

始关注到媒体压力! 有不少企业不得不

花钱消灾!这种模式由此初具雏形%在后

来的企业上市高潮期! 被更多媒体争相

效仿&直接复制!呈大范围扩张的态势(

上市企业对媒体态度的变化也令

连春晖印象深刻(
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年开始!她去竞

标拟上市企业客户时!对方的第一句话

就是.*你们和媒体的关系如何/能不能

消除负面新闻/ $

*也就是说!拟上市企业已经把媒

体工作替代路演推介!作为最重要的公

关需求了($连春晖供述(从
!/%/

年起!

财经媒体公关行业的乱象越来越严重!

无论是一线财经媒体还是二三线财经

媒体!都想分一杯羹( 如果企业没有向

各路媒体告知*合作$意向!则基本上难

以幸免于负面报道(
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媒体为了规避风险!在不愿意直接

出面与企业签*广告合同$的情况下!财

经公关公司就是极重要的牵线搭桥者(

陶凯交代!财经公关公司的收入主

要来自四种方式.一是与企业客户签订

合作协议! 客户交一笔媒体公关服务

费!每年
!/

万至
&/

万元%二是为客户

办酒会等活动收取的服务费%三是通过

给媒体*拉广告$的方式赚取返点!一般

是广告合同标的额的
&+

至
%/+

% 四是

作为代理!赚取给媒体*拉广告 $的差

价(

对于这个*差价$!陶凯做了进一步

解释.*具体来说!如果我和客户谈下来

的广告合同标的额是
1/

万元! 但我和

媒体谈下来的是
!/

万元! 这样我就有

%/

万元的差价( $

*广告合同$的覆盖面之广更令人

咋舌!基本囊括所有上市企业和拟上市

企业)))连春晖交代!如果是拟上市企

业!*广告合同$的有效期会持续到该企

业上市%如果是上市企业!则需要每年

都和媒体签订*广告合同$(

初步审计显示!

!//$

年以来!上海

润言公司营业额达十数亿元!深圳鑫麒

麟营业额达数亿元( (据)北京晚报*+

TUDVDEWXYZ

规避风险

被讹企业


