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近日!中国电信与
8998

宣布达成全面战略合作" 本月底!

8998

将

推出两款中国电信产品
:!;

和
2<<=

!此次合作将覆盖超过
=

万家销售网

点"

8998

副总裁吴强透露!

#<>=

年!

8998

将有多款电信制式的新品!其

中也将包括
8998

年度旗舰机型的电信版本! 总销售量预计将接近千万

量级"

在
"?

时代!对于运营商和手机厂商来说!都面临着挑战和机遇" 据工

信部的统计数据显示!目前中国的手机用户已接近
>2

亿人!因此用户增长

带来的收入增长时机已经过去"对于运营商和手机厂商来说!

"?

手机用户

都是业务增长重要的驱动力"

8998

与电信#移动#联通三大运营商的合作

均在近两年才开始!但都已达成了战略合作"
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近日!微博支付整合原有接口推出$统一收银台%!所有应用只需接入

该统一接口!即可在不同场景下提供微博支付服务" $统一收银台%将根据

商户业务情况自动适配支付场景!判断客户端版本并自行分配支付通路"

$统一收银台%的上线!是微博完善支付体系的重要举措!进一步降低

了企业商户接入微博支付的门槛"目前!微商铺已率先接入$统一收银台%!

其他应用将于近期陆续接入"

今年
@

月!微博全面开放支付申请!在完成基本信息审核后!企业商户

可以选择自行开发应用!中小商户则可在应用广场选择微商铺#商宝#微卖

等由第三方开发的交易类应用"
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家庭主机成为目前最普遍的视频游戏娱乐设备" 近日!世界首个家庭

游戏机制作人#被称为$电子游戏机之父%的拉尔夫&贝尔去世"

据了解!拉尔夫&贝尔是美国发明家#工程师#电子游戏先驱"他在上世

纪
$<

年代末开发了游戏机的原型机
6A5.B 65C

! 后来他授权米罗华公司

在
>D@#

年发布了世界上第一款游戏主机奥德赛"

除此之外!拉尔夫&贝尔还是首个电子游戏周边'''光枪的负责人!电

子记忆游戏(

E)'5B

)也是出自他之手" 他推动了电子游戏产业的大规模发

展!
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年因此被授予美国国家技术勋章!

#<><

年
"

月入选美国发明家名

人堂!在游戏机领域有着较强的影响力"
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近日!高德发布(

#<>"

年第三季度中国主要城市交通分析报告)" 报告

显示!全国重点城市拥堵排名北京居首!其次为杭州#上海#福州等城市"

三季度!北京全天拥堵延时指数
>F@"

!高峰期拥堵延时指数达
#F>#

!这

意味着北京采用私家车出行的上班族需花费非拥堵状态下
#F>#

倍的时间

才能到达目的地!拥堵时间成本全国最高"

D

月开学季以及下雨天气多发

是主要原因"

上季度!拥堵榜首上海因本季拥堵延时指数略微下降!拥堵排名降至

第三位" 而本季拥堵城市排名前十中!大连#温州#郑州三个城市新入榜" 其

中!大连#温州拥堵排名超越广州!大连挤进前五!在通勤高峰期严重拥堵"
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近日!由百脑汇举办的高校学生舞蹈邀请赛在百脑汇北京旗舰店落下

帷幕" 本次高校舞蹈邀请赛由深圳魅族科技有限公司冠名!由桔子树艺术

教育集团协办"在北京
><

所高校同时展开海选"百脑汇北京旗舰店特别设

万元现金奖鼓励参赛选手! 具体奖项为* 北京赛区以万元奖金作为奖励!

冠#亚#季军分别获得
=<<<G#<<<

元价值不等的现金或礼品!最佳人气奖获

得
#<<<

元奖金或等值礼品"

作为连锁
HI

商场!百脑汇多年来一直致力于青少年校园活动!每年都

花费数百万元举行全国高校大赛" 此次大赛自
D

月底招募以来!历经两个

多月的角逐!走进了第二外国语学院#中国传媒大学#北京工业大学等
><

所高校" !本栏稿件均来自"北京商报#$
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随着苏宁#京东等自营图书业务的退缩以及新

华书店等传统书商在图书电商领域的非理性乱战!

即将过去的
#<>"

年已经不可避免地成为图书电子

商务市场的分水岭和洗牌年"

电商集体退缩

曾经的图书电商是电商的必争之地!京东#苏

宁在该领域大举追赶当当#亚马逊" 但
#<>"

年!图

书大战的枪声已经很少听到!反倒是之前挤破头往

里钻的电商集体进入收缩模式"

价格是把杀猪刀!在经过前几年图书价格大战

的洗礼后!苏宁#京东等在
#<>"

年的图书业务不约

而同遭遇挫折" 今年上半年!苏宁退出图书市场#

放弃自营的消息不胫而走!虽然当时苏宁易购极力

否认! 但如今在苏宁易购买一本自营图书并不容

易" 同期放弃图书自营#将图书品类交给第三方打

理的!还有
>

号店等电商平台"

下半年曾凭借挖脚亚马逊中国副总裁石涛并

快速打开图书电商局面的京东!遭遇了这位京东图

书业务$祖师爷%的离职!被外界认为是其图书电商

业务严重受挫的标志性事件" 随后!还曝出$京东

图书采销部门并入手机采销部门! 不再是独立体

系%的传言"

总体来看!曾吹响图书进攻号角的
>

号店等在

#<>"

年开始实现理性收缩" 有不愿具名的从业者

指出!这与图书品类本身所存在的
EJK

+库存量单

位,庞杂#管理琐碎#毛利率低#盈利难等问题息息

相关!需要从业者深耕多年" 而后来者激进布局的

话!$要么自不量力走进死胡同!要么自知之明地把

包袱甩掉%" 这也意味着!此前被追击的当当等仍

然在自营图书上显得游刃有余" 不过!当当虽然已

经占据超过
=<L

的图书市场份额!但在垄断市场的

同时却没有垄断利润"换言之!有明显的市场优势!

却没有亮瞎资本市场的利润优势!这或许是大战之

后当当需要加把劲的地方"

传统转型者遇挫

今年图书电子商务市场另一明显的现象是!新

华书店等传统书商对天猫等电商平台的依赖性更

加明显!而且纷纷采取比较激进的价格策略!把苏

宁#京东等扔下的价格屠刀捡了起来"

然而!对电商平台的依赖程度越大!其自身的

平台和品牌就愈加淡化!价格战所带来的短期销售

提升不仅阻断不了巨亏!反而会进一步拉大亏损!

最终落得个有形资产和无形资产双输的境地"

据悉!最活跃的两家传统书商当属浙江新华书

店的博库和四川新华书店的文轩!二者目前几乎成

为天猫#京东#苏宁等开放平台的常客!而且今年对

价格这把杀猪刀都有相当的赏识程度"

不过! 据业内人士透露!
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年亏损
2>@"

万

元的文轩在线电子商务公司!今年亏损更为严重!

超过
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万元" 价格这种短期竞争行为无异于饮

鸩止渴!尤其是对新华书店等传统书商来说!本身

就疏于自身平台的建设!如今又把未来一股脑儿托

付给了各大电商平台!持续发展的难度可想而知"

争夺回归理性

实际上!

#<>"

年的悄然变局也为未来图书电

商指出了道路" 分析人士指出!作为最早的标准化

电商品类!图书却是啃骨头的活儿*上游产业链是

一块硬骨头!连接书与读者的$最后一公里%也是一

块硬骨头" 这骨头啃不好的话!味同嚼蜡"

在新华书店等传统书商转型遭遇亏损的情况

下!

#<>=

年图书价格乱战将趋于消停!回归理性是

#<>=

年图书电商的主旋律"

在竞争维度! 还会有极大的可能发生行业变

局"特别是随着苏宁#京东们在
#<>"

年纷纷退出或

弱化图书业务!明年的自营图书业务!当当一家独

大显而易见" 坊间人士猜测!继今年入驻
>

号店之

后!当当入驻苏宁甚至与京东采取合作模式!由当

当接管京东的图书业务也不是没有可能"

另一个值得注意的一点是移动互联网!移动端

对图书市场形成的冲击将比
#<>"

年更为明显!移

动端流量会比
9;

端流量更加值钱!移动端的优质

图书流量则会趋于集中!图书类商家为进驻移动端

需要更多费用购买流量"
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