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震撼的酒圣祭祀! 丰富的诗书画艺术

展! 精彩的 "长江之头# 文艺演出$$从
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月
!8

日开始举办的
$97"

中国白酒文化

节% 给市民留下了太多的记忆&

7#

月
#7

日下午% 随着在宜宾西南轻工

博览城举行的美酒美食展销会最后一个商

家的撤离% 为期
:

天的
$9!"

中国白酒文化

节正式落下帷幕& 作为本届中国白酒文化节

中人气最高的活动%在
"

天的美酒美食展销

会展期内%每天都有数万市民来到现场选购

喜爱的美食%也为商家带去了更大的发展机

会& 同时% 首次通过电子商务平台开展的

'

!$!;

中国白酒网上采购节(营销活动%也获

得了大丰收& 据悉%仅
!$

月
!;

日当天%宜宾

市两家电子商务企业和五粮液股份公司自

营酒网络销售额就达
8:9

余万元&

展会人气火爆 免费公交临时增加班次

据了解% 本次美酒美食展销% 共有
!;:

家企业参展% 其中宜宾市有
!:8

家酒类)茶

叶)名优特产)美食企业参展%同时市外还邀

请了乐山)内江)泸州)资阳等地的
$;

家企

业参展& 在展销现场%针对宜宾的优势产业%

展销会场的布置也凸显了宜宾的酒和茶产

业优势& 酒类企业有五粮液)高洲酒业)叙府

酒业)红楼梦酒业)华夏酒业等
!$

家酒类企

业%茶叶企业有川茶集团)川红集团)屏山炒

青等
%

家重点茶企% 进行了个性化展示展

销%吸引了不少市民争先购买& 由于现场火

爆%从
!$

月
!<

日起%之前的
%

条免费公交

专线各增加了两辆运力%每日趟次由原来的

四趟调整为六趟& 即便如此%各起点站依然

排了很长的队& 据临港经贸科技局商贸物流

处副处长王渊博介绍%粗略估计%每天乘坐

免费公交到展销会现场的市民达
$

万人&

销售散装酒的展商负责人韩女士告诉

记者%几天下来%她总共销售了
!999

多斤散

装酒%感到非常满意& '这
"

天的销量相当于

我们在店里大半个月的销量& 我印了
:99

张

名片全都被拿完&(

活动首次触网 首日网销额达
!"#

万元

从
!$

月
!;

日
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中 国 白 酒 文 化

节***'

!$!;

中国白酒网购节( 活动启动以

来% 五粮液股份公司及 '

!9

朵金花( 等宜

宾优质白酒企业拿出近
!99

款系列白酒 %

通过宜宾市本土电子商务平台 '宜宾聚客

商盟() '宜宾淘网上商城( 进行网销& 据

了解% 这是宜宾电子商务企业第一次作为

参与者加入到白酒文化节宣传销售活动中&

根据宜宾市商务局
!$

月
!;

日的统计

结果% 活动当天通过宜宾市两家电子商务

企业和五粮液股份公司自营酒网络销售额

就高达
8:9

余万元& 其中% 五粮液股份公

司自营酒网络销售额
"89

万元% 两家电商

企业白酒网络销售额
$;9

万元 & 据悉 %

'
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中国白酒网购节( 活动将从
$9!"

年

!$

月
!;

日至
$9!:

年
!

月
!;

日结束% 持续

一个月 & 活动期间 % '宜宾淘网上商城 (

'宜宾聚客商盟( 两家电商平台企业将通过

现场扫码消费体验 ) 线上购买 '买一赠

一() '一键购买() '一元秒杀() '白酒

团购专区() '

!$3;

元秒杀() '

<<

元闪购

价() '白酒文化征文( 等形式多样的促销

活动% 为宜宾市民带来最大的优惠&
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淘宝店售假
!泸州老窖"赔 !"#万元

!!!!!!

武汉市江汉区人民法院日前

审理了泸州老窖股份有限公司告

淘宝网店店主陈某侵权索赔案 %

经法院调解% 被告陈某向原告赔

偿
%3!

万元&

泸州老窖股份有限公司
2

月

发现有淘宝网店出售'国窖
!:8%

(

白酒%售价仅
$99

多元%远低于市

场价%于是网购了几瓶%并请公证

人员对网购及白酒鉴定过程进行

证据保全& 经鉴定%网店所售'国

窖
!:8%

( 是假冒商标的白酒&

!9

月% 泸州老窖向江汉区法院

提起诉讼& 由于被告淘宝网

店不是实体店% 店主身份信

息和联系地址不明% 法官最

后利用'阿里旺旺(与店主取

得联系%并将相关文书)传票

扫描件传输给对方& 经

法官调解% 到庭的陈某

代理律师与泸州老窖代

表达成一致% 当庭向原

告支付了
%3!

万元赔款&

!中白$

$%&'年葡萄酒市场三大预言

伴随着前几年葡萄酒市场的快速发展%

市场过热导致消费)投资)渠道)品牌出现非

理性发展&比如%渠道商疯狂跑马圈地%炒作

天价拉菲等事件层出不穷&

$9!"

年国内葡

萄酒市场急转直下% 在经历了泡沫破灭之

后%国内葡萄酒市场开始回归理性& 如果说

$9!"

年是国内葡萄酒市场的洗牌年% 那么

$9!:

年国内葡萄酒市场将进入理性时代&

消费者选择更趋理性

据悉%

$99:$$9!9

年% 我国葡萄酒人均

消费量年均增长率
$%38<=

%

#979

年已达

9><%

升%与全球人均
%>"8

升的消费量相比%

仍然具有极大的发展潜力&随着葡萄酒消费

的普及)葡萄酒消费文化的逐步培养%尤其

是近年来进口葡萄酒的品类和品牌的进一

步增多%国人对于葡萄酒品质)口感的追求

逐步提升%消费者选择更趋理性&

布鲁塞尔葡萄酒大赛委员)台湾葡萄酒

投资分析专家房大方表示% 葡萄酒价格明

晰)消费者理性消费%是葡萄酒市场成熟发

展的必经之路& 无论是在国内市场%或者是

整个亚洲市场%最开始引入市场的首选都是

法国葡萄酒& 随着葡萄酒市场的发展%消费

模式由进口商引导消费者%转变成消费者自

主选择%市场日趋成熟理性& 为适应市场需

求% 进口商也会推荐性价比更高的葡萄酒&

在一个日益完善的市场中%一切都是以品质

见成败&

相关调查分析指出%尽管知名酒庄的产

品仍是高端人群选择葡萄酒的第一要素%但

这一群体也开始进一步关注酒本身的品质

和口感&

对此%业内人士称%葡萄酒消费逐渐从

以往节日宴请向家庭聚会转变%平民化的消

费观正在高端人群中兴起%且逐渐在酒商的

销售中占据主要地位&伴随着国人消费理念

的悄然转变%消费者购酒也呈现出更加理性

的趋势%不是仅片面追求高价的葡萄酒&

葡萄酒投资市场告别跟风

随着国内葡萄酒收藏市场的日益理性%

国内葡萄酒拍卖市场不再盲目跟风%红酒市

场进入良性回归时期&包括今年波尔多产区

的'热度(降温与勃艮第产区拍卖价格攀升%

充分说明了国内葡萄酒藏家和投资者的心

态已趋于理性%不再盲目跟风&

波尔多作为传统知名产区产量很大%前

几年价格被推到一个很高的位置% 泡沫严

重%造成后来的跌落& 这对于正在持续攀升

的勃艮第葡萄酒是一个警示%过高的价格可

能会使勃艮第丢掉不少传统市场份额&勃艮

第葡萄酒的价格一旦突破了消费者能够接

受的上限%投资者就会转而去买其他产区的

优质葡萄酒&

国内某葡萄酒投资专家称%葡萄酒投资

本身具有一定的风险%因为葡萄酒对于贮存

收藏有着很高的要求%如果贮存不当就会变

味& 而且名庄名酒价格不菲%一旦市场价格

产生剧烈波动%造成库存积压%大量的现金

流便会吃紧&所以建议刚刚进入葡萄酒投资

领域的人% 不仅要看单一品牌的价格走势%

还要参考近几年的历史价格%详细调查分析

再进行判断&

北京大学艺术资本协会会长林天强预

测% 明年是一个投资葡萄酒市场的好时机%

他表示国内葡萄酒市场进入了一个健康的

良性回归时期%因为有些知名酒庄酒虽然处

于较低的价位% 但还是有一定的投资价值%

是一个适合投资买入的时机&

葡萄酒电商需告别%烧钱&大战

今年红酒电商行业发展迅速%价格战如

火如荼& 仅在刚刚过去的'双
77

(%酒仙网)
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) 购酒网) 中酒网四家电商合计亏损

:999

万元以上&事实上%在电商行业内%价格

战一直是惯用的伎俩&如今正处在红酒行业

的市场疲软期%线下早已经打响了酒品的价

格战%而电商之间的价格竞争更是血腥&

电商之间价格战竞争的背后需要大量

资本支撑%随着市场竞争的激化%很多电商

已经意识到光靠打价格战是没有出路的%所

以他们开始着手探索新型商业模式% 其中

?#?

是较为被看好的模式&

业内人士称%葡萄酒电商的'烧钱(大战

从未停止%这对于不以价格为导向的葡萄酒

领域伤害极大&

相比
6#@

来说%

?#?

的链条更短%刚好

解决了酒品物流中破瓶率和破损率高的难

点%有效提升了客户体验& 其以服务取胜的

?#?

模式% 可以有效地将葡萄酒电商从价

格战的泥潭中解救出来&

据悉%天津滨海新区在建的天津国际酒

饮中心一期主打葡萄酒商贸&在其规划建设

中%采用了
?#?

模式并结合其下游产业%比

如餐饮)

ABC

等体验型消费进一步丰富了

?$?

的含义& 客户在品尝) 选购酒品的同

时% 还可以同时享受其他生活娱乐消费%大

大提升了客户的购物体验&

业内人士分析%电商的生存空间日益逼

仄%新的商业模式探索势在必行& 就目前来

看% 能够适应行业发展的
?$?

模式将在很

长一段时间里成为主流&

!据"北京商报',


