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强强联手前景看好

根据
107

方面的公告称! 之所以选择酷派旗下的

大神合作! 一方面因为大神是定位于年轻人市场的互

联网品牌!和
107

的目标人群高度契合" 而酷派方面也

表示!双方达成战略合作关系后!通过强强联合!能够

更有效地整合双方的资源优势! 全面提升大神品牌的

运营能力!预计
:7!9

年大神市场份额将进一步大幅提

升"

作为酷派旗下的专门面向互联网渠道的手机品

牌!大神在
:7!"

年的表现颇为抢眼" 据介绍!其全年手

机销量有望超过
!777

万台!而在刚刚过去的#双
!!

$期

间!大神全网总销售额为
920

亿元!其中大神
<:

在京东

商城手机单品销量排名第一% 至于大神背后的酷派!根

据
=>?

的统计数据!其
:7!1

年在国内智能手机市场的

出货量份额为
!!;

!排名第三" 根据赛诺
:7!"

年
!7

月

的统计!酷派更是国内累计出货量最大的
"@

智能手机

供应商!占国内市场份额的
!126;

"

不过需要指出的是 ! 由于今年运营商营销费用

大降!酷派在运营商定制市场受到了不小的影响 !拖

累了盈利 ! 因此在
!!

月份刚刚进行了一场 &大手

术 $!将旗下业务一分为三 !分别面向运营商 '电商 '

社会化渠道!成立了不同的品牌运营" 这固然给予了

大神品牌更高的自由度 ! 但同时也为大神的后期发

展带来了一定程度的资金困难" &所以及时引入
107

这样的战略投资者!对大神不仅是营销能力的补强 !

更是资金面强有力的供血!为其在和华为荣耀 '小米

等的市场竞争中提供了更多的底气" $战国策分析师

杨群表示"

!免费手机"真的会来吗

如今的中国智能手机市场可谓是百花齐放! 以小

米'华为'酷派'联想'魅族等众多国产品牌构成的市场

格局让消费者拥有丰富的选择" 但是随着
107

的加入!

不少业内人士担心的&狼来了$可能真的将要发生"

&周鸿一直推崇的是免费策略!在互联网杀毒领

域!

107

最早提出了免费! 而据说周鸿担任高德地图

独立董事的时候! 地图应用的免费也是他极力鼓吹的

方向" 从历史可以看到!周鸿

所到之处! 一般都是以 (免费)开

道! 这次真正重金杀进手机领域!会

不会再次祭出(免费)大旗!相信将会是

手机同行们最关心的问题% $

AB'.C(

美股行

业研究员荫明轩在接受记者采访时表示!

107

全身加入到手机行业后!如果将原有的免

费策略进行延续!&免费手机$ 将会是一个极具

杀伤力的概念%

不过也有业内人士表示! 由于智能手机和软件

应用不同!存在着较大的硬件成本!完全免费的可能性

不大% &周鸿当年做特供机的时候!也曾经提及过免

费手机的问题! 当时他强调是不要利润! 以成本价销

售! 但是由于当时是采取合作的方式!

107

的话语权并

没有如今投资大神品牌那么大!具体会怎么运营!还是

个未知数% $不过!杨群同时也表示!即使
107

和大神合

作不会推出真正的免费手机!但周鸿的一贯作风!也

可能引发智能手机市场尤其是
"@

手机市场的新一轮

价格血战%

明投手机!暗渡"生态

据
107

发布的公告称! 与酷派建立的合资公司!将

专注于以互联网为主要销售渠道的移动终端产品!建

立涉及设计'制造'市场营销和销售!具有创新性用户

体验的一流智能手机和其它移动网络设备的强大移动

生态系统% 该合资公司将利用酷派在智能手机设计'制

造和供应链管理以及售后服务方面的经验! 同时集合

奇虎
107

在手机应用程序研发和在线销售方面的优势%

合资公司将以&大神*

>&*CD

+$品牌进行推广销售% 通过

合作! 奇虎
107

也将成为酷派智能手机整套产品组合!

包括手机安全' 手机应用程序商店和移动搜索等重要

手机服务默认的提供商%

在手机业界普遍将目光投向大神品牌将如何挑战

其他手机品牌时!

107

通过此次投资! 获得酷派智能手

机生态系统中核心移动服务的默认提供商的资格!则

同样引起了广泛的关注% 据赛诺市场研究公司
:7!"

年

的月度报告显示!以累计发货量而言!酷派也是
:7!"

年

!7

月中国最大
"@

智能手机供应商%而随着大神品牌的

加

大 力

度推广

和酷派品

牌的持续发

展 ! 换 言 之

107

将获得一个

重要的应用分发

渠道% &移动应用企

业和手机厂商之间的

关系日渐微妙!也许是周

鸿出此大手笔的重要原

因之一% $荫明轩表示!随着

各个手机厂商开始有意识通过

硬件和软件的结合建立自己的生

态圈后! 移动应用企业处于一个非

常不利的位置!&以前手机厂商赚移动

应用企业预装软件的钱!现在手机厂商

自己建立生态!不赚你的钱了!移动应用

企业就失去了装机量! 也就失去了用户!这

是相当危险的% $荫明轩认为!

107

押注酷派虽

然代价不菲!但是起码保证了一个应用分发的重

要渠道!&可以说是总算抱住了一条大腿% $#南方$


