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国华人寿荣膺
!最具创新力保险机构"奖项

!!!!!!06/7

年
/

月
/8

日! 由中国证券市场研究

设计中心"

9!!:

#与和讯网联合主办的第十二

届中国财经风云榜暨$书写改革信心%财经中

国年会在北京举行& 国华人寿荣获
06/;

年度

$最具创新力保险机构%奖项!张文杰副总裁代

表公司领取了该项荣誉&

作为金融产业最具权威及影响力的评选

之一!$第十二届中国财经风云榜%以严谨的态

度盘点保险'网贷'外汇'银行'证券以及上市

公司等金融及相关行业的年度榜单&国华人寿

坚持创新思维!寻求差异化发展路径!坚持财

富管理和风险保障并举!进行渠道创新!在保

险行业率先探索与阿里集团合作发展互联网

保险!连续第二年荣获$最具创新力保险机构%

奖项&

第十二届中国财经风云榜暨 $书写改革信

心%财经中国年会围绕$书写改革信心%的会议

主题!从宏观经济领域!中观行业层面!邀请诸

多政界人士'顶尖学者'商界翘楚'金融业精英'

媒体领袖共话经济政策信号!详解未来机遇!寻

觅中国经济良性增长的动力源泉& !国华"

泰康人寿成为国投信托战略投资者
!!!!!!/

月
/<

日!从泰康人寿获悉!泰康人寿已

经正式成为国投信托的战略投资者&增资完成

后! 国投信托的注册资本由
/026;=

亿元增加

至
0/2<67

亿元!泰康人寿'泰康资产合计持股

57>

& 而作为出资人!泰康人寿也将国投信托

成功转变成$泰康系%的一子!即其名称由$国

投信托%将正式变更为$国投泰康信托%&

$公司将以此次国投信托增资扩股作为出

发点! 积极引入社会资本参与国有企业改革!

更好地发挥投资导向'结构调整和资本经营的

功能!实现国有资产的保值增值& %国投集团董

事长王会生在
/

月
/<

日下午的新闻发布会上

说道& 增资完成后!国投信托的注册资本金由

人民币
/026;=

亿元增加至
0/2<67

亿元! 净资

产将突破
;=

亿元! 可支持信托资产规模达到

5766

亿元&

对此!业内人士分析认为!成功入股国投

信托标志着泰康参与新一轮混改顺利完成第

一单& 而泰康人寿董事长兼
:!?

陈东升也表

示!这是国投集团与泰康人寿'悦达集团在混

合所有制改革领域合作的重大突破!也是泰康

$大资管%战略的又一丰硕成果&从境内到海外

市场!从私募'公募'第三方理财!泰康人寿在

大资管领域已经进行了全面的布局&本次泰康

人寿战略入股国投信托公司!使信托与保险的

合作上升到了泰康的公司战略层面!是泰康大

资管战略的重要实践&

据了解!泰康人寿将本次投资定位为一项

长期战略投资!一方面可以获得良好的财务回

报!另一方面泰康和国投泰康信托将在资产管

理' 财富管理和私人银行等领域的业务拓展'

产品开发' 人才储备方面充分发挥协同效应!

促进双方业务的共同发展!理顺市场化经营机

制!力争用
5@7

年时间使国投泰康信托进入行

业第一梯队&

%

张岩
&
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!新华保险"微信帮你整理保单
!!!!!!

新年伊始! 是时候重新整理一下你的保

单!看看家中的保单是否过期!或者是否有更

新的必要&

/

月
<

日!新华保险在微信公众账

号$新华保险%推出创新功能(((保单微信分

类查!只要关注$新华保险%官方微信并通过身

份验证!即可在$保单查询%功能中!分类查询

名下所有保单!对保单险种全面盘点!方便客

户及时补充完善自身及家庭保障&

新华保险以科技手段创新服务内容!丰富

服务方式!打造了
4AA

'微信'网站'电话'短

信'邮件服务的六大电子化服务平台&$新华保

险%官方微信自
06/;

年
<

月上线!实现了包括

保单查询'续期服务'理赔报案'卡单激活'信

息资讯在内的五大类全方位互动保单服务&截

至目前!已有关注粉丝
/7

万余名!各类服务使

用量近
06

万次& 在线坐席服务自
06/;

年
//

月全新上线! 每天服务时长
/0

小时 "

=!56

(

06!56

)!已为超过
5

万名客户提供了及时准确

的服务响应&

按照保险产品不同的功能!新华保险微信

号把客户的保单分为保障'养老'健康'储蓄理

财等五个类型& 由于保险产品期限通常较长!

许多客户购买后往往将保单$束之高阁%!久而

久之!甚至忘记了已购保单的保险责任!以至

于重复购买同类型保单!或者没有及时调整保

额& 在保单分类的基础上!客户可以实现*一'

检视对自己或者家人的保险配置是否全面!未

来是否应该增减+二'根据自己的家庭状况'财

务能力!配置的保障额度适当与否+三'是否按

时续交保费!名下是否有失效的保险单+四'保

单的一些要素是否需要做变更!比如受益人有

无变化!联系方式'家庭地址等信息是否准确&

新华保险还提醒客户!购买保险后!不能

将其$放着不管%!要定期拿出来检视一下保单

条款的各项内容&如果消费者发现保单已经失

效!应及时去保险公司办理保单复效!确保恢

复享有保险保障&另外在人生的不同阶段应该

配置的保险产品和保障额度也会不同!在对保

单进行分类整理的前提下!可以联系新华保险

业务员或拨打
<7718

进行咨询&

!新华"

展示实力和形象的舞台
联系群众和客户的纽带

金融
保险

周口晚报
/5<65<;8<15

周口保险协会
65<;B1/8/005

第
'(

期

周口沈丘支公司

营销经理 赵小宁

业绩亮点#

截至
/

月
/;

日预收标保
76666

元!成

功赠送
/

件$安行无忧百万身价%,

问#客户来源$

答#通过转介绍积累的客户&

问#为什么给客户讲%今生如意&$

答#在参加学习时!就深深喜欢上这款

产品!尤其对自主'月月领的特点特别感兴

趣,这款产品定位在中高端市场!起点较高!

赵经理就开始筛选年缴
7

万以上的老客户!

直接把目标锁定在老客户加保上&同时!$今

生如意%免体检'免生调!对于老客户加保做

大单!没有任何的后顾之忧,

问#怎样进行销售的$

答#

/2

筛选客户!找准目标& 直接把目标

锁定在老客户加保上&因为$今生如意%免体

检'免生调!对于老客户加保做大单!没有任

何的后顾之忧,

02

提前预热!做好铺垫& 得知新产品即

将上线!赵经理第一时间将$今生如意%跟

客户分享!提前给$今生如意%做了一个预

热, 在新产品正式开卖前夕!就已经跑在别

人前面!开始经营积累客户!为今后的签单

做铺垫& 此时!客户就已经有意向购买$今

生如意%,

周口鹿邑支公司

分区经理 徐辉

业绩亮点#

截至
/

月
/5

日预收标保
57860

元!其

中
/

件
/7086

元'

/

件
/6666

元!

/

件
/6666

元!累计
5

件!成功赠送
5

件$安行无忧百万

身价%,

问#客户来源$

答*通过转介绍积累的客户&

问#为什么给客户讲产品组合$

答*

/0666

元 $今生如意%

C

$福相随%

C/

张卡单!意外'疾病'理财'分红全面呵护!领

的多'领的活!重疾轻症都给付!六零医疗贴

心宝!终身分红喜上喜!三重养老乐淘淘,

问#怎样进行销售的$

答#一'筛选客户!做好准备工作& 我喜

欢产品组合销售! 对于我们提升团队业绩!

对于客户保障全面&我认为$今生如意%收益

很高领取灵活!但保障缺失!一旦客户出现

意外事故或者疾病的情况下!得不到保险理

赔!客户容易出现误解!所以组合产品可以

从根本上解决以上问题
D

万事靠准备!不是

靠智慧,二'工具的使用&在见客户之前要有

充足准备工作!特别是产品组合设计及客户

利益演示! 我认为即使是想让缘故客户签

单!专业知识很重要!一个不专业'不敬业的

人很难签单'签大单, 我喜欢给客户设计产

品并使用计划书!利益演示如下*

案例#

/0666

元 $今生如意
C

$福相随%

/6

万保

额
C

一张卡单 -女
;

岁
/6

年缴费 ! 年缴

/7586

元)

年金保障#

/2 0;

岁是领取创业金如果一次性领

0;25<

万元&

02

或者先领
/0

万元而后每年再领
7;51

元!一直领到终身&

52

或者
0;

岁时每年领
/68/1

元领到终

身&

健康保障*

/2

每年有
7666

元的意外医疗费&

02 76

种大病
/6

万元
C

累积红利保障终

身&

52 16

岁之前轻症
/6

种最高保障
06

万

元&

;2 16

岁之后每年有
7666

元的医疗费!

零门槛报销!合作医疗报过拿复印件还可以

重复报销!一年用不完的医疗费可累计下一

年用&

周口项城支公司 罗林林

!!!!!!

一'业绩亮点#

截止
/

月
5

日预收 $今生如意%

16666

元!同一投保人办理的
0

件保单!通过今生

如意实现保费翻番!收入翻番的同时给客户

送出
0

件$安行无忧百万身价%,

二'销售过程#

问#

!)

客户来源$

答*自己多年的老邻居!在当地做生意!

有保险意识!有经济能力&

问#

#)

为什么讲%今生如意&$

答#见客户就讲到开门红我公司推出一

款即交即领'边交边领 '不交还领 '月月可

领'终身都领的最具创新力的保险新品(((

$今生如意%!您可以选择
/2

定期返本!一次

性领取+

02

终身!返本再月领& 公司为了感谢

新老客户的支持!凡在
/

月
/

日签单可以的

客户均可以享受买一送一百万大赠送活动,

问#

*

'如何进行销售$

答#他是我服务多年的老客户!客户家

中有生意!关系处得很融洽!这次拜访时我

就带着计划书'报纸'二折页等等!让客户看

计划书'二折页的利益演示表!在财富保本'

增值的同时还享受百万身价大赠送,客户很

有保险意识! 当时就说买保险没啥坏处!不

仅可以拥有高额保障还可以进行投资理财'

拥有百万身价及平板电脑赠送! 挺划算的!

客户很快就签字完善手续&

成功心态或心得感悟#

/2

用心经营!客户是签不完的
0

& 生命的

产品是做好的!勇于开大口!一定签大单&

生命人寿业务明星

./0123456./07892345:;

理财型保险销售员须持证上岗
!!!!!!

为了彻底解决保险销售误导等行业顽

疾!日前!北京保险行业协会和北京保险中

介行业协会宣布!北京地区人身保险销售从

业人员销售资质分类管理试点工作正式启

动!

06/7

年起销售理财型保险产品的代理人

必须持证上岗&

据了解!在此之前!中国保监会发布了

.保险销售从业人员监管办法/! 其中规定!

保险销售从业人员应当具备大专学历!取得

全国通用的资格证书!方可在全国范围内销

售保险产品& 而此次试点进一步细化!意在

规范销售行为!主要针对产品形态相对复杂

的人身保险新型产品设立了两类销售资质*

一是分红险'万能险销售资质!二是投连险'

变额年金保险销售资质&

简言之! 从
06/7

年开始想要从事保险

产品销售首先要取得$保险销售从业人员资

格证书%! 若想进一步销售理财型保险产品

则需要另外通过两项考试&

%

中新
&

保险动态


