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张开告诉记者!他不仅要让周口老

乡在北京市新发地农产品批发市场安

心做生意"挣钱!还想通过努力!让周口

更多的农产品卖到北京!让北京市民吃

上更多周口产的蔬菜#

目前!在张开的牵头下!北京市新

发地农产品股份有限公司已与我市淮

阳"商水"扶沟!签订了多项合作协议!

并和淮阳黄花菜生产基地"扶沟蔬菜基

地协商开通了供销直通车!拓展了长期

供销的绿色通道!帮助周口农业增产增

收$

近年来! 张开在家乡投资
!""

万

元%承包了
#"""

亩地!建设了青年创业

示范基地$ 按照他的规划!青年创业示

范基地的建立和运营!不仅可以有效推

动家乡农业规范化"标准化和科学化的

种植与生产! 打响家乡特色农产品品

牌!带动家乡的经济效益!还能将有机

蔬菜运往北京市场!让北京人吃上放心

菜$
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北京市新发地农产品批发

市场占地
($&&

亩!拥有上万家

商户! 是首都交易量最大的农

产品市场! 保障了北京城
"&)

以上的蔬菜和
$*+

以上的水果

供应! 被人称为北京的 "菜篮

子#和"果盘子$%

为这个大型农贸市场有序

运营! 提供保障的是周口人张

开%来自东新区许湾乡的张开!

刚到北京时从保安做起! 凭着

勤劳&诚信的品质!完成了从一

名保安! 到北京市新发地农产

品股份有限公司副总经理的蜕

变%
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年!淮阳县办了一个保安培训班!当时在

淮阳县体校学习武术的张开报了名$ 经过
&

个月的

培训!张开被北京市丰台区保安公司录用$ &那是我

第一次坐火车!又是到首都北京!所以我当时的心

情很激动!感觉浑身有使不完的劲儿$ '张开说!在

火车上!第一次看到繁华大都市时!他曾想!今后自

己的世界也应该是繁华%充实的$ 然而下火车时!看

着川流不息的人群!他意识到!在这座大城市生活!

要面临着激烈的竞争!理想与现实之间!可能会有

很大落差$

到了北京!张开被安排在丰台区一家木材厂做

保安!每个月
$'"

元工资$ 那时!保安行业刚刚兴

起!张开和同事们穿着保安制服走在大街上!很是

自豪$ 张开说(&刚到北京时!我还穿着保安制服到

天安门前照了一张相!感觉特别神气# '
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在木材厂!张开晚上值班!白天休

息# 虽然如此!但是他每天都会早早起

床!把厂区内的空地和七八间办公室打

扫干净# 张开告诉记者!他觉得自己能

到北京当保安! 是命运对他的眷顾!因

此他对所有人都和和气气的!手脚也勤

快!踏踏实实把工作干好#

当时! 木材厂门卫室里有个打气

筒! 厂里经常有人推着自行车来打气#

只要张开值班!遇到有人推着自行车来

打气!他就会主动拿着打气筒!帮忙把

气打满# 有一次下班时!木材厂的副总

经理杜国民推着自行车来到门卫室!要

给自行车前胎打气! 张开正好在旁边!

于是主动帮他打气# 张开干活麻利!热

情细心!给杜国民留下了好印象#后来!

杜国民抽空找到张开!对他说(&你白天

闲着也是闲着! 年纪轻轻应该做点儿

事!你就帮着师傅卖木材吧!干点儿零

活!也多学习一些木材知识# '

进京的第三个月! 张开从每月领

$'"

元工资的保安! 成了每个月领
(""

元工资的木材厂职工! 这让他非常满

足#

半年后!由于征地原因!木材厂关

闭!工人解散# 由于对木材行业有一定

的了解!张开带着几个老乡!开始跟着

一名福建老板!继续做木材生意#

&当时!我们的工作就是搬木头!几

百斤重的木头!要靠人力装卸车!每天

工作十三四个小时!干了两天!我手上

就磨了好几个血泡))'张开说!他当

时的想法是!既然走出家乡!就要做出

个样子!不能一事无成的回去!所以再

苦再累他也要坚持下去#

虽然工作很累!但是工资比原来高

了很多!每个月
)""

元钱# 张开省吃俭

用!每个月还可以存些积蓄!这也为他

以后创业打下了基础#
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年! 张开与妻子开始了第一次创业***到丰台区

新发地村摆地摊卖眼镜$ &那时候!生意好的话!一天能挣两

三百元钱!比我当保安一个月挣得还多$ '后来!张开用卖眼

镜挣的钱!盘下了一个小吃店$

随着城市的快速发展! 北京市新发地农产品批发市场

的扩建也在进行中!此时张开已经成了一个小老板$ 有人提

醒他!应该接一些小工程$ 张开接受别人的建议!拿出
)

万

元钱!做起了铝合金生意$

张开说(&当时! 北京市新发地农产品批发市场要建调

料大厅! 需要做铝合金框架! 这项工程有
!

家公司共同完

成!我的公司是其中之一$ 根据市场的要求!做铝合金框架

要用
)

厘米的铝材!工程结束后!验收方发现!只有我的公

司用的是
)

厘米的铝材!其余
&

家用的是
(+)

厘米的铝材$ '

由于用料实在! 北京市新发地农产品股份有限公司董事长

张玉玺!对张开的施工非常满意$ 后来!张玉玺干脆把北京

市新发地农产品批发市场营业大厅里的铝合金订制工程全

交给了张开! 这项工程! 让张开赚到了他人生中的第一桶

金***

("

万元$

张开说(&张玉玺是个讲究诚信的人! 做事喜欢按程序

来!跟他合作!不用靠关系!只要工程质量过关"讲信誉就

行$ '而张开之所以能够遇到贵人!抓住商机!与他本身的诚

信经营是密不可分的$

$%%%

年至
(""$

年!铝合金生意不景气$ 后经人点拨!张

开在北京市新发地农产品批发市场做起了园林绿化工程$

第一次接到工程后!张开挖地三尺!把埋在地下的砖头"瓦

块和垃圾全部清理干净!重新填土!撒草籽"种树$ &当时有

人认为做绿化就是做形象工程! 根本不管土壤适不适合草

木生长$ 我做绿化工程时!考虑的是把草木种在这里!能不

能成活$ '张开说!工程保质保量完成后!张玉玺将北京市新

发地农产品批发市场内最重要的一块地交给他施工$ &说实

话!当时我心里真没底!资金有限!任务又重!我找园林绿化

专家商量了好几天! 最后决定以北京奥运会申办成功为主

题!做一个主题绿化$ 没想到最后连丰台区委领导看了都非

常满意$ '
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年! 北京市新发地农产品批发市场进行升

级改造$ 此时!通过多年来的合作!张开已经与张玉

玺建立了良好的合作伙伴关系$ 于是!张玉玺邀请张

开组织一些人员!维持市场秩序!改变北京市新发地

农产品批发市场内车辆乱停乱放的现象$

此时!张开已是小有成就的生意人!但面对张玉

玺的邀请!他难以拒绝$ &我之所以有今天!张玉玺给

了我很多帮助!他请我帮忙!我不能拒绝$ '

于是张开从老家招来
(,

名老乡! 到北京市新发

地农产品批发市场引导客户规范停车$ &当时!很多

人对我们的做法不理解!我们动则就挨打挨骂!付出

了很多努力!才把市场上的停车秩序规范好$ '张开

说$

随着北京市新发地农产品批发市场的扩张!治安

问题被摆在了台面上$ 欺行霸市"强买强卖"小偷小

摸等破坏市场安定的事件时有发生! 北京市新发地

农产品批发市场及时成立了新发地市场管理队!由

张开负责招募保安!并进行管理$

有一次!一个河南籍果农跑来告诉张开!有
&

个

东北男子要求他把每公斤
&

元的葡萄以每公斤
"+&

元的价钱卖给他们$ &这是一起典型的强买强卖案

例$ 听说这件事后! 我带着四五十名保安去查看情

况!那
&

个人听说我们来了!立刻就跑了$ '张开说!

保安的队伍的建立!让来自全国各地的菜农"果农!在

北京市新发地农产品批发市场安下心来做生意$

从保安转行成为一名商人!再回归老本行!负责

带领一支保安队伍! 张开依然像过去一样! 踏实"勤

快!无论刮风下雨"酷暑严寒!他每天睡觉前都坚持查

岗$

(""*

年
$$

月的一天夜里!张开驾着车在市场巡

逻时! 发现一辆运菜的大货车旁边停靠着一辆面包

车$觉得可疑!张开准备上前查看情况$面包车上的两

个人!看到张开驾着车驶来!加大油门就逃$张开一边

追一边呼喊对方停车!他们非但不停!而且加速逃窜$

张开见势就用自己的车紧靠对方的车!面包车上的两

人看事情不妙!跳车逃逸!面包车因无人掌控!翻到路

沟里!散发出刺鼻的汽油味儿$张开下车检查后发现!

这是一辆改装后专门偷汽油的车!他赶紧报警$最后!

警察在面包车上查出先进的抽油设备"油桶"大口径

油管等作案工具$

目前!北京市新发地农产品批发市场的保安队伍

已经从最初的
(,

人!发展到了
(""

多人$这支保安队

伍自
(""!

年以来!打击市场内欺行霸市"强买强卖"

碰瓷等违法犯罪行为
*""

多次! 先后
!*

次协助派出

所打击大小黑恶团伙!抓获各类违法犯罪嫌疑人
&""

多人$

北京市公安局丰台分局新发地派出所副所长宋

朝彬告诉记者(&在张开的密切配合下!

("$!

年!新发

地派出所抓获
("

余名盗窃人员!这一年里!北京市新

发地农产品批发市场没有发生一起寻衅滋事"涉黑涉

恶事件$ '
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年
,

月! 张开被丰台区委宣传

部授予&北京市丰台区来京建设者十大文

明之星'荣誉称号!

("",

年!张开被提拔

为北京市新发地农产品股份有限公司副

总经理$

在北京站稳脚后!张开没有忘记河南

的父老乡亲$

(""!

年至今!经张开介绍!

近
%""

名周口人在北京找到了工作!在北

京市新发地农产品股份有限公司!仅河南

籍员工就有
&""

多人!北京市新发地农产

品批发市场里来自河南的商户多达
*"""

余家$

采访当日!在北京市新发地农产品批

发市场蔬菜交易区!记者见到了来自淮阳

的菜农李振$ 五六年前!李振和妻子开始

从周口老家往北京市新发地农产品批发

市场运送蔬菜!两人既负责运输!又负责

销售$&虽然路上辛苦一点儿!但是每年可

以有十来万元的收入$ ' 李振告诉记者!

&好几年没有听说过这里有欺行霸市"强

买强卖的事发生了!以前我总是担心夜里

有小偷上车偷东西!无论严寒酷暑!我都

住在车上$ 现在这里治安越来越好!很多

商户都在附近租了房子! 白天做生意!晚

上回住的地方睡个安心觉$ '
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张开和他的保安队伍

张开办公室里挂着很多商户送给他的锦旗

张开告诉记者!他手中的西兰花是从扶沟县蔬菜基地运来的


