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健康受到关注

健康同样也是近年来受到关注的问

题! 从一时间如春笋般壮大起来的净化

器企业! 就可以看出大众对健康问题越

来越重视"当然!在目前污染不断加重的

大环境下!这样的发展是大势所趋"空气

净化器市场已经初具规模! 巨大的收益

和大众迫切的渴求! 成为市场发展的最

大动力"另外!净水器企业同样也受到了

关注! 甚至有评论说净水器市场是中国

家电行业最后一片未开发出的战场!话

虽重! 却着实可以看到这条产品线所带

来的巨大希望"

家电行业可以划分为白电和黑电!

作为黑电市场主力军的电视产业! 在智

能化的路上走得远比白电更早! 当然这

也和产品线本身的特点有关"

让产品更具人性化

早在
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年之前! 黑电市场的智

能化已经初具规模!电视产品的智能化

只体现在操控和操作系统方面!与互联

网和移动产品的有机结合!让产品更具

人性化色彩!这种智能方向没错 !但是

发展空间有限" 可以看到!
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年企业

纷纷向大分辩产品看齐!在智能化方面

没有做出太大的变动!这并不能说明产

品已经实现了智能化!接下来怎么让产

品更人性化!是黑电企业今年要解决的

问题"

安卓电视要走的路还很长

相比黑电产品! 白电的智能化更难

实现" 白电不可能像黑电一样在操作系

统方面做出很大改动! 要改变一定是实

打实的功能性变更革新"所以!白电产品

的智能化之路虽然难走!但确走得扎实"

如智能扫地机器人的问世! 产品经过研

发投入市场之后!立刻引起了关注!这是

一个典型的智能化实例" 如何在原有产

品上加入智能化元素# 是否还能研制出

全新智能化白电新品投入市场 $ 将是
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年白电企业的重大课题"

要用心鉴别

上面已经谈到从企业角度来说!黑

白电的智能化普及都有着自己的难点!

那么从消费者角度来说! 我们是否应该

选择智能化产品呢$虽说
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年家电智

能化发展仍然会非常迅速! 但是否一定

要选择智能化产品! 还是需要用心考虑

的"不客气的说!非成熟的智能化技术有

可能会增加消费者选择的难度"

扫地机器人成为智能白电代表

拿黑电产品线来说! 电视是必不可

少的家电!虽然使用频率有所降低!但是

仍然无法撼动其客厅影音娱乐霸主的位

置"但是!消费者在选购时一定要擦亮眼

睛!不要为用不着的功能买单"至于如何

去挑选!建议按需购买"

白电选择更注重基本功能

白电方面更是这样! 由于产品的功

能性非常强! 所以一定要擦亮我们的眼

睛!选择自己想要的功能"附加功能固然

有价值!但与产品本身的功能比起来!就

显得不那么重要了"在选择洗衣机%空调

等白电产品时! 一定要根据自己的实际

需求进行选择! 最根本的性能需求是最

为关键的"

市场监管要完善

近年来! 由于国内的水质出现了不

少安全隐患! 净水器行业得到了充分关

注"层出不穷的终端净水设备!不断刷新

着消费者的眼球! 然而和所有新兴行业

一样!极速发展的净水器行业!也存在着

不容忽视的污点"

净水器市场已经被誉为国内最后一

片半空白家电市场!遗憾的是!对于净水

器产品! 目前没有一套严格的出厂检验

标 准 ! 卫 生 部 对 生 产 方 执 行 的 是
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&生活饮用水卫生标准'!

简单地说!就是与自来水标准相似"分级

标准一天不出台! 对市场就无法达到有

效监管!对监管方来说!必须加紧完善相

关方面标准"

净水器企业已经准备就绪

然而 ! 这样并没有阻碍消费者对

净水器市场的偏爱 ! 越来越多人在装

修时考虑请净水器到家中 ! 这与目前

让人担忧的水源状况有着密切关系 "

不管从企业角度还是从消费者角度来

说! 目前净水器市场有着非常大的发

展潜力" 企业需要发展%消费者需要好

的产品 ! 这成为净水器市场发展的最

大动力"

我们可以看到!
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年的净水器行

业必将经历一场洗牌! 随着人们健康意

识的逐步提升!如空气净化器%净水设备

这样的新型健康家电! 将会成为未来家

电市场的生力军"当然!新兴行业在发展

初期确实需要经历阵痛期! 希望广大消

费者给予足够的理解"当然!这也需要国

家相关部门和净水器生产企业的共同进

行努力! 千万别让消费者的信心和身体

健康受到伤害"

!人民"


