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单永明自己做梦也不会想到!这一生会与玉石有缘"

上个世纪九十年代初! 高考落榜只有
!"

岁的单永明跟着姐夫

到山东荣成打工"虽然当时离乡打工还是比较少见的行为
#

但这是他

的第一份工作" 从黄土地来到大海边!在渤海湾#耕海$%&&种海带'

收海带( 这是两种截然不同的文化形态和地理环境!农耕文明与海

洋文明的巨大反差让单永明从最初的新奇和兴奋走向深沉和坚强(

)*沧海桑田+这个词我们学过!但真正看到并亲力亲为!在海上

种植收获!这对平原人来说是非常稀奇的( $

!

月
$%

日!在北京西城

区)萃工厂$总部!单永明跟家乡记者聊起当年仍然充满激情%%%

)荣成是一个县级市!在山东半岛!非常偏僻, 海带是种植在缆

绳上的!向下生长,冬天种植!夏天收割,冬天!我们的任务是把小海

带捋直, 我和一起来打工的老乡从早晨
"

点乘小船出海做工!到晚

上
&

点才能收工( 海水又苦又咸!海风劲吹'无遮无拦!尽管我们带

着橡胶手套!身体仍然被海风吹成*冰棍+(手和胳臂都要冻僵了,夏

天收海带!正是中原的收麦季节!把肥大沉重的海带从海里缆绳上

割下来成船运到海滩!之后卸下捋直抻平!去沙去盐!摊铺在沙滩上

晒干, 滚烫的沙滩'强烈的光照!能把人的脊梁晒出油!皮肤脱了一

层又一层,真是苦不堪言( $有一次!他累得晕过去!半小时后才苏醒

过来!一位好心的老乡把他带回家休息了三天身体才恢复过来,

)累不说!当地的长工就像奴隶主!任意虐待我们这些外地短

工( 那么累的活儿!只有白菜汤'萝卜汤和馒头!几乎没见过荤腥!吃

根油条就算是改善生活了!稍不如意就把馒头砸在你脸上!说打就

打, 去时身份证已经被他们收走!工资年底发!跑都跑不掉( $

血气方刚的单永明带领
$%%

多名老乡罢工(

'

个当地人逮着机

会打他一个, 单永明死不认输!揪着一个往死里打( 结果!他住院住

了一个星期!对方也有人住院治疗, 但一周后!短工们的生活改善

了'待遇提高了(

这年年底!单永明带着
(%%

多元血汗钱回到老家!除去来往包

车费用!他赔了
$%%%

多元,他决定离开这家)黑心窑$般的海水养

殖场(
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他仅用十年时间! 从一个名不见经传的珠宝

商人发展到从事珍贵玉器生产经营" 拥有亿万市

值的行业领军人物#

刚过不惑之年的单永明是周口市郸城县人!

他被业界称为缔造玉石传奇的行业王者$
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年!单永明去深圳打工!在一家电子厂当保安!工作非常轻松,

他报了一个企业管理大专函授班!如饥似渴地学习各种知识, 几个月后!

他又转移到郑州!卖过菜'当过服务员!还在一家餐厅打过杂,但他的生活

轨迹出现了一个大转折(

曾经风起云涌的三株口服液!成就了中国市场的一个神话,当时的市

场奇迹见证了市场经济发展完善的历史!并成就了单永明!他成了被市场

裹挟成长并在大浪淘沙磨砺洗涤中留下来的黄金人才,

三株口服液的神话! 是建立在市场经济初期广告引导市场销售模式

基础之上( 从那个时代走过来的人应该记忆深刻-当时!各地铺天盖地成

车运送的套红三株口服液宣传单充斥街头巷尾, 单永明最初的工作也是

发放宣传单!他认真负责!从不偷懒耍滑!一张一张分送到行人手中'送到

各楼层住户门前,但当时有不少促销人员是偷着把宣传单按废纸卖掉,单

永明的诚实和勤劳引起了企业核查小组人员的注意,一个月后!他成了三

株口服液周口分公司的总经理助理!之后又被聘为执行经理!配上了大汉

显传呼机!带起了几十人的团队!收入和待遇很高, 从分管市场部到总理

周口分公司!三年多时间!单永明经历了三株口服液的大起大落, 在)三

株$神话一夜破灭后!他带着
)%%

元北上京城!坐着从周口去北京票价

*(

元的破旧长途客车!开始了他人生第三个层次的闯荡和创业,
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甫进京城!年轻气盛!风华正茂!初出茅庐的单永明已经明白了自己的身价和使

命(

京城首站!他应聘了美国卡福集团的销售部长, 但由于没有海外留学和从业经

历!不被重视!他决定跳槽!应聘北京商业中心王府井一家珠宝店的销售经理, 这家

珠宝店的老板是安徽人!对单永明非常认可, 单永明把别人的企业当做自己的来做!

把自己全部的精力'智慧以及忠诚!投入到他最初服务的这家珠宝店, 三年下来!这

个珠宝店从最初的一家店面发展到六家!销售收入从
)%%

多万元到他离开时的
)

亿

多元( 老板最初许诺给他
!%+

的股份!无果( 又许诺给他销售利润的
!%+

!依然是无

果(之后!单永明应聘另外一家企业!在西单购物中心布点设店!

)

年时间把一个个体

门店打造成一家现代化企业! 老板仍然不尊重单永明的意见并屡次违约兑现承诺,

单永明终于发现自己独立创业驰骋商海的时候到了(

他决定下海!从西单一家柜台做起!自己当老板(

从原来的副总经理到个体小贩!从配保镖豪车到骑三轮车!从西装领带的职业

经理人到劳心劳力的个体老板!能屈能伸能虫能龙, 仅仅三年!单永明在西单又创造

了一个中国珠宝界传奇!一年一个飞跃!从最初的
$%

平方米的柜台到
!%%

多平方米

再到
*%%

多平方米!他成了京城珠宝界的领头羊和传奇人物(

创业的艰难可想而知,由于生意扩张快!有时给工人发不起工资!被逼无奈!他

就偷着去卖血,有一次!他连续两天卖了四次血!累计卖了
,%%%

元才给工人按时

发了工资, 单永明坦言!他从没拖欠过工人一分钱的工资,
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十多年珠宝玉器行业摸爬滚打!单永明成了一个资深鉴宝识玉专家,开一家店赚钱很

容易!但看不到前途!单永明想到搞品牌战略!他要做中国最好的和田玉品牌,

$%%(

年!凭着对玉石行业的深入了解和多年职业经理人生涯的实战经验!单永明敏

锐地意识到细分玉石市场势在必行,当时!传统玉石饰品种类凌乱!没有品牌概念!但市场

普遍存在价格高昂'款式单一'产品种类稀少等问题!而国内市场一直对玉石镶嵌类的珠

宝有着极为旺盛的需求, 整个玉石领域的空间巨大!藏着无数商机, 在做了充分的市场分

析后!单永明毅然决定要做中国顶级珠宝奢侈品牌!成就国玉典范,以追求产品个性化'多

元化为目标!深入挖掘和田玉历史文化价值为目的!彻底打破传统的)高价$收藏品市场,

如今!)萃工厂$全国和田玉连锁加盟店已经有
!,'

家!河南就有
$$

家,单永明开创了中国

和田玉连锁的先河,

解读)萃工厂$品牌的含义!单永明说!萃!乃汇聚精华之意.工!乃工艺'细致.厂!即拥

有自己的产品基地, )萃工厂$汇聚和田美玉精华!每一枚玉都发掘于新疆和田玉的玉龙喀

什河'喀拉喀什河及叶尔羌河上游的昆仑山脉!历经千年的磨砺!饱汲天地之精华!以最美

艺术和工艺呈现别具美态!灵韵非凡之典藏珍宝,

从最初仅在一个不足
)

平方米的柜台开启了他的创业之路! 到现在的过亿资产商业

传奇!这里面所经历的坎坷'泥泞'挣扎'惶恐!可想而知,梦想使然的他!坚韧前行!才最终

打造了他的商业帝国,

记者获悉!今年大年初二!因其在行业内的卓越贡献!中央电视台财经频道/生财有

道0专题报道了珠宝商界的传奇人物单永明的)玉石传奇$,这也让单永明成为了在玉

石行业中!第一位央视财经频道专题人物访谈的珠宝玉石行业企业家,
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与玉结缘二十载!不曾退缩!不曾放弃( 玉石人生不仅仅是对单永明精彩人生的写照!也

是对所有玉石同业者的鼓舞, 愈加热爱)萃工厂$!愈加有梦想!愈加有责任!单永明的美玉人

生正展开波澜起伏的美丽画卷,

谈及创富之路!单永明认为最重要的就是要有一颗坚韧不拔的心!坚持和勤奋付出是基

础!破釜沉舟的勇气也是必不可少!成功的人生还需要强大的内心和毅力,

单永明常说!作为企业家!他要带领他的企业向更健康的方向发展!他要做有良心的玉石

品牌,

由于对家乡困难大学生的无私捐助! 单永明于
$%!*

年荣获郸城县人民政府颁发的捐资

助学先进个人称号,他还光荣地被选举为北京市青联委员'北京市西城区政协委员,对待自己

的员工!他常说!员工选择你!就要对得起员工!真心真意对员工!视员工如同兄弟!这种兄弟

情就是团队情,

)在任何国家!企业家都是一种稀缺的社会资源, $单永明说!)企业家一词代表着敢于承

担起风险和责任!并开创和领导一项事业的人,企业家跟商人的最大区别在于商人唯利是图!

而企业家本身是一个责任群体!应该承担相应的社会责任, $怀揣着对于传统文化和玉石行业

的热爱以及强烈的社会责任感!单永明一步一个脚印的走在企业家的道路上!不仅打算在近

几年内创立中国玉石行业协会!进一步规范和整合玉石行业!还打算以个人名义资助更多家

庭贫困上不起学的孩子!)我希望在我一生中!能力所能及的帮助到更多的人!无论是从个人

角度还是企业的角度, $

在单永明身上!良心和情怀被用在了事业当中!如涓涓细流浸透在每一件产品里,
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单永明为#出彩周口人$采访活动签名

单永明


