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创业初期!张学力有过多次心里斗争!有生意的时候!张学力会觉得很有成就感!但如果连续两三天没有

客户上门!张学力就会觉得心慌"张学力说#$因为客户都喜欢找熟人修车!新开的店!客源不是很稳定% &这样的情

况维持了两个月% 两个月后!汽车修理店的业务量开始上升!张学力也有了信心%
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年至
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年!张学力的汽车修理店生意非常红火!每年都有
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万元以上的盈利% 随着经营规模的扩大!张学

力和合作伙伴在
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年和
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年又开了两家汽车修理店%
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年!张学力与合作伙伴分家!开始独立经营% 在朋友的引荐下!张学力到北京亚运村汽车交易市场做汽车改装

生意% $北京亚运村汽车交易市场是当时全国最知名的一个汽车交易市场%当时!朋友帮着找了一间位置比较好的门面

房!我在这里做起了汽车装饰'贴太阳膜'改装汽车音响生意" &

在张学力看来!能够进入北京亚运村汽车交易市场!与汽车销售商直接接触!对他的事业来说!是个难得的

机遇" 因为在北京亚运村汽车交易市场!很多客户购车后!需要对新车进行装饰!市场潜力非常大" 经过一

个多月的摸索!张学力和一些汽车销售商建立起了合作关系!他的生意开始进入良性轨道" 虽然利

润不高!但是业务量比较大!张学力每年都有几十万元的盈利" (那几年!在北京亚运村汽

车交易市场!做汽车装饰'贴太阳膜'改装汽车音响生意的有好几十家!我的业

务量算是不错的!与我合作的汽车销售商有
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多家% &张学力

说%
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张学力是周口市郸城县虎岗乡人% (
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年!

我初中毕业后!县里组建了一个施工队!属于河

南三建公司% 村里有许多人报了名!我父亲也

报了名% &张学力说!那一年他父亲跟随施

工队到北京务工!
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岁的他随着父亲一

起到了北京! 希望找个工作!改

善一下生活%
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到北京后!经老乡介绍!张学力进入一家汽车修理厂上班!从此!他与汽车行业结下了不解

之缘% (那家汽车修理厂是个校办企业!属于北京
%%#

中学与其他企业合作的第三产业% &张学力

说%

没有学过汽车方面的专业知识!也没有工作经验!张学力进入汽车修理厂后!要从学徒做

起% (刚进入汽车修理厂时!我心里既兴奋又害怕!兴奋的是我终于在北京找到工作了!害怕

的是我和汽车修理厂里的人一点儿都不熟悉!担心作为一个外地人!跟北京人接触时!

交流困难% &张学力说!好在汽车修理厂的师傅对他关照有加!教他技术时也很

有耐心!让他在一个新环境中!安下了心% (起初和师兄弟交流时!我

还感觉有点儿隔阂!但一个月后!这种隔阂就消失了&%
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个月的学徒期满后!张学力拿到了第一个月的工资% (汽车修理厂发给了我
'&

元钱工资!我当

时特别有成就感!觉得自己能照顾自己了% &

张学力告诉记者#(现在汽车的零件坏了!直接换新的% 那时候!汽车零件坏了!需要自己加工!或是

从报废的汽车上拆下可以使用的零件!换到需要维修的汽车上% &

%"*+

年冬天!师傅带着他从一辆报废的汽车上拆零件的情景!让张学力终身难忘% (报废的汽

车停在雪地里!我把麻袋垫在身下!躺在那里拆零件!由于汽车上的一些螺丝钉生锈了!十几

个螺丝钉!我用了
'

个小时的时间才拆下来% 虽然我的腿被冻麻了!但脑门上却出了

很多汗% &张学力说!在汽车修理厂工作的那段经历!对他之后在汽车行业

中的发展起到了很大的推动作用%

"

#

!"#$%&'()*+,

!

晚报记者 宋风 文
!

图

!"!"

年
#

月
$

日 星期三 编辑
!

李哲 郭怡晨
"#$%&' ! "#$%&'(&%()))*+$

%&#

版 %&'

版

!

"

#

$

!!!!!!('

年前!在亲戚的帮助下!张学力从郸城

来到首都北京! 进入一家汽车修理厂当学徒"

经过多年奋斗!如今!张学力已是北京一家大

型汽车贸易集团的董事长"
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年!张学力注册资金
(&

万元!成立了北京海联力通经贸有限公司%
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年!张学力进军汽车销售市场!陆续申请了上海汽车'一汽红旗汽车和一

汽大众汽车的销售权%后来!为整合资源!张学力放弃了上海汽车和一汽红旗

汽车的销售业务!主营一汽大众汽车%

目前!张学力的北京海联力通经贸有限公司已升级为海联力通集

团!在北京拥有
#

家汽车
',

店'一个钣喷中心'两家汽车租赁公

司!在天津拥有两家汽车
',

店'两家汽车租赁公司!在河

北省三河市拥有一家汽车
',

店!并涉足酒店和

餐饮生意%
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资料图!张学力

张学力"左三#与$出彩周口人%采访团合影
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作为一个刚入行的新人!张学力深知自己的(短板&在技术方面% 张学力说#(既然不懂技

术!那我就多干点儿力气活!汽车修理厂里比较脏乱!我每天上班前都要把长
%&&

多米'宽十几米

的厂房打扫一遍% &勤快的张学力很快就得到了师傅和师兄弟的认可%

做学徒的
*

个月里!张学力没有收入!全靠别人救济!为了省钱!他每天只吃开水煮挂面%

(一斤挂面我可以吃两顿!平时没有油水!一个月不吃菜也是正常的%师傅们带来的饭菜!

有时候会扒给我点儿!刚开始!我还不好意思吃!后来就习惯了% &张学力说%

对于曾经得到的帮助! 张学力至今仍心存感激% 张学力告诉记者#

(我当年的师傅中还有两名能联系上!我每年都会去看望他

们% &
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张学力

XHY! Z[\]^_

在汽车修理厂工作期间!张学力认识了一名姓夏的客户!为多拉快跑!需要到张学力所在的汽车修

理厂对货车进行改装!久而久之!张学力和这名客户成了朋友%
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年年底!夏姓客户开始做汽车玻璃生意!他想让张学力跟着他干% 经过考虑!张学力离开了汽车修

理厂!跳槽到夏姓客户的店里% (当时!我们店只有两间门面房!主要做汽车玻璃生意!也承接汽车修理'轮

胎修补业务% &张学力说!与汽车修理厂相比!他的收入提高了许多!每个月能拿到一百五六十元的工资%
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年!张学力攒下了
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多元钱% (手里有
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块钱的时候!我还暗自惊喜了一把!因为觉

得离)万元户*不远了% &张学力说!由于对汽车行业有所了解!加之看好汽车行业未来的发

展趋势!他决定和朋友一起创业% (当时!我跟两个朋友一起!每个人出
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块钱!

租了一间
(&

平方米左右的门面房!开了一家汽车修理店% &
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