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天卖出
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万套空调

作为业内的!话题女王"#格力电器董事长董明

珠自曝将推出手机产品引发的讨论还未平息#近期

她又放话#!暴利时代结束了#空调价格也该回到
"

年前了"#并与国美共同宣布发起空调促销战$

记者从国美方面获悉#此番被其内部称为!优

惠创纪录"的促销#于
%

月
'(

日至
')

日在国美全

国
#"$$

多家门店以及国美在线投放总计
&$

万套

的格力特惠空调$

国美电器总裁王俊洲表示#这次携手格力!冲

击
%

天
&$

万套的销售目标#国美全渠道有信心创

造出新的世界纪录"$ 据他介绍#自去年重新牵手

之后#双方就分析大量消费交易数据#在商品定制

生产%优化差异化产品占比等方面进行精准营销#

去年格力在国美全渠道销售超过
*$

亿元#!此番

投入的
&$

万套空调#除了过去一年国美全渠道销

量过百万的畅销机型外#还有数百款基于消费者

差异化需求的反向定制机型"$

,-+

苏宁联手十余厂商组团迎战

国美与格力的联手出招#挑动了他们!老对

手"的神经$

%

月
''

日下午#苏宁召集以美的为

首的十余空调品牌领导#召开!空袭
('

小时"动

员会#宣称要集结百万套特价空调#展开反清洗

活动#定点精准打击$ 而且苏宁的行动选在了
!

月
'"

日#比对手提前了一天#苏宁内部人士称#

!当下也是家装旺季 # 没有谁会拱手让出市场

的"$

苏宁!集团军"中参战的空调厂商#除了美的

之外#还有海尔%惠而浦%海信%奥克斯%志高%三菱

重工%松下%大金%长虹%新科%

+,-

等$ 苏宁方面

称#各大空调品牌积极响应#在货源%促销及售后

人员%资源方面都给予了最大支持$

奥克斯
!

月
'%

日提前亮出了超低价# 宣称

!价格将回到十年前"#将
#

匹冷暖空调的价格压

到了千元以内$ 而美的此番则投入
#$

亿元促销

资源#通过预存订金%以旧换新%跨界合作等促销

形式# 除了在苏宁渠道内实现
"$

万套的零售量

外#

%

天时间中#美的还将联合其旗下
%"$$$

家全

渠道网点同时进行促销活动$ 美的方面称# 从
%

月底到今年
.

月份#美的空调共计划向消费者让

利
%$

亿元$ 为率先抢滩存量空调市场#美的还在

全国
#$$$$

多家专卖店建立!以旧换新"服务站#

预计将激活
%$$

万套的空调换新市场存量$

./+

*$$$

万套的库存威胁全行业

业内人士介绍#正常情况下#春节过后厂家就开始逐步收紧返利比例#加码生产储备

!弹药"#以便代理商和终端商逐级提货%囤货#迎接旺季的到来#但在今年的空调旺季开

局#出现的不是商家的提货%囤货现象#而是格力的再次降价和苏宁联合厂商进行的价格

对抗$ 奥维云网助理总裁张彦斌直言#!今年空调行业旺季前的困局#是行业发展历史上

极为少见的"#这背后的原因正是空调行业的巨大库存压力$

根据第三方市场研究机构中怡康联合多家空调厂商此前发布的 &

'$#&

年中国空调

行业白皮书'显示#截至
'$#*

年底#国内空调行业库存总量超过
*$$$

万台#是往年的三

倍之多$ 张彦斌形容#

*$$$

万套的库存#按照行业统计是国内将近一年的空调销售总量#

!也就是说行业从现在起不再生产#

*$$$

万套到冷年结束都难以消化掉# 可以毫不夸张

地说#巨额库存才是空调产业链上的最大痛点"$ 巨额库存的!堰塞湖效应"已经形成#各

大空调厂商都要!开闸泄洪"#价格战难以避免$

01+

销量增幅不能低于
#&/

据奥维云网监测分析#目前空调行业
*$$$

万套的库存中#格力库

存最大#至少占据一半以上$ 原因是格力去年第四季度为了完成
#*$$

亿元的承诺#不惜一切手段向各地销售公司%代理商压货#并且一贯

反对价格战的格力#甚至在去年第四季度首次挑起价格战#以降价换

取销售额的增长$

占据国内空调行业市场份额第一的

格力挑起价格战#使得行业内的其他品牌

也不得不加入战局$ 张彦斌预计#在龙头

企业大幅降价促销以及压迫式政策面前#

行业今年的销量会有一定增长#甚至会比

原来预测的还大#!但是如果销量增幅超

不过
#&/

的话# 销售额就会不增反降#行

业整体利润也会有明显下滑"! "南方#


