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年!河南安信达防水保温有限公司天津分公司成立!魏东鸿带

着他的工程队加盟该公司"

在接下来的几年时间里!魏东鸿先后承接了天津东站#天津西站#天

津国际邮轮母港#地铁站#高铁站#码头等施工项目!他的工程队逐渐发

展成为天津防水业界的龙头"
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年!魏东鸿接管河南安信达防水保温有限公司天津分公司!魏

东鸿的入主!令河南安信达防水保温有限公司天津分公司的年业务量迅

速突破亿元!并一跃成为中国建筑防水协会理事单位!获得参与制定国

家防水工程规范标准的资格"

魏东鸿告诉记者!目前天津市大约有
!"

家做防水的企业!自己

的企业业务量能占到天津市的
!"%

左右" 近年来!他的公司连续

被天津市建委授予先进企业称号"

"
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魏东鸿的家在项城市李寨镇农村" 由于环境封闭!直

到小学毕业! 魏东鸿也没有见过高楼大厦和火车"

&#

岁

时!魏东鸿到项城市上初中!第一次来到城市的他!被城

市里的工厂#汽车#楼房所震撼" 特别是第一次见到火车

时!他充满了好奇!幻想着火车沿途经过的城市!会是什

么样的花花世界" 终于有一天!魏东鸿逃出校园!扒着火

车踏上了他追寻梦想的道路"

$当时项城的火车是拉货的!扒上火车后!我躲在车

斗里!跟着火车到了郑州" %魏东鸿说" 离开家的时候!魏

东鸿兜里没带钱!为了能吃上饭!他曾在郑州火车站广场

给人擦皮鞋!擦一双能挣一元钱"

虽然在外流浪的生活很艰苦!要每天露宿街头!还要

为能不能吃饱肚子而发愁! 但魏东鸿依然对远方充满了

渴望" 魏东鸿说&$冬天外面太冷了! 我就回家住一段时

间!天暖和了再偷偷跑出来" %

在外流浪的生活!魏东鸿过了三年!在此期间!他先

后去过郑州#西安#武汉#石家庄等地"直到
&$

岁时!家

人为了$拴%住他!在老家为他办了婚礼!魏东鸿的

流浪生涯才算结束"
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一个来自农村的孩子 !

!"

岁才第

一次见到火车" 怀着对城市的梦想!他扒

着火车!四处流浪"

这个农村孩子名叫魏东鸿!如今已是天

津市周口商会副会长! 旗下拥有三家防水

企业!年产值达
#

亿元!其中一家企业!成

为中国建筑防水协会理事单位!获得参

与制定国家防水工程规范标准的资

格"
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结婚后! 魏东鸿跟着村里人去了山东临

沂学做防水" $当时是亲戚带亲戚!然后带动

身边的朋友#同村一块去外面干活" 大人当老

板!小伙子跟着学" %魏东鸿说" 第二年!魏东

鸿就回村里找了几个帮手!回到山东临沂!自

己当了老板!开始创业"

魏东鸿告诉记者! 临沂是个不太发达的

地级市!在那里!他每年接到的工程总造价大

概六七万元!好的时候有十几万元!但一年下

来!最多只能挣一两万元钱!发展前景令他觉

得不太理想"
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年! 魏东鸿带着
(""

元钱来到了天

津!开始了他的第二次创业" 刚到天津时!魏

东鸿给别人当了一年的司机" 当时的天津市

正处在快速发展阶段! 大量外来务工人员涌

进这座城市!一栋栋高楼拔地而起!欣欣向荣

的城建背后!蕴藏着无限商机" 因为曾有过

做防水工程的经验 ! 对行业有些了解 !
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年
)

月! 魏东鸿决定重回自己的

老本行"
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魏东鸿从老家找来
)

名帮手! 组建了

一个小工程队! 开始游走于建筑工地之

间!寻找生意"

$刚来的时候因为缺乏资金!犯过难!

也流过泪" %魏东鸿告诉记者!在做完天津

铁路车轮厂的防水项目后!自己身上仅剩

下
&"

元钱! 连和工人们吃饭的钱都没有

了"

天津铁路车轮厂的防水项目!是魏东

鸿在天津接到的第一单生意" 工程造价为

两万元! 是他用
*"""

元钱从老乡手中买

到的" 由于工程小!而且毫无利润可言!但

在施工过程中!魏东鸿坚持严格要求工程

用料以及施工质量!工程结束后!得到了

验收单位的认可"

魏东鸿告诉记者!正是因为这项工程!

他凭借着优质的施工质量!与当地铁路部

门建立了联系!通过客户#熟人之间互相推

荐!魏东鸿的生意逐渐有了起色"

快速发展的天津城! 为魏东鸿提供了

大展身手的平台!因为信誉好!工程质量有

保障!魏东鸿的口碑也逐渐在圈子里树立

起来" 在接下来一年多时间里!魏东鸿不

断地接到工程!
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年时! 他买下了一辆

用于跑业务的二手车"
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年!魏东鸿接到了他入行以来的

第一笔大项目'''天津市滨海新区市民文

化广场的防水工程!工程总造价
*""

万元"

$
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万元的项目! 在当时的防水业内!已

经是一项非常大的工程了" %魏东鸿说"

魏东鸿告诉记者! 按照当时的国家标

准!防水项目的保质期为五年!为了争取到

这个项目!他向出资方承诺了十年的保修

期" 在相同的条件下!售后服务比别人有

保障! 出资方自然选择了与魏东鸿合

作"魏东鸿也不负重托!如期交工!并

且保质保量"
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能够在行业里立足!魏东鸿深知不能只凭蛮干!在

施工过程中!新材料#新技术的运用!对于工程质量来

说至关重要" 因此!从
!""(

年起!魏东鸿先后到韩国#

日本等国家学习! 并与中国建筑防水协会专家建立联

系!到全国各地学习新技能!改进施工工艺"
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年!天津市滨海新区一个占地面积达一万多

平方米的人工景观湖防水项目失败! 由于景观湖面积

较大!渗水速度非常快!几万立方米的水!六个小时内

就能渗干!造成每天数千元的损失" 在此情况下!甲方

找到魏东鸿!希望他能出面帮助解决"

接到邀请后! 魏东鸿首先访问了中国建筑防水协

会秘书长曲慧女士!寻求技术指导" 在曲慧的帮助下!

魏东鸿带着
#

名专家!来到施工现场"

专家调研结束后!给出的意见是!使用膨润土防水

毯" 这种材料专用于人工湖!其特性是遇水膨胀!能起

到良好的防水作用!这在当时看来算是个新鲜事物!因

为一般的民建防水项目!很少有机会接触到这种材料"

当时的甲方心里没底!一时犹豫不决"魏东鸿向甲

方提出保证&$采用这种材料!如果出现任何质量问题!

所有损失都由我来承担" %话说到这个份上!甲方的疑

虑也打消了"

魏东鸿告诉记者! 当时自己对膨润土防水毯并不

十分了解!但是由于常年听专家讲课!对防水材料原理

有了相对的认识!因此才敢打下保票" $建筑工程是百

年大计!虽然使用新型材料!价格贵了一点!但是那个

人工湖一直用到现在都没事!

'

年时间里没出现过

任何工程质量问题" %魏东鸿说" 这个项目的成

功!让魏东鸿的名头在业内叫得更响"
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据统计!在天津市防水市场活跃的企业和工程队!有
$"%

来自

河南!而河南人中!项城老乡占了很大的比例"虽然项城防水在天津

市占据了大量的市场份额!但是长期以来!施工所需的原材料都是

外购的"

原材料价格的居高不下!无形中为施工增加了成本!也压缩了

施工方的利润!为了能降低成本!魏东鸿打算办一家生产原材料的

工厂"
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年!国家三部节能政策出台!借此契机!魏东鸿开办了一

家外墙保温材料厂! 并且附带着生产一些施工使用的防水材料!取

得了不错的效果"
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年!天津市东丽区一家占地面积二十余亩!建筑面积

$"""

多平方米的防水材料厂转让! 魏东鸿斥资
!"""

万元!

将工厂收购!用于生产新型防水材料"
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目前!魏东鸿麾下的河南安信达防水保温有限公司天津分公司!天

津宏凯保温防水材料有限公司和天津东方时代建筑材料有限公司每年

产值达到
(

亿元!魏东鸿计划在
!"&(

年!将旗下的企业总产值增加到

*

亿元"

之所以能在竞争激烈的大城市立足!并且取得今天的成就!魏东鸿

为自己总结了三条经验&一是讲诚信(二是保证工程质量!树立品牌意

识(三是注重售后服务和产品创新"

$既然接了工程!就要把它做好" 保质保量!按时完工!合作伙伴才

会更长久" %魏东鸿说" 他告诉记者!接到工程后!施工过程中可能会出

现考虑不到的情况!导致亏损!面对这一问题!很多工程队为了减少损

失!选择知难而退" 而魏东鸿的做法是!既然承接了工程项目!即使赔

钱!也要坚持保质保量按时交工"

$事业刚开始的时候!一个新建小区!我们能承包一两栋楼!运气好

的话!承包十栋楼"而现在!我们做的项目都是整个小区!几十万平方米

的工程" %魏东鸿说" 他认为!企业能够走到这一步!完全是靠品牌信誉

的积累"

正因如此!魏东鸿积累了许多长期合作伙伴!多年来!他的施工企

业没有在外面找过工程!全是合作伙伴之间相互推荐!生意主动上门"

从带着
(""

元钱闯津门的小包工头!到拥有
#

家企业!年产值达到

(

亿元的业界翘楚" 境遇变了!追求的目标也有所变化!当初做生意是

为了挣钱吃饭!如今把生意演变成了事业来做!并且带动了一批老乡!

和他一起致富"

魏东鸿说&$我认为做生意的目的是为了赚钱! 而赚钱则是为了更

高的理想" %从开始做防水工程!然后想到做品牌!继而树立企业形象!

在取得一系列的成功后!魏东鸿认为!自己应该带动更多的家乡人!进

入到这个行业发财致富" $现在我从老家带出来的老板已经有七八个

了!当初来的时候!跟着我一起在工地管理施工现场!他们干得非常优

秀!都落户在了天津!在这里买了房和车" %

魏东鸿告诉记者!下一步!他打算找一个产业集聚区!建立标准化

厂房!面积不低于
&""

亩地!把三家企业合并到一起!形成一个外墙

保温和防水材料的生产基地!并建立研发中心!研究新产品!严把

工程质量!增加效益"
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虽然在外创业
!"

多年!并且已经在天津落了户" 但是多年来!魏东

鸿一直在尽自己所能为家乡作贡献"
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年!魏东鸿家所在的村子还只有一条泥土路!汽车进不了村!

魏东鸿就带头在村里修了一条砖渣路"从那时候开始!魏东鸿每年回乡!

都会根据村民的生活需求!为村里带来一些变化"

!"&!

年!村里通了水

泥路!此时的魏东鸿!手头比过去宽裕了很多!他花了几十万元!将路面

拓宽!并延伸到村子周围"

由于平时村里男劳动力大部分都在外务工!为了方便留守的妇女和

老人抗旱浇水!魏东鸿出资把村里的电缆埋到了地头" $去年因为干旱!

我们邻村的农作物都减产!就我们村大丰收!因为这件事!我们村里人大

晚上的给我打电话感谢我" %说到这里!魏东鸿笑得很开心"

$咱从农村走出来!根在老家!家乡也给了我很多荣誉" %魏东鸿认

为!他为家乡所作的贡献!微不足道"

$建议家乡的有志青年!多往外走走!在创业上!踏踏实实做人#

诚诚恳恳做事!飞黄腾达后别忘了家乡!要多为家乡建设添砖加

瓦" %魏东鸿说"

魏东鸿!后排左三"在他的厂房里 魏东鸿为#出彩周口$活动签名

魏东鸿
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