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!非常人"走非常路#"用这句话来概括

王正义的创业经历"还算靠谱$

王正义"

!"#$

年出生于商水县邓城镇

屠家村$

%"$&

年"他毕业于原周口地区党校

工商行政管理专业" 获得大专学历$ 毕业

后" 他被分配到原周口地区周口市建委工

作"从此端上了!铁饭碗%$ 由于王正义工作

积极"表现好"年年受到单位表扬和奖励$

%"$"

年"他被调到原周口地区物资局工作"

先后任物资局物资供应站站长& 建材公司

经理等职务$ 在一般人看来"他有着仕途升

迁的大好前途"端着!铁饭碗%"本应该知足

了"可他却不安分$

%""'

年"邓小平南行武昌&深圳&珠海&

上海等地"发表著名的!南方谈话%$ 当时"

王正义看到了另一种生活" 他虽然没有积

蓄 " 却做了一个让全家人出乎意料的决

定'''(下海#创业$

随后"王正义毅然辞去了大家认为很体

面的公务员岗位" 开始了自己的经商之旅$

在那个(铁饭碗#为人们所崇拜的年代"王正

义的行为让整个家庭 (炸了锅#$ 父亲去世

早"母亲一人承担起了家庭的重担$ 得知王

正义要辞职的消息后"一向听从他意见的母

亲极力反对" 哥哥姐姐等人也十分不理解$

王正义却铁了心"坚持要(下海#经商$

(当时")下海*这个词"还隐隐含有从高

就低的意思$ 因为传统思想中"人们比较歧

视商人"称商人是)奸商*"至于做工"更是等

而下之$ 国人口中所颂的"则是)万般皆下

品"唯有读书高*和)学而优则仕*$ %王正义

回忆道"

!""(

年的(下海潮%"人们开始从

根本上扭转了这些传统的思想$ 一时

间"全民皆商$
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!下海"去# 这是一个时代响亮的声音$

)(($

年%邓小平发表了著名的!南方谈话"%!下海"

成为一股风尚$ 王正义%这个当年在原周口地区物资局工作

的有志青年%当时也义无反顾地!跳进了海里"$用他的话说!我

要尝试一下海水的味道"$

近日%在天津市某小区%记者见到了王正义$ 初见王正义%很

难相信眼前这个帅气十足的中年人%竟是打拼了
$*

年&资产过亿

的成功企业家$熟悉他的人如此评价'这个人真有两下子%他的经历

足以写一部励志小说$

如今%王正义是天津市玉金物流有限公司总经理和天津市神

龙腾飞科技发展有限公司总经理$同时%他还担任天津市周口商

会副会长职务$他经营的业务涵盖商贸&物流&电子商务%软件&

硬件开发应用等$ 从创办企业之初的步履维艰%到顺应改革

开放浪潮的扬帆崛起%脚踏实地向梦想一路前进%王正

义经历了许多的艰辛& 困难% 但也得到了喜悦和收

获$
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(下海%后的王正义"一次次受到生

命的磨砺"但他义无反顾"勇往直前$

王正义凭着自己原有的人脉资源"

开始搞起了钢材生意$ (自己经营远不

如在物资局建材公司时生意好做"销路

不好找"利润还低"有时还得给买家好

言好语地商量$ %王正义说"有时为了能

卖出一点儿货"他整天骑着自行车一个

工地一个工地地跑$ 冬天手冻烂了"夏

天脸晒得起泡" 可他都咬牙坚持了下

来$ 起初"他几乎没挣到钱"有时为了拉

主顾"甚至赔本也卖$ 开弓没有回头箭"

他不得不硬着头皮撑下去$ 钢筋生意做

了一年"投资大&利润低"眼看着赚不到

什么钱$ 后来"随着市场完善"也为了拓

宽自己的业务范围"王正义又干起了水

泥代理业务$ 由于他诚信经营"严把质

量关"他和不少建筑工地建立了良好的

关系$ 那些年"王正义也真正尝到了海

水的滋味儿"又苦又咸+

打拼了
%(

年"王正义的生意起色不

大"而他却不甘失败$

())*

年"为了把生

意做大"他在周口创办了经营建材业务

的私营企业公司"这是他创办的第一家

公司"但公司的业务并不十分景气$ 为

了能站在更为广阔的舞台"王正义到上

海&天津等一些大城市考察市场$ 当地

的搅拌站&物流公司等地方都留下了他

的足迹$ 王正义心想"他要在周口干出

更大的业绩" 也好让自己在亲戚朋

友面前有个交待$
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是金子"总有闪光的时候,是人

才"就敢于接受艰难生活的磨砺+(下

海#后的王正义勇立潮头"搏击于海

浪之巅"在津门港口一竞风流$

对于王正义为什么把自己的事

业选择在天津做 " 说起来很偶然 $

())+

年" 他的女儿参加了天津市面

对全国部分省市的中招考试$ 幸运

的是"女儿被录取"可女儿一个人到

天津上学没有大人陪护"他不放心$

最后" 王正义做出了一个大胆的决

定'''(举家北漂#$ (初到天津时举

目无亲" 下了高速路就不知自己该

往哪儿走" 幸亏一个老乡帮忙把我

们送到了宾馆$ #王正义说"孩子安

顿好后"他和爱人闲着无事"就想找

点儿事情做$ 认真考查市场后"王正

义认为"天津作为一个港口城市"物

流业发达 " 如果做物流是有优势

的"况且物流业作为一个传统行业"

门槛儿相对低"发展空间却很大$ 最

后"他决定做物流行业$

说着容易做起来难" 刚到天津"

人生地不熟" 更不用说搞业务了"就

连租房子也不知道租哪儿$ 面对困

难"王正义没有退缩"他去找老乡帮

忙解决这些问题$ 后来"他通过老乡

认识了一些生意上的新朋友" 再往

后"认识的朋友越来越多$起初"王正

义没有货车"也没有本金"怎样做物

流呢-思虑再三"他做起了物流中介$

一个多月后"王正义发现做中介的利

润比起自己拥有一辆货车赚的钱差

远了$

此时的王正义很想拥有一辆属

于自己的货车$没钱"他四处奔波"东

拼西凑"终于借到了十多万元钱$ 当

时" 一辆集装箱式货车的价格是
*)

多万元"借来的钱只够交首付$无奈"

他只得交完首付"贷款买了第一辆货

车$ 一年多后"他的第一辆货车成本

回收$

对于一般的人来说"赚钱后就得

享乐"买车买房$ 而王正义拿着挣来

的钱再次交了
&

辆车的首付"又贷款

买了
&

辆车$

*

年内" 他个人拥有了

*)

多辆集装箱式货车$ 如今"他的物

流公司每个月周转港口集装箱
()))

多箱" 这些货物主要是国际贸易货

物"产品包括化工&塑料&食品等$

他的公司每年利润千万元左右"

向国家纳税一百多万元$
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在扩大物流业务的同时" 王正义也在思考如何把生意

做大做强"他想注册自己的物流公司$ 由于对天津不熟悉"

())$

年" 王正义在周口市川汇区注册成立周口市港通集装

箱运输有限公司"注册资金
&))

万元"他任董事长$ 当时"公

司依托天津港"与中海&中远&泛洋等多家船务公司签订了

长期货物运输合同" 并经天津海关审批开展海关监管物流

业务$ 凭借良好的业务关系"公司同时代理销售解放&东风&

重汽"陕汽&红岩&欧曼&华菱等各种重型车辆"是中集青岛&

中集东岳在河南省的独家授权经销商$

()%%

年" 王正义又在天津注册成立天津市玉金物流有

限公司"任总经理,与此同时"他又注册了天津市神龙腾飞

科技发展有限公司"任总经理$

()%%

年
%(

月"王正义担任天

津市周口商会副会长职务至今$

提起第一笔生意订单"王正义仍记忆犹新$ 为了把第一

笔生意谈成"他硬是赔钱成交"目的是和客户建立关系"获

得客户的信任"后来多笔生意不挣钱"甚至一个多月下来赔

了几千元$ 拿王正义的话说"他花钱买到了宣传"买到了对

方的信任$ 后来"和他打过交道的人和他合作得越发好了"

这些客户又为他介绍了很多新客户"如今"他的公司有干不

完的业务$

谈起创业成功的秘诀" 王正义笑着说.!哪有什么秘诀

呀- 如果一定要我讲"我认为那句)人勤地不懒*的话使我终

生受益$ 要想做好一件事首先要勤劳&诚信"还要敢于摸爬

滚打"敢想敢干$ %

从在业界崭露头角"到如今成为天津知名的物流企业

老总"王正义用了
(,

年的时间演绎了创业的奇迹$ 他不

仅创造了一个知名品牌"更是带动了一个产业的发

展$
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展望未来"王正义踌躇满志$下一

步"他计划和上市公司合作"吸取国外

先进的物流管理经验" 把物流和互联

网结合" 建立一个现代化的物流管理

模式$

王正义介绍" 他目前正在研究美

国罗宾逊物流公司的管理模式" 该公

司拥有全美最大的卡车运输网络 "

()%,

年营收达
%($

亿美元"位居世界

&))

强企业的第
(,-

位$ 但这个
$).

营收来自于公路运输的物流公司却没

有一辆卡车"可以说"罗宾逊这家物流

供应商" 将轻资产模式演绎得十分精

湛$

未来" 王正义将学习罗宾逊物流

信息平台的做法" 建立互联互通的网

络信息高速路" 这能给承运商和货主

带来最大化的商业价值$同时"他还要

建立在线教育等形式"建立正式和非

正式的多渠道学习"强化科技主导

服务型的团队建设$王正义!右"在天津港口物流园区办理业务

王正义
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