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一!内容

72

直接谈酒!兼及酒故!陶渊明之贪杯!

李白之豪饮!读来逸趣横生等"

62

泛谈酒史

与文化!既有饮者之德!又有酒令之趣"

12

忆

旧念故!或思及挚友!或怀念亲人!或感慨

人生!世味在酒香中弥漫"

82

以酒为媒结缘

的故事!可风趣幽默!可教悟人生"

二!要求

!2

行文优美#小资!倡导健康饮酒!弘扬

真善美"

62

和周口人文历史社会有关联的稿件

优先选用"

12

千字左右!电子版投送"

三!奖励

每月从来稿中评出
8

篇优秀稿件!赠

送礼品一份"

四!邮箱
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本栏目欢迎商家提供奖品$

咨询电话%
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话连篇"征稿
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人逢喜事精神爽" 逢年过节! 亲朋聚

会!借酒助兴!当属大快人心事!当然饮酒

也要讲究酒德#酒风#酒品" 酒品!就是懂得

酒文化!能尝酒之香&酒德!就是以助人为

乐!绝不伤害人&酒风!就是高高兴兴谈笑!

实实在在喝酒" 正如一家酒厂倡导开展的

'文明河南人(活动!提出了科学饮酒#健康

饮酒#不拼酒#不劝酒的倡导"

俗话说%'百行德为首" (中华民族的传

统文化认为!在所有的言行中!道德是最为

重要的" 饮酒同样要注意酒德!酒德也是中

华民族的优良传统! 是我国酒文化的一个

重要内容" 被后世尊为'圣人(的孔子曾提

出'唯酒无量!不及乱(!就是说各人饮酒的

多少没有什么具体的数量限制! 以饮酒之

后神志清晰#形体稳健#气血安宁#皆如其

常为限度" 喝酒是一种释放!但以不影响别

人情绪和心境为底线" 酒逢知己千杯少!酒

不醉人人自醉" 喝出高雅!喝出情怀!纵是

千杯下肚!也别忘了保持酒德"

喝酒时如同酒精含量有度数一样!饮

酒也要有个'度(" 作为'水做的液体!火样

的性格(的酒!历史上颇有佳话" '十圣(之

首!便是'酒圣(" 黄庭坚在)谢答闻善二兄

弟* 中 '四座欢饮观酒德! 一灯明暗又诗

成(!说的是喝酒要讲究'酒德(" 古人说的

'花要半开! 酒要微醉(! 讲的也是饮而不

过#饮而不贪之理" 换言之!酒当饮到不影

响身心# 不影响正常生活和思维规范的程

度才好! 要以不产生任何消极不良的影响

与后果为度"

现在酒桌上!有的人还以各种'段子(#

'顺口溜(佐酒!以达到斗酒和酗酒的目的"

仔细品味这些'段子(!不难看出其中的消

极成分" 不少'段子(既无文化底蕴!又俗不

可耐!口无遮拦!只会播谬种#坏风气#丑形

象#损文明" 这样喝酒!便失去了喝酒的本

意和情调! 这类的人可以说是无名小辈之

人#道德败坏之人" 有些人谎称自己有病不

能喝酒&有些人只管给领导敬酒!对同事#

朋友不屑一顾& 有些人在杯子里倒上白开

水或矿泉水!冒充白酒&有些人偷偷地把自

己杯子里的酒倒给别人++这类人的酒品

是极差的! 更有甚者把自己的愉悦建筑在

别人的痛苦之上!借酒骂座#指桑骂槐!仗

势欺人!溜须拍马!弄虚作假!这类之人是

既无酒德有无品德之人" 人若无德!谈何为

人处世, 常言说酒品就是人品!酒德同样可

以看出一个人的道德"

如今!逢年过节的时候!酒后驾车#酒

后闹事# 豪饮滥喝# 强逼硬劝的事并不鲜

见" 现在微信中疯转的'拼酒哥(更是要不

得" 在我们这个讲究'品味(的时代!'品(才

见境界!才有韵味!徐徐品之!款款而饮!量

力而行!有何不好, 每逢劝到狂喝猛饮这个

份上!如果还要'宁伤身体!不伤感情(!久

而久之! 便会闹出一些无谓且无聊的 '酒

事(!只会害身体#损事业#毁家庭"

在各类庆典及节日中!同事之间#亲朋

之间#上下级之间!迎来送往在所难免!我

们要正确看待中国的酒文化! 时刻记住饮

酒不忘酒德!饮酒把握有度!善待自己#善

待他人!酒品#酒德#酒风!说的是喝酒!其

实不完全是说喝酒!在一定程度上!也是一

个人品格#道德#风格的反映" "剑风#
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爆款无力支撑理想利润 无奈转攻进口啤酒

资料显示!进口啤酒业绩逆市上扬!除

传统渠道商纷纷涉水进口啤酒业! 老牌酒

业电商酒仙网也宣布大力加码进口啤酒市

场"

据了解! 酒仙网从
6>76

年开始涉足进

口啤酒销售!但是从其网站披露的销售数据

显示!其销售业绩并不理想" 而近期酒仙网

董事长郝鸿峰曝出!今年酒仙网将加大力度

布局进口啤酒市场" 记者发现!目前在酒仙

网上
7>>

元左右
"?

装和
7>

元左右
">>@?

装的进口啤酒销量最好"

与
7=7=

#中酒网等酒业电商大举进军资

本市场不同!已经获得
0

轮融资的酒仙网却

迟迟未能给出上市的具体消息"

对此!业内人士称!酒仙网获得
0

轮融

资未上市与其毛利率低有直接关系!此番酒

仙网押宝进口啤酒!希望借此找到推动业绩

增长的利器"

市场疲软 加大啤酒份额

自
6>71

年起国内酒业市场便遭遇寒

冬!包括白酒#葡萄酒在内的酒行业陷入低

迷!然而啤酒品类却逆市上扬!销量持续增

长"

数据显示!去年国内啤酒工业实现利税

总额
1802"

亿元!同比增长
82=;A

" 平均千升

啤酒利润同比增长
!62>;A

"而且啤酒行业是

饮料酒主要酒种中唯一实现单位产品利润

增长的酒种!且增幅十分可观"

作为国内老牌酒业电商平台!主打白酒

业务的酒仙网陷入困局" 今年
1

月还遭遇被

国酒茅台的抛弃"

近日郝鸿峰在参加
6>!"

年中国啤酒业

年度峰会时表示!酒仙网将大力加码进口啤

酒业务!希望借此觅得酒仙网新的增长点"

相关数据显示 !
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年秋季糖酒会期

间! 酒仙网披露第三季度销售业绩时透露!
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元以下的酒占据总销售额的
";A

! 其中
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元以下的酒为黄金产品"

">>$!>>>

元
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瓶

的酒占比约为
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!
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元
B

瓶的酒占比

约为
!>A

"

对此!业内人士称!从酒仙网销售价位

占比数据不难看出!长久以来酒仙网在低价

位厮杀!而这符合目前国内垂直酒类电商的

特点" 中低端酒毛利不到
!>A

是业内公开的

数据!如果单靠低价酒而谋求业绩上的增长

是非常困难的"

记者登录酒仙网!搜索关键字$啤酒%!

仅显示了
;<

件相关产品! 其中以德国啤酒

为主" 而搜索$白酒%!显示出
8>1<

件相关产

品 &搜索 $葡萄酒 %!显示出
!<>0

件相关产

品" 截至目前!啤酒占据其业务品类的比例

极小"

对此!郝鸿峰表示!早在
6>!6

年酒仙网

就开始涉足啤酒业务!但体量很小" 接下来

酒仙网将加大进口啤酒的份额!从而满足市

场对于进口中高端市场的需求"

潜力巨大 另谋生财之道

据接近企业的知情人士透露!酒仙网的

盈利点来自两块!一个是低价旧款也就是爆

款!另一个是为不知名白酒企业做线上品牌

推广运营! 这两块毛利率加起来在
6>A

左

右!而纯利润不足
!>

个点"

国内某白酒行业分析师则认为!低价酒

是电商的主流产品!这符合消费者网购的特

点!这就导致高端酒在电商平台销售业绩始

终表现平平" 但电商仅依靠低毛利率运营

存在风险 ! 必须保证有高销量才能存活 "

不然! 一些需要高投入才能运营的电商存

在资金链断裂风险"

郝鸿峰在
6>!"

年中国啤酒业年度峰会

上公开表示' $啤酒行业目前生产总值为

!<<0

亿元! 零售环节则接近
">>>

亿元! 在

互联网上卖啤酒大有可为"%

中国品牌研究院食品饮料行业研究员

朱丹蓬分析 ! 随着消费市场的不断升级 !

年轻消费者对于酒水饮料的选择越来越多

样化! 加大啤酒品类正是迎合大众消费者

的尝鲜心态! 未来啤酒业务将成为电商平

台的业绩增长点"

据酒仙网内部人士透露! 目前酒仙网

耗费巨资的 $酒快到% 项目仍处于铺设阶

段! 尚未盈利"

业内人士分析! 已经获得
0

轮融资的

酒仙网迟迟未上市! 此次选择在此时押宝

进口啤酒业务! 或为推动啤酒业务成为其

业绩的另一增长点"

物流过高 或成待解难题

记者调查发现! 与白酒# 葡萄酒等品

类相比! 进口啤酒的保质期相对较短" 而

过期的啤酒不仅酒液变浑浊! 在口感上也

会产生变化! 若保存不当还可能会引起腹

泻等症状! 严重时甚至会引发中毒" 为此!

酒类电商平台对于加大啤酒品类的看法也

并不统一"

据悉! 一瓶啤酒从海外生产商进口到

国内需要层层关卡! 所以一般经销商若不

能达到较高的销量! 都不会引进啤酒业务"

中酒网董事长赖劲宇表示! 加大啤酒

品类可以丰富产品线! 但并不能为电商平

台带来巨大增长" 因为目前进口啤酒的市

场总额在
">

亿元左右! 与葡萄酒近千亿的

市场相比要小得多& 其次啤酒产品的季节

性很强! 保质期却较短! 一般夏季是其销

售高峰期! 若无法销售出去明年就不能再

卖了" 另外畅销的进口啤酒一般都是
1?

或

"?

# 价位在
!>>

元左右的产品! 物流费用

高而毛利极低"

!=!=

酒类直供董事长杨陵江则表示 !

采用
C6C

模式的电商平台更具优势! 他分

析称! 一瓶进口啤酒的成本在
1>A$8>A

左

右! 物流费用占到
8>A

! 再加上其他成本!

毛利率也只有百分之十几" 只有解决了物

流配送价格过高的难题! 才能使进口啤酒

业务形成良性循环" 朱丹蓬也表示! 目前

啤酒
D

互联网的经营方式在国内刚刚起步!

其关键问题是将电商渠道和流通渠道的产

品区别开! 解决线上线下的价格博弈问题!

否则整个电商的拓展将会扰乱啤酒的价格

体系!出现真假难辨等更多问题"

"据$北京商报%#


