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日上午!虽然刚经过一场大雨的冲洗!可是身处东莞市区依旧有些闷热!让我们

这些长期生活在北方的人们显得有些不适应" 没走多远!采访组的几个人就已经大汗淋漓!

同样是北方人的张海勇却早已习惯了这样的天气"

#南方潮湿!刚来的时候还不怎么适应!可是在这里生活了
"$

多年!我们这些北方人!早

已经习惯了南方的气候$$%听到大家开始抱怨南方的天气时!张海勇这样解释&

采访在张海勇位于东莞市东城区一幢写字楼的办公室内进行&环顾四周!略显紧凑的办

公室布置得井井有条!眼前的张海勇身穿短袖衬衫!戴着眼镜!黝黑的皮肤'成熟稳重的谈吐

给人留下深刻印象"

与其交谈中!记者还发现了张海勇的一个重要身份(((广东省河南太康商会的会长&为

了在广东成立太康人自己的商会!张海勇和一帮太康老乡四处奔走!号召在广东经商'工作

的太康籍人士成立自己的商会& 经过多次筹备!
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年
'$

月
"

日!广东省河南太康商会正

式成立!

"($

多名在广东创业的太康人加入商会!张海勇被推选为会长!广东恒大集团的许

家印被推选为名誉会长&

)商会就是太康人在广东的家!我们要通过商会这个平台!凝聚更多在广东创业的

太康人!让商会发挥抱团发展的作用!为家乡人服务& %张海勇这样告诉记者&
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东莞!北接广州!南连深圳!是我国改革开放

的一个重要窗口城市! 这里良好的创业环境造就了一批

又一批创业青年"

来自周口太康的张海勇!就是其中一位佼佼者" 他从一名大学

毕业生!成长为企业负责人#从一名生产一线工人!成长为企业的工程

师#从埋头苦干的$蓝领%!成长为人人艳羡的$金领%&&他用
!&

多年的

坚持努力!赢得了社会的认可!实现了在$南国%打拼的梦想'

如今!只有
()

岁的他!已经是广州(东莞当地知名企业的负责人" 他所在

企业生产的制冷设备远销到缅甸(越南(沙特阿拉伯等国家!张海勇在为国争光

的同时!也实现了自己的人生价值"

在实现自身价值的同时! 张海勇还号召在广东的太康籍企业家成立广东省

河南太康商会!让在广东创业的太康人)抱团%发展!让商会成为太康人在广东的

)家%"

"

月
!(

日!在东莞市东城区的一幢写字楼内!记者采访到了这位)年轻有

为%的青年企业家!目前是广州恒星冷冻机械制造有限公司(东莞市恒星空调

机电设备安装工程有限公司总经理!广东省河南太康商会会长的张海勇"

)要想成功!你需要朋友!要想真正成功!你需要战胜自己"%)时间抓

得起来就是黄金!抓不起来就是流水"%虽然已经小有成就!张海勇依

然保持每天早晨
"*"&

起床的习惯! 然后在广东省河南太康商会

建立的微信群里与商会成员分享自己的成功经验! 让大家

在早起打开手机就能看到来自商会的亲切问候"

01234567819

除了广东省河南太康商会会长!张海勇还拥有广州恒星冷冻机械制造有限公司'

东莞市恒星空调机电设备安装工程有限公司总经理的头衔&

当日上午! 记者来到张海勇位于东莞市松山湖科技产业园区的一处正在安装电

路板生产线冷却系统工程的施工现场!工人们正在楼顶组装大型的冷却塔!而在一楼

的机房则是已经安装完成的各种大型风机和管道&

)这是一个企业的电路板生产车间!生产线在电路板生产时!需要零下
%$

度低温

溶液进行冷却才能保证生产正常进行& 经过多方面的考察!这家企业最终选择了我的

公司!主要是我们的技术力量占了很大优势& 这个客户的生产线全部是日本进口的!

我们公司的设计方案与日方给出的技术参数不谋而合! 这让该客户最终选择了我们

公司& 整个项目首期造价
)*+

多万元!接下来!还要在各个楼层之间安装管道!把冷却

管道和生产线进行连接!目前整个工程正在有条不紊地进行中& %张海勇介绍&

这个造价
"*$

多万元的工程只是张海勇承接的众多工程中最普通的一个! 目前

其公司的营销网络已经遍布全国各主要城市& 一次偶然的机会!张海勇还把空调制冷

设备卖出了国门&

)记得有一次
,

我突然接到一个缅甸籍华人的电话!要采购一批制冷设备!这让我

很惊喜* %张海勇介绍!接到电话后!他意识到这可能是公司产品打入国际市场的一个

绝好机会& 于是!他立即与这位缅甸商人就合作细节达成一致!以优惠的价格向缅甸

方面出口了一批制冷设备& 良好的服务和优质的质量让缅甸商人赞不绝口&

)缅甸市场有着巨大的潜力!我准备进一步开发缅甸市场& %张海勇说!目前!

他所在企业生产的制冷设备不仅销往缅甸!还销往越南'沙特阿拉伯等
"+

多

个国家&
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如今!张海勇把企业做得红红火火!产品也远销海外!他

本人在广州东莞也小有名气!可当初来到广东时!他只是一

个名不见经传的大学生&

张海勇的家在豫东太康县!广袤的平原和厚重的黄土地

造就了他坚毅'肯吃苦的品格&
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年!张海勇大学毕业毕

业!和其他同龄人选择回到家乡工作不同!张海勇有一个要

到南方打拼的梦想&

)我学习的是空调制冷专业!当时想着南方天气炎热!肯

定需要大量空调制冷专业的人才!到南方去!会有自己发展

的空间$$%张海勇说!基于这种简单的想法!他带着
%+++

元钱从太康县来到广州找工作&

)我们不能给你提供合适的工作岗位& %)你还是到别的

公司去看看吧$$%在广州找工作的日子里!虽然四处碰壁!

但张海勇并没有气馁!而是顶着烈日奔走在各个用人单位之

间& 功夫不负有心人!刚大学毕业的张海勇最终在广州找到

了工作+((在生产工地一线做安装工人&

从刚毕业的大学生!成为一名一线安装工人!张海勇难

免有些失落&当想到可以把书本上学习的理论知识和生产一

线的实践结合起来!不断丰富自己的知识体系!张海勇毅然

接受了这份工作!成为这家公司第一个空调制冷专业毕业的

大学生&

南方天气的)热度%考验着每个在这个城市里生活的北

方人!张海勇也不例外!身体上的不适和艰苦的生活条件!让

张海勇感受到了不小的压力& 工地上没有空调!没有专门的

办公场地!有的只是钢筋水泥组成的空旷厂房!炎热的天气

时刻考验着安装队里的每个人&

在上海的一个安装工地!张海勇开始跟着几个年长的师

傅学习安装技术!工地上没有宿舍!张海勇就跟着师傅们在

厂房里打地铺& 为了节省费用!张海勇自己生火做饭$$在

这里!张海勇接触到了在大学校园里不曾想到的各种艰辛与

不易&

)虽然当时的条件很苦!可我从未想过放弃& %谈起当

安装工人的经历! 张海勇感慨地说!)正是这段艰苦的

经历!为我今后的发展打下了坚实的基础& %

B+C,DE+F,D

人们一般用)蓝领%来形容在生产一线的工人!用

)金领%来形容高层的管理者& 能拥有)金领%的称呼!

是打工者梦寐以求的& 然而!张海勇只用了
-

年左右

的时间!便从一名企业的)蓝领%!成长为企业的)金

领%&

)我学的是空调制冷专业!所以对于空调安装这

方面有一定优势!学习起来也快& %张海勇介绍!做了

一段时间的安装工作后!他就开始琢磨如何设计工程

图纸&

在安装一线工作!接触不到电脑!没有办法用电

脑进行绘图!张海勇就拿起铅笔!在本子上进行绘图!

碰到有不懂的地方! 他就向有经验的工人师傅请教&

张海勇经常加班熬夜! 有时为设计一个工程的图纸!

他竟能熬夜到天亮&

很快!张海勇的第一份设计图纸出来了!这是一

个酒店中央空调的设计图纸& 抱着试试看的态度!张

海勇把图纸交到领导那里!等待公司领导层的答复&

)别人用很长时间才能设计出来的图纸!你用这

么短时间就设计好了!你非常用心并且进步很快& %就

在张海勇焦急等待时!领导的一句话!让张海勇心里

有了底气&很快由张海勇)操刀%的设计图纸被送到客

户的手中&最终!这张设计图纸从工程报价'设计细节

等方面打动了客户&

之后! 张海勇从生产一线调回到公司管理层工

作! 当了一名工程师! 开始负责工程的图纸设计工

作& 凭借着自己的努力!张海勇也得到了公司老总

的认可,)张海勇是我们公司第一位空调制冷专

业的大学生!也是最年轻的中层领导& %

G"HI=JK

得到了公司领导的认可!加上多年来在基层锻炼和

摔打的经验!
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年! 张海勇被公司派到东莞开展工

作!开始在东莞独当一面&

在东莞!张海勇从设计工程图纸!转变到了做业务&

)做技术和做业务是两种思维模式! 要学会怎么经营公

司!怎么管理团队!当时对我来说是个挑战& %张海勇介

绍&很快!他就实现了角色转变!带领自己的团队接到了

一笔)大单%&

张海勇介绍!记得当时是一个生产汽车轮毂的中日

合资企业!该企业的一个副社长找到他之后!表示需要

一个冷却系统!对生产线产品进行冷却!当时找了很多

家企业!都没有满足他们的技术要求&

意识到对方是一家中日合资企业!对技术的要求比

较苛刻!张海勇的心里开始忐忑起来&可他并没有退缩!

而是凭借着多年来在工程一线积累的经验!当场给客户

说出了设计方案的整体思路!并对方案的要点作了详细

阐述&

张海勇告诉对方!设计方案除了需要冷却塔之外还

要加一个水箱& ) 这个水箱需要配多大的- 怎么配- 里

面的流量要多大- 怎么去运行- 多长时间能够达到运行

效果- %面对这些专业的技术知识!张海勇当场就给这名

副社长计算了出来&

)这个项目的成功签订!我的技术积累起了很大的

作用& %张海勇回忆!当时!这个中日合资企业的副社长

只跟他谈了冷却系统的一些技术方案! 其他的一概不

谈&

最终!凭借着过硬的技术!张海勇征服了这家中日

合资企业的副社长!拿到了这笔)大单%&

之后!张海勇陆续在珠三角各地承接了许多

大型订单!并逐渐在东莞独当一面&
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年到现在!张海勇在东莞这个改革开放前沿城市的商业大潮中!舞动青春!搏

击商海!实现了自己的人生价值!他所在的公司也把空调制冷设备卖到了国内外的大中城

市!创造了一个又一个商业奇迹&

对于下一步的打算!张海勇表示!他要不断拓展公司业务!从常规的中央空调及工业

冷却这一方面!拓展到塑胶'化工'医药'乳制品等行业!要在这几个行业做出自己的品牌&

谈到自己的家乡!张海勇依然充满深情!他表示!目前!他们成立了广东省河南太康商

会!他准备凝聚大家的力量!找一些好的项目!大家一起进行投资&

)在让大家.抱团/发展的同时!我们还计划为家乡太康的发展贡献自己的力量& %身为

广东省河南太康商会会长的张海勇介绍!他们带了几个有意向投资的商会执行会长'副会

长回到太康进行考察!准备以商会的名义建设一个广东小商品批发城& 目前项目正在考察

中&

张海勇从一名大学毕业生!成长为一名懂技术会经营的商人!在珠三角这片创业热

土上实现了自己的创业梦& 在他的身上!我们看到了一种为了自己的理想而艰苦奋斗'

不怕吃苦'勇于拼搏的精神!正是这种可贵的精神品质!让张海勇在商海大潮中!劈

波斩浪!任意遨游!成为笑看商海的弄潮人&
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张海勇!右三"与#出彩周口人$采访团合影

张海勇在查阅市场信息


