
一!内容

!"

直接谈酒!兼及酒故!陶渊明之贪杯!

李白之豪饮!读来逸趣横生等"

#"

泛谈酒史

与文化!既有饮者之德!又有酒令之趣"

$"

忆

旧念故!或思及挚友!或怀念亲人!或感慨

人生!世味在酒香中弥漫"

%"

以酒为媒结缘

的故事!可风趣幽默!可教悟人生"

二!要求

!"

行文优美#小资!倡导健康饮酒!弘扬

真善美"

#"

和周口人文历史社会有关联的稿件

优先选用"

$"

千字左右!电子版投送"

三!奖励

每月从来稿中评出
%

篇优秀稿件!赠

送礼品一份"

四!邮箱

&'()#*+,-!#."/01

本栏目欢迎商家提供奖品$

咨询电话%

,*22$+.

酒坊!酒韵
!"!*

年
.

月
2

日 星期二 编辑
#

黄全红
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版
!
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!停产风波"未果 又现!债主堵门"

近况

被曝债务累累

资料显示!浏阳河酒业成立于
!22,

年!

前身为
!2*.

年建厂的国营浏阳县酒厂" 浏

阳河酒业凭借多位奥运冠军与超级女声的

代言!竭力打造#名人$名河$名酒$名歌%的

文化内涵!一度成为中国知名的二线品牌白

酒生产企业" 浏阳河酒
#<<,

年荣膺&中国驰

名商标%' 在巅峰期!借助超级女声火热时的

品牌宣传$ 广告轰炸!

#<<.

年的销售额一度

达到
#<

亿元"

&停产风波%源于浏阳河酒业下发$落

款日期为
#<!*

年
*

月的 (紧急通知)* (通

知)称!&公司目前已无法进行正常的生产经

营!生产+销售全面停滞!也无力继续维持公

司员工的各项开销" 自本月起!全体生产及

管理员工无限期放假!并停止各项费用及工

资的发放" 因放假时间过长!建议员工另谋

职业" %随后!有媒体就&浏阳河酒停产一事%

进行了报道!引发广泛热议"

上述消息一出!浏阳河酒销售总经理陈

建波接受媒体采访时断然否认!称停产的仅

是位于浏阳市永安镇的国际名酒城生产基

地!其他基地没有停产" 但&停产风波%并未

就此停歇!浏阳河酒业近日又被曝欠债和欠

税的消息"

有媒体报道称!近日众多债主用土堆堵

住浏阳河酒厂大门!&逼迫%酒企还债"

而在此前的
#<!%

年
%

月! 原告农银金

融租赁有限公司与被告湖南浏阳河国际名

酒城有限公司$ 湖南浏阳河酒业有限公司$

彭潮融资租赁合同纠纷一案!向上海黄浦区

人民法院起诉" 原告诉称!浏阳河名酒城自

#<!#

年以来陆续拖欠租金"法院去年底裁决

浏阳河名酒城支付原告截至
#<!%

年
%

月未

付租金
+<*%"%

万元!违约金
$#<

万元"

探因

急于上市酿苦果

在业界看来! 从一个曾经年销售额达

#<

亿元的湘酒品牌!变成今天的局面!浏阳

河酒既有脱离五粮液贴牌的外因!也有自身

产品定位 &摇摆%$ 内部管理混乱等多重内

因" 此前!浏阳河酒选择的是与五粮液贴牌

合作的方式!这在当时被认为是白酒行业首

开
=3>

经营模式的先河!即由五粮液负责

贴牌生产浏阳河品牌系列酒!浏阳河酒业负

责品牌推广和市场营销!按约定比例分享利

润"

=3>

模式在为浏阳河酒业带来巨大成

功的同时!也埋下了隐患" 合同到期前!五粮

液对浏阳河酒提出了要么涨价要么断供的

选择" 据业内专家介绍!关键时刻被卡脖子!

痛定思痛!浏阳河酒决定建造自己的酿酒基

地!抛开
=3>

厂商&单飞%"

建造基地需要庞大的资金!浏阳河酒走

上了上市之路!却不曾想&醉倒%上市路上"

#<<.

年!浏阳河酒曾图单独上市!后因爆发

&严重内讧% 而搁浅"

#<!$

年以来! 浏阳河

又
$

次欲借壳上市! 前后花了
2

年! 但仍

未如愿" 对此! 资深白酒专家晋育峰向记

者分析指出! 近几年来! 一些酒企为了解

决资金链紧张的困境! 急于登陆资本市场!

但忽略了市场渠道$ 产品等基础工作的建

设! 本末倒置! 最终很可能酿下苦果"

白酒分析师蔡学飞认为! 白酒企业是

否应上市融资得看自身的管理水平有无达

到上市标准" 像茅台$ 五粮液这样的一线

大型酒企! 在良性运转的情况下需要通过

上市融资来扩大规模! 同时转移更多的风

险" 但对于浏阳河$ 宣酒这样的二三线区

域型企业来说! 上市并非明智的选择! 光

审核环节就需要缴纳大量税款! 可能暴露

企业原有的弊端! 风险更大"

建议

酒企要有根据地

根据浏阳河酒官方网站上的介绍! 其

旗下运营主要产品包括浏阳河 $ 金世纪 $

青花瓷 $ 金曲 $ 醇香 $ 绵雅 $ 生态年份 $

年份酒$ 红色传承等
$<

多个系列" 浏阳河

酒销售总经理陈建波日前对媒体表示! 近

年销售额有所下滑的浏阳河酒业将作出战

略调整! 在产品与经营模式上! 由中高端

转战中低端白酒市场! 以期进行应对"

&浏阳河酒要有自己的主打产品 ! 而

非不断地推出新产品 "% 白酒营销专家肖

竹青对记者表示! 作为曾有一定知名度的

品牌! 浏阳河酒一定要重视根据地市场的

建设" 浏阳河酒由于没有形成自己的根据

地市场! 招商差! 库存严重! 经销商抱怨

很大! 销售持续不振" 而随着白酒行业的

激烈竞争 ! 大家都在做根据地市场建设 !

每一个成功的白酒品牌都有占销量
*<?

的

核心市场"

肖竹青表示! 浏阳河酒首先要做的是

化解债务危机! 如果债务危机不能有效控

制! 公司经常被堵门! 企业就无法组织再

生产! 债权人若能债转股! 或许能化解一

部分危机" 此外! 他还指出! 在当下产业

巨变的时代背景下! 一方面受政策等因素

影响! 白酒产业的变革在摸索中前进, 另

一方面! 消费者的消费心理也不可同日而

语! 酒企团队建设也面临新的话题*

专家指出! 白酒行业在依靠大户做买

卖$靠渠道驱动的&黄金十年%中!凭借涨价$

控量$上央视$开发新品&四招%!粗放经营!

日子过得很滋润* 白酒企业推动出厂价每年

涨价! 白酒经销商的库存因此每年坐地升

值!因此出现白酒经销商&不以库存为耻!反

以库存为荣%的行业怪象!以至于政策上的

一纸禁令来时根本无力招架! 迅速跌落谷

底* 未来!白酒企业要每时每刻关注时间点

上的动销!能在客户进货以后真正帮助客户

分销! 以实现可持续再进货再消化的正循

环*

"据#南方日报$%

!"#!$%

!!!!!!!

朋友相聚!免不了以酒助兴" 推杯换

盏!高谈阔论!畅所欲言!实乃人生快事"多

年以后! 每当我回忆起和女儿的班主任王

炳伟老师一起对酌的那个中午! 总是感动

不已"

一个星期天! 我来到女儿就读的高

中" 女儿两周没有回家了!我和妻子不放

心!想去看看!顺便给她捎些生活用品" 见

过女儿之后!我去了王炳伟家!想见见面!

沟通沟通 ! 深入了解一下女儿的学习情

况" 不巧!王炳伟当天上午有课!只有他的

母亲一个人在家" 老人慈善和蔼!健谈又

有见识!待人非常热情" 由于初来乍到!不

便打扰!说了一会儿话!我就起身告辞" 老

人拦着我!说%&你来一趟也不容易 !等到

他下课吧" '我被老人的一片诚心感动!只

好不安地坐了下来"

下课铃声响了!不一会儿从院门外走

进来一位年轻老师 !中等身材 !稍胖 !面

色红润 !带着满脸微笑 !一手还拿着教科

书 " 我想这就是王炳伟了 !忙起身招呼 "

趁我们寒暄之际 ! 老人转身张罗午饭去

了"

王炳伟洗了洗粘有粉笔末的手! 就收

拾好餐桌!并拿出两瓶&淮陈大曲'来!说今

天下午没有课了!要陪我喝两杯" 这酒是当

时淮阳县酒厂生产的地方名酒! 酒精度数

*<

度左右!一瓶
,

两!包装很讲究!酒瓶形

状像茶杯一样!喝完酒后可以当茶杯用" 王

炳伟麻利地打开两瓶酒!一人面前放一瓶!

我见他如此坦诚豪爽!也就不再客气!边聊

边喝起来"

话题自然是学生学习#教书育人等" 王

炳伟大学一毕业! 就到这所省级重点高中

教英语!很快成为骨干教师!并担任文科班

班主任" 他思路敏捷#谈锋甚健" 我曾在师

范学校担任语文教师!对教育比较熟悉!所

以彼此之间多了共同话题! 聊着聊着就有

了&高山流水遇知音'的感觉!话越说越投

机!不知不觉间两瓶酒就见了底"

王炳伟又拿出一瓶酒来! 我们换上了

小酒杯" 话题转到了为人处世上!说到应与

人为善#忠孝节义!自然触动了我们心中的

柔软之处!争着发感慨#谈共识!毫无保留

地交流心中所思所想! 产生了相见恨晚之

意" 眼看第三瓶酒所剩不多!我想着还要赶

回家!提议停了杯"

从那以后!我和王炳伟就成了好朋友!

成了莫逆之交"

后来!我还模仿李白的(赠汪伦)写了

一首(赠炳伟)的诗!以纪念我们的邂逅相

逢%

初识炳伟在淮陈!

千杯难尽知己心"

善缘总与善缘结!

良人终须遇良人"

"戴俊贤%
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