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!别人可以创业"我也可以# $李伟清和朋友合伙开办

了一家玻璃钢工艺品厂%为此"李伟清的父母还借了
!"""

元钱"给他当本钱% 但好景不长"玻璃钢工艺品厂仅维持

了
#

年"就倒闭了%

!这下可怎么办& 当初和我一起办厂的两个朋友跑

了"还有
$

个工人等着我发工资'($面对这种情况"李

伟清勇敢承担起应负的责任% 为偿还工人工资"李伟清在

广州市卖过河粉)馒头* 一次"李伟清骑着自行车去卖馒

头"半路遇上下雨"路不好走"他从自行车上摔了下来"馒

头洒落一地* 倾盆大雨中"李伟清坐在地上大哭起来"但

哭过之后"他暗暗下定决心+++一定要成功"一定要走出

困境*

%""&

年"李伟清到广州市找项目"在一个批发市场"看

到几个妇女在路边叫卖藤条制品"生意很好"心想,如果租

个摊位让这些人给我供货" 肯定比她们流动叫卖生意更

好$ * 当李伟清真正要按照自己的想法去实施的时候"却

遇到了阻力"因为这个批发市场已没有摊位出租"即使有"

他也负担不起租金* 正当一筹莫展时"李伟清发现了批发

市场的洗手间"他想租下洗手间的外墙* 在批发市场管理

处工作人员眼中"这个地方根本不可能当摊位"但最后工

作人员被李伟清的精神打动"将洗手间外墙租给了他*

李伟清的摊位开业后"生意很好"不到
'

年的时间"他

就从摊位老板变成了门店老板*更重要的是"李伟清还开

起了工厂" 产品由最初的藤条制品向塑料花等产品延

伸* 随后的几年里"李伟清把业务向全国铺开"在

各地建了分公司*
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年上海世博会期间! 俄罗斯馆展出的巨型

花朵"草莓等仿真植物!让前来参观的国内外游客发出阵

阵惊叹# 如果你认为这些以假乱真的仿真植物出自俄罗斯人

之手!那你就错了!它们来自广州市一家生产仿真植物的民营企

业$ 而这家民营企业的领头人是太康县朱口镇人李伟清$

出生于上世纪
*+

年代末的李伟清!虽然只有中专文化!但如今

却是国内最大的仿真植物制造企业广东省圣杰控股集团 %以下简称

圣杰集团&董事局主席$

从农民的儿子成长为知名企业老板!李伟清有着独特的发展眼光

和战略思维!看到互联网业务带来的巨大经济效益后!他开始从制造

商向服务商转变$目前!李伟清是阿里巴巴集团的讲师$因在
$',%

年

度跨境电商人才培育中授课精彩"表现突出!今年
,

月份李伟清被

阿里巴巴培训之家授予杰出贡献奖$

"

月
,%

日上午!在广州市白云区石景镇新基工业园区!李

伟清接受了'出彩周口人(采访组的专访$在分享创业故事

的同时! 李伟清表示未来他要继续向互联网领域进

军$
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当日上午" 记者一行来到坐落在广州市白云区新基工业

园的圣杰集团后"看到大门口挂着写有,欢迎家乡-出彩周口

人.采访组$字样的红色条幅"这让远道而来的我们感到很亲

切"同时也感受到了李伟清对家乡的感情/ !这是我老家周口

来的采访组(($向身边人作介绍时"李伟清把!老家周口$这

(

个字说得十分响亮/

随后" 在李伟清引领下" 记者一行到圣杰集团的展厅参

观"雍容华贵的牡丹)出淤泥而不染的莲花)亭亭玉立的水仙

等在绿树的掩映下显得格外显眼"记者走上前"用手抚摸这些

娇艳欲滴的花时"却发现它们并不是真花"而是仿真花/ 除了

各种!花卉$"这里还摆放着榕树)椰子树)樱花树等数十种仿

真树/

!这里展示的数百种仿真植物"只是我们企业生产的众多

仿真植物中的一小部分/ $李伟清介绍"圣杰集团是国内最大

的仿真植物企业"产品不但热销国内"而且还卖到了国外/

李伟清说"圣杰集团生产经营各种仿真植物已十多年"拥

有专业的研发)设计)生产和销售团队"研发的仿真大树系列)

仿真花系列)仿真绿植系列)仿真通信塔系列产品畅销海内

外/ 与此同时" 圣杰集团还成功完成了上海世博会俄罗斯

馆)南太平洋馆"广州火车站南站"武汉天河机场"贵阳

机场等场所的仿真植物生产设计工作/

,456/%789

作为国内仿真植物领域的领军人物"李伟清的创业

轨迹是什么样的& 采访时"记者做了详细了解/

李伟清是太康县朱口镇焦庄村人/

'))*

年"从平顶

山一所中专院校毕业后"原本可以回到家乡过安稳生活

的李伟清有着一个!不安分$的想法"他要离开父辈赖以

生存的黄土地"和几个同学一起到南方打工/

!当时"大学生还很少"我虽然只是一名中专生"但

找份工作还是相对容易的/ 我和几个同学到广州市后"

进入一家生产电子玩具的工厂打工/ 但一进工厂"我就

傻眼了"劳动强度大)生活环境不好"这些和我当初预想

的不一样(($李伟清说"面对高强度的工作和微薄的

收入"他又开始!不安分$了"他鼓动
*

名与他关系不错

的工友一起离开玩具厂"准备寻找待遇更好的企业

工作/
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离开玩具厂后"李伟清发现想要找到自己满意的工作

很难"他开始怀疑离开玩具厂的决定是不是正确/ 无奈之

下"李伟清和
*

名工友想重新回到玩具厂工作/ !既然你们

认为我的工厂不好"你们就不要再回来了0 $玩具厂负责人

的答复"让李伟清死了心"他不得不继续择业/

后来"经人介绍"李伟清和
*

名工友顺利应聘到广东

东莞一家台资企业/ 李伟清的
*

名工友进入该企业的装备

车间工作/ 由于企业负责人认为李伟清身材瘦小"干不了

重活儿"便让他进,开模部$工作"负责制作各种工艺玩具

的模具/

在这家企业"凭借勤奋好学的精神"李伟清学会了开

模技术"成了一名技术型工人/ ,我不能就这样一直打工"

我要创业0 $当时"看到身边很多人自主创业"成了小老

板"李伟清的心又开始,不安分$了/

几年后"李伟清放弃打工生涯"和几个朋友一起

踏上了创业之路"开办了属于自己的工厂/
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如今"李伟清已是一名成功商人"他把仿真植物卖到

了世界各地"他的企业正逐步做大做强/ 李伟清说"这与他

的互联网思维有很大关系/

第一次接触互联网时"李伟清就被深深吸引了/ 李伟

清介绍"当时"他去深圳一家公司参观"发现那家公司的业

务员没有一个在外面拉业务"全坐在电脑前"点点鼠标)接

接电话"一年就能创造过亿的营业额/ 回到企业后"他决定

组建自己的互联网营销团队/

随后"李伟清的企业开始和国内一些知名网站合作做

互联网推广"并在一些网站进行了广告投放/ 为了吸引更

多的国外客户"李伟清还向国外一些网站投放了本土化的

搜索引擎广告/

互联网业务带来的巨大经济效益"让李伟清尝到了甜

头/ 接下来"他又做了一个大胆决定+++依靠互联网平台

做跨界整合"做平台服务商/ ,我渐渐发现"如果单纯做仿

真植物"我们的企业永远不可能做到很大规模"要想获得

规模发展就要整合各种资源"做平台服务商/ 我们企业的

优势在于拥有大量客户资源" 需要仿真植物的这些客户"

还需要花瓶)地毯)假山)假人等$/ 从
%+'%

年起"李伟清以

仿真植物为基础"先后又开办了钢结构公司)光电公司)酒

店用品公司等多家公司/

,我最终的想法是打造一个服务平台"用我们成功

的商业模式和电商经验帮助更多的中小企业转

型/ $李伟清表示/
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谈起对家乡的感情"李伟清说"他虽然在南方生活十几多年了"但家乡的一切都深深印在他的脑海里"

他最爱家乡一望无际的田野/ 为让家乡更多的孩子享受到优质的教育资源"他曾拿出
'+

万元帮助家乡小

学发展/ 另外"他还打算对家乡一些家庭贫困的学生进行资助/

%+'(

年"李伟清曾应邀回到周口"给周口市区一所技校的学生讲解互联网方面的知识/ 当时"了解

到一些学生将要毕业找工作"李伟清主动向大家分享了自己的创业故事"用他的亲身经历教导家乡

学子"创业不要怕吃苦"不要怕失败/
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李伟清在!出彩周口人"彩旗上签字

李伟清#右三$与!出彩周口人"采访组合影


