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绳春明介绍说!要说自己走投无路南下广州!还不是太确切!因

为当时和妻子南下广州做生意投奔的是一个品牌! 郑州那边的生意

还没有丢! 由亲戚负责打理! 夫妻俩到广州有些被迫无奈! 也有被

"骗#到广州的感觉!但归根结底是因祸得福$

!""#

年!绳春明在广州看货时!发现了有个叫"奔虎%的品牌!由

于太相信别人!结果做了一个季度!赔进去几十万元$ 赔钱的原因是

这个叫"奔虎%的品牌!做工&质量都不上档次!大批的货压在手里!只

能亏本甩卖$也就是从那个时候起!绳春明的生意开始不像以前那样

顺风顺水$因为是代理商!大部分都是他欠厂家的钱!客户欠他的钱!

最让他气愤的是! 一个老乡欠了他几十万元! 到最后连人影都不见

了$

绳春明说'"之所以
!""$

年到广州发展!是因为我打心底里对品

牌是一种向往!一种崇拜!品牌越大生意就越好做!而广州又是大品

牌聚集的地方$ 能来到广州!是因为遇到了东北人马某!我跟他相约

每人筹资
%""

万元到广州去发展(背靠背)这个品牌$我们从
!""$

年

上半年开始做这个品牌!在广州火车站附近租赁场所!注册广州市双

背服饰有限公司!专业做(背靠背)产品!前期赚了
%""

多万元!后期

却赔了
!""

多万元$ #原因是
!""$

年
%"

月份!国家工商总局和广东

省工商局专门清查傍名牌市场!*背靠背#是国外著名的品牌$

在广州发展遇到了意想不到的困难!但后面的路还得走下去$之

后!绳春明交给*红蜻蜓#公司
$

万元开发运动服饰!经营不到一个季

度!效益不太理想$ 他认为!做贴牌+租用别人的品牌自己开发服

饰,生意还是在给别人打工!是给人家养孩子!而且还受别人牵

制!不如开发自己的产品$

!""&

年底!绳春明准备筹划属于自

己的品牌$
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年冬季去武汉进货的情形!这一辈子我都不

会忘记$ 那次进货返回来的路上!天一直都下着大雨!路

面湿滑!一路上有不少交通事故!司机小心翼翼地开开停

停$ 到了信阳一带!路况非常差!当人货混装的车辆行驶

至光山境内时!道路出现了拥堵!没想到这一堵就是三天

三夜$ %绳春明回忆说!"当时真是饥寒交迫!身上所带的

现金!只够买返程车票!湿冷的天气把人冻得浑身像筛糠

一样$ 即便货物里有棉衣也不敢去拿!人群很混乱!稍不

留神!货物就会被抢$ 家里人几天都没有得到我的音讯!

不知道我是啥情况!那时可真是心急如焚啊$ %绳春明向

记者讲述当时的情景时!仍心有余悸$

绳春明说'"在被堵的时间里! 最难忘的是怎么来填

饱肚子!又冷!又饿!那是我遭受过的最大的一次磨难$当

地的小商小贩见机哄抬物价! 平时
'

毛钱一包的方便面

卖到
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元一包!茶叶蛋
%"

元钱一个!矿泉水
%"

元

钱一瓶!在当时来说真是天价食物!我身上的现金都

是算着花$ 最后!好不容易赶到家!饥寒交加令我

大病了一场$ %
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既然当时在荷花市场站稳了脚跟!为何还要抛

家舍业到郑州重新创业-

面对记者的提问!绳春明说!财富的积累不仅

靠汗水!还要靠巧劲$

当时绳春明的销售量在荷花市场的服装行业

中排前
'

名$ 在荷花市场经营靠吃苦耐劳!靠诚信

经营来培养回头客!一年下来!少说也能挣上好几

万元$

!""*

年之前!在荷花市场做生意时!为了让
(

个孩子读书!他和妻子就在六一路小学附近租房子

住!之后!他用积累的钱在步行街花
%$

万元买了一

套商品房$

!""*

年春!由于绳春明的事业心比较强!他不

满足只在荷花市场发展!他想要去郑州!因为郑州

是省会城市!只有在郑州才能拿到品牌服装省级总

代理!赚的钱也就会更多$ 思量许久!绳春明和妻子

在银基商贸城买了一间房子! 代理了深圳 "红蜻

蜓%&"梦依丹%两个品牌!成为这两个品牌在河南

省市场的总代理$他在郑州银基第一年就赚了几

十万元!两年时间就赚了
!""

多万元$
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绳春明!
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年出生于商水县李埠口乡过河

行政村" 初中毕业后!他跟随父母在李埠口乡苑寨集

学裁缝"

((

岁那年!他与同在苑寨集卖布匹的苏秀灵结

婚"婚后!夫妻俩开了一间裁缝店!制成衣#卖布匹!形成了

服装#裁剪#布匹一条龙服务" 到了
!'')

年!绳春明夫妇在

周口市荷花市场租了一间门面做服装生意"

(&&$

年!不满足

于现状的绳春明为了能取得省级代理商资格! 又将生意搬到

郑州银基商贸城!做起了品牌服饰生意"
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年!生意越做越

大的夫妻俩又到广州发展!从品牌服饰贴牌做起!最后注册

了$漫步情侣%品牌!成立了佛山市双背服饰有限公司!致力

于情侣装#亲子装的研发和生产"
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年!绳春明夫妇又

注册了$情侣符号%#$情侣
!*!

%和$情侣前线%品牌" 目

前! 他们经营的情侣系列品牌总价值超过了
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"如果说没有妻子一路上与我同甘共苦!我们的服装事

业就不会有今天的成功$ 妻子苏秀灵比我小
(

岁!那时候!

我跟随父母学裁剪在苑寨集这头! 苏秀灵卖布匹在苑寨集

那头$我
!!

岁那年!经人介绍认识了苏秀灵!当时觉得一个

裁缝找一个卖布匹的挺合适!就这样!我们组建了家庭$ 婚

后!我们就在苑寨集找了一间门面干裁缝店$ %绳春明回忆

起当初的情景很是感慨!他说!穷人的孩子早当家!这话一

点都不假! 窘迫的生活总是逼着你去创业$ 他家兄弟姐妹

多!生活负担重!所以初中一毕业就跟着父母学裁剪!来减

轻家庭经济负担$

绳春明说!起初!自己开了间裁缝店!有妻子做帮手!干

起活儿来得心应手!虽然妻子的文化水平不高!但在服装加

工上却是心灵手巧$从
%&&(

年起步到
%&&*

年!几年的时间

我们夫妻俩就有了积蓄$ 当时!在一个乡镇都找不到几台

缝纫机的生活环境中!他却花几千块钱!买了一辆野狼

摩托车!在当时的小镇上很扎眼!也很风光!当然!也

是证明自己经济实力的一种表现$
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小镇上的服装行业越来越不适合夫妻俩远大的追

求$

%&&$

年!绳春明夫妇在周口市荷花市场上以年租

金
("""

元的价格租下一间门店卖服装$绳春明经常到

武汉的汉正街去进货!妻子在荷花市场卖衣服$ "那时

候的社会治安很乱! 客车上乘客遭抢劫的事情经常发

生$ 不仅如此!还要提防着汉正街(扁担)的欺诈!往往

是讲好了一块钱的价格! 结果到装车时却变成了十块

钱$ 不光如此!运气差了还会在汉正街出现货物被偷&

被抢的情况$所以!每一次进货都似过关斩将般惊险$%

绳春明说$

绳春明说!当时荷花市场的商户们很团结!也乐于

相互帮助$ 那时候本金小!每次去进货时!上次进的衣

服还没卖一半!手里只有千把块钱的现金!于是就向附

近商户借个一两千元!凑够了进货的本金后!坐车去进

货$

进货之前还有个准备动作' 首先要将小额面值的

钞票兑换成大额的!然后将钞票缝在内裤里$这主要是

为了防止小偷的光顾$一般都是头天晚上坐车!第二天

天亮后到达武汉的汉正街$挑选好自己要进的货!坐下

午的班车再返回周口! 路上顺利了! 能在夜间赶到

家!碰见阴雨天或堵车就得耽误时间$ 绳春明说!

用"风里来雨里去%来形容进货的情形一点都

不为过$
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年底!因为生产的大多是运动服饰品牌!所以绳春明对运动服饰特别关注$ 他发现以前的"背靠背%品牌开设的都是专

卖店!男装店只卖男装而不卖女装!女装店也不卖男装!而市场上开始出现男女服装都卖的专卖店!这个发现给绳春明带来了转

折性的商机$ 因为夫妻俩在服装行业摸爬滚打多年!熟知里面的发展商机!而且当时情侣装的概念还不为大众所熟知!所以夫妻

俩把目光瞄准在情侣服饰品牌上$

"经查阅有关方面的资料发现!国内的情侣服饰已经被人注册过了!自己就得另辟蹊径打造自己的品牌!受珠海市有个情侣

路的启发!我就开始设计情侣装标识!然后通过商标公司申报$ %绳春明说!
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年
%"

月他向商标局提出申请!到
!"%%

年
%%

月!

"漫步情侣%这个商标批下来了$ 有了产品的"护身符%!绳春明在广东佛山租赁了
+""

多平方米厂房!专做时尚休闲情侣装!消费

对象是青年男女$随后!具有情侣装标识的"情侣符号%&"情侣
%,%

%&"情侣前线%系列情侣品牌也被绳春明注册$

!"%!

年!有人花

!""

万元买"漫步情侣%品牌!被绳春明谢绝了$ 此后!绳春明在情侣装的基础上!又开发出了亲子装$

情侣服装打响了自己的品牌!为拓展空间!绳春明又在佛山市租赁了
*"""

多平方米的场地!成立佛山市双背服饰有限公

司!主打"漫步情侣%等系列品牌$ 公司采取现代化的企业管理模式!设立销售部&设计部&生产部&仓储部&人力资源部&电商部

和物流公司等专业机构$ 目前!公司现有员工
(""

多人$

绳春明说!下一步他们公司将成立自己的策划公司!把公司的品牌打造成中国的驰名商标!走出国门&走向世界!努力

与世界顶级品牌齐名!做让国人骄傲的品牌!为国人争光.

绳春明

绳春明!中"与员工交流


