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资本市场的寒意没有挡住二手车电商

市场的火热! 据记者不完全统计"仅
6

月以

来就有
7

家二手车电商宣布获得融资"且融

资规模都在亿元以上! 年内更是不乏如车猫

网# 人人车以及优信二手车等被
489

巨头

相中的平台!

看着不断有资本注入二手车电商领

域 " 与
:6

同城合并后一度低调的赶集网

也忍不住发了声!

;

月
.:

日"赶集网创始

人 #

:6

赶集联席
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杨浩涌宣布 "$赶集

好车 %正式更名为 $瓜子二手车直卖网 %!

$瓜子二手车最早将于今年底完成分拆 "

成为
:6

赶集旗下主营二手车业务的独立

公司 ! %杨浩涌表示 "未来一年将投入
.>

亿元用于市场扩张! 此外"今年
5

月"由平

安集团投资
.>

亿元打造的平安好车也宣

布 "将斥资
/>

亿元推广 $中国二手车保障

计划%!

互联网基因和资本的注入"一方面推动

了二手车电商的发展"另一方面也催生了行

业泡沫! 刘强东日前在内部分享会中提到的

案例" 给行情正火的二手车电商泼了盆冷

水! 一个卖二手车的
8??

"最多只卖了两辆

车"还是员工自己买的"不仅拿到了
:>>

万

美元的
8

轮融资"

4

轮融资也要持续跟进"

估值
@

亿美元!

从北京传统二手车市场的生意情况来

看"二手车电商当前对线下市场的冲击并不

明显! 记者在亚运村二手车市场看到"周末

看车#咨询的买主以及对车辆估价的卖主依

旧不少! 一位
7A

店的工作人员表示"门店的

车源十分充足"每周引进二手车的数量都能

达标"月销量在
.@>

辆左右"整体表现平稳!

长线

短期内二手车电商对传统二手车市场

的冲击或许并不明显"但精明的投资人以及

互联网玩家更看好线上二手车领域未来的

发展空间!

来自艾瑞咨询的数据显示"从
@>>>

年

到
@>.7

年的
.:

年间" 二手车市场的交易

量从
@:1.5

万辆上升到
/>:10

万辆"增长了

约
@7

倍 & 交易金额达到
0/5:1/:

亿元 "较

@>>>

年增长了近
:6

倍!尽管与二手车销量

相比"二手车电商的渗透率不到
.>B

"但随

着人们车辆置换需求的增多以及消费观念

的改变" 二手车电商未来的发展前景相当

广阔!

在人人车联合创始人杜希勇看来"国内

汽车年产量
@>>;

年首次突破千万辆大关"

此后几年也呈现出了快速上涨的趋势! 汽车

的使用年限在
/

年左右"近两年正是新旧车

辆更替的时间"因此二手车市场的车源供给

十分充足! 杜希勇表示"与前几年相比"汽车

买家在消费理念上也更加成熟! 凭借自身对

汽车的了解"越来越多的消费者趋向于购买

性价比较高的二手车! 此外"与传统二手车

市场相比"二手车电商在诚信度和透明度上

更能获得消费者的青睐! 据了解" 人人车
;

月实现了二手车销售
7>>>C:>>>

辆!

售后

充足的车源以及二手车需求的增长"是

二手车电商发展的必要条件"但吸引资本持

续涌入线上二手车领域的根本原因"还是背

后巨大的利润空间!

上述亚运村
7A

店的工作人员介绍"销

售一辆二手车的利润约占二手车收购价的

/B

" 门店盈利主要依靠销售车辆的保险#装

饰#维修及保养等后服务市场"二手车销售

所得只占盈利的很少一部分!

就线上市场现状而言"大多数二手车电

商把二手车销售作为切入点"且仍处于品牌

扩张阶段"但已有不少企业把目光盯向了金

融# 保险以及养护等附加业务!

;

月初完成

.@

亿元
4

轮融资的车猫网" 将二手车金融

视为当前平台盈利的重要一环! 车猫网联合

创始人韩光裕向记者表示"车猫网在二手车

交易过程中不向车主和买家收取费用"仅从

买家产生贷款需求或交易完成后的汽车后

服务市场获取利润! 数据显示"在二手车领

域"

/>B

的买家有贷款需求!

人人车也没把服务费作为盈利点"杜希

勇表示" 人人车目前向买家收取
0B

的服务

费"$尽管没有很高的利润"但足以抵消车辆

评估#人力等产生的直接成本%!

信誉

二手车是一件特殊且复杂的商品"$一

车一况% 的实际问题让行业很难标准化定

价! 传统二手车往往因产业链长#价格不透

明#售后无保障而遭到诟病! 二手车电商正

是因为解决了传统二手车交易在价格#车况

以及售后等方面存在的问题"才会被用户和

投资人看好! 据了解"传统二手车交易从车

主出售车辆到买家结款提货"中间至少要经

过
@C0

道经销环节!

尽管有二手车电商获得了来自
489

巨

头的巨额融资"也有如瓜子二手车#平安好

车等品牌凭借自身平台基础斥重金加码"但

谁能成为线上二手车领域的领航者"仍无定

论! 互联网商业顾问#亿邦动力网首席知识

官叶志荣表示"未来二手车电商的角逐点既

不是资金也不是流量"更重要的是品牌的信

任度! $互联网把'二八法则(的效用更加放

大"谁能率先建立起行业的规则"其余的大

多数玩家只能是追随者! %叶志荣指出"一个

有效率的二手车电商"凭借强势的供应链资

源以及良好的信用背书"依然有机会成为互

联网行业的又一个$入口级%品牌!

二手车电商中存在的泡沫不可否认"但

不能因此否认线上二手车市场的发展潜力!

刘强东在内部讲话中指出互联网泡沫的同

时也表示"$任何一种互联网商业模式如果

不能够降低行业的交易成本"不能够提升行

业交易效率的话"那么最后注定会失败%! 叶

志荣称"从优化效率方面来看"二手车电商

有很大的存在价值"市场泡沫往往与发展空

间成正比! 在杜希勇看来"互联网行业正值

资本寒冬"泡沫加速退去"但对优质企业来

说"更有利于资金集中"正是发展的好时机!
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