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农村电商不但是国家重点扶持的领域! 也是各路资

本纷纷看好的新蓝海"河南农业小县孟州!没有沿海地区

发达的工业体系! 也没有像义乌这样的全国商品集散中

心的优势!但其开辟了一条独特的解决农民#买难卖难$

的农村电商之路% 记者在调研时发现! 该县初步建立了

县&乡&村三级服务站!在解决农民'买难卖难$的过程中!

在农村普及了'互联网
%

$" 不过!记者在孟州和电商进农

村试点县博爱&鄢陵进行调研时还发现!目前农村物流&

农村分散经营等成为农村电商发展的障碍"专家建议!应

充分利用电商巨头'下乡$的机会同它们展开合作!利用

它们在平台&渠道&模式&大数据&经验等方面的优势开拓

农村市场!同时吸引社会资本参与开发"

发展农村电商 重塑农业产业链

今年
6

月!河南孟州市(县级市)与阿里巴巴签订合

作协议!双方共同建设县乡村三级电商服务网络!利用菜

鸟网络解决'农村物流最后一公里$的问题!将快递直接

送往村级服务站%目前!第一批
76

个村级服务站已经于
/

月
.8

日投入运营!截至
8

月初!这些村级服务站运营
69

天后!总交易额达到
058

万元!传统农区初步展现出网购

爆发力%

孟州市电商办相关人士说!随着农民收入的增加!他

们的消费需求也在增加!但县域传统零售业相对落后!消

费者面临'买不到$&'买到贵$&'货不正$等问题% 而随着

电商进农村& 物流到村! 农民们的消费潜力将被挖掘出

来!电商将成为拉动农村消费的新引擎%

农村电商的发展!不仅解决了农民'买难$的问题!还

解决了'卖难$的问题%电商的发展!使传统农业产业链增

加了电商这个新的链主!其对大数据的应用!在一定程度

上解决了买卖双方的信息不对称问题%

孟州市以羊剪绒加工为特色的桑坡村! 近年来通过

产业升级!由加工皮毛到生产妈妈鞋&雪地靴&汽车座套

等成品!网上销售成为其重要的销售渠道% 截至
7:.6

年

底!全村通过淘宝&天猫等网络平台!交易商家达到了
77:

多户!网上交易额达到了
7

亿元%

目前!孟州市已有
6::

多家电商企业!电子商务交易

额达
.0

亿元% 孟州还整合了生产当地特色商品的线下企

业!重塑了农业产业链!基本形成了'公司
;

农户
;

种植
;

加工
;

线上销售
;

线下体验$的电商产业链%

孟州市的相关负责人说! 未来电商不仅能解决农村

'买难卖难$的问题!还将服务于城乡一体化!比如公共交

通&教育&医疗&环卫等公共服务均等化!供水&天然气到

农村等!都可以用互联网思维的方法来解决%

配送弱!经营散成桎梏

长期以来! 农村物流落后成为农村电商发展的重要

障碍!解决农村物流'最后一公里$问题!成为发展农村电

商必须要首先解决的问题%

75

岁的申鹏是博爱县孝敬镇东界沟村的剪纸艺人!

他家从上世纪
<:

年代便开始做剪纸%

7:.7

年!申鹏试着

在淘宝网开了自己的店铺! 去年网上的销售额达到了
.9

万元% 但给申鹏带来麻烦的是物流!据他介绍!现在大多

数物流公司在县里设点!一小部分在镇上设点!但价格差

别很大% '大的订单我都开车送到县里的宅急送!那里一

公斤以内是
/

元或
8

元!超出的根据距离远近!每公斤加

.

元或
7

元*订单小的&要的急的!我就送到镇上的申通服

务店!

.

公斤以内
.:

元!如果是陌生客户是
.9

元!每超出

.

公斤增加
9

元!差别还是挺大的% $申鹏说%

记者在河南孟州&博爱&鄢陵三县调研时!同样发现

了上述问题% 圆通&申通&韵达等快递企业在乡镇上设有

点!有的是专门店面!有的依托超市!他们一般不往村子

里送!因为成本太高%

宅急送的一位业内人士告诉记者!农村太分散!而且

快递量小!送快递下乡的成本太高!只有农村的交易量上

来了!或者将各个快递企业发往农村的快递整合起来!即

建立一个共同配送体系!成本才会降低%

此外!农村分散经营也桎梏了农村电商的发展% 记者

调研发现!目前农产品#卖难$有两大原因+一是信息不对

称!二是经营分散&小户经营!难以形成规模效应!成为农

村电商发展的障碍%

鄢陵县是著名的花木之乡! 全县
/:&

的土地种植花

木!有大型花木企业!也有小型企业&普通农户和合作社%

去年以来!在当地政府的协调和整合下!由当地最大的花

木企业,,,鄢陵花艺绿化有限公司牵头成立了以花木交

易为特色的电商平台,,,商亿网!将全县各公司&合作社

及农户的花木产品整合都到这个平台上%

'鄢陵有着丰富的花木资源!种植成本低!经过整合

后!规模效应就显现出来了% $商亿网总经理马榛威说%

在孟州市电商产业园! 孟州特色商品馆格外引人注

目% 这个特色馆在今年
<

月份入驻天猫的中国特色馆板

块! 线下部分由当地的第三方服务平台来整合& 配送商

品%'一个网上出口
%

线下整合!将整个孟州的特色商品直

接展示在消费者面前!商品之间相互拉动!会产生集约效

应% $孟州市电商办相关负责人说%

借助电商巨头"下乡#展开合作

目前 !包括阿里巴巴 &京东 &苏宁等成熟电商纷纷

'下乡$% 专家建议!各地政府应充分把握机会!与电商巨

头展开合作!利用它们在平台&渠道&模式&大数据等方

面先进的技术&经验开拓农村市场!政府做好基础设施&

电商孵化&整合协调等方面的工作!撬动社会资本的广

泛参与%

去年阿里巴巴宣布!将在三至五年内投资
.::

亿元!

建立
.:::

个县级运营中心和
.:

万个村级服务站% 京东

提出了农村电商未来发展的'

0=

战略$!包括工业品进农

村战略&农村金融战略和生鲜电商战略% 苏宁云商则计划

在
9

年内建设
.

万家苏宁易购服务站! 覆盖全国四分之

一的乡镇!

7:.9

年将新开
.9::

家乡镇服务站%

河南省商务厅电商办主任吴源奇说! 农村电商的发

展本质上说是市场化的行为!而且技术性很强!政府一方

面要同大型电商展开合作! 这样可以少走弯路* 另一方

面!要大力孵化&培育本地电商!吸引社会资本的参与!破

除农村电商发展的物流&经营分散&人才紧缺等方面的障

碍%

$人民%
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