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新华社北京
!"

月
"!

日电 国家发展

改革委
!"

日称 ! 我国将加快推行机动车

停放差别化收费政策 " 鼓励各地结合实

际情况 ! 推行不同区域 # 不同位置 # 不

同车型 # 不同时段停车服务差别收费 "

鼓励对新能源汽车停车服务收费给予适

当优惠"

根据发展改革委 # 住房和城乡建设

部 # 交通运输部三部委联合发布的 $关

于进一步完善机动车停放服务收费政策

的指导意见 %! 我国将进一步完善机动车

停放服务收费形成机制 ! 社会资本全额

投资新建停车设施服务收费标准由经营

者依法根据市场供求和竞争状况自主制

定"

根据指导意见 ! 同一区域停车设施 !

区分停车设施所在位置 # 停车时段 # 车

辆类型等 ! 按照 &路内高于路外 # 拥堵

时段高于空闲时段 ' 的原则 ! 制定差别

化服务收费标准 " 对交通场站等场所及

周边配套停车设施服务 ! 鼓励推行超过

一定停放时间累进式加价的阶梯式收费 "

要合理制定停车服务收费计时办法 ! 逐

步缩小计费单位时长 ! 加快推行电子缴

费技术! 鼓励对短时停车实行收费优惠"

意见明确要创新政府与社会资本合

作建设停车设施服务收费管理方式 " 要

建立政府与社会资本共享收益 # 共担风

险的收费标准调整与财政投入协调机制 !

依据相关法律法规规定和成本 # 供求变

动等因素 ! 及时调整收费标准 " 对具有

自然垄断经营和公益性特征的停车设施

服务收费 ! 需要实行政府定价管理的 !

要纳入地方定价目录 ! 明确管理权限 !

规范定价办法和程序 ! 有效约束政府定

价行为"
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地址"周口市川汇区北环路东宏源汽车城

!"

月
"#

日进店赏车试驾有好礼

网址"
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电商平台销售转化率亟待透明化

汽车之家公布!双
!!

"实际成交量

近日!汽车之家公布了今年 &双
!!

'的

最终销售数据" 截止到
!"

月
!!

日
"#

时!

&双
!!

' 疯狂购车节最终成交
$%$&'

辆!交

易总额超过
%"(&)

亿元 ! 同比增长超过

#*+

" 业内人士认为!消费者在网上下单以

后并不是所有的订单都能转化为最终成交

数据!这意味着汽车之家率先打破常规!让

电商平台的汽车交易转化率成为未来的数

据指标"

据了解!每年&双
!!

'各电商平台都会公

布交易量" 目前大部分电商平台都是只公布

了交易额和订单数!尽管公布的统计数据可

观!但围绕着电商平台&伪销售'#&先涨价再

打折'和&暗箱操作'的质疑声不绝于耳" 而

对最终实际提车数字的闭口不提!似乎已成

电商的传统"

汽车分析师张志勇认为 ! 从长远来

看 !汽车电商是大势所趋 !但汽车销售电

商化的道路远没有想象得那么容易 " &双

!!

' 只不过是利用短期的经济策略刺激

消费者重复购买和提前消费 !未来品牌的

市场份额和认可度 !最终取决于价格的透

明度以及渠道的效率 !在这一点上 !喧嚣

繁华过后中国汽车电商还有很长的路要

走"

值得关注的是!今年&双
!!

'!汽车之家

率先提出大规模一口价车源!力推汽车电商

价格透明化" 消费者看中满意的车型后!根

据网站上的价格可以直接到
#,

店提车!免

去了再和经销商讨价还价的烦恼"

&价格透明化是汽车电商取得实质性发

展的核心要素" '汽车之家
-./

秦致表示!

现阶段为了满足不同消费者的需求!&折上

折'#&一口价' 及团购等多种销售模式将共

同存在!但汽车电商未来发展必然趋向价格

透明化"

同时!是否能够将电商平台的订单转化

为线下的成交量!是推动厂商#经销商合作

的基础" 业内人士表示!前几年电商开始网

上卖车时!因为成交规模较小!电商在与厂

商谈判# 设计支付方案时没有较大的话语

权" 如今!汽车之家交易规模越来越大!将会

吸引更多的厂商#经销商合作!合力推动汽

车电商生态链的进一步完善"

厂商和经销商在汽车电商中缺一不可!

都是汽车之家非常重要的合作伙伴!经销商

更是电商用户与线下的重要连接" 秦致认

为! 汽车之家做电商并不是要抢谁的奶酪!

而是通过实践!为消费者和整个产业链创造

价值!汽车电商更多的是融合和共赢"

从
"*!$

年少数品牌尝试参加!到现在

几乎绝大多数的主流厂商都开始尝试新车

电商" 此前!在中国汽车流通协会的主导下!

全国近
#*

家核心汽车经销商集团在上海签

约共建汽车街电商平台" 中国汽车流通协会

会长沈进军表示(&汽车街能够提供比其他

平台更多的东西" 我们聚集了全国各个区

域#各个品牌的经销商" 区域#品牌#线下服

务汽车街全部拥有" '

目前!中国车市销量放缓!汽车制造商

产能过剩的风险日益凸显!而传统经销商销

售能力下降!获取资金和消费者购买线索的

成本不断升高!利润率不断下滑!在这样的

情况下!汽车电商的出现也让现有线下渠道

受到了冲击"

不过!业内人士认为!&双
!!

'目前已成

为检验电商平台各项能力的节日!但只有成

交转化率才会呈现电商狂欢背后的真实数

据" 电商平台能为车企#经销商#电商平台带

来差异化的竞争优势! 最终由谁来主导!还

有待成交透明化后的检验"

#据$北京商报%&

新速腾三大技能
搞定出行

!驯服"冬日坏天气

!!!!!!

作为
01

级市场的标杆车型!一汽
2

大众新速腾凭

借着富有人性化的细节设计#超越同级的智能化科技

装备和多项主被动安全配置!具有抵御严寒#不畏雨雪

及驾驭湿滑三大优势技能!让您轻松应对各种恶劣的

环境和路况!助您安全无忧地搞定冬日出行"

冬季行车!免不了要经受低温严寒的考验" 一汽
2

大众新速腾充分考虑到寒冷天气下人们的使用需求!

采用了一些富有人性化且温暖人心的细节设计!为冬

季用车带来极大的舒适和便利"

相信很多用户在冬天的早晨都有过类似经历!当

您初入爱车时!车厢内的低温让您和家人备受煎熬!而

等待热车的时间!更是感觉如坠冰窟" 新速腾前排电

动座椅左右各有独立的加热系统!通过调节电流的大

小控制温度!使真皮座椅在极短时间内迅速升温!带来

舒适细腻的驾乘感受!让驾乘者免遭酷寒煎熬"

不止于此! 新速腾还配备了智能双区独立自动空

调!多达
")

个空调出风口!让车内每处空间都时刻处于

最惬意的温度! 全方位满足不同座位乘客的身体需求!

营造最舒适的乘坐环境!对用户的温暖关怀无处不在"

秉承&创)享高品质'的核心理念!一汽
2

大众新速

腾凭借富有人性化的细节设计#超越同级的智能化科

技装备以及多项主被动安全设置!为您的出行保驾护

航!让您更多一分得心应手的驾驶感!不因冬季的严寒

而错失沿途的美丽风景!尽享从容不迫的&速腾'生活"

'速腾&


