
!

"

#

$

!

晚报记者 朱保彰
!

文 刘雷
!

图

!"!"

年
!

月
"

日 星期三 编辑
!

李哲 郭怡晨 实习生 焦洋
"#$%&' ! "#$%&'(&%()))*+$

#$#

版 #$%

版

!"#$%&'()*+,-./0

!!!!!!

王中华!

!%&"

年
'

月出生于西华县东王营乡黄营村"

!%%(

年! 初中毕业后!

!&

岁的王中华到广东省惠州市空军

某部服役" 虽然在部队表现突出!但
)

年后他还是选择了退

伍" 退伍后!王中华没有像其他战友一样回家乡择业!而是留

在了惠州这个充满商机的城市!开始自己创业" 开过饭馆!当

过司机!做过电梯维修工#$最终!他成为了电梯制造商%

*$!(

年!为响应家乡政府号召!王中华投资
!+!

亿元!在西

华大王庄乡兴建了一个占地
"$

余亩的电梯生产工厂"

!"#$ %&'(

!我家是西华县东王营乡黄营村的外来户"

是奶奶带着我父亲从外地逃荒要饭落户到这个

村的# 在黄营村"只有我们一家人姓王"其他人

都姓黄# 从我记事起"家里就非常贫穷"一年到

头连个鸡蛋都吃不上"更别说肉了# 为改变家里

的困境"我从小就有走出去闯闯的想法"希望通

过自己的努力"改善家人的生活# 初中毕业那年

我
!"

岁"征兵开始后"我积极报名"并顺利通过

体检"如愿成为一名新兵# $采访中"说起小时候

家中的困境"王中华感慨不已#

王中华说"

#

年的军旅生活是他人生中最

为宝贵的财富#当年"他曾为自己定下一个目标%

无论做什么事"都要比别人快上半拍"尽最大努

力把本职工作做好# !

$

个月的新兵训练结束后"

我被分配到通信连#虽然我在日常训练中已累得

筋疲力尽"但每天凌晨
%

点"别人还沉浸在梦乡

时"我已起床打扫卫生"起床号响起时"我已把部

队大院打扫一遍# $

凭借吃苦耐劳的秉性" 王中华赢得了战友&

领导的一致认可# 经过组织层层推荐"他从全团

&'''

多人中脱颖而出" 被选拔到司令部值班室

工作#

!

年后"因为勤快&实在"王中华被成为团

长的司机#

!(()

年"王中华被评为中国人民

解放军首批优秀士兵#
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虽然在部队干得不错"但考虑到自己文化水平较低等情况"

&(("

年
&*

月底"服兵役满
%

年的王中华脱下戎装"光荣退伍#

%

年的军旅生涯" 把王中华从一个不谙世事的毛头小子锻炼成一

个踏实&果敢的男子汉#退伍后"王中华没有像其他战友一样回家

乡择业"而是应聘到惠州一家灯饰烤漆厂"做起了总务#平平淡淡

的生活"让王中华觉得很不适应#

&

年后"他拿出所有积蓄"在惠

州开了一家饭馆"开始了人生第一次创业#

刚开始"饭馆经营情况不错# 后来"实在&热情的王中华结识

了当地一帮新朋友# 他隔三差五就邀请这些朋友到他的饭馆小

聚"而且朋友来吃饭"他坚决不收钱# 没过多久"饭馆就维持不

下去了"不得不关门# 为此"王中华伤心难过了好几天"他在

心里暗暗发誓% 一定要在惠州这块充满希望和商机的城

市东山再起#

1234 5678

饭馆关门后"通过朋友介绍"王中华应聘到上海三菱电梯惠州

分公司当司机"负责接送电梯维修人员外出工作# 当时"电梯行业

属于冷门行业"很多人对这一行业不了解"但接触后"王中华感觉

这一行业的发展前景非常好# 因为随着城市化进程加快"高楼大厦

拔地而起"电梯与人们的生活关系越发紧密# 地铁站&商场&办公

楼&居民住宅''电梯比比皆是# !如果学会了电梯维修技术"就等

于捧上了(金饭碗)# $王中华暗想#

当时"会电梯维修技术的人比较少"并且也不愿外传手艺#王中

华无奈之下"只好在维修现场偷偷地学# 每次送维修师傅去维修现

场"他总是第一个下车"帮维修师傅拿工具包# 维修师傅修电梯时"

王中华就在一旁观察学习# 王中华的刻苦勤奋"让电梯维修师傅吴

绍俊深受感动"收下了他这个徒弟#

生产电梯前"要对电梯井道进行测量"并绘成图纸"然后交由公

司生产#有一次"在对一小区的电梯井道进行测量时"公司的土建工

程师由于身体原因"不方便下电梯井道#这正好给了王中华机会#王

中华对该小区所有电梯井道进行测量后"交由公司土建工程师核对

数据"绘成图纸# 由于学历低"王中华既看不懂图纸"也不会绘图#

为此"王中华拼命学习"在实践中总结经验#最终"他成了业内为数

不多的多面手"设计图纸&现场安装&售后维修"无一不精#

王中华以刻苦钻研弥补了知识的欠缺"用勤奋执着积累

了实践经验"实现了从!零$到技术精英的华丽转身#

9:-. ;<=>

机会总是留给有准备的人#

*''$

年年初"因业务发展需要"公司

派王中华到惠州市惠阳区开拓市场# 这对王中华来说是一个全新的

挑战"也是一个难得的机遇# 从销售&测量&设计图纸到安装调试设

备&后期维护"他带着两个徒弟完成了一个又一个项目#

*''$

年年底"王中华作出了一个惊人决定***辞职# 公司老板

不愿失去王中华这个业务骨干"提出许多优厚福利"但王中华还是

选择了离开#

凭着一身本事"王中华成功应聘到东莞富士电梯厂工作# 在这

里"他一边做销售"一边学习电梯制造技术# 不到两年时间"他把电

梯制造工艺的所有环节摸了个透#

*'')

年
+

月"王中华在惠州成立了富惠电梯销售有限公司# 之

后"王中华一个人骑着摩托车跑工地&签项目&下订单&搞安装''

他也因此迅速成为业内的!明星$# 提起王中华"当地同行中没人不

认识他#

通过历练" 电梯制造技术层面对王中华而言已没有什么障碍"

他开始了更大胆的跨越"由贸易向实业转型#

*'&&

年"王中华在惠

州成立了中天富士电梯有限公司#

*'&*

年
&'

月"取得国家质检

总局颁发的 +电梯安装改造维修许可证,+电梯制造许可证,

后"王中华的公司正式投产#
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王中华说"

*'&*

年"国内的电梯行业步入鼎盛

时期"当时"全国有
,''

多家电梯生产销售企业"中

天富士电梯有限公司在行业中处于中上游水平#

*'&$

年"就在生意做得风生水起时"他响应家乡政

府号召"决定放弃在惠州的生产线"回家乡投资建

厂#

!不但要自己过得好"还要让家乡人民过得好#$

这是埋藏在王中华心中多年的夙愿#

*'&$

年
(

月"

王中华回乡进行了考察#经过论证"他决定投资
&-&

亿元" 在西华县大王庄乡兴建一个占地
)'

余亩的

电梯生产厂# 同时"他对公司的发展战略进行了调

整"将在惠州的公司作为研发中心"把生产环节全

部放到西华的新工厂#

王中华把这一步作为公司的新起点"借机转型

升级&提质发展# 他与蒂森克虏伯电梯-香港.有限

公司合作" 成立了河南省中汇蒂森电梯有限公司#

蒂森克虏伯是国际上数一数二的电梯品牌"至今已

有
&%'

多年的历史# 王中华将借助这个!巨人$的肩

膀"学习先进技术"生产国际一线品牌电梯# !下一

步"我们将与高校合作"利用高校的人才优势&技术

优势"为公司注入新的力量 # $王中华说#

目前"王中华位于西华的新工厂已建成"电梯

所有的机械配件都将在这里生产#据悉"该项目

一期可带动
$''

人就业"年产值达十亿元#

王中华!左三"与#出彩周口人$采访组合影

王中华

王中华!后中"在查看生产情况


