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56!7

年底# 白酒在经历了几年深度调

整后# 前路仍旧充满不确定性$ 除了传统

市场推新品% 做促销难之外# 垂直电商也

遭遇空前挑战 # 综合性电商日益细分化 %

去中心化的新型电商开始广泛出现$ 传统

的
858

模式热度不再# 取而代之的则是新

的指向整合供应链的
454

模式$ 这一年 #

是 !分化" 与 !进化" 双双加剧的一年$

推新品做促销已成战略补位

56!7

年 # 贵州茅台先声夺人推出了

!三茅一曲" 系列大众酱香酒组合# 显示了

贵州茅台横扫大众酱香酒市场战略企图 &

习酒则着力打造零售价
5!9

元
:

瓶的金质习

酒产品# 其产品战略性框架已经成型$ 同

时 # 习酒于
56!7

年
!5

月启动 !中国年 #

喝习酒 " 活动 # 有望实现品牌市场复苏 &

董酒于
56!"

年
!

月在微信服务号及天猫董

酒旗舰店陆续举行 !全国人民大品鉴'''

寻找董酒人 " 活动 # 为此还设计了名为

!全国人民品鉴酒" 的单品酒# 实现了品类

上占位# 未来状况如何# 仍然有待进一步

观察$

国台
56!7

年度在促销活动战略上趋于

谨慎# 仅在大众酒市场上推出升级版产品#

并未对原有产品体系进行大刀阔斧改革$ 仅

仅推出了猴年定制酒而已$ 同时# 由于白

酒市场的大幅度调整# 各类酒企新品推展上

力度不大# 贵州不少酒企围绕大众酒市场

进行了产品线丰富# 特别是一些中小型酒

企# 宁愿放弃以前的市场# 主推一款产品$

总之#

56!7

年度白酒主流企业在新品

战略上变得更加谨慎#

56!"

年推新促销更

多具有品类占位与战略补位功能# 其实际

效果仍然有待进一步观察$

电商售假风波不断

对于进入电商的贵州酒企来说#

56!7

年是高速发展的一年# 金沙从
56!0

年进入

电商#

56!7

年年底就在金沙旗舰店与天猫

销售额近
"666

万元# 增长率达
066;

# 在

天猫国产白酒热销品牌排行榜中名列前十#

光是
#6<7

年 !双
<<

" 期间销售额就达

59<7

万元$ 同时# 第一年进入电商的董酒

和国台也取得不错的成绩# 国台国礼酒
7

斤装单品销售破
5666

万元# 在天猫酒行业

商品交易指数排行榜中拔得头筹# 获得天

猫酒类企业旗舰店销售总额第二名&

7=

度

国密董酒以
557>#

的子订单数拿下行业

?8@

商品订单总数第一名的好成绩# 获得

天猫酒类企业旗舰店销售总额第三名$

但这些都如明日黄花# 随着客户 !线

上下单买酒# 不料收到矿泉水" !唯品会

销售假茅台" 等风波出现# 消费者对电商

的评价越来越差 # 据了解 # 继
#6<7

年
<#

月底唯品会发出声明承认售假茅台后# 事

件还在发酵# 中国消费者协会在
#6<"

年
<

月初对其发出 !劝谕函"# 劝谕唯品会真诚

面对和回应消费者诉求$

为此# 已经有不少酒企退出电商$ 据

了解#

#6<7

年
<#

月中旬# 西凤酒发布整顿

电商的通知# 严令禁止经销商向电商平台

供应西凤酒$ 在此之前# 泸州老窖也发布

停止给电商渠道供应货物$ 之前在 !双
<<

"

的战场上# 白酒和电商也进行了一场激烈

的博弈$ 根据专家的推断# 白酒企业这样

的做法是为了保护白酒价格的稳定性# 避

免线上低价冲刺# 保护线下经销商和消费

者的利益$

!"!

渐取代
#"#

#6<0

年起#

8#8

模式成为酒业电商重

点发展目标# 但是在
#6<7

年#

4#4

则成为

新的焦点# 在部分业界人士看来#

8#8

模

式较为烧钱# 因其直面消费者# 需要线上

线下同步建设$ 而酒业渠道调整之后的市

场空白急需填补# 酒业
4#4

就应运而生$

作为立足于重塑供应链# 同时消灭二

级分销商而诞生的
4#4

平台# 在
#6<7

年有

了长足的发展# 其会员和产品数量均得到

了
<6

倍乃至更高的增长# 并且不断传出巨

额资本注入的消息# 显示出
4#4

平台对于

提升渠道效率# 节约中间成本消耗等方面

得到了一致认可$

4#4

企业解决了产能过剩% 库存过高

给渠道带来的压力# 也不可避免地冲击到

线下销售体系# 酒业传统的经销模式开始

受到挑战$ 酒仙网推出的中酿团购# 被视

为
4#4

平台的典范#

#6<7

年
A

月中酿酒团

销量达千万元#

>

月份突破
"666

万元#

<6

月份突破
<

亿元$

其他酒业
4#4

平台也在迅速崛起$ 比

如专注于进口葡萄酒跨境贸易的挖酒网 #

以 !平台
B

自营" 模式双轨并行的易酒批#

以 !清仓
C

众筹定制" 为主要模式的酒清

仓# 从
858

转型的买买圈等$

但也有业界人士指出# 目前
454

平台

发展方式是依靠低价竞争去做全国流通名

酒产品# 从而吸引流量# 而非得益于自身

优势的发挥# 因此需要在未来进一步提升

自我造血能力# 从而摆脱烧钱模式带来的

隐患$ "据 #中国食品报$%

从知青到大学生

!!!!!!<>A9

年
<6

月
<"

日
<6

时许!是我终生

难忘的时刻! 那一刻我接到周口地区师范

学校的录取通知书" 因为上大学是那个时

代的青年人的梦想!更是知青的追求之一"

<>A0

年
<

月!我高中毕业后!响应#知

识青年到农村去$的号召!回到太康县乡下

的老家!和老少爷们一样!早出工!晚收工!

任劳任怨!很快得到了乡亲们的信任% 那时

农村缺乏知识和人才! 队长就让我当记工

员" 我一边干活!一边记工分!因工作认真!

不徇私情!后来!又当上了现金保管员" 同

时!我参加了植棉小组!由于勤奋&读书多!

还当上了植棉小组的组长" 带领社员灭棉

铃虫是最累&最危险的活儿" 灭虫最佳时辰

是午时!用药有敌百虫&六六粉&敌敌畏等"

我们顶着火辣辣日头!汗流浃背!背着剧毒

农药!稍有不慎就会引发中毒" 可大伙全然

不顾这些!灭去害虫是我们的革命任务"

而暑天午饭后为社员读报纸& 学习文

件&传达上级精神等!也是我的业余活儿"

后来!我又当上了理论小组组长" 农村生活

激发了我的创作灵感"

<>A=

年!我把体会写

成通讯文章!寄到太康县人民广播站!不久

就播出来!传遍全县" 我因此也成了名人"

之后! 我又当上了生产队民兵排长"

<>A0

年&

<>A=

年!我连续两年荣获公社农业学大

寨先进个人" 后来我又参加公社工作队!到

邵庄大队驻队!帮助村里工作!同去的还有

郑州铁路局的两位下乡女知识青年冯学

哲&王金菊等
=

人" 我们和社员同吃同住同

劳动!结下了深厚友谊"

这年秋!国家开始推荐上大学!我没有

被推荐上" 随着高考改革!机遇来了!信心

来了!第一年我没考上!但我不死心!继续

抓紧时间复习功课" 我也有顾虑! 信心不

足" 在北京空军司令部工作的舅父鼓励我

说'(有志者事竟成% 只要好好干! 就有出

息!三百六十行!行行出状元嘛% $舅父的话

给我增添了力量和勇气%

我中小学学的知识很不系统! 也很不

巩固!因此!复习功课时我遇到了许多(拦

路虎$% 特别是在记英语单词时!好不容易

背会一个!不久又忘了% 后来!我逐步摸索

英语单词规律!渐渐找到了最佳记忆方法%

同时! 坚持收听河南人民广播电台的英语

广播讲座!只要英语广播讲座一开始!哪怕

正吃着饭! 我也要立即放下碗筷收听% 为

此!有人讽刺我'(人的命!天注定!再复习

两年也没用%你想上大学!没门) $可我不在

乎那些冷言冷语%

高考期间!天气特别热!整个大地像火

烤一样!让人喘不过气来% 晚上!人们找凉

快的地方歇息去了! 可我依旧坐在低矮的

小土屋里复习功课% 我光着脊梁!穿着大裤

头!肩膀上搭条毛巾!拨亮小煤油灯!边复

习功课!边擦汗!还要与蚊子(搏斗$%

紧张和艰苦的复习!加上压力大!我的

身体日渐消瘦% 父亲心疼地说'(傻孩子!你

别再复习了!累坏身体不值得!咱家人老几

辈子没上过大学!不也过来了吗* $听到这

里! 我的眼泪像断了线的珠子掉了下来%

#宝剑锋从磨砺出!梅花香自苦寒来% $红军

爬雪山过草地就不怕! 难道我能被这点儿

困难吓倒吗*

那段日子里 !叶帅的 #攻城不怕坚 !

攻书莫为难 !科学有险阻 !苦战能过关 $

诗句 !和著名作家徐迟的报告文学 +哥

德巴赫猜想 ,中对于数学家陈景润的报

道 !给了我信心和力量 % 天道酬勤% 那年

我终于考上了周口地区师范学校%

光阴似箭!日月如梭) 随着改革开放的

深入! 我国经济社会生活和人们的思想观

念都发生了广泛而深刻的变化! 但是那段

艰苦时光永远是我人生中的一坛老酒!历

久弥香! 鼓励我继续前行! 豁达乐观地生

活%

"吴敬%


