
春运首日中国平安 !"辆爱心大巴
送逾千名务工人员回家

!!!!!!!

月
"#

日!

"$!%

年春运正式拉开帷幕"春

运首日! 中国平安联合携程网和中国青少年

发展基金会发起的#一路平安 让爱回家$大型

公益活动在深圳宝安汽车客运站举行了发车

仪式!宣布将有
"%

辆大巴车从北上广深四个

城市出发!前往成都%南宁%长沙%南昌%济南

等全国
&

个主要城市! 送逾千名贫困外出务

工人员和学生回家"

!"

辆爱心大巴送逾千名外出务工人员回家

!

月
"#

日! 深圳温度骤降到十年以来的

最低点" 而在宝安汽车客运站!乘客脸上却洋

溢着温暖的笑容" 上午
'

时许!中国平安发起

的&一路平安 让爱回家$大型公益活动的发车

仪式在此正式启动'

早在去年!针对回家难题!由中国平安主

办的&让爱回家$公益活动已帮助
($$

个家庭

在春节期间平安团圆" 今年!&让爱回家$活动

将采用包车送票的形式!包下
!"

条线路上的

"%

辆大巴车!帮助逾千个家庭实现春节团圆"

往年春运都要通过买几趟区间段的火

车!再倒两三趟大巴才能到家的徐峰(化名)!

今年也坐上了我们深圳开往成都的大巴车!

不用再艰难通过倒车的方式回家过年* 而在

深圳开往成都的这条线路上! 还有一位来自

陕西的乘客赵海军* 他不仅是我们 &让爱回

家$公益活动帮助的对象!同时也是平安人寿

的客户* 赵海军从事厨师职业!来深三年!期

间只回过两次家*

"$!(

年是高价从黄牛手里

买到的火车票!

"$!#

年没有回家!

"$!)

年的春

运是在前一年
!$

月份就回家了!原因都是春

运回家的车票太难买* 他告诉我们!今年是在

微信上看到了我们的公益活动! 但是没有回

陕西的线路!由于回家心切!就报名了到离老

家最近的成都线路* 再通过倒三次大巴车!历

时
)

个小时!从成都回到陕西汉中老家*

上午
!$

时!随着深圳到南宁+成都%南昌

和长沙
#

条线路的爱心大巴陆续驶出停泊站

台! 此次由中国平安联合携程网和青基会发

起的&一路平安 让爱回家$大型春运公益活动

正式圆满落幕"

#$

万人参与 总众筹里程超
%$

万公里

中国平安&一路平安 让爱回家$公益活动

的负责人张琦在发车仪式上表示! 今天天气

虽然很冷! 但相信每位乘客的心里此刻都很

温暖" &让爱回家$公益活动启动以来!一共有

)$

多万人参与到活动中来! 为外出务工的兄

弟姐妹们众筹到超过
*$

万公里的回家里程"

中国平安一直以来都积极开展各种公益活

动!努力践行企业社会责任!希望能为社会上

需要帮助的人尽一份力!此次&让爱回家$也

是公司向社会奉献爱心的一个体现"

&一路平安 让爱回家$公益活动
!

月
!$

日起正式上线!一共经历&线路票选$&里程众

筹$和&包车回家$三个阶段" 活动主要通过平

安人寿的客户经理! 发动客户为外出务工人

员春节回家众筹里程! 活动上线后立即受到

客户经理和广大客户的热情支持和参与"

&

平安
'

展示实力和形象的舞台
联系群众和客户的纽带
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期

泰康摘取胡润三大奖项
!!!!!!!

月
!#

日!&

"$!%

胡润百富至尚优品颁奖

盛典$在上海拉开帷幕" 胡润透露!目前医养

已成为高净值人群开启新生活方式的一项重

要选择!凭借近年来在医养产业的卓越表现!

泰康成为这一人群的首选医养品牌" 泰康人

寿%&幸福有约终身养老计划$% 泰康之家,燕

园分别荣膺 &最青睐的养老品牌$&养老保障

计划最佳表现奖$ 和 &中高档养老社区新秀

奖$三项大奖*

&胡润百富至尚优品$是基于-

"$!%

中国

千万富豪生活方式与品牌倾向.的调研结果!

旨在揭示中国顶尖圈层的品牌认知+ 消费习

惯以及生活方式的转变与偏好* 调研结果显

示/泰康医养品牌备受高净值群体青睐!其原

因是泰康拥有标准化+专业化+高品质的医养

社区! 以及高度契合高净值人群医疗养老需

求的保险产品! 令高净值人群能充分享受到

健康保障和财富增值带来的美好生活*

高净值人群医养消费诉求增多* 医养成

为高净值人群开启新生活方式的一项重要选

择* 近些年来!随着财富的逐步积累与生活观

念的转变!高净值人群的消费方式也处于&由

奢入健$ 的转变时期! 由单纯追求奢侈品物

质!如名牌衣服+豪车等!逐步转变到如今渴

望新兴的健康生活方式!如关注医疗资源+教

育资源等*

此次!泰康获颁中国千万富豪&最青睐的

养老品牌$0其首款保险与养老社区相结合的

综合养老计划产品111 &幸福有约终身养老

计划$获得&养老保障计划最佳表现奖$0由泰

康人寿投资建设的国际标准医养社区111泰

康之家,燕园获&中高档养老社区新秀奖$*

这是泰康人寿多年以来在医疗和养老产

业的探索实践的结果! 结合国家鼓励大健康

产业的政策!以医养结合+整合国际一流医疗

资源+提供财富管理服务等多种创新形式!泰

康致力于大民生工程+大健康工程!不断提高

和改善中国人的养老生活品质*

泰康医养品牌成为高净值人群养老首选*

过去几年!泰康全力发展&保险
,

养老
,

医疗$

新型养老模式!在业界备受瞩目* 走在养老市

场实践探索最前沿的泰康医养品牌! 目前已

成为高净值人群的养老首选*

多年来!泰康一直围绕大健康产业!积极

探索实践医养融合模式*

为高净值人群提供医养和财富管理一揽

子解决方案* 在高净值人群对养老+医疗服务

需求日益增加的同时! 也带动了健康和财富

管理市场的发展* 据-白皮书.结果显示!出于

对自身健康管理和财富管理的追求与保障!

约
!$'

万高净值人群拥有商业寿险!年交保费

规模达
#$$

亿*随着中国高净值人群近年快速

增长!&健康医疗$与&家族传承$成为了高净

值人群两大需求*

此次获奖的泰康人寿&幸福有约终身养老

计划$由指定的保险产品和泰康之家的&入住

养老社区确认函$共同组成!通过将传统的养

老保险与现代的养老社区相结合! 为客户提

供涵盖养老财务规划和养老生活安排的一揽

子解决方案* 此外!该产品还可以附加终身医

疗保险+终身重疾保险+高额定期寿险和高额

意外保险!满足客户的多方面保险需求*

!泰康"

!"!%

年
!

月
"*

日 星期三
!
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!!!!客户因病身故 国华人寿温情理赔
!!!"#$%&'()*+,-.

!!!!!!

客户的认可是

对 一 家 公 司 的 肯

定+对服务的赞美+

对理赔的感谢* 国

华人寿保险信守承

诺!快捷理赔!把温

暖传达到被保险人

家属的家中*

家住沈丘县范

营 乡 曲 集 的 张 先

生!于
"$$'

年
%

月

!(

日在国华人寿投

保一份 -国华一生

增值终身寿险 (万

能型 ).保险 !年交

保费
%$$$

元!保额

!"

万元*

"$!)

年
!!

月
'

日 !年仅
)"

岁的张先生

因突发脑梗抢救无效不幸去世*

"$!)

年
!!

月

!$

日!客户家属向国华人寿沈丘支公司报案!

接到报案后! 理赔人员随及赶到客户家中慰

问家属!并指导他们及时提供理赔所需资料*

接到理赔资料后! 沈丘支公司在第一时间向

国华人寿河南分公司提出理赔申请*

经过审核! 国华人寿河南分公司决定按

照合同正常赔付客户
!##$$$

元* 当中支+支

公司领导和我们的工作人员亲自来到客户家

中通知客户家属理赔款已到账时! 被保险人

的家属范女士感动不已!为表达感激之情!客

户家属范女士含泪为国华人寿沈丘支公司送

上一面写有&诚信理赔 服务周到$的锦旗*

风险无情!国华有爱2居安思危!未雨绸缪!让

每一个家庭拥有保障是我们的责任'

国华人寿周口中心支一直秉承总公司

#关爱零距离!服务无止境$的服务理念!通过

快速高效的理赔服务为国华人寿在周口保险

市场上赢得了良好的口碑'

+

国华
,

!!!!!!!富德生命人寿做大客服迎战 !#$"

!!!!!!

凤凰涅?! 浴火重生'

"$!)

年! 富德生

命人寿喜迎大捷! 公司总资产超
(!$$

亿元'

这是对过去一年! 公司上下各条线一直高效

务实+ 稳扎稳打+ 稳中求进的最大激励' 富

德生命人寿以辉煌书写历史! 以成就锻造骄

傲! 一串串靓丽的数据表明! 富德生命人寿

的建设和发展已全面迈上了一个新的台阶!

至此富德生命人寿又完成了一次脱胎换骨式

的华丽蜕变'

"$!)

年的硝烟还未散尽!

"$!%

年的号角

已经吹响' 富德生命人寿将以崭新的姿态!

做好客服+ 做大客户+ 全心全意为客户提供

最优质服务体验! 备战
"$!%

'

富德生命人寿客服部紧密坚持公司 #责

任归位+ 利益关联+ 考核导向$ 的工作思想

和 #贴近渠道+ 贴近一线+ 贴近客户$ 的服

务举措! 坚持 #大客服$+ #大消保$ 理念!

加强与业务条线的沟通与配合! 全面提升服

务技能和服务品质'

"$!%

年
=>?

服务方针出

台! 为提升周口地区
=>?

客户满意度! 提高

=>?

服务质量! 引导+ 激励客服人员不断提

升服务意识! 制定了
=>?

#礼遇随行$ 尊享

服务方案! 赠送
=>?

客户生日礼物' 加强保

险消费者权益保护和投诉管理! 积极配合监

管机构关于消费者权益保护的 #亮剑行动$!

采取切实有效的措施降低投诉率! 完善业务

品质管理和保单管理措施! 维护客户权益和

公司利益'

"$!%

我们厉兵秣马 ! 站在新一年的起

点! 坚持统一做大客服的理念! 继续秉承公

司 #富及民众+ 德行天下$ 的核心价值观和

#内诚于心! 外信于行$ 的经营理念' 服务

中原+ 发扬富德生命敢打敢拼的精神'

"$!%

让我们扬帆起航! 再创辉煌'

&

生命
,

新华保险不断改善优化销售队伍
!!!!!!

据新华保险召开的
"$!%

年度工作会议

上!过去一年!新华保险仅个险渠道队伍规模

接近
"%

万人!同比增长
#&@

!其中新增人力同

比提升
%&@

' 其它渠道也保持较高增速!如续

收渠道人力规模同比增长约
#(@

!银代渠道同

比增长约
")@

' 在银代渠道中!一支致力于提

供高端服务的财富渠道队伍也实现了快速组

建!人数达到
*$$$

余人'

在深耕寿险基础上发展的完善的产品体

系!是广大营销员主动选择新华保险的主要原

因' 围绕客户全生命周期保险需求!新华保险

构建了以健康+养老为重点!涵盖年金+重疾+

医疗+意外+寿险+两全+少儿等产品类型的产

品体系' 为推动产品#回归保险本原$!新华保

险积极推动保障型产品的销售!公司健康险新

单保费收入从
"$!$

年的
!$

亿元 ! 增长到

"$!)

年的
*&

亿元 ! 占比从不到
"@

上升到

!)@

!目前已成为健康险业务占比最高的大型

寿险公司'

"$!)

年九月上市的#健康无忧$产

品!当年累计保费收入
!'

亿元!是新华保险历

史上在短期内销量最多的保障型产品'

新华保险培训体系的逐步完善升级!也对

营销员构成了极大的吸引力'

"$!)

年!新华保

险一是建立了以-寿险培训大纲.为核心的培

训制度管理体系!二是搭建了以任务为中心的

全渠道课程体系! 三是打通了师资职业跑道!

建立师资队伍发展路径!四是上线培训管理系

统!初步建立总+分+支全部机构培训线上统一

管理+学习与评估平台!解决了基础管理+教学

实施+培训评估等综合管理问题'

通过培训助推队伍发展!以及高保障型产

品对队伍的价值引导!在人力快速增长的基础

上!新华保险队伍结构持续优化!绩优人力占

比实现同比更快提升!公司逐渐探索出一条人

力规模健康成长的新路径'

新华保险精兵强将特色的队伍发展!在主

要城区表现更为突出! 表示新华保险自
"$!(

年下半年以来推行的#本部战略$效果明显'据

了解!

"$!)

年! 个险渠道城区机构占比
)!@

!

却贡献了
%(@

的人力和
*(@

的保费!月均合格

人力较
"$!(

年提升
%'@

! 月均绩优人力较

"$!(

年猛增
&"@

'

业务的健康发展使队伍收入明显提升 '

"$!)

年新华保险个险渠道各层级人均产能均

有较大提升! 队伍整体有效人均产能过万!创

历史新高!同比增长
!!@

' 队伍人均
ABC

(首

年佣金)同比上升
")@

'

保险销售队伍不仅是保险公司为客户提

供专业化+便利化保险服务的渠道!也是公司

内涵价值的创造者'在
"$!%

年度工作会议上!

新华保险明确要建设#两高$队伍!即举绩率

高+产能高的队伍!有战斗力的队伍$!将通过

提升对销售人员的服务!产品引导等为销售队

伍的快速发展筑牢基石!打造保险行业的精兵

强将'

!上证"

中国太平洋人寿保险股份有限公司
周口中心支公司招聘

!!!!!!

中国太平洋人寿保险股份有限公司周口

中心支公司因发展需要! 诚聘以下内勤岗位

人员
D

一#组训
-

名$本科及以上学历
E()

岁以

下!相貌端正!性格开朗!有较强的语言表达

和组织协调能力!有上进心!责任心强' 工作

地点/周口市各县区 ' 工资待遇面议'

二#讲师
"

名$本科及以上学历
E()

岁以

下!相貌端正!性格开朗!有较强的语言表达

和组织协调能力!有上进心!责任心强' 工作

地点/项城+淮阳+太康+鹿邑+扶沟+沈丘 工

资待遇面议

三#个险业管
.

名$本科及以上学历!

()

岁以下!相貌端正!性格开朗!精通计算机操

作! 有保险公司团队工作经历或组训工作经

历者优先'工作地点/周口市'工资待遇面议'

报名简历及相关证件复印件+ 学历认证

报告请发至
"*'(%"$'9FF:8;.

'

联系电话/

&'$&)%% !('('#$"&!&

'


