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戴峰!

('))

年出生于周口鹿邑" 通过不懈

努力!

$&&&

年!他创立了慧峰科技有限公司#以下

简称$慧峰%&!这是一家专业致力于打印机耗材研

发'生产'销售'服务为一体的综合性高科技公司( 近

年!$慧峰% 转型成为互联网企业! 并打造了一款名为

$不服%的
%**

手机软件) 这款软件是国内首款以短视频

为载体!以全民
+,

'全民选秀为内容的
%**

平台" 谁也

不会想到!当年连初中都没有毕业的戴峰!如今身上笼

罩着这么多光环*
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年被聘为阿里国际站特别讲

师 !

-.((

年担任杭州大学生创业联盟创业导师 !

-.(-

年成为浙大乐创会创始成员之一!
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年
-

月荣获$
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乐创新生代年度人物%+,
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戴峰出生于鹿邑一个贫困的农民家庭!家里有
!

个兄弟姐妹" 由

于家境贫寒!戴峰初中没有毕业就辍了学" 戴峰说#$当时!家里的经济

条件实在太差了!根本无法供我继续读书% 为减轻家里的负担!我辍学

后选择了当兵" &小时候!戴峰穿的都是哥哥们的旧衣服!直到
"#

岁!

坐上火车赶往杭州的部队! 他才穿上人生中的第一套新衣服'((军

装% )当时穿着干净的新衣服! 盒饭里还有鸡腿! 真觉得好日子要来

了% &戴峰说%

在部队锻炼了
$

年!退伍后戴峰选择留在杭州!他想摆脱面朝黄

土背朝天的生活% 为生存!戴峰当过保安*司机!送过货!也干过
%

元钱

一天的建筑工地小工% )当时!我没有文化!也没有技术!哪里有活儿干

就去哪里% &戴峰回忆说%

戴峰时时刻刻都在寻找赚钱的机会% )什么能赚钱! 我就想去试

试%当时!看服装生意不错!我便借了
%&&&

元钱进衣服回河南卖%没想

到!河南人比南方人身材高大许多!衣服愣是没卖出几件% &戴峰说!那

是他第一次感到创业的不易%

'((#

年!戴峰到苏州一家打印机耗材工厂打工% 他白天在工厂上

班!晚上坐大巴回杭州卖货!累了就在洗澡堂过夜% )当时!打印耗

材市场比较好!只要肯吃苦!就能赚到钱% &戴峰说%

两年后! 戴峰赚到了
!&

万元! 并成立了慧峰科技有限公

司!做打印机耗材生意%
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成为老板后!戴峰试图把部队管理的那套理

论用到企业管理上% 结果!因为管理过严!企业大

批员工离职% 戴峰想不通!为什么自己付给员工

高薪!依然会有人选择辞职% 痛苦中的反思让戴

峰明白!军人以服从命令为天职!但是企业员工

不能与军人画等号% )从那一刻开始!我就发现是

自己错了% &其实!严格管理没错!但是不能生搬

硬套军队的那套方法% 对于企业来讲!强调规章

制度的同时!更要讲究人性化% )企业需要的是软

硬兼施的弹性化管理!这样才能让企业与员工共

同成长% &戴峰说!以前他万事亲力亲为!现在也

学会了用人所长%

每个企业都会有问题! 只有正确面对问题!

企业才能进一步成长% 在不断摸索中!)慧峰&的

发展逐渐步入正轨 ! 并于
)&&*

年初通过了
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国际质量体系认证!产品不但畅销全

中国!而且出口到东南亚*欧洲*南美 *北

美*中东等地区%

./012

3%4156

几年前!面对逐渐萎缩的国外市场和不断上升

的成本!戴峰开启了转型之路% 在新兴的互联网行

业!他看到无限商机%

).')

年!)慧峰&实现华丽转

身 !凭借
/012

企业管理系统
3

软件领域的技术优

势!涉足互联网行业!致力于打造)智慧工厂&*)智

慧电商&!倡导)智慧办公&%

戴峰说!互联网行业的发展日新月异!电商唯

一不变的就是天天在改变!电商传统的做法是全国

布点*参加各类展会*接订单生产++但仅把互联

网当作企业的一个销售渠道!企业会死得很快%)不

要以为网上开个店就能赚钱! 实际上不是这样子

的!电商要做得好需要线下传统领域的很多支撑和

配合!比如说供应链产品*品牌定位策划等% &

戴峰不拘泥于传统的电商套路!提出了)

$4$

&

的新模式!即企业
/01

*电商
/01

*电商平台这
$

个

产品加网店代运营*品牌策划*电商人才培训这
$

项服务%

$

个产品大大提高了企业和电商的运作效

率!

$

项服务又很好地解决了合作企业缺乏专业人

才和技术的难题!同时将
$

个产品的功效发挥到了

极致% 这种以产品带动服务!再以服务助力产品的

新模式! 彻底打破了客户端和运营端的相互孤立!

有利于建立长期的战略合作! 真正实现 )智慧办

公&%

通过不断努力!一款名为)不服&的
566

手机

软件应运而生% 这是国内首款以短视频为载体!以

全民
17

*全民选秀为内容的
566

平台!也就是说用

手机拍摄一个简短的视频后上传就能参与选秀挑

战%

之所以做这款
566

!戴峰说!一方面想传递)不

服&精神!另一方面是)慧峰&从传统制造业到电商

和移动互联网*

566

开发的转型之战%

对于创新思维!戴峰深有体会!他用了两年时

间完成从传统制造业到互联网的转型!其间的投

入一直未获得回报!但他始终没有放弃!终于

迎来胜利的曙光% 如今!)不服&估值近两

亿元%

7879:;<=

采访中!戴峰表示!企业的成功转型很大程度

上得益于学习% 在十多年创业过程中!他从未间断

学习进程!无论是管理类*营销类*战略类!他都会

在学习之后深刻总结*提取精华!然后在自己的企

业运作当中举一反三% )我不是富二代!也没有耀眼

的学历!我唯有更加勤奋努力!才能在竞争激烈的

互联网市场中立足% &

戴峰的办公室书架上!堆满了书籍!一有空他

就会拿起来翻看% 别看他学历不高!凭借十几年做

外贸的经验!他独自走访过几十个国家和地区% )做

打印机耗材的时候!比起圈子里四五十岁的前辈!我

是行业里年轻的小伙子% 每天除了卖货!我就跟在

他们身后偷师% 后来!经济条件好了!我开始参加各

种各样的,总裁班-% &

如今!当年的战友大多还在当保安!而戴峰却以

大学生创业导师的身份!走进了杭州的各所大学!分

享创业经历的同时!帮助大学生创业%

),慧通天下!志在峰顶% -智慧可以让一个人走

遍天下都不怕!可一旦失去方向和目标!你一样无力

前行% &这是戴峰对企业文化的注解#)慧&是企业生

存发展的哲理!而)峰&则是企业不断攀登的目标%

)慧峰&正是以智慧为脚步!以峰顶做目标!艰难又

坚决地一路走到了今天% 未来!戴峰希望继续脚踏

实地做自己喜欢的事业!)既然喜欢! 就要把它做

到极致%开心工作*快乐生活%世界这么大!生命

这么短!尽量过自己想要的生活%&戴峰说%

戴峰

戴峰!左"接受本报记者采访


