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王红卫!

!"#$

年
%

月出生于西华县叶埠口

乡长乐行政村!在兄弟
&

人中排行老三"为减轻家庭

负担!王红卫毅然选择了当兵!并于
'"()

年
!*

月到湖

北省远安县空军某部服役"

!"(%

年!从部队复员回到家

乡后不久!王红卫就放弃了在派出所工作的铁饭碗!凭借

在部队练就的驾驶本领!搞起了运输" 此后!他跑过运输#

当过公交车驾驶员#开过饭店#办过工厂$$凭借吃苦耐劳

的精神!开辟出了一条艰辛的创业之路"

目前!王红卫在广州创办了兴鑫五金有限公司!生产

彩色涂料#油漆!年产值超亿元" 因热心帮助他人!
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年
(

月!王红卫当选为广东省河南西华商会会长"

$

!

晚报记者 朱保彰 文
!

图

!"'$

年
$

月
(

日 星期三 编辑
!

李哲 郭怡晨
"#$%&' ! "#$%&'(&%()))*+$

-*#

版 -*"

版

!"#$%&'()*+,-./

!

"

$!%

!"#$%&'

!那时候家里很穷"虽然责任田分产到户了"但一年到头很少吃

上白面馍# 弟兄
!

人中"我排行老三"看着年迈的父母辛勤劳作"我

心里很不忍#为减轻家里的负担"

"#

岁那年我报名参了军# $回忆起

当初的选择"王红卫说这实属无奈# 当兵又苦又累"津贴微薄"尤其

是没多少文化的农村人"当了几年兵之后还要退伍回到原籍"还不

如外出打工#但当时他只想为家里减轻负担"至于到哪儿当兵"当什

么兵"只要能跳出农门"为家里作点儿贡献"他就心满意足了#
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年
"&

月"王红卫到湖北省远安县空军某部服役# 由于踏

实勤快"他很快从
%&&&

多名士兵中脱颖而出"被选拔出来给军长当

通讯员#自此之后"每天天不亮"他就起床"把后勤部占地近
"&

亩的

院子打扫得一干二净后"再去服务领导# 功夫不负有心人"一年后"

王红卫被选调到司令部当勤务员"负责收发报纸%照顾领导的日常

起居#

在部队里"王红卫积极要求进步"参军的第三个月就开始写入

党申请书"一年后转为正式党员"成为同批战士中的佼佼者# 由于

朴实%勤快"他还被推荐到湖北宜昌空军某军校学习# 毕业后"

别人都想着进机关"他却主动要求下连队学开车"只因为这

样能转成志愿兵#
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王红卫说"

"$#'

年年底" 全国第二次部队大裁

军"他所在的部队与湖南空军某部合并"他也跟着部

队领导到了武汉# 考虑到家庭困难"在部队当了两年

驾驶员后"他毅然选择退伍回老家#

王红卫清楚地记得"

"$#(

年
$

月
)$

日" 他从部

队回到老家"在当地武装部的安排下"到西华县公安

局叶埠口乡派出所报到"成为一名光荣的人民警察#

然而"王红卫并不满足于每月几十元钱的工资"看到

别人跑运输每月能挣几百元钱"不久"他主动放弃了

派出所的工作"选择跑运输#

"$##

年"他到周口中心

城区给个体户开货车" 每月能挣
#&&

多元钱#

"$#$

年"王红卫给沈丘的一个个体户拉煤"每月能挣上千

元钱# 虽然比在机关单位上班挣的钱多"但却十分辛

苦"有时还要忍受别人的欺负#

"$$)

年冬天"王红卫运送一批花生去浙江"回来

时帮别人拉蔬菜到开封"途中遇到大雪"一天一夜只

走了
*&

公里# !私人的车不像军车"没有空调"封闭

还不好"真是把人冻透了# 好不容易把菜运到开封"

卸了车"货主却耍起了无赖"
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块钱的运费我一

分钱也没拿到# $王红卫对那次遭遇记忆犹新"不

过"他总在心里安慰自己!吃亏人常在$#
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在上世纪
$&

年代初" 打工潮席卷全国#

"$$!

年
"&

月"王红卫来到深圳# 经战友介绍"他顺利在深圳市罗湖

区莲塘村国贸车队找到一份当司机的工作"每月工资
$&&

元"主要业务是搬迁运输# 靠个人能力"

%

个月后"他当上

车队队长"管理
")

辆车"每月工资也涨到
")&&

元# 后来"

车队进行体制改革" 采取市场化经营模式" 鼓励多劳多

得# 为多拉业务拿提成"王红卫下了班就骑着自行车到处

跑业务# 功夫不负有心人" 一位香港老板把订单交给了

他"从深圳莲塘村向东莞长安镇运送纸箱"每次
(&&

元运

费"每月七八次# 按照车队经理之前的承诺"王红卫每月

可得到
)&&

元的业务提成# 两个月后"车队经理却言而无

信"不兑现提成"王红卫愤然辞职#

离开车队后"王红卫失去了安身之所# 那段时间"他

就住在一个桥洞里# !一天晚上"我正在睡觉突然被人踢

了一脚#当时治安不好"不但要防蚊虫"还要防坏人#我不

敢睁眼"后来偷偷一看"原来是信阳的一个老熟人"这位

老乡当时在深圳莲塘工业区做保安队长# $ 王红卫回忆

说"在这位老乡那儿寄住两天后"他看到一则招工广告"

沙头角一家制衣厂招聘司机# 按照厂长要求"司机既要装

车还要卸车# !就是不怕干活# $王红卫找到了来到深圳后

的第二份工作# 之后"他每天早上
'

时
%&

分起床"从深圳

沙头角到广州" 自己装车卸车" 每天两次往返于两地#

"$$(

年
'

月"王红卫辞掉这份工作"经老乡介绍前往福建

厦门开公交车#

!公交车不能提前到站"不能让乘客有意见"提前到

站一分钟罚款
)&

块钱# 那个时候"我性子急"为此还和公

交公司经理吵了一架# $王红卫说"没想到"两年后"他要

离开时"公交公司经理却要请他吃饭# 员工离职"经理请

吃饭送行"他在全公交公司是头一份# 公交公司经理曾

这样对他说&!除了脾气大"你还是一位好党员"公司

这么多人"你是唯一没有占过公家便宜的人# $
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年
'

月"王红卫来到广东汕头"以
"(+'

万元的

价格买了一辆出租车自己经营# 当年年底"他把出租车卖

掉"挣了几万元钱#
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年初"听朋友介绍"广州的出租车

生意更好做"他辗转来到广州并买了一辆出租车# 王红卫

了解到"在广州"来自扶沟%西华%鄢陵的出租车司机加上

家属已达两万多人"他瞅准商机"开了一家河南风味的饭

店"主营烩面%水饺# 由于迎合河南人的口味"饭店每天爆

满# 为扩大饭店规模"两年后"王红卫将饭店搬迁到一个

更大的地方"生意红火如初"他也因此积累下一笔资金#

)&&%

年"广州一个五金件喷涂厂出现安全生产事故"

老板为此!跑路$# 王红卫以
)+*

万元的价格把工厂接了

下来#

)&&'

年"他投资
'&

万元上马一条新的流水线"扩大

生产#

)&&$

年"他把工厂搬迁到白云区钟落潭镇光明村"

并投资
"(&

万元购买新设备"生产五金涂料%喷涂五金制

品"年产值达两千多万元"并通过了环保达标验收"成为

白云区落潭镇通过环保达标的三家同类企业之一#

由于王红卫乐于助人"热心公益事业"在各个方面都

为老乡着想"是老乡眼中的!老大哥$#
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年
#

月
"

日"

经过层层推举" 王红卫接过广东省河南西华商会会长王

汉的接力棒"成为新一任商会会长# 目前"广东省河南西

华商会已有会员企业
$&

多家# 王红卫说"作为商会会长"

发展新会员" 团结更多在粤西华老乡是他义不容辞的责

任# 在王红卫和商会会员的努力下"广东省河南西华商会

党支部已获当地有关部门批准设立#

如今" 王红卫创办的兴鑫五金有限公司主要生产各

种色彩斑斓的涂料和油漆" 坐落在广州市白云区钟落潭

镇光明村"生产基地在村后的一个山头上# 王红卫诙谐地

说"他的人生就像涂料和油漆生产车间"是个五彩缤纷的

世界# 他在公司
"

公里外的地方购买了
"&

亩地"建设新

工厂"预计年底投入使用"他还将投入
(&&

万元上马自

动化生产设备"提高生产工艺和生产效率"争取更

多的盈利空间"扩建自己的多彩王国#

王红卫
王红卫在查看产品生产情况


