
!

"

#

$

!

晚报记者 张洪涛 文
!

图

!"!"

年
#

月
!$

日 星期三 编辑
!

李哲 郭怡晨
"#$%&' ! "#$%&'(&%()))*+$

%&#

版 %&#

版

!"#$%&'()* !+,- ./'0123+

!

"

%#&

!!!!!!

!不经历风雨"怎能见彩虹"没有人能随随便

便成功##$ 正如歌里唱的那样" 成功必定伴随着风

雨"只有全力以赴追逐心中的梦想"才能见到久违的彩虹%

来自周口西华的张新战就是一位在风雨中追逐彩虹的创业

人"他用自己的经历很好地诠释了这首歌的内涵%

从一名打工仔"成长为在湖北武汉鼎鼎有名的卫浴行业老

板"张新战一步一个脚印"在卫浴行业执着前行"演绎了一段在

异乡打拼的励志传奇%
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岁时"张新战怀着对美好生活的向往"开始四处闯荡"经

过
(&

余年的打拼"今年
)&

多岁的他"在武汉一个百年古镇投

资兴建了占地
*+

亩的电商卫浴工业园" 真正做到了产业工

厂"实体店&互联网销售服务一体化的卫浴产销格局% 如今"

张新战已是湖北周口商会副会长& 武汉余家台电商卫浴

工业园区董事长%

,

月
-.

日上午"!出彩周口人$ 采访组对张

新战进行了专访%

%
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武汉市东西湖区有一个著名的古镇!!!新沟镇"它位于汉水与

汉北河汇流之处"是汉江沿线四大名镇之一"素有#一堤二水三分

田$的美誉%早在明清时期"新沟镇就形成了&日有千人拱手"夜有万

盏明灯$的繁荣景象% 如今"
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多年过去了"有着厚重文化积淀的

新沟镇繁华依旧"吸引着众多有识之士在这里投资兴业%

我们的采访对象张新战就在这样一个文化底蕴深厚的古镇拥

有一家电商卫浴产业园'!!余家台电商卫浴工业园% 当日上午"记

者一行走进该工业园"只见工人们正在厂房里辛勤劳作"他们有的

切割板材"有的喷漆"有的包装"一个个忙得不亦乐乎%

询问起产品销售模式"张新战兴致勃勃地说(&现在互联网越来

越发达"一些客户"特别是年轻的客户喜欢在网上购买商品"我们也

得跟上时代的变化"不能再单纯依靠实体店打天下"所以"我投资兴

建了这个电商卫浴产业园"产品通过互联网销售% $

正如张新战所说的那样"随着网络的发展)电子商务的逐渐兴

盛"电商行业异军突起* 张新战正是看准了这一机遇"大力发展电

商"销售额逐年攀升*

如今" 张新战的电商卫浴产业园拥有专业的生产及设计团

队"业务遍及多个城市"为全国各地的顾客提供了一应俱全

的民用及公共设施卫浴产品*
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汉水与汉北河的交汇"造就了百年古镇新沟镇+

而沙河,颍河)贾鲁河的交汇"造就了一座美丽的城

市!!!周口"张新战的家乡就在这儿%和具有百年历

史的新沟镇相比"周口的文化底蕴更加深厚"这里独

特的文化内涵和厚重的黄土地塑造了张新战勇于拼

搏的精神"让他收获了成功与希望%

张新战是西华县黄桥镇孙堤村人%
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年"由

于家庭条件不允许"
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岁的他不得不放弃学业"回

到家中跟着长辈务农%不就之后"他跟着村里人到外

地当起了建筑工人%原本应该坐在教室里读书的他"

在建筑工地上奔走穿梭"整天搞得一身汗)一脸泥%

几个老乡看不下去了"就给他介绍个比较轻的活干%

活是比较轻"但一个月下来"除去开销"张新战挣不

了几个钱%

张新战从小就梦想着自己当老板" 让全家人过

上安稳)体面的生活% 虽然这个梦想一直没有实现"

但他对梦想的追求始终没有停止%

在接下来的
!

年时间里" 张新战在造纸厂当过

小工"拉过架子车--虽然辛苦"但他凭借着一股

敢拼敢闯的劲头"硬是坚持了下来"因为他懂得"

没有梦想"就没有希望"美好的生活需要勤劳

的双手去创造%

0+,1234

实现梦想没有捷径"只有不畏艰险)勇于攀登

的人"才能到达胜利的顶峰%而对于张新战来说"只

有不断完善自己"才能实现自己的梦想%
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年"

跟随亲戚来到湖北武汉的张新战"迎来了人生中的

一个重要转折点%

到武汉后" 张新战选择在亲戚的卫浴店里帮

忙"主要工作是装卸货物% 一车货物
(%

吨左右"张

新战要和几个工友一起" 在短时间内装卸完毕"高

峰时期"一天要装卸两三车的货物%高强度的工作"

让张新战有点吃不消"可是为了赚钱"张新战没有

退缩%除了当装卸工"张新战还做起了仓库保管员%

当时仓库里没有电脑" 张新战就用纸和笔记录"仓

库里存有多少货物"什么品牌的货物"在哪里摆放

着"他都了如指掌%

&这是我一生中最值得回味的一段时光--$

回忆起当时的情况"张新战深有感触地说"正是这

段打工经历"为他以后的创业打下了良好基础%

慢慢的"张新战在武汉的日子有了起色"并积

攒下
(%%%

元钱%看着为数不多的积蓄"张新战开始

盘算着如何使用这笔钱% 最后"他决定把钱邮寄给

父母"以表达自己的孝心%
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年"张新战主动找到亲戚"表示想从事卫

浴产品销售工作"希望通过学习销售知识"积累一

些营销经验% 看出了张新战&鬼点子$的亲戚"欣然

同意让他搞销售%

此时"建筑行业发展迅猛"对卫浴产品的需求

量很大"张新战正是抓住了这个机遇"才让他的销

售之路一帆风顺%张新战认为"产品质量不仅要好"

服务也要跟得上"服务好了"客户互相推荐"可以起

到宣传的作用% 所以" 当时张新战到某小区跑销

售"不仅向客户讲解产品的功能"还讲解店里的

优惠政策)售后三包服务"

!

个月卖了
)%

多万

元的货%
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年"在卫浴行业打拼多年"先后从事过卫

浴仓储)销售等多个工作环节的张新战"已经积累了

丰富的营销经验%此时"他有了一个大胆的想法!!!

自己创业"经营一家属于自己的卫浴销售门店%

可当张新战把这个想法告诉妻子时" 妻子却担

心有风险"不同意% &我已经看准了"不会失败"你放

心吧. $张新战苦口婆心地劝妻子* 可在武汉开门店

谈何容易/进货需要大量资金"门店,仓库需要租金"

那可是一笔不小的数目*当时"铁了心要创业的张新

战"哪里肯放弃"他决定背水一战"贷款
*

万元"找亲

戚借了
*

万元"自己拿出
!

万元积蓄"毅然决然地开

起了属于自己的门店*

创业的道路从来不是一帆风顺的*创业初期"张

新战既是老板又是销售员"还要亲自到小区跑业务*

凭借着打工时积累的经验和人脉关系" 张新战的生

意还算不错"门店开业当年就实现了盈利"这让他喜

出望外*
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年"张新战决定扩大门店规模"将门店搬

迁到一个新的建材市场"面积从当初的
)"

平方米扩

大到
&("

平方米*当年"他的门店销售额实现了大幅

攀升* 不久之后"张新战投资兴建了一家卫浴工厂"

本想着大赚一笔" 没想到投资的
!""

万元不仅打了

水漂"还亏损
&""

万元*痛定思痛"张新战总结出投

资失败的原因'''败在管理层"经营方向并没有

错*
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经历失败之后"张新战开始重新定位发展方向"他把目标瞄准了如火如荼的互

联网领域*
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年"张新战在武汉市东西湖区新沟镇投资兴建了占地
!+

亩的电商

卫浴工业园区"开设
*

个厂房"生产浴柜,洗衣柜,橱柜*

&做生意就是要跟上时代的变化"要跟着时代往前走--$张新战介绍"&随着互

联网的高速发展"传统的销售渠道已发生变化"这就逼着你去改变销售模式"去进行

互联网销售*$目前"张新战的产品通过互联网销售到了上海,北京,杭州等全国各大

城市"他享受到了发展带给他的&红利$*

除了是赫赫有名的电商"张新战还担任了湖北周口商会副会长一职"对于未

来的发展"张新战说"虽然在武汉奋斗多年"但他仍然是一名地地道道的周

口人"他会尽自己所能为家乡服务"为家乡发展作出贡献*

张新战向记者介绍工厂内产品

张新战在查阅资料


