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从走出家乡外出打工到成长为知名企业家! 从一名

普通大米经销商到著名米业公司董事长!来自周口市郸城县

的刘金利通过不懈努力实现一次又一次"华丽转身#的同时!也

书写了自己勇不言弃$敢于拼搏的奋斗史% 如今!刘金利不仅是北

京福临大象米业股份有限公司的董事长! 还是北京郸城商会常务

副会长!在实现自身价值的同时!勇担起了社会责任%

&让淳淳大米香飘进北京的千家万户''(这是刘金利创业初期

的一个愿望%如今!他的米业公司年销售大米近
(

万吨!不仅在北京!

即使在整个华北地区!他的米业公司也有着很高的知名度% 凭借良

好的信誉!他成为北京一些高校食堂的大米供应商!他的&大象#香

米也被更多的人认可和接受%

#&

多年来在北京的打拼经历!让刘

金利成了家乡人眼中的风云人物!送他&米王#这个绰号加以称

赞%

)*

月
$

日下午!&出彩周口人# 采访组对刘金利进

行了专访%

%
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当日下午!刚刚结束对上一位"出彩周口人#的采访!记者一

行立即与刘金利举行了座谈$刘金利谈吐随和!丝毫没有公司董

事长的"官架子%$ 记者一行与他谈论的话题也从周口不断辐射

到大庆&北京等地$ 通过两个多小时的座谈!记者一行探询出了

潜藏于刘金利内心深处的创业轨迹$

"我的家乡在周口市郸城县!那里有很多文化遗迹!不仅如

此!郸城还是著名的书法之乡!我们这些在外创业的周口人无时

无刻不在为家乡自豪$ %说起家乡!刘金利似乎有着说不完的话$

虽然在外创业
!"

多年!长期生活在远离家乡的北京!但他对家

乡的了解!丝毫不亚于一直生活在家乡的老乡$

如今!刘金利是北京福临大象米业股份有限公司的董事长$

长期以来!他专注于大米行业!在业内颇有影响力!他销售的大

米以良好的品质!深得客户的赞同与认可$ 目前!刘金利又有了

新的发展思路!他积极运用互联网思维!打造"互联网
#

大米%模

式!在一些知名销售网站开设网店!取得了良好的效果$

"现在!毫不夸张地说!我们公司销售的大米不仅在北京

市场占有相当大的份额! 在整个华北地区也有着很高的知

名度''#刘金利坦言!为此!家乡的一些朋友!特意送给

他一个(米王#的绰号$
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如今!这位家乡人眼中的(米王#已从当初名不见

经传的大米经销商!一跃成为了著名的企业家$ 可在

接触到大米行业之前!刘金利还仅仅是一位在大庆市

辛苦打工的厨师$

今年
$%

岁的刘金利出生于郸城县虎岗乡大刘寨

村的一个普通农民家庭$

&'

岁时!初中毕业的刘金利

作出一个大胆决定!他要跟着村里人到外地打工$ (当

时!我年纪还小!对于挣钱的概念还很模糊!就想着跟

着村里人到外面去闯荡一下! 看看外面的世界''#

谈到外出打工的初衷!刘金利这样说$

初到大庆!刘金利跟着自己的一个叔叔在一家酒

店的后厨当学徒!每天的工作就是跟着师傅们(打下

手#$择菜&洗碗&扫地&端茶倒水这样的粗活&累活!刘

金利并不排斥!反而干得有声有色$ 正是(打下手(的

那段日子! 让后厨的师傅们看到了刘金利勤快的一

面$ 很快!师傅们开始教刘金利如何改刀&如何选料

''此后的日子里!刘金利一步一个脚印!踏实学习!

顺利拿到了二级厨师证$

%

年的厨师生涯中! 刘金利接触到不少到酒店消

费的成功人士$ 在与他们的接触中!刘金利看到这些

成功人士事业蒸蒸日上!就想着自己也能像他们一样

创业!将来做一名成功的企业家$ (通过和这些成功人

士相互探讨!我感悟到很多东西!我有信心打拼出一

条创业之路$ #骨子里有一股子倔强劲儿的刘金利对

自主创业产生了浓厚兴趣$

(在大庆的打工经历! 让我具备了与人很好沟通

的能力!同时也磨炼了我的性格''#刘金利说!(我

扪心自问!我并不比别人差!别人能做到的!我一样能

做到$ #

此后!刘金利毅然放弃了厨师这个职业!从大庆

来到郑州!投奔当时在郑州做大米批发生意的父亲$

从此!刘金利开始与大米打交道!并立志以此为起

点!开启创业之路$ 当时!刘金利心里清楚前面

的道路充满着艰辛与磨难!但也有机遇$

45678&9:

初涉商海!刘金利虚心向父亲请教$ 他在学习经验的同

时!也对当时的大米市场有了新的认识$刘金利了解到!北京

市场对大米的需求量很大!发展前景广阔!就产生了要到北

京发展的念头$ 和父亲商量后!刘金利决定将在郑州的大米

生意转到北京$

&(($

年元旦!刘金利在北京南三环附近租了几间房子!

开始了在北京卖大米的日子$ 当时!通讯&物流还不健全!刘

金利花高价买了一部移动电话联系生意!并买了一辆货车给

人送大米$创业初期的日子是艰苦的!刘金利既当司机!又当

装卸工!每天开着货车往各个销售点运送大米!常常到深夜

才能休息$ 日子虽然辛苦!但倔强的刘金利硬是咬牙坚持了

下来$
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年!刘金利的大米生意越来越红火!他雇佣了
%"

多

个工人送货$ 正当他踌躇满志决定进一步拓展市场时!(非

典#来了!这一变故让刘金利措手不及$大米积压在仓库里卖

不出去!造成资金短缺''面对这样的状况!刘金利没有气

馁!他认为!这样的情况只是暂时的!只要(非典#过去!市场

行情还会好起来的$ 于是!他咬紧牙关!不断寻找发展机会$

很快!(非典#过去了!市场开始回暖!刘金利的生意也逐渐好

转$

在销售大米的同时! 刘金利逐渐意识到品牌的重要性$

(做零散批发!没有自己的品牌!很难得到消费者的认可$ #刘

金利认为!如果不加快品牌建设!他很快就会被市场淘汰$之

后!刘金利注册了属于自己的商标(大象#$ (河南的简称是

豫!我给自己的大米品牌起名)大象*!一方面表明我的企业

是河南人的企业!另一方面!在中国传统文化里!)象*与)祥*

谐音!故)象*被赋予了更多吉祥的寓意''%刘金利说$

!""'

年! 刘金利注册成立了北京福临贝象粮油商贸

有限公司!开始了公司化运作$ 之后!经过考察与研

究!刘金利决定销售东北五常大米$
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黑龙江省五常市素有(中国优质大米之乡%和(水稻王

国%的美称$五常大米颗粒饱满!质地坚硬!色泽清白透!香味

浓郁!素有(贡米%之称$刘金利的公司销售五常大米后!销量

年年攀升!受到消费者的一致好评$
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年!北京举办奥运会!刘金利认为机遇来了$ 由于

奥运会期间!北京的客流量很大!市场对大米的需求量也很

大!刘金利抓住这一机会!大米销售额很快暴增$ 不仅如此!

他还向北京多所大学供应大米!并得到广泛认可$

经过不断努力拼搏! 刘金利公司的市场前景越来越广

阔!(大象%牌香米也渐渐被大家熟识和认可$ 可即使这样!刘

金利还是时刻提醒自己!要对产品质量严格把控!保证百姓

舌尖上的安全$

为从源头上控制大米质量!刘金利决定开辟属于自己的

东北大米生产基地$ 为此!他多次去东北考察$ 经过反复论

证!他最终决定在黑龙江省五常市建立大米生产基地&加工

工厂!不仅从源头上控制了大米的质量!而且形成了集种

植&加工&销售于一体的全产业链经营新格局$
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随着互联网的不断发展!刘金利意识到企业也要随着不断发展变化!于是!他在现有的

实体销售的基础上!着力打造互联网销售新模式$

!"&)

年!刘金利在北京市亦庄经济开发区

成立网络销售公司$ 如今!刘金利在多家知名网站开设了店铺!面向全国各地销售大米$

(我将在现有的基础上!进一步扩大规模!我计划在全国各大省会城市招代理商!真正让

我们公司生产的大米走进千家万户$ %谈到下一步的打算!刘金利这样告诉记者一行$

现在!刘金利不仅是著名的企业家!还担任着北京郸城商会常务副会长一职!在实现自

身价值的同时!也把做公益当成自己的一份责任$ 多年来!他多次为郸城一高考上清华大

学的学生和培养学生的老师!免费发放(大象%牌香米!以感谢他们为家乡教育事业作

出的贡献$ 另外 !他还曾为村里修路&装路灯!这些都是他反哺家乡的有力见证$

刘金利!左四"与#出彩周口人$采访组合影

刘金利


