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!美丽的西双版纳"留不住我的爸

爸"上海那么大"有没有我的家# 爸爸一

个家"妈妈一个家"剩下我自己"好像是

多余的$$%

这首来自电影&孽债'的主题歌"曾

因它充满稚气的童声和令人心疼的凄

美旋律深深地打动了我"让!西双版纳%

与!美丽%一起定格在我的记忆里(

今年
3

月
..

日"我第一次踏上这片

美丽的热土"不是来寻访发生在西双版

纳的爱情故事"也不是来寻访热带雨林

的自然景观和醉人的西双版纳民族风

情" 而是来寻访在西双版纳创业的老

乡)**让我们骄傲的周口人+

我要采访的对象是老家在淮阳县

齐老乡李子茂村的李洪坤( 家中一弟

三妹" 他是长子(

-45"

年"

-6

岁的他

高中毕业( 为了改变家中的困境 " 他

放弃学业担起了家中的重任( 他先后

当过货车司机, 啤酒销售商, 啤酒生

产商+

#774

年" 他正式跨入能源行业+

经过几年的摸索" 他发现了新能源生

物质燃料这个重大商机+

.7-$

年" 他

注册成立了西双版纳旭宏新能源科技

有限公司" 成为云南省生物质颗粒生

产量最大的私人企业+

转行销啤酒 运输也挣钱

!!!!!!.773

年"李洪坤在表弟的支持下来

到云南+ 起初"他在昆明金星啤酒有限

公司从事啤酒销售工作" 由于不懂行"

公司给他配了一个区域销售经理+

做了一段时间的销售工作后"李洪

坤感觉还可以" 就申请做了啤酒经销+

经销啤酒比较顺利"

-

年后"李洪坤做了

云南省曲靖市金星啤酒总代理+

.77"

年"李洪坤又做了云南省蒙自市金星啤

酒总代理"一直做到
.7--

年+

曲靖市和蒙自市分别位于云南省

的东部和东南部"路况都很差"运输非

常困难+ 特别是蒙自市"地理位置偏远"

运输啤酒找货车都很难"常因断货耽误

销售+ 开货车出身的李洪坤突然灵机一

动"何不把自己的货车调到这里运输啤

酒呢# 于是"他主动与昆明金星啤酒有

限公司的老总协商"承包了滇南的啤酒

运输线路+

李洪坤非常高兴"回到河南老家发

动亲戚朋友买了
4

辆货车"自己也买了

3

辆+同时"他又利用自己搞过货车运输

的优势"成立了昆明旭宏进出口贸易公

司"为金星啤酒厂提供生产啤酒所用的

从德国进口的麦芽和从东南亚进口的

大米等原料+

思路决定出路+ 思路打开后"

.775

年"经朋友介绍"李洪坤又开始为昆钢

集团供应燃煤+

-

年后"李洪坤和朋友合

伙成立了昆明昆兴锅炉有限公司"正式

跨入能源行业"同时为昆钢集团,金星

啤酒厂等几家企业供应燃料煤+

结缘运输业 南北闯世界
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改变李洪坤命运的是其三叔李克

关+ 李克关是他们家族中最早出去跑生

意的人+ 李洪坤还在上学时"李克关已

在外打拼多年"并在淮阳县城北关安了

家+ 李洪坤下学后"便跟着叔父李克关

当了司机学徒+

在货车司机这个行当" 他一干就是

十几年+ 那些年" 他跟随叔父李克关跑

遍了除西藏之外的所有省市+ 到了谈婚

论嫁的年龄" 叔父李克关把邻居家的女

儿介绍给他" 让他结了婚" 并帮他在自

己家不远的地方盖了房子" 爷儿俩成了

邻居+

成家后"李洪坤的担子更重了+ 他

梦想拥有自己的车"挣更多的钱+ 于是"

他借钱买了车"但没想到买车也并不能

如他所愿地挣钱+ 一辆车拉上几年货就

没法再跑了"还要换新车"而买车借的

钱还没有还完+ 没办法"他还得接着跑

下去"就又买了一辆车+ 这样折腾
-7

多

年后"孩子渐渐长大"花销更多了"跑运

输挣的钱只够养家糊口+ 而且"长途货

运是一件辛苦活" 他一天
.3

小时都要

在车上+ 当时条件很差"车坏了要自己

修"他越跑越觉得吃力+

.778

年"机会来了+ 他的一个表弟

在郑州金星啤酒集团负责昆明公司的

建厂工作"当时缺少人手+ 表弟就力劝

他去昆明发展+ 李洪坤心里很矛盾"一

是舍不得丢下车"二是买车欠的钱还没

有还完"怕万一做不好丢了西瓜捡了芝

麻+ 此时"家人也纷纷劝他改行+

这些劝告动摇了他的意志"他开始

有了经商的念想+

做大啤酒业 领跑新能源

!!!!!!

李洪坤到昆明后" 无论是在啤酒

经营方面还是在货物运输方面" 都做

得风生水起+

.774

年"他已带动
$7

多

名亲戚朋友去昆明发展+

.7--

年" 金星啤酒集团在滇南的

西双版纳建厂并投产+ 这种当地生产

当地销售的模式" 对李洪坤承包的滇

南金星啤酒运输生意冲击很大" 再加

上他对能源业的投入越来越多" 他便

决定放弃啤酒销售总代理和货物运

输+

此时的李洪坤" 经过多年的经营

摸索" 已经有了良好的经济基础和个

人信誉+在啤酒销售中"他也懂得了一

些工艺+于是"他根据西双版纳的气候

特点" 与金星集团协商承包了一条啤

酒生产线" 专门生产版纳鲜啤+

.7-8

年"李洪坤生产的版纳鲜啤上市后"年

销量
3777

吨左右+

.7-3

年" 大气污染形势严峻" 大

量燃煤锅炉供热需要用清洁能源替

代+ 这种清洁能源就是生物质成型燃

料+

!生物质成型燃料%是以农林剩余

物!如树叶"秸秆"稻壳"芦苇等#为主

原料" 经切片)粉碎)除杂)精粉)

筛选)混合)软化)调质)挤压)烘

干)冷却)质检)包装等工艺" 最后

制成成型环保的燃料+ 生物质成型燃

料热值高,燃烧充分"具备环保,节能,

投资低,使用安全等诸多优势+生物质

成型燃料的碳排放" 国际上已经定义

为零排放+ 为此" 国家当时拟定
.7-$

年建设
-.7

个生物质成型燃料锅炉供

热示范项目+

这个消息给李洪坤投身发展新能

源行业带来了动力+ 他在云南多处考

察后" 决定在农林业废料比较多的西

双版纳景洪市建厂+

.7-$

年
4

月"西双

版纳旭宏新能源科技有限公司正式注

册成立+

3

月
..

日" 到达西双版纳的当天

下午" 我就去西双版纳金星啤酒有限

公司和西双版纳旭宏新能源科技有限

公司采访+ 李洪坤的两家公司都位于

景洪工业园的嘎栋片区"相距不到
-/$

公里+ 版纳鲜啤生产线在西双版纳金

星啤酒有限公司院内+ 新建的西双版

纳旭宏新能源科技有限公司在一个不

高的无名山上"南面临路"三面环山+

我去采访时" 地面刚削平" 正在建设

中+ 我经过的山上"到处长着橡树和许

多叫不上名字的树" 是一个清幽的地

方+

景洪市是云南省西双版纳傣族自

治州的首府"位于云南省南端+ 它的工

业园区分两部分- 嘎栋片区和景哈片

区+ 李洪坤的两家公司都在嘎栋片区+

嘎栋片区容纳专门以发展绿色食品加

工业,旅游业及旅游产品加工业,生物

制药, 林产品加工业等无污染或低污

染产业+ 景哈片区则容纳以机械制造,

天然橡胶加工,精细化工,竹浆纸一体

化,现代物流业等产业+

西双版纳旭宏新能源科技有限公

司于
.7-$

年
4

月成立后"经过艰难摸

索"直到今年
5

月才正式投产+ 按目前

的生产量"该公司可年产生物质颗粒
3

万多吨" 是目前云南省生产生物质颗

粒数量最大的私人企业+ 由于产品的

品质良好" 他们生产的生物质颗粒供

不应求+

面对新能源这个节能,环保"堪称

!美丽%的事业"如今的李洪坤已游刃

有余"短短半年内"他在云南瑞丽又建

了一个新厂"一个更大的!美丽%事业

在等着他+

作为老乡"我期待他百尺竿头"更

进一步"也期待他"在美丽的西双版纳

永远只做和!美丽%有关的事业.

生产的版纳鲜啤


