
建业!未来城展厅前排起了长长的队伍
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周口规划

成果展暨#恒大名都杯$春季房产交易会如

约闭幕了% 展会
)

天时间内!到周口规划成

果展展厅观展的市民摩肩接踵!大家对周口

城市规划兴趣浓厚&到参展楼盘展厅看房购

房的客户络绎不绝!

"*

家楼盘共成交楼房
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套!意向客户达
"$,%

组% 这是本届展会

的成绩单%

举办房展会! 宣传房地产政策法规!方

便市民看房购房!是周口报业传媒集团的一

项重要工作% 近两年来!在政府部门#去库

存$政策的引导下!我市房地产市场的库存

量明显减少!不少项目接近清盘!况且后续

建设没有及时跟上!这影响着楼盘的参展积

极性% 怎样使本届展会达到一定的规模' 怎

样让房地产企业乐于参与' 怎样能取得较好

的效果' 这是周口报业传媒集团房地产部工

作人员认真思考的课题%

%

月
-)

日!市委副书记(代市长丁福浩

到周口市规划局调研!听取城乡规划工作情

况汇报!研究城市发展规划% 他指出!要高度

重视规划(认真做好规划!切实维护规划的

严肃性&同时要提升市民的规划意识!形成

了解规划(参与规划(服从规划的高度认知%

在随后的多次调研或会议上! 市委副书记(

代市长丁福浩都强调城乡规划工作!情系城

市规划和建设%

结合政府的中心工作! 举办规划成果

展!切实宣传城乡规划和建设!让更多的市

民了解周口城市规划!增强建设美好家园的

信心和干劲&楼盘是城市规划建设的一项主

要内容!房产经济又是我市经济发展的支柱

产业之一!规划成果展与房展会联合举办相

得益彰% 举办
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周口规划成果展暨春季

房产交易会的想法得到周口市规划局领导

的一致认可!#规划美丽新周口(推介家居好

楼盘$的办会理念逐渐清晰%

)

月
-$

日!我们

把举办这项活动的方案向市政府汇报后得

到批复!

!

月
"-

日至
")

日在周口五一文化

广场举办
"&-(

周口规划成果展暨春季房产

交易会的筹备工作正式展开% 时间仅有月

余!又两展合一!筹备工作的紧张程度可想

而知%

进一步推敲方案( 缜密设计展厅效果

图(细心规划场地)*有关出台方案的准备

工作在夜以继日地进行%

)

月
"&

日! 周口规划工作座谈会召开!

会上传达了举办周口规划成果展的精神!布

置了这项工作% 这项活动得到县+市,规划管

理部门负责人的广泛赞同%

怎样提高市民的参与度' 怎样取得展会

的理想效果' 做好前期的宣传工作是筹办活

动工作人员思考最多的内容!前期宣传是工

作的着力点%

)

月
"-

日起!-周口日报.(-周口晚报.

相继推出展会的活动和招商广告% 随后!中

华龙都网(周口晚报网也相继推出展会的活

动和招商广告%

)

月
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日至
".

日!

$

个户外

广告大牌在周口街头矗立起来!分布在周口

市区的不同方位(不同路段!有的是过街广

告!有的在十字路口!其中一个户外广告面

积达到
*++

平方米!非常醒目% #周口市规划

局( 周口报业传媒集团
%+-(

周口规划成果

展暨春季房产交易会! 规划美丽新周口(推

介宜居好楼盘!展会购房再减
*+++

元$的广

告!成为市区醒目的风景!吸引着市民的眼

球% #举办这届展会!主办方真下大力气了!

效果应该不错% $不少房地产企业对这届展

会充满期待%

筹备工作在扎实推进!招商工作在紧张

进行% 截至
!

月
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日!共
%*

家楼盘确定参

加展会!恒大名都总冠名!建业森林半岛(汇

林绿洲协办展会% 参展楼盘都是目前周口市

区的品质楼盘!信誉好(品质高!市民认可!

分布于沙颍河两岸! 遍布周口市区不同方

位!能满足市民的不同置业需求%

展会
)

天时间内!除第一天风大给现场

带来一定影响外!其他两天!风和日丽!天气

宜人% 看城乡规划成果!了解城市发展的方

向和脉络! 数以万计的观展市民不虚此行!

收获颇丰&访不同楼盘!订心仪房源!享特别

优惠!成百上千的购房客户笑靥如花%

一分耕耘!一分收获% 在宣传周口城市

建设(服务周口经济发展(服务市民和房地

产企业的道路上!我们会继续努力))

建业!未来城房展会上大放异彩
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记者 赵世全 文
'

图

本报讯 展会
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天 !到访展厅客户不低于
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组 !意向客户
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余组 !现场成交
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余

组""建业#未来城在
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周口规划成果展暨

$恒大名都杯% 春季房产交易会上大放异彩!收

获颇多!成了市民街头巷尾热议的焦点& 是什么

原因让建业#未来城如此备受市民青睐呢' 记者

决定一探究竟&

!

月
%!

日!记者在川汇区政府西侧的建业#

未来城项目营销中心看到! 其游乐设备处充满

欢声笑语!客流不断!售楼部内更是热闹非凡!

销售电话一直响个不停! 前来咨询的客户络绎

不绝!十几名销售员忙得不可开交!短短几个小

时!现场签约客户不少于
-+

组!订房客户不少于

-*

组!到访量达到
-+*

组!这对于四线城市周口

来说!的确是一个好现象& 看来!建业#未来城的

销售是内外开花啊& 据建业#未来城营销负责人

讲! 他们非常感谢周口报业传媒集团提供的这

次展示平台!它让更多的买房客户了解了建业#

未来城& 房展会前期!他们全员动手!积极准备!

调动一切积极因素全力备战& 房展会期间!他们

不怕苦不怕累!热情服务!用真情感动人!让活

动带动人& 他们除了推出的$ 购房一口价
%,++

元
/

! 起%的空前优惠价格外!还推出公益送脸

盆活动!

)

天时间! 他们免费送出
$&&&

多只脸

盆! 极大地调动了大家咨询购房的积极性( 所

以!房展会现场!建业#未来城展厅气氛格外火

爆(

一位到访建业#未来城营销中心的客户说!

他和几个朋友都是在房展会上看到建业#未来

城项目的!以前对川汇区的项目不太了解!在房

展会上看到建业#未来城后! 感觉这个项目不

错! 就专程来到了其营销中心进行更深入的了

解& 就拿这个
.-0..

平方米的
1

户型来说吧!他

实在是太喜欢了( $你看!站在房子里!初看了一

眼!我还以为自己是站在一个
'++

多平方米的大

房子里!这种设计实在太出乎我意料了(

.+

多平

方米的房子算是小户型!可如果让我说!住在这

里面!跟住在大房子里又有什么区别呢' 再说小

区的绿化)周边配套!更是让人满意!出门便是

干净整齐的川汇景观大道! 东临川汇区政府文

化休闲广场! 正在建设的文化艺术中心更是充

分诠释了建业#未来城小区周边的文化氛围( 而

像这样有文化内涵的小区已经不多了( %另外一

位正在签约的李姓客户说*$在很多人眼里!购

房者的最大特征就是+享受生活,& 其实!像我们

这样的算不上什么有钱人! 但还是比较注重生

活品质!因此就希望选择一处中高档社区!拥有

高品质的建筑!高品位的设计!建业#未来城就

是这样!在注重品质的前提下!还能以这样实惠

的价格出售!对于我来说就太完美了( 再说!建

业#未来城
)

期的房源已经具备了交房条件!即

买即装修的景观现房! 更加奠定了我在这买房

的决心( %

也许!我们从他们的言谈中找到了答案&
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!!!写在 !"#$周口规划成果展暨"恒大名都杯#春季房产交易会闭幕后


